
"Com aconseguir projectes a 
Àfrica en el sector de materials 
de construcció i hàbitat"

International Business Days – Focus Àfrica & Orient Pròxim

Dimarts, 13 de febrer de 2018



Programa 

Benvinguda i presentació del seminari

Nuria Juan, coordinadora geogràfica de l'Àfrica Subsahariana

Oportunitats de negoci per regions

Àfrica Occidental i Central: Florence Hiard, directora de l’Oficina Exterior d’ACCIÓ a Accra
Àfrica Oriental: Robert Bach, director de l’Oficina Exterior d’ACCIÓ a Nairobi
Àfrica Austral: Saul Pretel, directora de l’Oficina Exterior d’ACCIÓ a Johannesburg

Presentació del Grup de Materials de Construcció i Hàbitat a Àfrica

Sílvia Vila, Internacionalització Sectorial d’ACCIÓ dels sectors Hàbitat i Moda

Precs i preguntes

Fi de la sessió



ÀFRICA SUBSAHARIANA

https://www.youtube.com/watch?v=xaiZn2VYKbs

https://www.youtube.com/watch?v=xaiZn2VYKbs


Font imatge: OCDE

El sector construcció a Àfrica de l’Oest i Central



Panorama Àfrica Oest i Central



Per què hi ha oportunitats a Àfrica de l’Oest i Central en el sector construcció?

• Creixement demogràfic 
• Classe mitjana
• Turisme
• Urbanització
• Inversions en infraestructures i 

receptor de finançament multilateral
• Inversions estrangeres

Més de 5% 

• Volatilitat
• Poca industria local, amb

excepció de Nigèria
• Atenció al finançament
• Poder adquisitiu baix, 

sensibilitat al preu
• Dèficit habitatges i 

infraestructures 

Oportunitats per exportacions catalanes materials de construcció
Oportunitats per més qualitat i diferenciació
PERÒ triar el bon canal



Tendències del sector de la construcció a Àfrica 
Oest i Central

Estudi estadístic Africa Construction Trends de Deloitte – 303 
projectes de més de 50M de USD

Àfrica Oest

26.1% num. Projectes

32% valor projectes

Àfrica Central

6.6% num. Projectes

3.2% valor projectes

1. Nigèria

2. Ghana

3. Senegal

1. Energia

2. Transport

3. Sector immobiliari

1. Camerún

2. RDC



LA DEMANDA

https://www.youtube.com/watch?v=QFPx6eP-eTE

https://www.youtube.com/watch?v=QFPx6eP-eTE




LA DISTRIBUCIÓ

http://www.kh3inc.com/#works

http://www.kh3inc.com/#works


EL FINANÇAMENT



EL POSICIONAMENT 



OPORTUNITATS i PRODUCTES



Materials Construcció i Habitat Àfrica de l’Est



Font: AfricanEconomic Outlook 2017. 



Panorama macroeconòmic Àfrica de l’Est



 Creixement demogràfic

 Classe mitjana creixent

 Diversificació i industrialització

 Turisme

 Procés d’urbanització

 Inversió en infraestructures

 Inversió estrangera i fons 
multilaterals

 Sensibilitat preu

 Competència

 Dèficit habitatges i 
infraestructures

 Transport

 Volatilitat

Tendències socioeconòmiques



SECTOR TURÍSTIC





Residencial rendes baixes (“Affordable housing”)…

VIDEO ETIÒPIA
Construcció nous barris prop de parc
industrials

TENDÈNCIES CONSTRUCCIÓ RESIDENCIAL



....Residencial rendes mitges/altes

Konza technopolis city



CONSTRUCCIÓ COMERCIAL



Oferta de materials de construcció

Importació qualitat i dissenyProducció local a baix cost

VIDEO ETIÒPIA
Fabricació ceràmica



Materials Construcció Sud-àfrica i Moçambic



Població PIB PIB per càpita Índex GINI 

Sud-àfrica 57 milions
300.000 m 

USD 5.263 USD 62.5 

Moçambic 28 milions
37.000 m

USD 1.321 USD 45.6

Creixement PIB
Ranking doing

Business Llengua Moneda

Sud-àfrica 1.1 % 74/190 Portuguès Rand ZAR 

Moçambic 4.6% 138/190 Anglès Metical MT

Sud-àfrica i Moçambic – XIFRES 



Sud-àfrica – overview del mercat 

Oportunitats

Sector turisme (qualitat) 

Oficines – Centres comercials  

Mercat residencial de qualitat 

Materials diseny-ecofriendly-preu-diferenciats

Debilitats 

Es un sector molt madur i competitiu

Mercat local potent en materials de construcció en general

Empreses com Lafarge, Heidelberg, Holcim, amb plantes al país

Grans distribuïdors amb monopoli (builders, makro, etc) 

El mercat de materials de construcció a SA es calcula de 2,973.6 milions USD (2016)  





Sud-àfrica – projectes interessants 



Moçambic

Oportunitats

• Sector turisme (molt verd i en fase de desenvolupament= oportunitats)

• Oficines – Centres comercials (Maputo)

• Mercat residencial de qualitat/luxe (Maputo)

• Mercat amb menys competidors

• S’espera un creixement del país molt important en la pròxima dècada,

important entrar com a supplier asap

Debilitats

Molta presència asiàtica
Poc % de la població amb poder adquisitiu









Grup de Materials de construcció i hàbitat

Country manager

6 mesos
Inici: 1 de març o 1 de juny 2018

 Priorització

 Pla estrategic

 Cerca i visita clients

 Agenda

 Nous projectes

 Seguiment contactes 

 Gestió comandes  

 Assessorament

 Promoció comercial



Grup de Materials de construcció i hàbitat

Àfrica Occidental i Central:

• Ghana: 700€ + IVA / mes

• Costa d’Ivori: 700€ + IVA / mes

• Senegal: 700€ + IVA / mes

• Camerun: 700€ + IVA / mes

• Nigèria: 1.000€ + IVA / mes

Àfrica Oriental:

• Kenya: 600€ + IVA / mes

• Tanzània: 600€ + IVA / mes

• Etiòpia: 700€ + IVA / mes

Àfrica Austral:

• Sud-àfrica: 600€ + IVA / mes

• Moçambic: 600€ + IVA / mes



Our Barcelona Office:

Tel. +34 934 767 287
Investment@catalonia.com
trade@catalonia.com

Oficina Exterior a Accra
Florence Hiard, Directora
+233 245 502 248 
fhiard@catalonia.com

Oficina Exterior a Nairobi
Robert Bach, Director
+254 708 84 00 32
rbach@catalonia.com

Oficina Exterior a 
Johannesburg
Saul Pretel, Director
+27 81 258 5066
spretel@catalonia.com

ACCIÓ Barcelona
Silvia Vila, Internacionalització 
Sectorial – Hàbitat i Moda
+34 93 552 42 20
svila@gencat.cat

ACCIÓ Barcelona
Nuria Juan, Coordinadora 
Geogràfica Àfrica Subsahariana
+34 93 567 68 87
njuan@gencat.cat
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