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) 4 )

S6c un Enginyer Industrial que
va comencar la seva carrera en La meva barreja de visio técnica i
€l mon de la qualitat, els creativa, perd també la de startup,
sistemes i el marqueting en inversor i empresa establerta, pot
empreses grans, i que ja fa . R
més de 5 anys que es dedica a aportar idees noves i dinamiques a un
participar en projectes de projecte que li poden fer avancar
startups digitals com a etapes a un ritme superior a l'actual

Roger Baranera emprenedor i inversor, \ )

\ m principalment en ambits B2C

Séc un expert en estratégia digital, marqueting online i en imaginar, conceptualitzar i executar

Conversion nous productes i serveis, amb una solida base tecnologica dirigits als usuaris finals (B2C)

Diversos del projectes en els que he participat son dedicats al E-Commerce, puc ajudar a

dissenyar una estratégia digital que crei valor als usuaris i clients. | també en I'exploraci6 de
E-commerce . _ . . . . T
canals rendibles d'usuaris, i establiment del mapa d'interaccions amb ells i selecci6 d'eines

adients



https://www.linkedin.com/in/rogerbaranera/

~

Els meus principals valors sén
la integritat, honestedat,
curiositat, sinceritat, modestia i
perseveranca. SOc un
emprenedor amb cultura digital
i experiéncia en finances,
desenvolupament de negoci,

. inversions i organitzacié de
Enric Batlle negacis

4 )

He estat en I'equip directiu d'un banc.
Aixd m'ha permes entendre la complexitat
de les regulacions, tecnologica i d'escala
que suposa desenvolupar projectes en
aquest sector

\_& J

Advertising

publicitat digital

- J

Com a fundador i CEO de Netsonic en la part de publicitat en display i video, i actualment
amb iVoox en publicitat i en audio, tinc una experiéncia contrastada en el mén de la

" " Els meus estudis i experiéncia inicial al sector construccié em permeten entendre
Engineering
les millores tecnologiques i de processos que es plantegen en aquest sector



https://www.linkedin.com/in/enricbatllerius/

20 anys d'experiéncia en
empreses d’entorn digital.
Experiéncia C-level tant en B2B,
com en B2C, liderant
departaments de Marqueting,
Producte, Analytics i Business
Development. Inversor en

~ diverses startups. Conseller
Ernesto Bernado delegat de Derecho.com.

4 )

Tinc un perfil de negoci molt versatil. He
treballat en aquest entorn durant tota
I'evolucié d’Internet (des de 1997), he
treballat en tot tipus de sectors (B2C y

B2B), tant en productes com en serveis i

he viscut totes les fases de una startup,

liderant equips, sempre executant

\__[E J

El marqueting és molt més que comunicacié o adquisicid, inclou també la definicié del

Marketing

producte, desenvolupament i llancament, la relacié amb clients i interaccions amb altres

departaments. Intento aplicar una visio 360° de marqueting

Business
Development

Ofereixo una visio de negoci aplicada al Bl. He liderat equips de Business Analytics 30
persones de deferents arees (Web Analytics, Business Intelligence, Data Analysis i

optimitzacid) d’'una empresa que gestionava dades de 160 Milions de visites al mes



https://www.linkedin.com/in/ernestobernado

) 4 )

Tinc un perfil emprenedor i
séc inversor, fa més de 10

anys que estic en el mon de Els projectes en qué he treballat s'han
I'emprenedoria, he llangat desenvolupat en I'entorn d'internet i
varies startups d'exit i també digital

estic al departament
d'innovaci6 i emprenedoria

David Blasco delaurc \ )

\__(@ J

Business Tinc molta experiéncia en el desenvolupament de negocis tant digitals com industrials
Development

Tinc molta experiéncia en area comercial, he creat i dirigit equips comercials de

més de 20 persones



https://www.linkedin.com/in/davidblascogomez/

Jorge Blasco

@

~

Emprenedor en série. 2
Exits. Especialitzat en fer
créixer companyies des
de cero amb pocs
recursos i escalar-les
amb marqueting digital.
Inversor de tecnologia 15

4 )

Puc ajudar a créixer la seva
companyia. He creat i venut a
corporacions 2 startups de mes de
50M de facturaci6. Tinc experiéncia en
la integracié comercial de startups a
corporacions

participades

- J

E-Commerce Amb la meva startup de venda privada llencavem 2000 e-commerce B2C a l'any

‘ Internet
Marketing

He ajudat a créixer a companyies SAAS construint un funnel de venda. Tinc

experiencia en captacio de clients amb pocs diners (growthhacking). He invertit més

de 400.000 euros/mes en captacio de clients en campanyes de PPC



https://www.linkedin.com/in/jorgeblasco/

) 4 )

Professional amb
experiencia en la gestio
d'empreses en fase de Perque escollir-me? Per les eines amb
creacié i validacié del les quals estic acreditat, per haver

model de negoci. Disposo passat per la Startup School de Silicon

deformaciotecnica i de Valley i haver participat en el naixement
negoci solida i una amplia i desenvolupament de diverses startups
xarxa de contactes dins del

Xavier Boixeda segment startup a
Catalunya \ )

NG J

He desenvolupat tres plataformes de e-commerce amb un negoci combinat anual de més de

E-Commerce -
200 milions d'euros

He gestionat equips de desenvolupament de software des del 2001, tant donant

Software
Development serveis de consultoria com desenvolupant producte propi



https://www.linkedin.com/in/xavierboixeda

) 4 )

El nostre producte va a mercats varis
- ) del oci, entreteniment, turisme, esport,

marqueting, vendes e d . t t | a tinologies d

internacionalitzacio. esdeveniments, etc... | a tipologies de

Assessorant startups des de clients molt variades
2014 i col-laborant amb la

Albert Buscatd UPF com a mentor de \ )

\ Masters /

Fundador i director de
I'empresa Albus Golf des de
2008, amb una llarga
experiéncia en emprenedoria,

Construir I'empresa des de 0 ens ha donat una experiencia molt global que compartim a
Coaching nivell universitari amb alumnes de Master i amb empreses startup que a més de
coneixements técnics necessiten quelcom més com el coaching més a nivell personal

Hem llangat un producte Unic al moén, i patentat al 2010, i hem construit un

Marketing mercat propi i exclusiu a base d'un marqueting ben estructurat i dirigit al

nostres mercats nitxo



https://www.linkedin.com/in/albertbuscato/

Josep Lluis De
Gabriel

\__ [

~

Séc empresari des de I'any
2000 en que vaig acabar els
meus estudis d’Enginyer. El
meu focus és aconseguir que
les empreses optimitzin el seu
marqueting i vendes, aprofitant
les possibilitats que ofereix la
tecnologia. Tinc una amplia
experiencia en startups de

4 )

M’agrada treballar com si fos realment
la meva startup. Aixo em permet
interioritzar els reptes i posar a
treballar experiéncia i motivacio per
ajudar a assolir-los. S6¢ molt metodic i
orientat a resultats. Puc aportar sovint
networking d'interés

diversos sectors /

Business

Development

Strategic
Planning

- J

Passi6 perles empreses i els negocis. Em motiva trobar noves opcions de desenvolupament de

negoci (palanques, inércies, barreres d’entrada, oportunitats...). He pogut desplegar aquests

coneixements en els més de 15 anys de treball

He participat en multiples consells assessors on hem pogut abordar reptes importants.

Al llarg d'aquest procés, he desenvolupat metodologia i cassos d'éxit que em permeten

ajudar a noves empreses que passen per reptes similars



https://www.linkedin.com/in/josep-lluis-de-gabriel-i-eroles-b691682/

) 4 )

Especialista en la millora . L o .
de I'eficiencia i eficacia Tinc una visié 360° de las necessitats

comercial, captant de qualsevol organitzacio, focalitzacio
optimitzant i fidelitzant a resultats. Orientat a I'increment
clientes d'ingressos

Andoni De Galarza \ )

NG J

Sales 5 anys formant equips comercials

é Marketing 5 anys elaborant plans de marqueting estratégic



https://www.linkedin.com/in/andonirdg/

Pablo De Porcioles

\___[{

Professional amb més de)

anys d'experiencia en el
camp de marqueting,
vendes, i desenvolupament
de negoci en diferents
sectors com internet, media,
publicitat, travel, eHealth,
retail consultoria, i banc
privat. Compagino la meva
activitat professional exercint

Amplia experiéncia professional al sector
d’E-Commerce, havent format part del
equip directiu d’'un ampli nombre
d’empreses de diferents sectors. També
he estat més de 5 anys col-laborant com
a mentor i advisor d'empreses del sector
tecnologic havent-les ajudat en moltes

de mentor a diferents
startups /

Business

Development

Marketing

\ arees )

Amplia experiéncia en desenvolupament de models de negoci, obertura de mercats o nous

clients a un gran nombre de sectors. He treballat sempre en entorns multinacionals i

activament a més de 8 mercats

Tota la meva experiéncia professional ha estat lligada al camp del marqueting i vendes.

Disposo d’una llarga trajectoria tant online com offline, havent gestionat pressupostos

milionaris a departaments sense practicament recursos



https://www.linkedin.com/in/porcioles/

) 4 )

CEO/CIO/CTO especialitzat en o )
startups. Orientat al negoci. Practic. Hands-on. La tecnologia com
Basat en dades IA i ML. eina que aporta al negoci.

2
- J

Xavier Estruga

\__ (@

Mes de 20 anys d'experiencia en sector TIC. Dirigint equips multidisciplinaris de fins a 48

Information
Technology persones.

He dissenyat, creat i implementat eines informatiques que han millorat
Software R s
significativament els resultats d'empreses de tota mida i sector. Sempre enfocat en

Development
alinear operacions amb negoci.



https://www.linkedin.com/in/xestruga/

Adriana Freitas

\ @

Tinc més de 20 anys

d'experiéncia en el mercat de
les telecomunicacions
administrant projectes
Internacionales a Rio + Miami +
NYC SF i Barcelona. El 2012 em
vaig unir a una startup a Silicon
Valley que 3 anys més tard es

va vendre a Citrix

Seek

-

~

Internet és la visi6 més amplia de tot,
perd també permet tenir un impacte
molt important. La meva experiéncia
prové no només d’una empresa B2B
SAAS d’intel-ligéncia empresarial on
vaig treballar durant 4 anys, sin6
també de tota la meva trajectoria

Des dels darrers deu anys, s6c membre actiu de la comunitat emprenedora

barcelonina com a mentora, consellera i inversora. També col-laboro amb

Capital !
Barcinno.com, tech.eu, Sonar + D, 4YFN, etc.
Créixer o tornar a casa. El fet de poder créixer un negoci és la principal pedra clau de totes

Business . : L .
les empreses. Vaig ajudar a diverses startups tecnologiques amb el seu pla de negoci i a

Development

adjustar-se al mercat, que és clau si necessiteu créixer a l'estranger



https://www.linkedin.com/in/adrianafreitas/

-

Josep Ramon
Freixanet

~

Directiu amb més de 25 anys
en el sector Tl. He
desenvolupat rols relacionats
amb Delivery, Operacions i
Organitzacio en entorns
multinacionals. Experiéncia en
internalitzacid. Participacié com
a mentor d'ACCIO ajudant
startups a fer el pas a la
professionalitzacio via

[Puc ser (til en aquelles startups que\
es trobin en el moment en el qual han
de passar a professionalitzar-se i
organitzar-se, per tal de poder
estructurar I'empresa per a l'eficiéncia
organitzativa, imprescindible abans de
fer qualsevol creixement i

organitzacié /

International

Leadership

\ internacionalitzaci6 )

Treballant per multinacionals durant més de 25 anys, acostumat a gestionar la complexitat

de treballar amb equips distribuits arreu del moén. He viscut personalment a diversos paisos

durant anys, creant sinergies de comunicacio entre equips en localitzacions diverses

Responsable d’equips grans molt distribuits. He liderat equips de centenars de persones

en el sector Tl amb unes xifres de rotacié més baixes que la mitjana del sector



https://www.linkedin.com/in/josep-ramon-freixanet-casas-3976971/

) 4 )

Professional amb gran
experiencia tant en Tinc una visié panoramica dels
startups com en diversos ambits de I'empresa amb
posicions directives en . e
gran experiéncia en posicions

multinacionals. Visi6 . ) . . .
global de l'empresa directives a multinacionals i startups

(producte, marqueting,
vendes, produccio,

Jordi Galli comunicacio, drets, \ )

\__@ S

Capacitat de negociacio d'alt nivell, amb centenars d'acords (drets, lliceéncies, minims
Negotiation garantits...), locals i internacionals, estratégics, molt sovint en ambits en queé no es disposa

de parametres predefinits

. Gran xarxa de contactes i capacitat per localitzar i connectar amb possibles
Networking

partners



https://www.linkedin.com/in/jordigalli/

CEO deTrioteca,

cofundador de Torret
Road Capital i
Menorca Millennials.
Préviament a
YouNoodle i abans al
22 @ Ajuntament de
Barcelona

Ricard Garriga implementant

\ m politiques pUinquesj

—— CEO de Trioteca, assessor digital que ajuda a obtenir la millor hipoteca amb Al. Abans a San

Marketing Francisco com a responsable d’estratégia i creixement a YouNoodle, i abans al 22 @
Ajuntament de Barcelona implementant politiques publiques

Identificar les necessitats dels nostres clients i potencials clients és basic per a ser

més eficients en les nostres accions de marketing. Segmentar els clients i preveure els

seus comportaments, ens permetra aconseguir els objectius comercials



https://www.linkedin.com/in/ricardgarriga/

Emprenedor amb 17 anys
d'experiencia. Actualment
emprenent al sector cultural
amb 3 projectes propis.
Experiéncia com a mentor
amb 9 startups i col-laborant
amb diferents entitats:
Generalitat, Agéncia Catalana
Turisme. M'agrada mentoritzar

Jordi Gimeno emprenedors amb empenta i

[ Capacitat d'engrescar-me amb el \
projecte si els emprenedors demostren

capacitat, il-lusio i trempera. Conec
perfectament la situacio de
I'emprenedor que comenca perque jo
ho he estat i perqué al meu dia a dia
estic amb projectes de mentoratge.
Amb TOTS els mentoriztats en seguim

\ m ganes de passar-ho bé /

Organization

\ veient a dia d'avui )

Tinc experiéncia en multinacional i mitjana empresa. He apres a planificar, organitzar

tasques i a prioritzar, treballant per objectius

Per experieéncia em relaciono amb caps de Marqueting i Direccié General per arribar a

é Negotiation  acords amb les meus projectes propis. Conec la seva manera de funcionar i com arribar

a acords beneficiosos per ambdues parts



https://www.linkedin.com/in/jordi-gimeno-roc-814a97104/

Jordi Griful

\__[@

Anima de Quantion,

companyia creada a inicis
de 2015, especialitzada en
la transformaci6 digital de
les empreses. Vaig
comengcar la carrera
professional dins del grup
Accenture, després vaig
dirigir Avanade Espanya,

4 )

Expert amb més de 30 anys de
practica i experiéncia en sectors com
la consultoria de negoci, serveis
tecnologics i desenvolupament de
sistemes per empreses. Soc directiu
global i he gestionant mes de 1500
persones a tres paisos, tres cultures i

Brasil i Sud-africa /

Business
Development

‘ Strategic
Planning

» )

\ tres idiomes diferents )

Experiéncia en desenvolupar estrategies de Business Development que inclouen: Market

Development (Go To Markets de la empresa amb la seva proposta de valor, offerings i

assets). Estrategia de clients

Col-laborador d’entitats com La Cambra de Comerg de Barcelona, Barcelona Tech City,

startups i escoles de negoci a nivell de liderar propostes de valor en 'ambit de la

transformacié digital, Board member, assessor i planificio estratégica



https://www.linkedin.com/in/jordigriful/

Jordi Hinojosa

@

~

Experiéncia desenvolupant
negocis digitals per
empreses o emprenedors.
Expert en models de
negocis digitals i en
desenvolupar la seva
estrategia. Tinc experiéncia
en la venda d'empreses i en
la recerca d'inversio i
financament. Mentor de

4 )

Porto des de 'any 1999 creant empreses
digitals. Tinc molta experiencia en
comencar des de zero, en el
desenvolupament de serveis utilitzant
metodologia lean. Tinc experiéncia com
economista en processos de cerca

startups des de fa 4 anys/

E-Commerce

d'inversio
\§ J

Des de l'any 1999 he treballat en empreses que oferien els seus serveis a través

d'Internet. L'empresa que tinc actualment esta especialitzada en el desenvolupament de

solucions d' e-commerce i en la integracié en marketplaces. Enfocat al sector retail

Tinc 9 anys d'experiencia en la creacio d'equips comercials per crear canals de

distribucio (resellers) de serveis digitals. Assessoro en Plans de venda i en

gestié i motivacioé d'equips comercials



https://www.linkedin.com/in/jordihinojosa/

Co-fundador de Cloudways
(empresa global de cloud
hosting). Bootstrapped de
0 a+10m ARR en 4 anys.
Tinc un certificacions de
seguretat (CISSP, OSCP).
Perfil técnic (ex-CTO), amb
amplis coneixements en
altres arees SaaS (growh,
Pere Hospital ventes, customer success

-

Si ets un SaaS, amb un funnel

~

principalment automatitzat, puc aportar

\__[@ _

Strategic
Planning

\_

valor en moltes arees importants pel
teu exit

J

Actualment séc el CSO a Cloudways, treballant principalment en estratégia

Al ser el onboarding a Cloudways, majoritariament automatitzat, el focus en la

Conversion conversio ha estat sempre un element fonamental. He treballat amb equips de

Customer Success, Support, Marketing i vendes per optimitzar la conversio



https://www.linkedin.com/in/perehospital/

Professional amb \ [

experiencia en direccio, . -
internacionalitzacio i cerca La meva experiencia i dl_sponlbllltat em
de capital. Formada amb un permet perfilar de seguida un full de
MBA per ESADE, un PDG a ruta especific a cada empresa.

IESE i altres estudis M'agrada sentir-me part de I'equip,
rellevants, em centro en tot alhora que acompanyo el cos fundador
allo que fa que I'engranatge en el seu rol de lider, reforcant les

' funcioni i que generi habilitats d'analisi i presa de decisions
- . recursos per a la seva
Clara Lapledra sostenibilitat \ )

La meva experiencia estratégica em permet agafar perspectiva de la part técnica i

Business
maximitzar l'estructura operativa que encaixa en el model de negoci presentat, assignant

Development
els recursos necessaris (ni més, ni menys)

Prenc especial compromis en la part numerica de qualsevol acci6 i planificacio,

Budgetin : -
9 9 doncs equivocar-se en aquest aspecte com comprometre la viabilitat de I'empresa.

Puc demostrar desviaments gairebé nuls en les meves planificacions



https://www.linkedin.com/in/claralapiedra/

20 anys d'experiéncia en\ [ \

negocis digitals (e-

commerce, digital media, Tinc una visié global (estrategica i hands-
publicitat digital, isp) com a on) dels negocis digitals (e-commerce,
fundador i CEO de diverses media, publicitat digital) tant com a
startups. Directiu c-level de fundador i CEO de diverses startup, com
multinacionals i professor . S - .
a directiu nivell C-Level de multinacionals

universitari. Amb visié
estratégica i "hands-on" de

Francesc Llobet las diferents arees d'una \ )

\ m empresa /

i professor universitari

Internet Com a CEO de diverses empreses i startups he dirigit directament I'estrategia de

Marketing marqueting digital dels diferents projectes

é International Dilatada experiéncia en projectes internacionals



https://www.linkedin.com/in/francescllobet/

~

Emprenedor amb més de
10 anys d'experiéncia en Amb més de 10 anys d'experiéncia en
startups de base startups, havent creant 2 startups de
tecnologica. He creat dues E-commerce exitoses, participacio
com advisor en mes de 50 companyies

startups propies (Offerum i
Groupalia) i he estat al
consell de 15 més. Soc

i amb la meva activitat com a Business
Angel, aporto una visio integral des de

Business Angel/advisor de e X . . L
4 startups en les que la creaci6 fins a la internacionalitzacio
Alejandro Navarro col-laboro i tinc inversio \ d'aquest tipus de companyies )
\ (@ )

Durant la meva activitat com emprenedor, a les meves empreses vaig desenvolupar

Business

responsabilitat de Business development tant en la vessant de internacionalitzacié
Development : . . o
(obertura de 8 mercats internacionals en 1.5 anys) com en el creixement domestic

Seek A les meves empreses vaig gestionar i tancar rondes de financament (mes de
ee
45MME en total) amb Business Angels, Venture capital d'Espanya, Londres i USA,

Capital : : e i
negociar term sheets i pactes de socis aixi com linies de deute



https://www.linkedin.com/in/alejandronavarrob/

/ Séc una persona \ [ \

emprenedora i apassionada
pel que faig. He estat més de

Ester 10 anys recolzant el o o )
Palomar llancament i acceleracié de T’|nc I experiencia i coneixements que
startups de diversos sectors, m’aporten més de 10 anys en el sector
m destacant e-commerce, amb

resultats demostrats. El que
més valoro d’'una empresa

és I'equip i la seva passio pel \ )
\ projecte /

Strategic L'estratégia i I'equip son la clau per triomfar. Estic acostumada a dissenyar I'estratégia,
Planning implantar-la, fer-ne seguiment i corregir-la rapidament en cas necessari

Avui en dia cal comunicar, és la manera com et perceben. Si no ho fas correctament, ho
fara algu altre i comunicara el que vulgui



https://www.linkedin.com/in/esterpalomar/

\

_ La capacitat d'entendre una idea o
Tecnolegi model de negoci i "connectar els punts”
emprenedor en serie en terminis d'innovacio tecnoldgica,
estratégia de negoci i alineament de
capital.

~

Frank Perkins \

- Y o

. Tinc una molt amplia experiéncia demostrable en mdltiples disciplines tecnologiques, a
Information

la vanguardia en experiéncia practica del desenvolupament de software, blockchain i
Technology
intel-ligéncia artificial.

He portat equips petits i grans tant en mon corporatiu com startups en posicions

Leadership d'equip o d'alta direcci6. Amb la meva experiéncia he aprés com es crea i creix un

equip i liderar un negoci.



https://www.linkedin.com/in/frank-perkins-30b9b250/

Des del 2012 realitzo [
diverses tasques de
consultoria, treballant

principalment amb
startups digitals a tot

Séc un professional adobat per \
I'experiéncia de 29 en Internet, E-
Commerce i la Intel-ligéncia Artificial.
He portat organitzacions complexes en

el mén per diversos paisos. Domino les vendes, la
perfeccionar i planificacio estrategica i sobretot ajudo
optimitzar la seva als CEO a validar la proposta de valor

Luigi Riboldi proposta comercial. \ abans que els costi diners )

\__[@ J

He participat en comerg electronic des del 1994 a SAP i he assistit a nombroses SMI
E-Commerce
espanyoles i internacionals en la seva estrategia de comerg electronic

inf i He treballat en diverses organitzacions informatiques i dirigia la meva, que vaig vendre
nformation . . a 4
é a una multinacional que cotitza a NASDAQ. A més del software, conec molt bé la

intel-ligéncia artificial, en particular, la data science

Technology



https://www.linkedin.com/in/luigi-riboldi-a1a41b/

Xavi Roca

\_

~

Llicenciat i MBA per
ESADE Experiencia de
més de 20 anys com a

consultor i com a director
general d'empreses (Fira
de Lleida, Ros Roca,
SAGE Eurowin...)

J

Experiéncia i visio global de
I'empresa (finances, marqueting,
persones, logistica...)
Especialista en persones

Marketing L'any 2001 vaig crear la meva consultoria de marketing: Smart Marketing. Hem assessorat

en temes de marketing a nombroses empreses, institucions publiques i startups

Soc assessor especialista en temes de Talent. Ajudo a les persones, tant a nivell

Leadership individual com corporatiu, a descobrir els seus talents, a identificar-los i potenciar-los

fins convertir-los en auténtiques fortaleses



https://www.linkedin.com/in/xaviroca1/

Més de 20 anys \ [ \
d'experiéncia en comerg
electronic en empreses

propies i alienes. A part de la meva experiéncia en el sector
Experiéncia a IBM com a del e-commerce, he participat com a
consultor de estrategia de fundador en la creacié de 3 empreses, el
IT. M'agrada ajudar a les que em dona una visié molt practica del

empreses a aconseguir
les seves fites i a fer que

Jaume Rosell la tecnologia s'integri en \ )

la seva estrategia de

\ m negoci /

gue és crear i fer créixer una empresa

Information Experiéncia IBM com a consultor certifica de estrategia de sistemes de informacio.

Technology  constantment en contacte amb les arees de IT dels nostres clients

‘ Project Treball directe durant tota la meva carrera professional en la planificacio i gestio

Management de projectes



https://www.linkedin.com/in/roselljaume/

\_

4
Jordi Safont

~

Inversor en 27
startups en fase
seed que
posteriorment han
aconseguit més de
70 milions d'euros

-

de finangament

&

Seek
Capital

Negotiation

\_

Puc aportar valor en preparar la
startup per obtenir financament i
orientar amb quins inversors parlar

~

J

He ajudat a startups a aixecar rondes d’entre 300k i 1 milié

He tancat operacions de compra i fusié d'empreses



https://www.linkedin.com/in/jordisafont

Soc un professional amb\

més de 20 anys [Es una qlestié de generar confianga\

d'experiéncia com a directiu en els responsables de la startup; que

en les arees de Direccio de vegin que amb tu s'hi poden entendre i
Negoci i Operacions en que els pots ajudar. A més sempre he
empreses | organismes pensat que els responsables del

liders en diversos sectors.

M'agrada posar els meus

coneixements a disposicio
) de nous projectes. M'entenc

Jose&Sala particularment bé amb la \

gent jove /

projecte son els que aporten les idees i
el mentor és qui els ajuda a posar-les
en ordre. | aixd genera confianga )

BUSiness He estat en moltes ocasions al front de |'estratégia de desenvolupament i creixement de

Development d'aquestes startups. Novament I'experiencia i la meva formacié economica em donen una

bona habilitat en aquest terreny

La meva manera d'enfocar I'organitzacio de les coses i les persones, i la convicci6 que a
Team

Building

les persones del teu entorn professional cal estimular-les i donar confianga, fan que em

senti molt comode creant equip



https://www.linkedin.com/in/josep-sala-b8510910/

Emprenedor passional des [ \

dels 21 anys. He participat Dins del mén del turisme, on he fet
en la creacio de gairebé practicament de tot, penso que tinc
una dotzena de projectes molta experiéncia en la intermediacio i

empresarials del mon del

: : les xarxes socials. Aquest any he
Turisme i de la

. S comencat dos projectes hotelers, que
intermediaci6. Aquest Il vincular a lam rienci
darrer any dos d’hosteleria. vulbvincular a ,a eva e_xp_e lencia

La majoria d’aquests com a intermediari

Rafael Serra
projectes segueixen vius a \ )
\ m dia d avui /

Project Penso que el producte és la mare dels ous. Per aixo crec que és la clau d’un projecte i on
Development ¢ destinar-hi més recursos. Siné hi ha producte, no hi ha projecte

L El bon producte ha d’anar seguit de una bona comunicacié. En la era de la
Communication

multicanalitat, la comunicacié és molt important



https://www.linkedin.com/in/rafa-serra-6362b125/

) 4 )

Ecommerce,
creacio marca,
estrategia digital,
Marqueting digital
i talent.

Queé fer i que no fer si vols emprendre
un negoci d’e-Commerce.

Rosa M2 Soriano
Hernandez \ j

NG in J

Definicié del pla estrategic de marqueting digital. Pla per cada mitja de venda

Internet
(Facebook, Instagram, Google,...). La clau, coneixer a fons les plataformes per extreure

marketing
el maxim potencial.

Inversions en marqueting digital superiors als 400.000€. Facebook Ads, Google Ads,
é Conversion marketplaces,... Quina estratégia seguir per obtenir les maximes vendes amb

plataformes digitals.



https://www.linkedin.com/in/rosasoriano/

Soc un professional del carD [ \

de les TIC, entorn

multinacional com Nestle. Una de les coses que aprecien les
Sefgll?re ha estat molt 'f”p"gat startups és el meu perfil transversal,
amb lecosistema emprenecor amb una vessant técnica i de negoci,

a Barcelona, on col-laboro com
a mentor amb diferents
acceleradores i com inversor
d'startups en fase 'Seed’.

Josep |\/| Valero Dirigeixo l'associacio \ )

m Barcelona Loves Entrepreney

gue acostuma a ser Util en empreses
que participen als programes d'ACCIO

Business Experiéncia en el desenvolupament de negoci desde multinacionals a Startups en fase seed.
Development  gyientat a resultats i a treballar en la definicié i seguiment de KPIs en diferents sectors

. Experiéncia molt amplia en tecnologies de la informacié i de les telecomunicacions;
Information

Technology

tant el disseny de solucions, com en el seguiment d'implantacions, com en la relacio i

els contactes amb proveidors del sector



https://www.linkedin.com/in/josepmvalero/

Eduard
Xalabarder

M'agrada entendre els negocis
relacionats amb la tecnologia i
ajudar a fer-los créixer i
augmentar la serva visibilitat i
vendes mitjangant
'assessorament i el
desenvolupament de negoci
directe amb clients B2B i B2C.
S6c jugador d'equip i m'agrada
tenir equips potents amb qui

Les startups necessiten \
complementar-se amb persones
expertes en comunicacio, vendes,
networking i creixement. Donada la
meva carrera en empreses

tecnologiques i el Venture Builder que

vam construir, conec els processos per

acompanyar les empreses en la seva

cooperar i construir /

Networking

é Presentations

La clau és tenir contactes a diversos nivells i aportar-los valor mitjangant les solucions de les

\ iniciativa, comercial i internacional )

empreses. Gracies al contactes, la feina s'accelera i actuen de multiplicadors i prescriptors

per arribar a alla on una sola persona li és inviable arribar. Ajudo a teixir aquesta xarxa

Pots tenir una gran solucié, que si no la coneix ningd, no servira per a res. S'ha de

saber trobar una audiéncia i presentar una historia que permeti veure els beneficis

gue aporta una empresa, el seu equip i els seus productes i serveis



http://www.linkedin.com/in/eduxalabarder/

Mentor Health&Tech

Ehealth

o

Medtech Biotech



Jordina Arcal

Emprenedora en série,\

avaluadora del SME

Program H2020. Enginyera
quimica amb postgraus en
innovaci6 i emprenedoria.

Més de 10 anys
d'experiéncia en innovac
emprenedoria i
desenvolupament de
negoci. Premi MIT
Innovators Under 35, pre
EU Top 50 i premi
innovadora social

i0,

mi

J

Business

Development

Innovation

~

Cofundadora de HealthApp, una
startup del mén de la mHealth que
desenvolupa apps i sistemes d'lA
per millorar la comunicacio entre
pacients i terapeutes en el camp de
la salut, especialment en el camp

de la salut mental

J

Més de 6 anys d'experiéncia com a bussiness developer en un centre tecnologic.

Exercint tasques de desenvolupament de negoci en les 3 startups que he fundat.

Actualment assessorant algunes startups en aquest ambit

Més de 6 anys d'experiencia com a bussiness developer i technology transfer en un
centre tecnologic. Avaluadora de H2020 en el programa SME i FTI. Cofundadora de 3
startups innovadores. Premi Innovator Under 35 per I'MIT i EU Top 50 Innovator



https://www.linkedin.com/in/jordina-arcal-cunillera-b3086130/

Susana Castel

Tinc experiéncia i \

coneixement en el mén de
les startups en els sectors
de Biotechnologia i de la
tecnologia médica, des de
la gestio de la R+D fins a la
comercialitzacio,
I'estratégia de
desenvolupament i el
finangament, tant public
com sobretot privat en

I'ambit de la inversié /

Finance

Strategic
Planning

-

\_

~

La meva experiéncia es troba sobretot
als sectors Biotech i Tecnologies
Meédiques, sobretot a 'ambit de
diagnostic

J

Experiéncia i coneixement en la cerca de financament, tant public perd sobretot privat a

nivell d’'inversié. Puc assessorar a startups en I'estrategia d’apropament a I'inversor i en

I'enfoc que han de donar durant el procés d’inversio

He estat en el consell d'Administracié de 3 companyies. Tinc experiencia en la

planificaci6 estrategica de startups en el sectors Biotech/Medtech i en el

desenvolupament estrategic de productes


https://www.linkedin.com/in/susanacastel/

) 4 )

Amplia experiéncia des de
a inversor de capital diversos angles: investigador,
risc i tornat a emprenedor, inversor de capital

reconvertir a coach risc i coach

Carlos David
Esteban \ )
in J

Cientific reconvertit

Seek Experiéncia de gairebé 6 anys com a inversor de capital risc: revisio i selecci6 de

Capital propostes de inversio

He sigut membre del consell de administracié de 10 empreses relacionades

Healthcare
amb la salut



https://www.linkedin.com/in/carlosestebanphd/

Experiéncia com a \ [ \

directiu de
desenvolupament de Tinc una visi6 global de la gesti6
' negoci i director general i creixement en una startup, en
amb coneixements cadascuna de les seves fases.
técnics intensius en el S6c una persona propera i

sector de la biomedicina.
Més de 10 anys
d'experiéncia progressiva

treballadora a qui li agrada
ajudar als altres

Albert Mascarell en empreses intensives
m en innovacio / \ )

Strategic

Planning Més de 8 anys avaluant i decidint les linies estratégiques de varies startups

Healthcare  Ampli coneixement del sector i dels seus players



https://www.linkedin.com/in/albertmascarell/

N\

Consellerde es startups necessiten de rondes de\
diverses startups: financament: des de la cerca del
medtech, Biotech, . ) L
ecommerce. inversors, la negociacio de les
industrial... condicions d’entrada i tancament de
Experiéncia en tot el I'operaci6. He treballat en aquest ambit
cicle de fundrasing, gestionant un fons de venture capital,
des del fi_ﬂi?l]p(;amem tenint experiéncia en el procés de
Inicial 1ins fundrasin rant 1 n
Ramon Morera tancament de \ ndrasing durant 16 anvs j

m rondes posteriors /

Elreias Gestionava el cicle de caixa i elaborava la planificacié financera de les participacions del

fins de venture capital que he gestionat durant 16 anys

é Accounting Acostumat a gestionar negociacions amb I'entrada de nous inversors de les
participacions del fins de venture capital que he gestionat durant 16 any



https://www.linkedin.com/in/ramon-morera-6626807/

Albert G. Zamora

\ @

Més de 15 anys \

d’experiéncia en medtech,
farma, hospitalari i
consultoria. Carrecs de
marqueting i
desenvolupament de
negoci a nivell
internacional. Més de 12
anys com emprenedor,
havent fundat més de 5
empreses i participat en la

-

\_

~

Tinc experiéncia en la creacio

d’empreses, sent el responsable de la
creaci6 d'empreses del cinic del 2017-
2013. Emprenedor des del 2013,
havent participat en la creacié de més
de 20 empreses co-fundador de
I'acceleradora Spire Bioventures a Palo

Alto, California

J

creacié de més delb.
Business angel /

Marketing

Innovation

&

Director de marqueting a Medtronic, Palex

Director de gesti6 de la innovacio a I'Hospital Clinic de Barcelona



https://www.linkedin.com/in/albertzamora/

) 4 )

Més 20 anys d’ experiencia

en life science. Direccié Experiencia, innovacio, estratégia, go
general. Mentora i board to market.
~member startups life Conexions entre startups i
science. Professora i tutora companyies
ine EADA | ESAME :
fesine N Cofounder WA4STEAM.

masters de life science. d dipl d I
Experiéncia CCO leti Harvar |p’ oma: dones ’en consells
d’administracio.

Pharma.
Lorena Toda Lloret o \ j

in J

Marketing He sigut product manager i cap de marqueting a la inddstria

Més de 20 anys en empreses en direccio. Novartis, olympus, Boehringer, Smith-

é Healthcare nephew. Ventes, marqueting i direccié general. Backgorund cientific i mentora startups

life science a conector. Estrategia, regulacié a go to market. Innovacio i e-health.



https://es.linkedin.com/in/lorena1

Mentors Industrials

Industria 4.0

Smartcity Robotica

HW and Wearabes Productivity Tech

Mobilitat @ System Integration

10T 3Dprint



Accelerador de startups

corporatives. Expert en

processos d’acceleracio de L , »
projectes d’emprenedoria. Experiencia en I'acceleracio de
projectes industrials, tant per a

Expert en finances
corporatives. Especialista en corporacions (Fluidra Accelera) com a
valoraci6é d’empreses titol personal

(startups). Gestor generalista i
estratégic, amb experiéncia en
Joan Alba diversos sectors d'activitat \ )

\__[ J

He participat en la realitzacié de tots els "economices" dels Business Plan de las

Finance . .
startups dels processos d’acceleracio

Practicament totes les startups que he accelerat a Fluidra Accelera i fora d’aquest

Seek
entorn han aconseguit finangament en forma de capital, credits participatius i/o

Capital
subvencions



http://www.linkedin.com/in/joanalbatort

Més de 25 anys d'experiénc) [ \

internacional (+30 paisos) en
empreses industrials (B2B) . "
liderant i impulsant creixement i Elevada capacitat analitica, de copsar
la visi6 de futur i plantejar el cami; tinc

la transformacio d'equips; Més ‘ ! At |
de 15 anys en startups una actitud i enfocament optimista i

inspirant i mentoritzant crec que una gran forca
emprenedors. Capacitat "energitzadora”
. analitica i orientacié a resoldre
Raimon Albiol problemes. Enginyer \ )

\ m Aeronautic i MBA a IESE/

International He viscut i treballat a 5 paisos diferents (Espanya, Franca, Anglaterra, Canada i EEUU) i fet
negocis a més de 30 paisos; capacitat d'adaptaci6 i interlocucié en diferents entorns i cultures

Vaig ser el director d'lnnovacié a ACCIO i he impulsat la innovacié en més de 4 empreses on he

é Innovation
treballat



https://www.linkedin.com/in/raimon-albiol-rodergas-68bb6a26/

Coaching

Finance

Persona amb iniciativa tah

creant noves empreses,
com Team sweater 2000
SA a 1994 o Pepeta Vilard
SL, a 2017 (dedicada a
I'elaboracié i repartiment
diari a domicili de menjar
calent per persones
grans); com acompanyant
a altres a que crein les

Miquel Allué seves o0 ajudant a

m rendibilitzar pimes /

Aprofitar les habilitats de 'empresari per gestionar i liderar la seva companyia, en base a
Pensar-Prioritzar-Protegir, optimitzant al maxim els seus recursos, inclos el seu propi
temps, i els de la empresa

A partir de I'elaboracié d’un pressupost per anys, veure els resultat de la companyia,

detectant els punts critics de la empresa i fent un analisi de costos detallat per
determinar les necessitats financeres i poder buscar les formes de fer-les front



http://www.linkedin.com/in/miquel-allué-escur-7b78463/

Jordi Aranega

~

Multi-emprenedor, Alt
coneixement sobre
processos de
creixement de les
startups en quant a
financament i
contingut estratégic.
Basat en mercats
internacionals com a
base del creixement

global /

Negotiation

International

4 )

Experiéncia amb diferents startups
llangades. Actualment empresa
industrial, tecnologica amb alt
creixement al mon asiatic. He estat en
varies ocasions en totes les fases que
han de passar les startups, amb éxits i
fracassos. Puc ser una bona ajuda en

\ aguests moments decisius )

Es el dia a dia, tant intern com extern, des d’un punt de vista més practic que teoric.

hem de posar-nos en la pell de qui tenim davant. Aixo és fonamental per una startup

d’alt creixement

El mercat actual és global. Es inconcebible no tenir una visi6 internacional. Tinc gran

experiéncia en EMEA i APAC, sobretot en el mercat xinés



https://www.linkedin.com/in/jordiaranega/

Combino capacitat analitica i
Enginyer industrial i experiéncia, he tancat empreses com
advocat. Porto 20 anys n’he venut a Amazon. Amb un focus en

en el mén de les les persones i les seves motivacions
startups vitals que no estan desconnectades del
fet d'emprendre

- J

Francisco Badia Ortega /

He participat en negociacions molt dures amb fons de capital risc 0 amb empreses del

Negotiation
Nasdaq en la venda start-ups d'aqui

He escrit un llibre que es diu Meaningful Entrepreneurship que parla de la importancia

é Coaching de que el que emprenem sigui significatiu per a les nostres vides tant per la nostra

felicitat com pel seu éxit



https://www.linkedin.com/in/franciscobadia/

Maria Nuria

Bosch

Visi6 per augmentar el valor

de I'accionista i assolir
objectius professionals,
aplicant la innovacié en
productes o serveis en
diferents ambits d’activitat.
Desenvolupament
professional en planificacié
Estratégica i Finance.
Membre del Consell
d'Administracié de

[EI principal problema de les startups\
sol ser I'accés a financiacio. Ser
atractiu per un inversor és un art: els
CEOs de les Startups haurien de tenir-
ho tot en harmonia i ser capagos de
generar confianga als nous accionistes
i tenir un model de negoci robust,

companyies de cartera de
capital privat /

&

Coaching

Finance

\permetent assolir xifres planificades.)

Negociacio i habilitats de mediacié. Desenvolupament personal i treball en equip.

Lideratge basat en la comunicacié estrategica

MBA amb importancia financera. Execucié de totes les funcions financeres durant la

carrera professional: control, finangament de balangos, gestié de riquesa,

financament corporatiu



https://www.linkedin.com/in/nuria-bosch-00b4a5/

Eduard Cabanas

~

Soc un professional de
I'ambit de les finances
amb amplia experiéncia
en implantacions de
sistemes de per,
organitzatius i de gestio

4 )

Balanc entre finances, control de gestid
i coneixement tecnoldgic de sistemes
de gestid i de visualitzacioé de dades

J

Finance

é Seek

Capital

Expert en control de gesti6 i costos

- J

Amplia experiéncia en cerca de capital



https://www.linkedin.com/in/eduardcabanas

Més de 10 anys experiéng [
en gestié operacions i Al sector agroindustrial i
planificacio estratégica. mediambiental, he estat en startups
Durant aquest temps he que es trobaven en fases molt

treballat mes de 3 anys com diferents. Em focalitzo en adaptar-me
a director d’'operacions . .

startup i actualment, des de sempre a les necessitats de! s_ector i de
fa 3 anys, soc gerent | I'empresa aportant estrategies per
fundador de Kensho sake. alinear els recursos a assolir els

Humbert Conti El meu objectiu és ajudar a \ objectius d'una manera sostenible )

les empreses a ser més
\ m competitives /

~

Una bona gestio del client, no només fidelitza el client, el fa mes rentable i optimitza
Customer

Service els recursos de les empreses. Tinc un postgrau en gestio clients i 3 anys

d’experiéncia al departament d’'una multinacional en direccié de clients

En la meva experiéncia com Director Operacions i gerent, la millora continua i la

Innovation detecci6 i implantacié de nous productes ha sigut la base per aconseguir

desenvolupar un creixement sostenible.



https://www.linkedin.com/in/humbert-conti-180b317

4 \ p

Co fundador de M'agradaria enfocar a I'éxit noves
WEFITTER. Director startups en base a la meva
’ comercial i d’expansio experiéncia
i internacional. P '
Roger Del Sol Maso \ )

in J

Com a cofundador he estat el responsable d'aconsseguir inversio $1m en total i de

Negotiation

negociar els contractes amb accelerdores interncionals com 500 startups, hfarm i ktapult.

Durant 5 anys el que mes hem tingut a wefitter han estat problemes. Crear una
Problem

Solving empresa per primera vegada es complicat i es important ser ordenat a I'hora de

resoldre els conflictes.



https://es.linkedin.com/in/rogerdelsol

Albert Escala

Més de 20 anys \

d’experiéncia al moén
laboral com a enginyer
electronic, director técnic,
business developer,
recruiter, CEO i mentor de
startups industrials. Motivat
per I'optimitzacio interna, la
cerca de millores i
'increment de la qualitat
del treball o dels producte

[ Aporto know-how i visi6 global de \
negoci en els ambits de producte,
optimitzacio interna, qualitat, finances,
marqueting, posicionament web i
RRHH. He gestionat en poc temps el
creixement de la meva empresa fins
estabilitzar-la en facturacié amb una

realitzats

Engineering

Team
Building

\ plantilla de més de 25 treballadors )

Desenvolupar un producte electronic requereix un coneixement des de I'inici per tal de

gue aquest assoleixi els més alts nivells de qualitat del mercat. La meva experiéncia en

aquest camp sera de molt bona ajuda en la cadena de disseny, test i produccio

Un equip motivat i compenetrat és basic per I'éxit i la gestié d’equips diaria és vital. Les
empreses tenen i tindran molts problemes en el reclutament del talent. La meva

experiéncia m’ha ensenyat com afinar seleccio, formacié i treball en equip



https://www.linkedin.com/in/albertescala/

) 4 )

Enginyer industrial, expert Experiéncia molt versatil com executiu,
en desenvolupament de inversor, mentor i consultor (PIME i
negoci. Private investor, startups)

mentor

Markus Forster \ )
\__ [ %

Retail Experiencia de més de 10 anys com a executiu en empreses de retail (multicanal:
i
ecommerce, botigues, franquicies, wholesale, grans magatzems)

é Strategic Experiéncia de més de 5 anys en management consulting (centrat en projectes

Planning d'estrategia corporativa)



https://www.linkedin.com/in/markus-förster-barcelona/

~

Emprenedor, creatiu i

innovador. Expert en disseny Séc un emprenedor i he acompanyat a
de modde:os negoct, ellaborac'o molts emprenedors en el cami fantastic
€ pusiness plans Il ) f

P d’emprendre: enamorar-se d’'una idea,

internacionals i plans de
marqueting i vendes globals;
lideratge i creacio d’equips,

convertir-la en un model de negoci
viable, dissenyar un business plan i un

implementacié estratégica; pla de marqueting apropiat, crear un
disseny estratégies de equip amb el talent necessari i trobar el
Pep Garcia comunicacio global. La idea és \ finangament )

important, la implementacio
\ m també /

Les vendes soén la clau de I'éxit de qualsevol projecte. Soc expert en disseny
d'estratégies comercials internacionals i globals, direccio estrategica d’equips de vendes,

formulacié d’objectius, captacié, motivacio i retencié de talent en vendes.

La innovacio6 és clau per la competitivitat de les empreses i te a veure amb els elements 4

Innovation I'estrategia, a més del producte/servei. Tinc experieéncia en processos d’innovacié a

diferents sectors: tecnologic, industrial, mobiliari, cosmetica...



https://www.linkedin.com/in/pepgarcia/

Basat en valors
d'honestedat, integritat i
respecte a cultures i
persones, professional
orientat a fer que les
coses passin. A
assegurar planificar,
dissenyar, executar i
monitoritzar. Pendent del
valor per al client i del

Interés per ser Mentor. Pel sentit de
responsabilitat, proposit i propietat.
Per la meva experiéncia
professional i com a mentor. Per la
meva aproximacio senzilla i oberta
al treball en equip. Per actitud. Per
la voluntat genuina de voler ajudar

Pablo Gispert creixement en vendes.
Lluny de "La fi justifi \ )

ca
\ m els mitjans" /

Comprensio d'acords, del que una part compra i espera, i del que l'altra ven i entrega.
Customer

Service Operacions i gestio d'expectatives. Com assegurar el pas d'una relacio client-proveidor a

un partnership basat en co-creacié enforteix el creixement de cadascun i del partnership
Orientat a convertir coneixement, esfor¢ i diners en valor objectivable per I'accionista i
Business

per I'entorn on impacta l'activitat que lidero i gestiono. A partir de: estructuracio, ordre,
Development

fer més amb menys, col-laboracid, innovacid, esperit critic i anim guanyador



http://www.linkedin.com/in/pablogispert

) 4 )

Agitadora d'idees i Creo necessitats inexistents fent
fundadora de 4 que les coses passin. Ser
empreses, mentora | emprenedor és una forma de vida,
professora una actitud
Anna Guasch Seculi \ )

in J

15 anys d'experiencia en Retail a empreses: Asics, Venca, Tento, Querida Carmen. Més
de 30 empreses mentorizadas, formacié autodidacta i en centres com Esade, |IEB, UB.

He alineat necessitats i responsabilitats de 4 empreses disruptives, customer centric

é Estratgglc per a creixement, desenvolupament, finangament i innovacié constant. Ocupant el
planning

lloc CGO en totes elles



https://www.linkedin.com/in/anaguaschseculi/

Emprenedor en série,\

mentor i business angel. [Amplla experiéncia enla COﬂStI’UCCié\
Professor en d'una empresa d'alt creixement, amb
emprenedoria, models de arrencada de capital o amb

negoci, descobriment de

_ : financament de VC. Puc ajudar als
clients i Future

_ empresaris a evitar errors costosos.
Technologies a EADA. o P
: ’ : Experiencia especifica en Bluetooth,
Investigador associat a . . S
INSEAD Business School IoT, RF, Telecomunicacions i mobils,

Bart JE Huisken en governanca \Video Analytics, Wearables i l\/IedTech)

\ corporativa /

Va recaptar més de 15M € en diverses rondes. Vaig liderar més de 10 rondes de
business angels i 4 rondes de VC en 4 empreses diferents. Jutge habitual en actes de
pitching (EADA, ESADE, INSEAD).

Seek
Capital

Experiéncia en la creacié d'equips de zero a més de 50 persones. Amplia experiéncia

Team

Buildi en la participacio dels empleats, la creacié de confianca i la creacié d’equips d’alt
uilding

rendiment


https://www.linkedin.com/in/barthuisken/

~

Dret a ESADE i Master en

Dret dels Negocis. Capacitat d'ajudar a construir una
Posteriorment, vaig iniciar la empresa des de zero amb éxit a nivell
meva carrera professional en de gesti6 empresarial i de concepte.

KPMG, departament He destacat per la gesti6 de grans
mercantil i d'inversions. Vaig I .
equips i la inquietud per afrontar el

aconseguir la categoria de
Director. En 2007 vaig fundar
Grup Nomo i des de 2011

Ramon Jimenez treballo atemps complertala

\ m meva empresa /

mercat de la gastronomia de forma
disruptiva. He format a emprenedors
\ en I'execucio dels seus projectes )

Des de que vaig comencar I'empresa, hem passat de 10 treballadors a ser gairebé 200.
Coaching Com a part de aquest creixement he organitzat internament i fet créixer

professionalment a tot I'equip directiu, alguns d'ells porten més de 10 anys amb mi

La meva empresa s'ha caracteritzat per ser una de les empreses més innovadores en
Innovation el sector de la restauracié; pionera en el delivery japonés, en la projeccio de valors
empresarials i creacio d'un model basat en la innovacié constant amb gestio



https://www.linkedin.com/in/ramonjimenezlopez/

\( \/,.

Jaume Maller

\___[@

Emprenedor i director
d'una empresa del
mon de les
telecomunicacions
amb 23 anys
d'experiéncia. Tant
important és crear el
projecte, com posar-lo
en marxa, omplir-lo de
recursos, gestionar-lo i

saber evolucionar /

Information
Technology

Puc donar als emprenedors
I'experiéncia i el coneixement que no
esta als llibres d'exit, sin6 en el dia a

dia. Els emprenedors necessiten d'algu
que els faci tocar de peus a terra i els
avanci els problemes i les possibles
solucions

- J

La meva formacié d'enginyer m'ha permes integrar productes i tecnologies a la nostra

oferta de serveis

Les vendes son un mix de teécnica i aptituds que cal treballar. Més de 20 anys
aprenent i dedicant-me a les vendes de tecnologia em permeten tenir una visio i una

experiencia personal



https://www.linkedin.com/in/jaumemaller/

/ Enginyer industrial amb\ [ \
estudis de A més de les capacitats técniques
telecomunicacions. Inicio la desenvolupades tant en empreses
mfe\gig'vi'tizin é?r?u;;rges industrials tecnoldgiques Tagra i Tedel,
Vi una opergdqora ae sgtél-lits coma I’opergdor SES ASTRAI a_l
(SES), conec a fons les regulador, hi ha hagut una clara i
empreses operadores de contrastable orientaci6 a la generacié
telecomunicacions i de negoci sustentada en I'estudi de les
; fabricants d’equips i he estrategies de mercat adients
Albert Marti aplicat aquesta experiéncia \ )

m a startups

. A Tedel, amb I'obertura del mercat dels receptors de TV satél-lit, i a SES amb la
i:rate.glc participacio definint accions a un mercat global, van fer possible aportacions d’interes al
annin
g Pla Estrategic de la Societat de la Informacié a Catalunya (2000)

Vaig liderar la creacié de productes innovadors de forta demanda i generadors de

Business negoci, guardonats amb diferents premis. La meva accié a SES va portar la cartera
Development : -
de contractes a 10 anys en el 2004, fins mes de 480 milions €



https://www.linkedin.com/in/ambassocspain/

Doctor en Informatica per [ \

la Universitat de Girona, i
SIOEStgraU er CEr|ezaoC(l)(z)1 M'involucro sempre al maxim en tots
MPreses. els projectes. Amb transparéncia i
funda DSET, amb fi bl . d L
l'objectiu d'aplicar TiC a confianga amb I'equip emprenedor. La
meva voluntat és ajudar i intentar

I'eficiencia energética. En arneriar
I'actualitat I'empresa aportar la meva experiéncia i visié

factura 1M d'euros,

Xavier Mufioz treballant per les grans \ )

\ m energetiques d'Espanye)

Coneixement de IT i la seva aplicaci6. Alta experiéncia en gestio de projectes de

Information . . . . .
desenvolupament de software i amb important factor d'innovacié. Alt coneixement de

Technology . o . T
Visio per Computador i Intel-ligeéncia Atrtificial, amb projectes i tesis dirigides

Experiéncia en organitzacié d'empresa per assolir objectius. Especialment en fases

Organization __
de pocs recursos on cal optimitzar-los



https://www.linkedin.com/in/xavier-muñoz/

Caracter emprenedor,\ [

motivat per \
desenvolupar noves i o )
xarxes de negocis i Tinc una maxima que diu que quan fas

coneixement.

COses passen coses. No tot esta
Mentalitzat a obtenir

: N inventat, i el que s’ha inventat sempre
els maxims beneficis és millorable. Per a mi és un orgull
utilitzant els recursos poder ajudar els altres a tenir més éxits
disponibles, buscant

L I'eficiéncia, la
Sergi Sanchez

- = \- /

Quan fas coses noves, el més habitual és que el mén no les entengui perqué no les
Marketing coneix. Tan important és la idea, com la forca amb la qual la transmetis, i com el public

sigui capag d'entendre-la. Menys és més, i sobretot fes-ho divertit

La previsio, la planificacio, i I'execucié sén exercicis que totes les empreses han de

ifrate.glc fer sigui quin sigui el seu tamany. Sense estrategia el futur és incert. Planificar els
anning

encerts és important. Planificar els errors encara ho és més



http://www.linkedin.com/in/sergio-sanchez-five5/

Jordi Silvente

\__ (@

Empresari i coworker, co\

fundador i CEO d’ALPHA
ESPAI serveis (2015) i
ALPHA ESPAI Coworking
(2013), espai que transmet
una nova manera de
treballar en una societat
basada en el coneixement.
Una formaci6
multidisciplinaria i els
canvis geografics m'han

donat un estil de gestio
disruptiu i innovador /

Retail

Organization

[ L’experiéncia aplicada i la formacio \
professional, dos ambits claus d'una
organitzacié empresarial, la gran
corporacid i la startup. Tinc el
recorregut per aportar el coneixement
adequat per a cada cas i posar-ho a
disposicié de les capacitats dels

\ mentoritzats i els seus projectes )

Més de 20 anys a un dels liders de la distribuci6 i, actualment, proveidor de la gesti6 per

franquiciats de la distribuci6, també m'aporten un coneixement destacat al respecte

Els canvis organitzatius han sigut una de les responsabilitats que m'han donat

competencies que he aplicat en la meva transformacio professional i aplicar-ho en les

empreses en creixement i amb dificultats per afrontar els canvis organitzatius



https://www.linkedin.com/in/jordi-silvente-28742222

Esperit emprenedor amm [

molt interés en tot el que

~

| . Més de 10 anys d'experiéncia
leaveureambla desenvolupant i creant negocis. Més
innovacio i la creacio de .

de 40 noves empreses, la majoria de

nous negocis. Enginyer o - .
Industrial amb Master en base tecnologica. Fundraising de més

Project Management i de1 OM€ He eStat CO-fundadOI’ |
MBA. Interessat en inversor i conec les necessitats i reptes
. projectes tecnologics. dels emprenedors i startups en fases
Josep Miquel Experiencia en Cleantech, inicials i de creixement
Torregrosa Agrotech, Medtech i \ j

m IndUstria 4.0

Seek 10 anys d'experiéncia aixecant capital privat per al financament d'operacions de risc en
ee

Capital nous negocis i en negocis en fase de creixement. Més de 30 operacions d'inversié amb

més de 10M€ aconseguits

Dilatada experiéncia en l'estructuraci6 d'operacions de finangament corporatiu per

Finance startups i scale-ups preparant plans financers i d'inversié per a empreses de base

tecnologica



https://www.linkedin.com/in/josep-miquel-torregrosa/

Més de 10 anys \

d’experiéncia com a [ Puc ajudar a tenir perspectiva en \
CEO de Worldsensing. relacions de captura de capital,
Coneixement en negociacio, gestio del consell, definicid
Industria 4.0, 10T, ) ; e iz
de 'organitzacid i la seva evolucié.
venta de productes . L s
Lo . Podria acompanyar en la definicié de
tecnologics i solucions , L .
B2B. Experiéncia en ) _I EStr_ateg_'? _del negoci, .
atracci6 de capital internacionalitzaci6 i sobretot compartir
R internacional, els aprenentatges dels meus errors
Ignasi Vllajosana internacionalitzacio i \ )

m gestio del creixemeny

L'organitzacio i la seva evolucié han estat claus per assolir el ritme de creixement. He

Organization
sigut responsable de la constant transformacio de I'organitzacio

He captat mes de 20M€ d’inversi6 a la companyia en els darrers 5 anys. Tinc

Seek N » S N
Capital experiencia en la gestié de Consells amb capital risc aixi com en la negociacié de

pactes de socis



https://www.linkedin.com/in/vilajosana2009/

