Dispositiu medic per detectar malalties hematoldgiques

04/2018 rheodx.com

Salut, benestar i ciencies de la vida

Les transfusions de sang son utilitzades com a tractament per a multitud de pato-
logies. Se n’administren 120 milions a I'any, un 20% de les quals sén innecessa-
ries. Aix0 suposa un sobrecost al sistema de més de 3.500 milions d’euros a es-
cala global. La rad és que no hi ha un métode per determinar el nombre de
transfusions requerides, ni com d’eficients son aquestes transfusions una vegada
fetes. RheoDx permet observar si la transfusié ha estat eficient per ajudar a decidir
guan se n’ha d’administrar la segUent i reduir les transfusions innecessaries. Ofe-
reix a I’'hematoleg metriques per determinar el nombre de transfusions.

La prevalenca de les malalties hematologiques esta creixent globalment. Només a
Europa, 80 milions de persones pateixen algun tipus de desordre sanguini, i aixd
suposa una despesa sanitaria en augment de 23.000 milions d’euros anuals. Es
necessari millorar I'eficiencia del sistema.

Diagnostics as a Service: pagament per analisi realitzada amb el dispositiu. Es basa
en tres elements: el dispositiu, els fungibles i el servei diagnostic en el nvol. El preu
que pagara el client final incloura el cost del fungible i I'accés al servei diagnostic.

Entre els nostres competidors es troben fabricants de maguinaria per a analisi
hematologica de dos tipus: d’'una banda, hi ha els que sén portables i econdmics,
que no proporcionen una evidencia clinica tan completa com el producte RheoDx;
de l'altra banda, hi ha els que la proporcionen, que sén costosos i grans.

Desembre 2018 Acords signats amb Institut Josep Carreras, Hospital Clinic, Banc
de Sang.
Gener 2019 Campanya de crowdfunding feta amb Capital Cell de 350.000 €.
Febrer 2019 Prototips funcionals construits.
Juliol 2019 Completar validacié preclinica.
Novembre 2019 Serie 0 del dispositiu per fer-ne la validacio clinica.
Desembre 2019 Obtencié de CE Mark.
2.000 11888
1.500
T 500 Vendes 5888
7.000
b 1.000 £.000
8 500 EBITDA 4000
= o - 000
1.000
0 _ 0
-1.000
2018 2019e 2020e 2021e 0
B Necessitats de finangament
20.000 € mensuals

La ronda actual és de 500.000 € (350.000€ dels quals han estat coberts amb una
campanya de crowdfunding i busquem 150.000€ a través de business angels).
Els fons aniran destinats a la validacié preclinica de la tecnologia i a realitzar els
primers pilots amb hospitals, a la industrialitzacié del consumible, la millora del
producte, la produccié dels primers prototips funcionals i I'ampliaciod de I'equip.
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Oliver Balcells Navarro

Vaig entrar al programa The Collider amb I'objectiu de
poder llancar al mercat una tecnologia innovadora i
disruptiva.

La seva versatilitat, que necessita només una gota de
sang, la rapidesa del test, i la seva portabilitat, tot aixd
amb costos baixos.

La nostra visi¢ és tenir unes vendes de 40 milions
d’euros anuals, amb vendes globals. Estant a la
consulta de I'hematoleg, perd també en l'atencio
primaria i a urgencies.

53.000€ 350.000€
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Agile retail: apoderament + prediccid i prescripcioé de
tactiques amb intel-ligéncia artificial

07/2018

@ robinbrick.com

Sistemes industrials, industria 4.0 i 3D

PROBLEMA | SOL

uclio

El comerg de les botigues fisiques esta en crisi degut als canvis del consumidor, les
temporades cada vegada més curtes i, sobretot, pels efectes dels marketplaces. D'ai-
x0 sorgeix la necessitat de I'omnicanalitat i d’'un canvi tecnologic i organitzatiu capag
de competir en aguest nou context. RobinBrick és una eina d’analisi de dades que,
més enlla de ser una eina de control exploratoria a través de diverses fonts de dades

(dades de producte,

botiga, treballadors, etc.; de client a través de sensors loT; dades

de I'entorn; dades d’e-commerce; del coneixement del venedor), automatitza la cerca

a través d’lA, identifi

cant macrooptmitzacions i microoptmitzacions. Aixd permet a la

botiga fisica tenir la mateixa capacitat d’analisi i testatge que la botiga onfine, requisit
basic per a I'omnicanalitat i la transformacié digital del retaifer actual. RobinBrick va

més enlla i, ameés d’

identificar els problemes, selecciona aquelles accions que poden

conduir a una millora a través de machine learning. Aixd permet capturar i afavorir el
coneixement de I'empleat de botiga, i el fa particip de la presa de decisions.

MERCAT
Segons Statistics M

RC, s’espera que el mercat de business intelligence global arribi

a29.480 M$ el 2022, amb una taxa de creixement anual composta de I'11,1%. El nos-
tres clients son grans cadenes com Mayoral, Ikea, Tous, Asics, Inditex o Cortefiel.

MODEL DE NEGOCI

Software com a servei (SaaS), amb diferents modalitats de preus. El servei és alta-
ment escalable. Amb un canal de distribucié a través de venda directa, les big4 i

consultories retail.

COMPETENCIA
Empreses en el sect

or advanced analitics per al sector retail son Isaak, Nextail, Retail-

Next, Beabloo, Aphalyr, Bitphy, Blue Yonder, Proximis, IBM, Zeus, Foot Analytics, Coun-
terest o CB4. Cadascuna esta, no obstant, posicionada en diferents zones del supply
chain o competidores només parcialment. Algunes fins i tot podrien ser potencials

socis com Beabloo,
a plataforma oberta.

més enfocada a la recol-leccié de dades o IBM que funciona com

FITES
Desembre 2018 Guanyadora a la incubadora de retail Atelier by ISEM.
Gener 2019 Startup Capital d’ACCIO i inversio privada per 100.000€.
Abril 2019 Clients: Mayoral, amb 221 punts de venda i una facturacié de 380.000€.
Maig 2019 Neotec 280.000€.
Juny 2019 Tancar contracte amb 3 empreses.
Octubre 2019 Tancar ronda de finangament per 500.000€.

PROJECCIONS FINANCERES | NECESSITATS DE FINANCAMENT
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B Necessitats de finangament

QO 14.314 € mensuals

Necessitats de 500.000€, que preveiem finangar amb inversors privats i comple-
mentar amb préstec participatiu i/o ajuts publics.
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Hernan Camps Tascoén

Que et va fer crear 'empresa? Quina relacio préevia
tenies amb el teu mercat potencial?

Una clara visi¢ del que esta passant derivada d’'una
trajectoria en el sector retail de més de 20 anys i
experiencia emprenedora.

Quin aspecte del producte/servei creus que atreu
més al teu client? Per que?

Agilitat, millores activables per a tots el nivells, valor
afegit dels empleats, identificar variables externes que
afecten las vendes i que ara no es tenen en compte.

Com veus I'empresa d’aqui a 5 anys?

RobinBrick, 'advanced analytic lider entre el
1.000 retailers més gran del mon.

K113 .

32.125€ 100.000€
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VENVIROTECH BIOTECHNOLOGY

Del residu... al valor

04/2018

&) venvirotech.com

Quimica, energia, recursos i economia circular

PROBLEMA | SOLUCIO

8 milions de tones de plastic arriben cada any al mar i s’espera que al 2050 ja hi
hagi més plastics que peixos. VEnvirotech vol acabar amb el problema global de
contaminacio de plastics donant al mercat un bioplastic biodegradable provinent
d’una font renovable molt comu: els residus organics. La tecnologia per aconse-
guir-ho tracta d’un procés biotecnologic propi i portatil que fa servir uns bacteris
que s’alimenten de residus organics i produeixen el bioplastic amb aplicacions
directes a packaging, biomedicina o impressié 3D.

MERCAT

El mercat de residus mou anualment a Europa 95 mil milions d’euros i el mercat
de plastics 340 mil milions. Arribarem al mercat creant una xarxa de productors de
bioplastics i, venen el bioplastic a un preu competitiu.

MODEL DE NEGOCI

Tenim dos models de negoci B2B: un model ofereix als nostres clients un servei
de gestio de residus portatil que s’instal-la a casa seva i I'altre la fabricacié i venda
de bioplastics biodegradables. En el model de serveis de plantes gestores tenim
un marge d’'un 20% i en el model de venda de bioplastics un 70%.

COMPETENCIA

Existeixen dos tipus de solucions pels mercats als que en dirigim: per una banda,
gestors de residus convencionals que valoritzen el residu a biogas o compost
(Valoriza, Urbaser etc.). Per I'altra banda, productors de bioplastics biodegrada-
bles (Novamont, BASF, Bio-On etc.).

FITES
Agost 2018 Entrada a I'acceleradora de start-ups «Fondo de Emprendedores»
de Repsol.
Octubre 2018 Primera ronda d’inversié de 255.000 €.
Gener 2019 Instal-laci6 de planta pilot en un entorn real dins de I'empresa
bonArea Agrupa SA.
Setembre 2019 Sortida al mercat de plantes de gestid de residus com a servei.
Gener 2020 Segona ronda d'inversié de 4 milions d’euros.
Abril 2020 Sortida al mercat de bioplastics.

PROJECCIONS FINANCERES | NECESSITATS DE FINANCAMENT
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M Necessitats de finangament

QO 8.500 € mensuals

Necessitem 4 milions d’euros abans de gener de 2020. La ronda té 2 fases. Pri-
mera fase: validacio del model de negoci de plantes de gestid de residus per fer
I'estructura empresarial per produir la tecnologia portatil com a servei (2 milions
d’euros). Segona fase: quan extraguem bioplastic a escala industrial per fer es-
tructura comercial (2 milions d’euros). Diners compromesos: 2,8 milions d’euros.
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Noelia Marquez

Que et va fer crear 'empresa? Quina relacioé prévia
tenies amb el teu mercat potencial?

VEnvirotech neix dels estudis de la cofundadora, la
Patricia Ayma, que va crear un metode de produccio
de bioplastics a escala industrial.

Quin aspecte del producte/servei creus que atreu
més al teu client? Per que?

La rapida biodegradabilitat del bioplastic i 'estalvi
econdmic que aconsegueix el generador de residus
organics.

Quin és el risc més important de I'empresa i com el
resoldreu?

L'alta demanda del bioplastic ens fa necessitar grans
quantitats. Fem plantes automatitzades i autonomes
que ens permeten 'escalabilitat del proceés.

K113 .

15.000€ 255.000€
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