
Where the best startups get funded

L’inversor respon: 
Joaquim López Caussa



Perfil

Joaquim López Caussa 
Director d'inversions a The Crowd Angel



¿Qué es The Crowd Angel?
Plataforma d’inversió online que permet invertir a partir de 3.000€ en una selecció de les millors startups espanyoles mitjançant un 
procés senzill i professionalitzat, seguint les millors pràctiques del capital risc. 

Crowdfunding

Venture Capital

>+



La nostra proposta de valors

Per inversorsPer emprendedors

Selecció i informació

Diversificació

Estructuració

Seguiment

Major abast

Qualitat dels inversors

Ronda de finançament 
estructurada

PR & Marketing



The Crowd Angel en xifres

Invertir a través de 
The Crowd Angel

10,6 M€
+11.500 

Usuaris Reg.

285 K€ 
Inversió mitja 
per operació

+1.200 
Inversors actius

+1.700 
Inversions

6.000€ 
Ticket mig

25 dies 
Media tancament 

per operació

Invertit per 
co-inversors offline

12 M€

+90% 
Efectivitat finançades/publicades

Co-inversions amb inversors institucionals

capita l
4Founder s

Seayaventures +Family Offices



El nostre portfoli de participades



Comptem amb socis estratègics

 # Gestora de fons de capital risc amb +150M€ 
sota gestió.

 # Premi ASCRI a la millor gestora de capital risc 
d’Espanya 2016.

 # Vehicle d’inversió dels directius de Cube 
Ventures (JOT Media i T2O Media)

 # El grup Cube Ventures factura +150M€ i dona 
feina a +400 empleats.

 # Grup d’inversors liderats per Ángel Cano (ex-
CEO BBVA) i Manuel Galatas (ex-Director Àsia 
i Turquia BBVA).

 # Aporten experiència en el sector financer i 
relació amb inversors.



Perfil d’operacions a The Crowd Angel

Tesis  
d'inversió

Objetiu de 
l'inversió

Perfil  
d'empreses

 # Inversió en startups espanyoles a canvi d’una participació minoritària (entre 5% i 20%) en el capital de 
l’empresa.

 # Inversió entre 150k€ i 900k€, segons la fase i les necessitats de l’empresa, normalment apalancades amb 
finançament públic.

 # Startups en fases inicials, normalment tecnològiques, amb el producte/servei ja llançat al mercat, i amb 
dades de tracció atractives.

 # Model de negoci rentable i disruptiu.

 # Operant en mercats grans i/o d’alt creixement.

 # Equip qualificat, complet, divers i compromès.

 # Estratègia de go-to-market definida.

 # Models altament escalables i internacionalitzables.

 # Que en un termini d’entre 4-6 anys es produeixi un esdeveniment de liquiditat que permeti la desinversió.

 # Que cada desinversió ens produeixi retorns superiors al 50% TIR per compensar els que no tinguin èxit, i buscar 
un retorn total de cartera de més del 20% TIR.



Fases d’una startup a The Crowd Angel

2.
Publicació

4.
Seguiment

1.
Selecció

3.
Formalizació

 # Anàlisis i selecció

 # Preparació de la documentació

 # Negociació de les condicions 
de la ronda

 # Tickets de 3.000€

 # Límit de 60 dies

 # Comunicació amb inversors

 # Due dilligence

 # Firma de contractes

 # Desemborsament capital

 # Inversores sindicats

 # Participació consell i junta

 # Informes de seguiment



T.  +34 660 245 487
E.  jlopez@thecrowdangel.com
W. www.thecrowdangel.com

Joaquim López Caussa
Director d'inversions
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