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Introducc

40 anys anticipant respostes

’any 2025 ha estat especialment significatiu per a
ACCIO, amb la commemoracié dels 40 anys de la
seva creacio. Nascuda del consens com una eina
singular del Govern per anticipar oportunitats i do-
nar resposta als reptes de les empreses catalanes,
quatre decades després aquest proposit es manté
plenament vigent.

En un mon cada vegada meés incert i exigent, la
competitivitat ja no depen nomeés de reaccionar,
sinG de saber anticipar i orientar el canvi. Aquest
ha estat, des del primer dia, el paper d’ACCIO:
llegir el present amb una mirada llarga i preparar
les empreses per al futur.

Al 2025, aquest rol s’ha fet especialment visible.
Davant un context internacional marcat per ten-
sions comercials creixents i per 'impacte de les
politiques aranzelaries dels Estats Units, ACCIO
ha liderat una resposta agil i coordinada amb
I'execucid, en un temps record, del Pla Respo-
nem. Alhora, ha reforgat la visio de llarg termini
amb I'impuls de I'Estrategia d’internacionalitzacio
de I’economia catalana.

Perd més enlla de la resposta immediata, el repte €s
estructural. En un entorn que exigeix més dimensio
i més capacitat d’adaptacio, s’ha impulsat un nou
servei de creixement empresarial per acompanyar
les empreses en el seu salt d’escala. | en un esce-
nari de competéncia tecnologica accelerada, s’ha
intensificat el suport a la innovacio digital avancada,
amb un emfasi especial en la intel-ligencia artificial.

Aquesta mirada també es projecta en el posicio-
nament de pais. En un context global on les de-
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cisions d’inversié son cada vegada més comple-
xes, s’haimpulsat I'Estrategia d’atraccio, captacio
i retencid d’inversions de Catalunya 2026-2030,
amb l'objectiu de consolidar una economia més
industrial, més digital, més sostenible i territorial-
ment més equilibrada. En aquesta mateixa linia
de reequilibri, s’ha reforcat I'aposta pels Fons de
Transicid Nuclear com a instrument per accelerar
la modernitzacid del teixit productiu als territoris
meés afectats pel tancament de les nuclears.

Tot plegat respon a una mateixa voluntat, la d’oferir
ales empreses les eines necessaries N0 NOMES per
adaptar-se als reptes, sind per avancar-s’hi. Els re-
sultats en son una mostra clara: més de 39.000
empreses ateses durant el 2025, més de 2.500 mi-
lions d’euros d’inversid privada mobilitzada i més
de 10.000 llocs de treball creats i mantinguts.

Darrere d’aquest impacte hi ha la veritable forca
d’ACCIO, que és el talent dels seus més de 500
professionals, compromesos a acompanyar les
empreses en els seus reptes presents i futurs.

En un mon que es reconfigura en temps real, ACCIO
continuara exercint aquest paper: estar al costat
de les empreses, anticipar escenaris i contribuir
a construir una economia preparada per liderar.
Perque no es tracta només de créixer, sind de
saber cap a on créixer. Es tracta, en definitiva,
d’anticipar les preguntes i oferir les respostes.

Us convido a fer un repas dels principals resultats
del 2025.

Jaume Baré6 Torres
Secretari d’Empresa i Competitivitat
Conseller delegat d’ACCIO

Més de 39.000 empreses ateses durant el
2025, més de 2.500 milions d’euros d’inversio
privada mobilitzada i més de 10.000 llocs de
treball creats i mantinguts.
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Som I’agéncia publica de la Generalitat de

Catalunya que facilita el creixement de les

empreses catalanes mitjancant I'impuls a:
|

J |
Estrategl_a Innovacié _ Expan_slo
empresarial internacional

Y @ &

Projectes R+D Innovacié verda Processos Obertura de filials
i tecnologica d’internacionalitzacio a I’estranger

(o
fﬂ$ 500 @ @ Prop de 40
professionals namonahtats oficines arreu

del mon

Som responsables d’atraure inversié estrangera a
Catalunya i de contribuir a que les empreses generin un
impacte positiu en I’entorn



Resultats principals

39.000
é c-JII-ients atesos

oo +10.000

qﬂ? llocs de treball

generats
directament i
indirectament

Satisfaccio

Index mitja de satisfaccio
global d’ACCIO

OIOIOIDIS)
OIOIOID

8,6

Reconeixements

L'any 2025, Startupblink va
recongixer Catalunya com el
millor ecosistema startup
del sud d’Europa.

+23.000
projectes
acompanyats

+2.500 M€

inversio
mobilitzada

index de recomanacio d’ACCIO
(Net Promote Score)*

+63

’AstraZeneca Global Hub de Barcelona, que

ha comptat amb el suport d’ACCIO, ha estat
reconegut com un dels cinc millors projectes
d’inversi6 estrangera a Europa als Investment
Impact Awards impulsats pel grup Financial Times.

) Net Promoter Score (NPS): indicador que mesura la lleialtat del client envers ACCIO en base a la pregunta de recomanacioé de I'enquesta. Un NPS > 0

es considera bo; un NPS > 50 (sobre 100), molt bo.
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Impacte generat

gf) 1€ (Y 402 M€

de pressupost d’ACCIO mobilitzats d’inversioé en
suposen R+D privada

15 €

inversio mobilitzada

€9 445 M€ €8 1.105 M€

d’exportacions d’inversio estrangera
mitjancant projectes ] atreta a Catalunya
gestionats per ACCIO

Les exportacions dels *N\s. Record historic
projectes gestionats per L~y d’inversi6 captada a
ACCIO han fomentat la Catalunya amb el suport
creacid de més de d’ACCIO

3 1.340

llocs de treball a Catalunya

22 €

/ 1€ - *  en exportacio
invertit a

les Oficines 55 €

Exteriors en captacié d’inversions
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+1.700 gs +130 M€

empreses beneficiaries import d’ajuts
d’ajuts

& 1.081Me R4 1€

dinversié mobilitzada destinat a gjuts
, . d’ACCIO

a través de les linies

d’ajuts

8,2 €

mobilitzats en
inversio privada
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Impacte digital

“ '7 +300 - @ +15.000

activitats impulsades assistents
(jornades, sessions i
esdeveniments)

4 butlletins

o,‘ ACCIO Informa Agenda ACCIO
+190.000 ) +175.000
subscriptors subscriptors

(@ +18.000 @ 36060

subscriptors subscriptors

Xarxes socials

+35.000 @ +78.000
== +1.000 == +800
publicacions publicacions
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Visites accio.gencat.cat Visites catalonia.com

Gww +1.400.000 Gww +100.000
iz St

Vols estar al dia de les nostres activitats?
Coneix els nostres butlletins i subscriu-te
al que més t’interessi:

! ACCIO Informa Agenda ACCIO
& informacié quinzenal de . I'agenda setmanal de les
convocatories, serveis, ajuts i activitats, jornades i conferencies
temes d’actualitat rellevants per a imprescindibles

'empresa

=\ Radar d’ACCIO Catalonia in Business
(C acceés a oportunitats empresarials, el butlleti mensual de les noticies
~=s  compradors internacionals, innovacio A internacionals més destacades
oberta, socis europeus i més

On som? m accio.gencat.cat @accio_cat /acciocat
«fzr catalonia.com @Catalonia_TI /invest-in-catalonia



Estrategia
empresarial



El servei d’orientacié empresarial és la porta
d’entrada d’ACCIO per a moltes empreses que
hi estableixen un primer contacte, que volen
resoldre dubtes o obtenir orientacio sobre les
seves necessitats.

ACCIO disposa de vuit delegacions arreu de
Catalunya per reforcar la proximitat amb les
empreses i orientar-les a partir del coneixement de
la realitat local de I'equip expert que en forma part.

Des d’aquest servei, també s’actua com a sensor
de les necessitats empresarials per retroalimentar
el desenvolupament de nous serveis.

A més, ACCIO posa a disposicié de les empreses
un cercador digital per trobar tota la informacio
dels ajuts, les subvencions, el financament i els
serveis que ofereixen les diferents administracions
| organismes per a les empreses i els
emprenedors ubicats a Catalunya.

També compta amb el Catalonia Industry
Suppliers per ajudar a trobar els proveidors
industrials catalans amb més potencial
d’exportacio classificats per sectors i coneixer-
ne els productes en detall.

‘ ‘ No sé quins ajuts puc

demanar

))

‘ ‘ Vull internacionalitzar-me
perd no sé per on comencar , ,

‘ ‘ Vull trobar un soci

per al meu projecte
empresarial

))

El 2025 s’han resolt més de 14.000 consultes i,
des de les delegacions territorials s’han visitat

gairebé 1.000 empreses.
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El programa de creixement empresarial pre-
tén ajudar les empreses a guanyar dimensio.

= 16 jornades per coneixer diferents
estratégies i metodologies amb la
participacio de 350 persones.

= E£n total, s’han dut a terme 16 serveis
d’assessorament financer.

155 projectes han rebut gairebé 6 milions
d’euros, repartits en 2 tipologies d’ajuts:

m» Cupons d’estratégia: fins a 8.000 eu-
ros destinats a contractar serveis d’as-
sessorament extern per part d’un pro-
veidor extern acreditat per ACCIO, que
permetin identificar canvis que poden
impactar en el model de negoci actual,
aixi com noves arees d’oportunitat.

la competitivitat que inclouen un conjunt
d’accions impulsades pel cluster o per
les empreses, amb I'objectiu de millorar
el posicionament, maximitzar els resul-
tats i obtenir un avantatge competitiu.

¢ 36 projectes de 150 empreses,

e 50 empreses han estat beneficiaries amb un pressupost de 2,1 milions

d’un total de 400.000 euros.

d’euros.
m®» Projectes de creixement i canvi
estratégic: _
Sabies que...
* Noves oportunitats de negoci: fi- e La manca de dimensi6 limita la
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nancen iniciatives per guanyar dimen-
si6 a través de la conceptualitzacio o
la implementacio d’un nou pla de ne-
goci. Ajuts de fins a 30.000 euros per
a projectes de canvi estrategic i fins a
90.000 euros per a canvi estructural.

e 70 projectes s’han beneficiat d’'un
pressupost de 3,5 milions d’euros.

Projectes cooperatius de clusters:
donen suport a iniciatives de refor¢ de

competitivitat de les empreses,
principalment frenada per la cultura, el
model de negoci i I'accés al financament.

El 2025, Catalunya té més de 1.370
empreses mitjanes i grans.

A través de la linia de Fons de Transicié
Nuclear (FTN), s’han impulsat projectes
de creixement i noves oportunitats de
negoci, i projectes cooperatius en zones
de transicié nuclear.

Remco ha diversificat el negoci amb I'ampliacié d’actuacions
del seu taller de reparacié de maquinaria per al sector miner

1

Marta Bermudez, directora d’administracio del Grup Remco: El
suport d’ACCIO ha estat clau per impulsar el nostre procés de diversifi-
cacio i avancar en la transformacio del taller cap a una unitat de negoci
preparada per adaptar-se a nous sectors, oportunitats i reptes. Aquest
acompanyament ens ha permes redefinir I'estratégia de I'activitat, fo-
calitzar-nos en arees amb més valor afegit i afrontar amb més solidesa

una nova etapa de creixement i evolucié empresarial.

))



La politica de clusters s’articula mitjancant el
programa Catalunya Clusters, que impulsa
la Generalitat a través d’ACCIO des de fa més
de 30 anys. Els clusters son agrupacions
d’empreses i d’agents de I'entorn d’un ambit
economic determinat en que col-laboren per
millorar-ne la competitivitat.

B | es empreses membres dels clusters
catalans han impulsat un centenar de
projectes col-laboratius.

Sabies que...

e FI 2025, el programa Catalunya Clusters
té 27 clusters que agrupen més de 3.000
empreses i agents associats amb una
facturacid de més de 80.000 milions
d’euros, i un 36 % de la facturacio
industrial a Catalunya.

e Anualment, se celebra el Cluster Day.
L'edici6 de 2025 s’ha dut a terme a
Tarragona, amb 243 assistents. L'acte
posa I'accent en la hibridacié com a
vocacio i metodologia empresarial no
nomeés per sobreviure, sSiNO per créixer en
temps de maxima complexitat.

AMBIT - Living Spaces Cluster impulsa Habit Up Spaces per
transformar els espais col-lectius a través de la circularitat i el
disseny estrategic

‘ ‘ Julio Rodrigo, responsable del Departament d’Innovacio
i Sostenibilitat d’AMBIT: El suport d’ACCIO ha estat clau per
impulsar Habit Up Spaces, un projecte col-laboratiu d’interiorisme
estrategic que connecta innovacio, circularitat i disseny per
generar noves oportunitats al territori.

Impulsat per pimes de les Terres de I’'Ebre, el projecte contribueix
a reforcar la competitivitat empresarial i a dinamitzar I’economia
de les zones de transicio nuclear. , ,
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Cada vegada més, les empreses, a banda de
tenir en compte el benefici economic, valoren

el seu impacte positiu envers la societat.

El valor compartit és un concepte en expansio
que posa al centre de I'estrategia aspectes

com l'impacte social, la gestio del talent, la
sostenibilitat en la cadena de subministrament o
la igualtat de genere en organs directius.

Aquest programa sensibilitza les empreses
sobre la importancia d’afegir una dimensio
social a I'estrategia empresarial i, alhora, pretén
incrementar la massa critica d’empreses amb
proposit.

m» S’han dut a terme 11 sessions de valor

compartit, amb un total de 305 assistents.

A més, les empreses reben acompanyament
per definir una estratégia en que el triple
impacte (economic, social i mediambiental) es
trobi al centre. S’ofereix suport metodologic

i economic perqué aquest treball no sigui
unicament una questié de compliment
normatiu, sind una nova via per desenvolupar
noves oportunitats de negoci.

= Han participat més de 180 empreses en
aquest programa d’entrenament.

= 34 empreses han arribat a ser finishers i a
implantar la metodologia en estrategies de
valor compartit.

Sabies que...

Les empreses amb estratégies de valor
compartit mostren millors indicadors
de creixement sostingut, resiliéncia i
diferenciacié competitiva.



Els fons Next Generation EU, dotats amb
750.000 milions d’euros per al periode 2021-
2026, son una oportunitat de transformacio
social i economica. Per ajudar les empreses
catalanes a identificar les convocatories que mi-
llor s’adapten als seus projectes, ACCIO posa a
la seva disposici6 I'Oficina Next Generation EU,
que els ofereix assessorament personalitzat.

Des que es va posar en marxa el 2021:

m» S’han dut a terme 3.500 assessoraments
per accedir a convocatories dels fons Next
Generation EU.

= Més de 7.000 inscrits en el servei
d’alertes personalitzades per coneixer les
convocatories.

= 190 actes per donar a coneixer els fons
Next Generation EU, amb la participacio de
16.000 persones.

Sabies que...

2.936 projectes han captat més de
2.100 M€ d’aquests fons des de mitjans
del 2021.

Les empreses catalanes han obtingut
més del 17 % dels fons de concurrencia
competitiva dels fons Next Generation EU
a Espanya.
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Linia d’ajuts que té per objectiu impulsar el
desenvolupament d’un nou model productiu

d’alt valor afegit en els municipis afectats pel
tancament de les centrals nuclears. Estan
destinats a reforcar I'economia local, crear

llocs de treball, retenir talent, diversificar el teixit
empresarial, lluitar contra el despoblament
avancar cap a una transicio energética més justa i
sostenible.

El Fons de transicié nuclear, creat 'any
2020 mitjangant la Llei 5/2020 i financat a
través d’un impost mediambiental sobre les
activitats nuclears, té per objectiu acompanyar
els territoris afectats pel procés de
desnuclearitzacié en una transicio
energetica justa, alhora que promou el

seu desenvolupament i diversificacio
socioeconomica.

Aquest fons es nodreix d’un gravamen del 50%
sobre els ingressos derivats de la produccio,
emmagatzematge i transformacio d’energia
nuclear, i beneficia un total de 96 municipis de
les Terres de I'Ebre, el Camp de Tarragona i les
comarques de Ponent.

El tancament previst de les centrals
nuclears d’Ascé i Vandellos entre els anys
2030 i 2031, un cop superada la seva vida util
inicial, comportara un impacte significatiu en
el territori, tant en termes d’ocupacié —amb la
péerdua d’uns 3.000 llocs de treball directes—
com en el teixit economic local.

En aquest context, el Fons esdevé un instrument
clau per garantir una transicié ordenada i
equitativa, orientada a minimitzar els efectes
negatius i a generar noves oportunitats de
desenvolupament.

Per aquest motiu, s’han creat tot un seguit
d’instruments economics per pal-liar aquests
efectes, dirigits als municipis situats a menys
de 30 km de les centrals nuclears de
Vandellos i Ascé. Concretament, 95 municipis
de 8 comarques.

Salaet ha ampliat la fabrica de Gandesa amb el suport dels Fons

de Transicio Nuclear

1

Elena Salaet, CEO de Salaet: El suport d’ACCIO ens ha ajudat a

créixer i a consolidar noves iniciatives d’innovacio. Ha estat un suport
molt important que ens ha donat I’empenta necessaria per reforcar el
negoci i avancar amb més seguretat en els nostres projectes. Aquests
tipus d’ajuts son molt utils per impulsar la innovacio empresarial i

contribuir a consolidar la indUstria a la nostra comarca.

))



169 empreses s’han beneficiat d’aquests ajuts,
amb un pressupost total de 52,5 milions d’eu-
ros, distribuits en 6 linies:

= Projectes d’inversié empresarial:
per crear un nou establiment, incorporar
una nova activitat, ampliar la capacitat
productiva o millorar el procés productiu.

* 64 empreses han obtingut un total de
44,19 milions d’euros.

= Projectes de creacioé d’ocupacio: per
impulsar la creacié d’'un minim de 3 nous
llocs de treball.

e 20 empreses que, entre totes, han
rebut 2,12 milions d’euros.

= Projectes de creixement i noves
oportunitats de negoci: per impulsar
projectes de canvi estrategic a través de

I'elaboracié d’un pla de negoci o de la seva

implementacio, aixi com de la captacié de
talent.

e 29 empreses han obtingut, en conjunt,
1,36 milions d’euros.

Mapa territorial d’aplicacio del Fons de Transicio Nuclear.

= Projectes cooperatius: per a
projectes que contribueixin a generar
impacte econdmic i oportunitats per tal
d’augmentar '’economia i la competitivitat
en aquests municipis.

e 18 empreses han obtingut 2 milions
d’euros.

=» Projectes d’emprenedoria d’alt valor
afegit: per impulsar un canvi cap a un
teixit empresarial innovador, sostenible
i competitiu que generi ocupacio de
qualitat.

¢ 19 empreses han rebut fons per un
valor total de 0,9 milions d’euros.

=» Projectes d’innovacioé tecnologica: per
fomentar la incorporacio de tecnologies
avancades i contribuir a la transformacio
tecnologica, digital i verda.

e 19 empreses han obtingut 1,93
milions d’euros.
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ACCIO acompanya amb assessorament especi-
alitzat i a mida les empreses que vulguin afrontar
nous reptes tecnologics i d’innovacié per
augmentar les oportunitats d’exit en convocato-
ries d’R+D+l, tant d’ACCIO com d’altres actors
estatals o internacionals.

Més de 2.800 empreses han assistit a
les sessions de sensibilitzacié o de difusid
d’instruments d’'RB+D.

Més de 500 empreses han rebut
assessorament en aspectes vinculats a I'R+D
(local i internacional) i a la tecnologia.

Gairebé 510 empreses assessorades en
projectes europeus d’R+D+l.

Per incentivar I'R+D+l empresarial, s'impulsen els
ajuts seguents:

=» Cupons de programes europeus

d’R+D+l: fins a 12.000 euros destinats

a contractar serveis d’assessorament

extern per part de proveidors acreditats

per ACCIO, amb I'objectiu d’impulsar les
empreses catalanes a coordinar o ser socies
d’un projecte d’R+D+| europeu col-laboratiu
que es presenti a una convocatoria europea.

e 43 empreses, que han obtingut
400.000 euros.

= Projectes d’R+D: dissenyat per

financar projectes de recerca industrial
i desenvolupament experimental, amb
progrés tecnologic d’alt risc, des de la
fase prévia fins a la industrialitzacio i la
comercialitzacié. Durant el 2025, s’han
publicat dues convocatories:

¢ Per financar projectes d’una sola
empresa o de consorcis d’almenys

dues empreses, i amb la possible
participacio d’agents acreditats
TECNIO com a socis.

e 53 empreses, que van aconseguir
6,5 milions d’euros.

¢ Per financar projectes d’una sola
empresa, tot i que poden comptar amb
col-laboracions. (Programa FEDER).

e S’han presentat 136 empreses,
amb un pressupost de 10 milions
per a la convocatoria.

Sabies que...

Catalunya millora la condici¢ de “strong
innovator” dins la nova edici¢ del Regional
Innovation Scoreboard de la Comissid
Europea, per assolir la categoria de
“middle”. De fet, continua ascendint en

el ranquing i passa de la posicié 81 a la

72 entre les regions més innovadores
d’Europa, en un ranquing que analitza
241 regions europees.

Pro-activa ha creat un sistema basat en IA que ajuda a evitar
ofegaments a les platges

1

Oriol Canals, director general de Pro-activa:
El suport d’ACCIO ha fet que puguem desenvolupar una
tecnologia que ens ha d’ajudar a salvar vides.
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Per ajudar les empreses i entitats a definir
I'estratégia de proteccié de la innovacio i
acompanyar-les a través d’un assessorament
sobre I'estat de la propietat intel-lectual, la
modalitat més adequada de proteccio de la
innovacio i la gestié dels actius intangibles, amb
una proposta d’actuacions de futur per millorar
la innovacio i la gestio del coneixement.

¢ 100 empreses assessorades en I'ambit
de la proteccio de la propietat industrial i
intel-lectual.

e (airebé 560 empreses han participat en
tallers i en sessions de sensibilitzacio sobre la
propietat industrial.

=» Cupons de proteccio de la innovacio:
fins a 3.000 euros destinats a contractar
serveis d’assessorament extern per part
de proveidors acreditats per ACCIO, amb
I'objectiu d’ajudar 'empresa a protegir-ne
el coneixement innovador i maximitzar el
retorn economic de la innovacié. S’inclouen
actuacions com els serveis tecnics de
registre de marques europees i de dissenys
industrials, la redaccio i el registre de
patents, models d’utilitat i estudis de
patentabilitat (EP) i informes de llibertat
d’operacio (FTO).

e 38 empreses han rebut un total de
100.000 euros.

D+l Empresarial:

Proteccio6 de la propietat
intel-lectual industrial

Sabies que...

ACCIO i I'Oficina Espanyola de Patents

i Marques col-laboren per promoure €l
coneixement, la proteccio i I'observanca dels
drets de propietat industrial a Catalunya amb
les activitats de lluita contra la falsificacio
dels drets de propietat industrial.

Ploatech esta desenvolupant un projecte per aprofitar I’energia de
les fonts hidrotermals d’entorns submarins

‘ ‘ Manuel Vial Dumas, cofundador de Ploatech: Som una empresa
dedicada a la innovacié en robotica submarina. El nostre patrimoni és
la capacitat de desenvolupar-la i la propietat intel-lectual.

Gréacies a I'assessorament d’ACCIO —sempre proper i rapid— vam

poder entendre quines son les formes en les quals podem protegir

les nostres creacions i com triar-ne la millor. Avui tenim diversos

artefactes protegits per secret empresarial i tramitem la nostra

primera patent amb el suport d’ACCIO. , ,



ACCIO connecta empreses proveidores de
solucions tecnologiques amb corporacions i
entitats locals o internacionals: presencialment,
amb els Open Innovation Challenges a

les grans fires internacionals, i a través d’un
“marketplace” de reptes i solucions (Catalonia
Open Challenges).

m» Més de 460 empreses s’han beneficiat
del programa d’innovaci¢ oberta.

m» 1.660 assistents en sessions i tallers en
I’ambit de les tecnologies innovadores.

= Prop de 100 oportunitats identificades a
través de la plataforma Catalonia Open
Challenge i els esdeveniments B2B.

m» Celebracio de 5 Open Innovation
Challenge, on han participat més de 90
empreses. Es tracta d’esdeveniments
de connexié entre empreses, startups i
inversors en el marc del MWC - 4YFN,
ISE, Smart City Expo World Congress,
Advanced Factories i Health Revolution
Congress.

+D+| Empresarial:

Identificacié de reptes i
cions d’innovacioé oberta

Sabies que...

ACCIO organitza cada any la jornada
Exponential Day, en que s’han donat

a coneixer les 10 empreses referents
inspiradores de projectes diferencials,
amb un gran potencial de creixement, que
marquen el futur de Catalunya.

Aquestes empreses son reconegudes
com a Catalonia Exponential Leaders i
son: 4Blue Tech, Admit Therapeutics,
Estabanell, Vegga (de MatHolding),
Protofy.xyz, Sequentia, Sycai Medical,
Casa Batllo, UniSCool i Yplasma.

Geoskop ha comencat a col-laborar amb una multinacional
italiana després d’haver-se trobat en un Open Innovation

Challenge al MWC

1

Joan Saladich, CEO i fundador de Geoskop:
L'Open Innovation Challenge és molt Util per trobar grans
multinacionals disposades a escoltar i presentar-los solucions

cientifiques.

))
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Sensibilitzacio, assessorament i ajuts per
impulsar la transformacio de les empreses
mitjancant tecnologies digitals avancades
com la intel-ligencia artificial (I1A), el big data o la
robotica.

m» Gairebé 1.500 empreses han participat
en les sessions de sensibilitzacio.

= Més de 310 empreses catalanes han
rebut assessorament.

= Més de 20 empreses han participat en el
nou servei de capacitacio en IA per a la
industria.

Projectes d’innovacié tecnologica de

pimes: ajuts economics per donar suport a

la transformacio tecnologica, digital o verda

de pimes catalanes, en el marc del Programa
Operatiu FEDER de Catalunya 2021-2027. Estan
orientats a la transicio digital i intel-ligent per fer
una economia més competitiva i innovadora.

= S’hi han presentat 165 empreses, amb un
pressupost de 5 milions d’euros per a la
convocatoria.

A través del Digital Innovation Hub de
Catalunya (DIH4CAT), liderat per ACCIO i
coordinat amb els principals agents de suport
a la digitalitzacié de Catalunya, s’han financat
més de 700 projectes tecnologics d’empreses
catalanes del 2022 al 2025, amb més de 17
milions d’euros de finangament captats de
programes europeus, nacionals i regionals.

Innovacio

digital avancada

Sabies que...

El 41,5 % de les empreses catalanes
de més de 9 treballadors han invertit en
transformacio digital el 2025.*

Les tecnologies més incorporades I'any
2025 han estat la IA —incloent-hi la 1A
generativa (30,4 % de les empreses
catalanes)—, ciberseguretat avancada
(22,0 %) iloT (12,5 %).”

El 62,6 % de les empreses innovadores
ha innovat en sistemes d’informacio i
comunicacio, un 60,5 % en producte i
un 40,0 % en métodes de fabricacié o
produccid.”

*Font: Barometre de la innovacio i la
transformacio digital i verda a Catalunya
d’ACCIO 2025

El Grup Salté ha participat en actuacions d’ACCIO per promoure

la innovaci6 digital avancada

1

Roger Duart, responsable de desenvolupament de negoci del

Grup Salté: Participar en les iniciatives d’ACCIO ens permet coneixer
I'evolucio de I'entorn internacional, enfortir aliances estrategiques i
impulsar la nostra contribucié a I'hora de definir el futur del sector de la
tecnologia avancada basada en robdtica social i IA. Aquesta col-laboracio
reforca el nostre compromis amb la innovacio, la competitivitat i la

projeccio global de la nostra activitat.
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L’edicio del 2025 de ’Exponential Day

ha comptat amb més de 300 assistents
que han pogut descobrir com aprofitar el
potencial de les dades i la IA a ’empresa

29



30

Sensibilitzacio, assessorament i ajuts amb
I’objectiu d’acompanyar les empreses a situar la
sostenibilitat com un eix estrategic a través de la
innovacioé responsable i a utilitzar la tecnologia
com a eina per a una economia verda i circular.
S’impulsa conjuntament entre I'Oficina Catalana
del Canvi Climatic, I’Agencia de Residus de
Catalunya i ACCIO.

e Meés de 3.650 empreses han participat en
les sessions de sensibilitzacio.

e Meés de 200 empreses catalanes han rebut
assessorament.

329 empreses han rebut 7,09 milions d’euros,
repartits en 3 tipologies d’ajuts:

Cupons Green: fins a 8.000 euros

per contractar serveis d’assessorament
extern per part de proveidors acreditats

per ACCIO, amb I'objectiu d’identificar
innovacions tecnologiques que redueixin

les emissions de gasos d’efecte hivernacle
0 que disminueixin la vulnerabilitat de
I'empresa respecte a I'emergéncia climatica.

® 263 empreses que han obtingut 2
milions d’euros.

Projectes R+D empresarial Green -
ambit residus: fins a 250.000 euros per
impulsar el desenvolupament de projectes
relacionats amb la reduccié d’emissions de
gasos d’efecte hivernacle: desenvolupar
materials sostenibles, millorar el cicle de
I'aigua, avancar en les energies renovables
o implantar iniciatives en mobilitat
sostenible, entre d’altres.

e 20 empreses beneficiaries d’un
pressupost d’1,59 milions d’euros.

= Innovacioé tecnologica Green — canvi

climatic: fins a 90.000 euros per impulsar
projectes d’innovacié que fomentin la
transformacio tecnologica verda de

les empreses catalanes orientada a la
mitigacio o a I'adaptacio al canvi climatic.

* 46 empreses que han rebut ajut per un
pressupost de 3,5 milions d’euros.

Sabies que...

El 36,4 % de les empreses catalanes de més
de 9 treballadors han invertit en transformacio
verda el 2025.

La inversio en recuperacio de recursos |

en Us de materials reciclats (17,2 % de les
empreses catalanes), la inversio al llarg de tot el
cicle per reduir I'impacte ambiental (15,4%),
la incorporacio de criteris mediambientals

en R+D i ecodisseny (15,2%) i la inversio

en energies renovables (14,2 %) son les
actuacions més majoritaries per part de les
empreses.

La Farga ha impulsat un projecte per revalorar les escories del
procés d’afinament del coure com a nous materials

1

Joan Canellas, director d’expansio de La Farga: El suport
d’ACCIO és clau per impulsar projectes transformadors que, des
de la col-laboracié publicoprivada, ens permeten innovar, avancar
i aportar solucions d’alt valor afegit a la industria i a la societat.
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ACCIO ajuda a accelerar les startups, sigui
superant les primeres etapes, apropant el
finangament o connectant amb I’'ecosistema
tecnologic global a través d’activitats i
d’oportunitats de networking.

= S’han dut a terme gairebe 90
assessoraments geneérics a startups.

m» 260 startups han rebut assessorament
financer especialitzat. Aquest servei inclou
un assessorament especific per accedir
a I'EIC Accelerator (Horizon Europe), que
atorga fons a les iniciatives més disruptives
d’Europa.

= S’han realitzat 11 sessions startup Talks
amb més de 1.300 assistents.

= S’han organitzat 2 sessions amb inversors
estrangers, en les quals han participat 24
startups amb la presentacié d’un pitch.

B S’han organitzat 4 Tech events (en
diverses fires de referencia, com el
Websummit, VivaTech, TechCrunch,
Slush i Switch), en els quals han participat
45 startups.

B S’han organitzat 3 Startups to Funding
per connectar inversors i emprenedors en
esdeveniments de referencia a Catalunya
(Deep Tech Summit, Health Revolution
Congress i Tech Spirit Barcelona), amb
més de 1.200 reunions.

Sabies que...

El 2025, s’ha celebrat la 30a edicié del
reconeixement a la startup catalana

de I'any, en el marc de la Catalan Pitch
Competition organitzat per ACCIO en el marc
del Tech Spirit Barcelona.

La startup guanyadora ha estat Shinephi,
que ha desenvolupat una tecnologia orientada
a optimitzar el procés de fabricacié de
semiconductors. La seva solucié consisteix
en un sistema d’imatge integrat a la linia

de produccio que actua com a eina de
metrologia avancada, la qual cosa millora
les tecnologies actuals i aporta dades
quantitatives de gran precisid per incrementar
I'eficiencia i el control dels processos
productius.

La startup Neuhera ha desenvolupat un videojoc immersiu per al
tractament no farmacologic de TDAH en infants

‘ ‘ Beatriz Fagundo, CEO i fundadora de Neuhera: El suport
d’ACCIO ha estat clau per impulsar el creixement de Neuhera en
una etapa estrategica del projecte. Ens ha permes reforcar I’'equip,
accelerar el desenvolupament del producte i comencar a obrir cami
per validar la solucio en entorns reals mitjangant els primers pilots.

A més del suport economic, I’'acompanyament rebut ens ha ajudat
a consolidar la proposta de valor i a avancar amb meés solidesa i

ambicio.
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Negoci
internacional



ACCIO acompanya les empreses en els
primers passos cap a I’exportacié mitjancant
ajuts economics i eines digitals que permeten
analitzar quins son els mercats que millor
S’adapten a cada empresa i al seu potencial.
D’aguesta manera, els permet superar els
obstacles principals, reduir les barreres
d’entrada i consolidar les exportacions del

teixit empresarial catala.

329 empreses han rebut 3,5 milions d’euros,
repartits en 2 tipologies d’ajuts:

m» Cupons d’estratégia d’exportacio:
fins a 8.000 euros per contractar
serveis d’assessorament extern per part
de proveidors i agents de suport a la
internacionalitzacié acreditats per ACCIO.
Tenen per objectiu ajudar 'empresa a
dissenyar un pla de promocio internacional
a mida a través de 'analisi de la situacio
actual i el posicionament internacional per
identificar noves oportunitats de mercat i
definir una estrategia global.

¢ 133 empreses que han obtingut
ajut per un import total d’1,3 milions
d’euros.

m» Cupons comencar a exportar: fins
a 10.500 euros per contractar serveis
d’assessorament extern per part de
proveidors i agents de suport a la
internacionalitzacié acreditats per ACCIO,
amb I'objectiu d’ajudar a estructurar un
departament d’exportacio i d’'implementar
metodologies aplicables al procés
exportador, aixi com de prospectar
potencials clients.

* 196 empreses beneficiaries, amb una
dotaci¢ de 2,2 milions d’euros.

Comencar a
exportar

Sabies que...

En el marc del Pla Responem, el pressupost
de la linia de cupons d’internacionalitzacio
ha augmentat un 75 % respecte al 2024.

Es tracta d’un pla de suport integral

destinat a reforcar la internacionalitzacié
de les empreses catalanes, enfortir-ne la
preséncia als mercats internacionals i mitigar
els efectes de I’enduriment de la politica
aranzelaria dels Estats Units.
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Assessorament especialitzat per definir la
millor estratégia internacional i les eines
més efectives per exportar més o implantar-
se a I’exterior, a través de la cerca de clients,
importadors, distribuidors, socis, col-laboradors

o proveidors estratégics, aixi com de la Augmentar les
participacio en licitacions i en projectes globals. .
exportacions

La xarxa d’oficines internacionals d’ACCIO
analitza en desti per facilitar I'entrada i la
consolidaci® en nous mercats.

= Més de 1.000 empreses han rebut
I’'assessorament d’internacionalitzacio i
d’accés a mercats exteriors.

= £l servei d’ACCIO destinat a posar en Sabies que...
contacte compradors internacionals
per trobar a Catalunya els millors
proveidors especialitzats ha generat més
de 1.100 oportunitats de negoci.

* | es exportacions catalanes han tancat I'any
2025 amb un volum de 100.779 milions
d’euros, un 0,6 % més que I'any anterior.
Es tracta del millor registre de la série

= S’han acompanyat 65 projectes de historica.
'ambit de la contractacio publica e EI2025, s'ha arribat a gairelé 18.200
internacional, per ajudar a identificar empreses exportadores regulars.

les oportunitats que els ofereixen les
licitacions internacionals.

= 64 projectes assessorats en I'ambit de
I’economia social internacional, servei
que dona suport a la internacionalitzacio
de les cooperatives, fundacions i
associacions del tercer sector social.

Vitae Health Innovation ha comencat a distribuir els seus
productes a I’America Central

1

Laura Punteri, responsable d’exportacions de Vitae Health:

El suport d’ACCIO ha estat clau per impulsar la nostra estratégia d’inter-
nacionalitzacio i consolidar amb éxit la nostra nova alianca en set paisos

de I’America Central. Gracies al seu acompanyament, hem pogut obrir

nous mercats de manera més solida, agil i estrategica, la qual cosa ha
accelerat el nostre creixement internacional. Per a nosaltres, ACCIO és

un soci fonamental en la nostra expansié internacional i en el
desenvolupament de noves oportunitats arreu del mon. , ,
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Sensibilitzacio, tallers, assessorament
especialitzat, accés a “marketplaces” i suport a
I’'hora de definir estrategies digitals per accedir
a nous mercats internacionals, amb I’'objectiu
d’ajudar les empreses a millorar la presencia

en linia i augmentar les vendes internacionals
mitjancant canals digitals.

¢ 900 participants han assistit a les sessions
de sensibilitzacio i als tallers.

e Meés de 120 assessoraments en estrategia
digital internacional.

m» Promocié internacional: fins a 30.000
euros per desenvolupar noves actuacions
amb I'objectiu de fer créixer 'empresa
a nous paisos, sigui en I'ambit digital o
a través de la participacio en actes de
promocié presencials. Aquest ajut permet
contractar una agéncia per executar el pla
de marqueting digital o participar en fires,
congressos i esdeveniments internacionals.

e 324 empreses que s’han beneficiat
d’un pressupost de 8 milions d’euros.

Exportar a través
de canals digitals

Sabies que...

En el marc del Pla Responem, €l
pressupost de la linia de promocio
internacional s’ha més que triplicat
respecte al 2024. Es tracta d’'un pla de
suport integral destinat a reforgar la
internacionalitzacié de les empreses
catalanes, enfortir-ne la preséencia als
mercats internacionals i mitigar els efectes
de I'enduriment de la politica aranzelaria
dels Estats Units.

L'empresa catalana de cosmeética Skeyndor ha enfortit el seu
posicionament als mercats de la Xina, I'India i Coldombia

1

Jordi Morcillo, CEO de Skeyndor: Amb el suport d’ACCIO hem
pogut impulsar la projecci¢ internacional de Skeyndor i continuar
reforcant la nostra presencia en mercats estrategics, amb una
aposta per la innovacio i el creixement global de la marca.

))
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Acompanyament en el procés d’expansié inter-
nacional a través d’assessorament personalitzat
i ajuts economics per facilitar que noves filials
s’obrin a I'exterior.

=» Projectes de multilocalitzacio: fins a
80.000 euros per fer els primers passos en
la implantacio a I'estranger, amb la creacio
d’una filial productiva, comercial o de
serveis.

e 92 empreses i un pressupost de

convocatoria de 9 milions d’euros.

Cal destacar els Estats Units (amb 20
filials), Italia (amb 12 filials), Méxic
(amb 11 filials), Franca (amb 9 filials) i
Alemanya (amb 8 filials) com a paisos
principals de destinacio.

Obrir filials
a I’estranger

Sabies que...

A través de I'ajut, un 84 % de les empreses
ha creat nous llocs de treball en el mercat
de destinacio, el 75 % ha creat nous llocs
de treball a Catalunya, el 80 % ha accedit
a nous clients i el 68 % té previst accedir a
nous mercats (dades ajuts 2024).

En el marc del Pla Responem, el
pressupost de la linia de multilocalitzacié
s’ha més que quadruplicat respecte al
2024. Es tracta d’un pla de suport integral
destinat a reforgar la internacionalitzacio
de les empreses catalanes, enfortir-ne

la preséncia als mercats internacionals i
mitigar els efectes de I'enduriment de la
politica aranzelaria dels Estats Units.

Almirall ha obert una nova filial a la Xina

1

Josep Maria Casanovas, Vice President, External Innovation
& Licensing d’Almirall: El suport d’ACCIO ha estat clau en el
procés d’establiment de la filial a la Xina d’Almirall amb I’'objectiu
d’internacionalitzacié de la companyia com a extensié natural de la
nostra ambicié per ser liders globals en dermatologia medica; i ha
contribuint a la viabilitat i competitivitat del projecte. Aquest impuls
ens ha permes cobrir part dels costos de la consultoria estrategica
i del lloguer de les oficines. Estem molt agraits a ACCIO pel seu
suport i ja tenim I'empresa funcionant a ple rendiment.
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L’edicié del 2025 del Beyond Catalonia va
permetre a prop de 350 empresaris conéixer
estrategies per fer front a la politica comercial
dels Estats Units en un context global. També s’hi
va presentar ’estratégia d’internacionalitzacio de
I’economia catalana 2026-2030.
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Actua com una finestreta Unica que ofereix
suport gratuit, en menys de 48 hores, a les
empreses que es troben amb obstacles a I’hora
de sortir a I’exterior (per exportar, importar,

implantar-se fisicament a I’estranger o en la Ofl Cin a Técnica
mobilitat de treballadors, per exemple).

de Barreres a la

= 24 sessions tecniques realitzades sobre . . .z

questions d’actualitat que poden impactar |nternaC|0nalltzaC|O

en les relacions comercials, amb més de
2.300 assistents.

= Més de 2.290 consultes ateses.

= Els Estats Units lideren el ranquing de
consultes amb un 23,9 %, seguit de la
Xina (5 %) i Méxic (3,9 %).

Sabies que...
=B | es consultes han estat sobre e Abans d'iniciar-se la crisi aranzelaria, ACCIO
finangcament (21,8 %), duanes activa el servei “Adapta’t als nous Estats
i aranzels (21,8 %), normativa Units” per ajudar les empreses catalanes
tecnicoadministrativa per accedir a nous que exporten al pais nord-america a mitigar
paisos (15 %), riscos geopolitics (8,4 %) els possibles efectes de les politiques
i inversié directa a I'exterior (8 %). proteccionistes de I'administracio Trump per
al seu negoci.

¢ A les trobades “Aranzels al dia”, hi han
assistit més de 3.000 persones per
informar-se de les novetats aranzelaries dels
Estats Units i per formar-se en aspectes
tecnics com els contractes o la gestio
duanera.

AKO ha introduit les seves solucions de transformacio
de la cadena de fred als Estats Units

1

Jordi Serd, director adjunt d’AKO:

Des de I'Oficina de Barreres a la Internacionalitzacié ens han
guiat, assessorat i compartit les millors practiques sobre com
gestionar la reduccioé de I'impacte dels aranzels als Estats Units.
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El canvi d’escenari global provocat per I'auge
proteccionista que ha liderat el govern nord-
america de Donald Trump ha provocat una gran
incertesa aranzelaria en les cadenes de valor
global. Per fer front a aquest nou context, el
Govern ha activat el Pla Responem, que ha
mobilitzat diversos ajuts i serveis per tal que les
empreses catalanes facin front a la nova
situacio als Estats Units i puguin diversificar
els seus mercats objectiu.

En aquest sentit, gracies als fons mobilitzats pel
Pla Responem, ACCIO ha pogut incrementar el

volum dels ajuts econdmics atorgats. D’aquesta
manera:

= S’ha donat suport a gairebé 800
projectes.

= Han rebut més de 30 milions d’euros.

= Han generat una inversio mobilitzada de
prop de 142 milions d’euros.

Aquest suport economic s’ha complementat
amb la tasca habitual d’assessorament i
acompanyament que realitza ACCIO en ¢l
camp de la internacionalitzacio, tant des de
Catalunya com mitjancant la xarxa d’Oficines
Exteriors de Comerg i Inversions. D’aquesta
manera, les empreses catalanes han continuat
trobant a ACCIO un punt de referéncia per
analitzar mercats potencials, cercar contactes
o canals de distribucio, aixi com per resoldre
els dubtes i problematiques de I'operativa
internacional.

Pla Responem

Sabies que...

El Pla Responem és un pla del Govern

que mobilitza fins a 1.500 milions d’euros
per tal de protegir el teixit empresarial i
agricola, mantenir I’'ocupacio i reforgar la
internacionalitzacio de I'economia catalana.

S’hi han implicat diversos Departaments i
entitats del sector public i s’ha estructurat en
5 grans blocs:

1. Ajuts directes

2. Financament i credits

3. Fons d’inversié i capitalitzacid
4

. Assessorament i acompanyament
empresarial

5. Promocid i campanyes de
comunicacio

L’empresa Tucai Group obre una nova fabrica al Vietham amb

el suport d’ACCIO

1

Lorenzo Piera, Managipg Director de Tucai Group:
Agraim a I’equip d’ACCIO la seva empatia i operativitat. Quan hem
tingut dificultats en el projecte de la nova fabrica a Vietnam han

sigut proxims i resolutius.

))
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Inversio
estrangera




Catalonia Trade & Investment és la unitat
especialitzada d’ACCIO encarregada d’impulsar
la captacio d’inversio estrangera al territori. Ho fa
mitjancant la promocio dels actius estrategics del
pais i 'acompanyament integral als inversors al
llarg de tot el procés de decisio i d'implantacio.

’agencia ofereix una atencio personalitzada i
serveis especialitzats per ajudar a connectar
amb I'ecosistema empresarial i institucional
catala, cercar socis locals, accedir a talent,
identificar ubicacions adequades i gestionar
tramits administratius i de mobilitat de directius.

A més, acompanya tant projectes d’empreses

que encara no tenen presencia a Catalunya com
empreses ja establertes al territori, amb I'objectiu
d’afavorir noves inversions, processos de reinversio
i el creixement de la seva activitat al pais.

= S’ha assolit el record historic en volum
d’inversié captada, que ha arribat als 1.105
milions d’euros. Aquesta inversié prove
de 101 projectes d’inversio atrets que han
generat 3.980 nous llocs de treball i han
permes mantenir 1.728 llocs de treball
addicionals.

= Prop del 50 % dels projectes estan
relacionats amb la transformaci6 digital o
verda.

= Destaquen els sectors TIC i electronica
(24,8 %), automocioé (13,9 %) i quimica i
plastics (10,9 %).

= Per paisos inversors destaquen els Estats
Units (16,8 %), Alemanya (13,9 %) i el
Regne Unit (10,9%).

Serveis especialitzats

d’inversio estrangera

= £l 41,7 % del volum d’inversio captat s’ha
destinat a projectes d’R+D i, el 38,7 %, a
projectes industrials.

Inversions empresarials d’impacte alt: ajut
per aterrar projectes diferencials i donar suport a
inversions tractores, tant des del punt de vista de
creacioé d’ocupacio com d’inversio en actius fixos.

m» 105 projectes d’empreses s’han beneficiat
de 61,4 milions d’euros.

Sabies que...

e Catalunya s’ha consolidat com a destinacio
clau per a la inversi6 estrangera i ha superat
per segona vegada la barrera dels 1.000
milions d’euros captats.

e Através de la linia de FTN, s’han impulsat
projectes d’alt impacte en zones de transicio
nuclear.

L’empresa nord-americana Elian Barcelona ha reindustrialitzat
i ampliat una fabrica al Port de Barcelona per impulsar el

sector de la proteina vegetal

1

Andreu Martin, CEO i fundador d’Elian Barcelona: Catalunya es

consolida com a hub estrategic d’'innovacio i d’inversio industrial per a
I'alimentacio sostenible a Europa. A Elian Barcelona, compartim aquesta

aposta amb una inversid de més de 200 milions d’euros per expandir la

nostra planta de proteina vegetal i impulsar una produccié més sostenible

i eficient. Sense el suport actiu d’ACCIO i d’altres institucions publiques,

Elian no hauria aconseguit fer aquest pas tan important per a Europa. , ,
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El Govern ha aprovat I'any 2025 I'Estrategia
d’atraccio, captacio i retencio d’inversions de
Catalunya 2026-2030. Aquesta estrategia,
liderada per ACCIO i basada en la
col-laboracié publicoprivada, es configura per
primera vegada com una agenda compartida
entre les administracions, les institucions i els
agents implicats.

La nova estratégia contempla una prioritzacié
geografica, posant el focus en 10 paisos: els
Estats Units i la Xina, com a grans poténcies
globals consolidades; Alemanya, Franca, el
Regne Unit, els Paisos Baixos i Belgica, com a
poténcies europees; i el Japd, I'india i Corea
del Sud, com a mercats asiatics estrategics.

Des del punt de vista sectorial, prioritza els
sectors en que Catalunya és lider industrial
("automocio i la mobilitat sostenible,
I'alimentacio, els semiconductors i la quimica);
aquells que contribueixen a la digitalitzacio

de 'economia (tecnologies com la intel-ligencia
artificial, les TIC i la quantica, aixi com industries
com I’'espacial, I'audiovisual i els videojocs); els
vinculats a la salut i les ciéncies de la vida (els
medicaments critics, les tecnologies sanitaries

i la biomanufactura); i els que contribueixen

a la sostenibilitat (les energies renovables,
I’economia circular i la descarbonitzacio).

’estrategia fixa els objectius seguents per al
periode 2026-2030:

= Atreure 600 projectes d’inversio
estrangera amb el suport del Govern.

m®» Captar 6.000 milions d’euros d’inversio,
més de la meitat dels quals fora de 'area
de Barcelona.

m» Crear i mantenir 45.000 llocs de treball.

= Arribar a les 10.000 filials estrangeres a
Catalunya.

Estratégia d’atraccio, captacid

i retencid d’inversions
de Catalunya 2026-2030

’estratégia contempla, entre els seus eixos
d’actuacio, tant 'acompanyament a les
empreses durant tot el cicle de gestié d’un
projecte (des de la promocio fins a la retencio
de les inversions) com el suport necessari

per donar resposta als reptes que aquestes
afronten, especialment els vinculats al sol
industrial i als subministraments, la facilitacio
administrativa, el talent i els incentius economics.

Sabies que...

e (Catalonia Trade & Investiment va ser
la primera agencia de captacié d’inversio
estrangera a Espanya i una de les primeres
a Europa.



El 2025 s’ha aprovat I’Estratégia d’atraccio,
captacio i retencié d’inversions de Catalunya
2026-2030, que té per objectiu captar 6.000 milions
d’euros d’inversio estrangera i generar 45.000 llocs
de treball fins al 2030.

43



' 4

Oficines
exteriors




La porta de Catalunya al mon

ACCIO disposa de prop de 40 oficines arreu = [ncrement previst de 445 milions d’euros
del mén que impulsen el creixement empresarial en la facturacioé de les empreses.

i faciliten 'accés als mercats exteriors.
= Més de 750 empreses han participat en

Ofereixen assessorament i serveis de valor afegit 51 actuacions agrupades.
alt per identificar oportunitats de negoci, proveir

informaci6 estrategica de mercat i generar

contactes comercials qualificats amb agents

Iopgls (CI|§nts, socis, distribuidors o inversors). Sabies que...
Aixi mateix, proporcionen assessorament
T . s . A (o) A
especialitzat per a la implantacié a I'exterior * Unany més, Europa (44 %) es mante
i acompanyament personalitzat durant tot el com l'area geografica amb mes projectes,

L AP seguida d’America (28 %), I'’Asia-Pacific
proces dinternacionalitzacio. (18 %) i I'Africa-Orient Mitja (10 %).
També faciliten la connexié amb ecosistemes

mternaClon.a,Is. d’innovacié i fomenten la . estat els d’agenda de contactes (25,4 %),
col-laboracié i el desenvolupament tecnologic. d’acompanyament (18,9 %) i de cerca de
Alhora, sén un actiu clau per detectar socis (18,5 %).

oportunitats d’inversio i treballar amb les matrius

d’empreses estrangeres.

e Els serveis més proporcionats el 2025 han

m» Més de 2.900 serveis oferts a les
empreses per dur a terme més de 1.260
projectes empresarials.

= Principalment, del sector TIC i electronica
(8,7 %), alimentacié (7,7 %), consultoria
i serveis empresarials (7,3 %) i salut i
serveis sanitaris (7,2 %).

Galfer ha redefinit la seva preséncia als Estats Units amb
I’obertura d’una filial al pais amb el suport de I’Oficina de Miami

1

Francisco Catena, CEO de Galfer: L’'Oficina d’ACCIO a

Miami ens ha donat un suport molt rapid i, de seguida, vam tenir
contactes d’advocats, de gestors, d'immobiliaries i d’institucions.
T’ajuden a qualsevol cosa i, un cop amb la filial en marxa, ens han
seguit ajudant.

))
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Participacio en

projectes europeus




El 2025 ACCIO ha participat en 22 projectes cofinancats
per la Unié Europea amb un pressupost total de 10,72 M€2

PROJECTES GESTIONATS 2025'

PROJECTES GUANYATS 2025

g 1 0,72 M€2 (62 % cofinancat per la UE)

n
3 Pressupost total de projectes europeus Coordinadors
(5 2,25 M€3 (73 % cofinangat per la UE) 7
> Pressupost total executat el 2025 projectes
245 Socis

Socis participants en els projectes 1 0

%
@32
2

projectes

nacionalitats diferents
Socis associats / afiliats
7 amb pressupost: 4/1

38 projectes coordinats per ACCIO

" Projectes europeus gestionats el 2025 amb independencia de /’any d’inici.
? Correspon al pressupost total dels projectes gestionats per ACCIO durant el 2025.
3 Correspon al pressupost executat dels projectes gestionats per ACCIO durant el 2025.
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Estrategiai intel-ligencia

competitiva



% Informes de riscos
I conjuntura

Analisi de riscos i tendencies globals
Barometre de la innovacio i la transformacio
digital i verda

Analisi de la conjuntura empresarial

Analisi d’exportacions de Catalunya

Analisi d’empreses exportadores regulars

|f_j Informes tecnologics
de Catalunya

¢ 10 Tendencies Tecnologiques del 2025
¢ Ciberseguretat a Catalunya, 2025

e Deep Tech a Catalunya, 2025

e Energia Edlica a Catalunya

e |aIndustria 4.0 a Catalunya

e Salut Digital a Catalunya, 2025

e index d’intensitat exportadora de Catalunya

e Analisi d’'innovacié dades oficials

e Informes d'impacte economic

e Impacte del Brexit en el comerg exterior de @ Directoris empresarlals

Catalunya ¢ Directori Barcelona & Catalonia Startup Hub

* Afectacio dels aranzels de Trump ales relacions Directori Catalonia Industry Suppliers

comercials de Catalunya amb els EUA

e |mpactes economics de I'acord UE-Mercosur a
Catalunya

@@, Altres informes

e Lainversi6 estrangera a Catalunya 2024

. Informes sectorials
=71 de Catalunya

Mapa global d’oportunitats de negoci
internacionals 2025

* El sector audiovisual a Catalunya » Notes economiques dels paisos coberts des
* Elsector “Beauty” a Catalunya de la Xarxa d’Oficines Exteriors d’ACCIO
* Elsector de la bioenergia a Catalunya  Exponential Leaders a Catalunya 2025
e El sector de 'equipament de la llar i el e Tech Hubs Overview 2025
“contract” a Catalunya e Programa Horizon Europe a Catalunya.

e El sector tecnologic i digital a Catalunya Participacid empresarial 2021-2024
e Els videojocs a Catalunya

e | es ciencies de la vida a Catalunya

Consulta tots els
informes aqui
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http://www.accio.gencat.cat/ca/serveis/banc-coneixement/cercador/?q=&cat_tipus=8b7c43a6-d94f-11e7-9472-005056924a59&cat_tipus=e66a5f67-9164-11eb-989f-005056924a59&cat_tipus=2ae161ce-9165-11eb-989f-005056924a59&cat_tipus=0ad9eb3f-9165-11eb-989f-005056924a59&cat_tipus=e9f1052f-d94f-11e7-9472-005056924a59&cat_tipus=f3971cf3-d94f-11e7-9472-005056924a59&cat_tipus=fa0d5188-d94f-11e7-9472-005056924a59

ontacta amb nosaltres

Barcelona
Tel. 934 767 200
accio.gencat.cat

L’Alt Penedés i el Garraf
Tel. 637 366 710
accio.gencat.cat/penedes

La Catalunya Central
Tel. 936 930 209
accio.gencat.cat/catalunyacentral

Lleida
Tel. 667 372 078
accio.gencat.cat/lleida

Les Terres de I’Ebre
Tel. 977 495 400
accio.gencat.cat/ebre

L’Alt Pirineu i Aran
Tel. 667 071 738
accio.gencat.cat/pirineu

Girona
Tel. 872 975 990
accio.gencat.cat/qgirona

Tarragona
Tel. 977 251 717
accio.gencat.cat/tarragona

Vallés, Baix Llobregat i Maresme
Tel. 937 101 951
accio.gencat.cat/valles-llobregat-maresme

Madrid
Tel. 915 241 000
accio.gencat.cat/madrid

Segueix-nos!
® @accio_cat @ /acciocat m accio.gencat.cat
@Catalonia_TI /invest-in-catalonia &lz¥ catalonia.com

V4
ACCIO [ s
¥ de Catalunya
Catalonia &
Trade XInvestment

Fem avui 'empresa del dema


https://www.accio.gencat.cat
https://www.accio.gencat.cat/penedes
https://www.accio.gencat.cat/catalunyacentral
https://www.accio.gencat.cat/lleida
https://www.accio.gencat.cat/ebre
https://www.accio.gencat.cat/pirineu
https://www.accio.gencat.cat/girona
https://www.accio.gencat.cat/tarragona
https://www.accio.gencat.cat/tarragona
https://www.accio.gencat.cat/madrid
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