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Evolucié de la qualitat comparada de les exportacions catalanes

Presentacio

L’Observatori de Mercats Exteriors (OME) d’ACC10, treballa per tal d’aportar coneixe-
ment sobre el futur dels mercats internacionals i de noves realitats, amb I’'objectiu d’an-
ticipar noves oportunitats per a 'empresa catalana, col-laborar en la planificacié d’ac-
cions empresarials i en la definicié de politiques proactives.

Aquest instrument, que neix amb vocacio de servei al teixit empresarial, especialment les
PIMES, s’ha comencat a construir en el marc d’'un projecte col-laboratiu, que permet
aplegar diferents experts, analistes, grups de reflexio i institucions, amb un nucli de tre-
ball especific: I'analisi de futur. LOME és el centre de referencia capag de gestionar la
informacié i els coneixements que arriben a través de la xarxa exterior ’ACC10 i dels
organismes de prospectiva internacionals. Aquest coneixement es difon al teixit empre-
sarial catala, es comparteix a través de I’Anella i té una incidéncia directa en I'activitat
d’ACC10.

En 'ambit empresarial, la gestid d’un negoci requereix de I'anticipacio, per a la qual és
necessari una bona gestid del coneixement. Convencuts de la importancia d’aquest
actiu, I'Observatori de Mercats Exteriors empra aquesta col-leccié de quaderns per tal
de difondre coneixement rellevant de la realitat de Catalunya en relacio a un context inter-
nacional de creixent interdependencia.

Catalunya sempre s’ha caracteritzat per tenir unes empreses amb una clara vocacio
exportadora, un elevat grau d’obertura de la seva economia i un gran dinamisme en les
vendes a I'estranger. En aquest sentit, una de les linies d’investigacio ha d’anar encami-
nada a estudiar I'evolucié de les exportacions catalanes els darrers anys, en un entorn
de competencia de nous paisos industrials de qualitat comparativament baixa, i aprofun-
dir en les causes per a poder extreure conclusions Utils per a planificar les politiques
empresarials adients pels diferents productes i els diferents mercats.

Aquest Quadern presenta la avaluacio de la qualitat de les principals exportacions cata-
lanes als mercats de desti més importants, en termes desagregats i globals, respecte als
principals competidors. Alhora, ens permet obtenir informacié molt rellevant respecte al
posicionament relatiu dels productes catalans en la divisio internacional del treball i con-
tribuir al diagnostic sobre la competitivitat present i futura del comerg de Catalunya amb
I’estranger.

Maite Ardevol
Gerent de I'Observatori de Mercats Exteriors
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Resum del treball

Catalunya té una economia molt oberta en el context dels paisos europeus. La seva taxa
d’obertura (la suma de les exportacions més les importacions com a percentatge del PIB)
se situa molt a prop del 62% I'any 2007, una xifra molt elevada quan es contraposa amb
la d'altres regions europees. Clarament, es pot parlar de Catalunya com un dels territoris
europeus amb una projeccid internacional més gran en el terreny comercial. Aquestes
dades, en principi molt positives, en cap cas no poden amagar el fet que les importacions
catalanes superen de llarg les exportacions (’any 2007 representaven un 24% i un 38%
sobre el PIB, respectivament), amb la qual cosa el deficit comercial se situa entorn del 14%
del PIB i la taxa de cobertura amb prou feines supera el 63%. Tot i que s’haurien de tenir
en compte altres factors, aguest és un simptoma d’un dels problemes més importants que
I'economia catalana té plantejats en 'actualitat i que no és altre que la progressiva péerdua
de competitivitat del teixit productiu del pais en els darrers temps, sobretot quan ens refe-
rim als mercats exteriors. Tanmateix, crida I'atencié que quasi bé un terc del deteriorament
de la balanga comercial catalana és degut al comportament de la branca Productes ener-
getics, extraccio i refinacio de petroli, per motius que almenys en part han d’incloure la
pujada dels preus dels productes energetics durant el periode. Catalunya practicament no
exporta aquest tipus de productes, per motius obvis relacionats amb la inexistencia de
recursos naturals i de fet el deteriorament de la balanca comercial degut al comportament
d’aquesta branca té més de preocupant pel que demostra respecte del nivell de depen-
deéencia exterior del nostre pais en temes energetics que pel fet que suposi una manca de
competitivitat del teixit productiu catala en aquest tipus de produccio.

Tot i la possible pérdua de competitivitat de I'activitat comercial amb I'exterior de I'eco-
nomia catalana, es pot afirmar sense temor a I'equivocacié que Catalunya és un territo-
ri que té en l'activitat exportadora encara un dels seus punts economics forts. Aixi, la
quota de mercat de les exportacions catalanes al mén I'any 2006 era el 0,48%, una quan-
titat clarament per sobre de la participacid del PIB catala en el total mundial. A més, la
taxa de creixement de les exportacions ha estat molt superior a la dels paisos de la UE-
15 per al periode 1999-2007.
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De manera creixent, els economistes parlen de I'emergéncia d’una nova forma de divisio
intrasectorial del treball que s’oposa a la especialitzacio tradicional de tipus intersectorial.
En els models tradicionals de comerg internacional, la dotacié inicial de factors productius
determina completament el patr¢ d’especialitzacio i el comerg per sectors d’activitat, men-
tre que els models nous incideixen en I'especialitzacié per varietats, definides en termes de
diferents qualitats d’un mateix producte. Aquesta investigacio pretén dur a terme una ava-
luacio de la qualitat de les principals exportacions catalanes als mercats de destinacié més
importants, mitiancant la comparacié amb la qualitat dels productes exportats pels princi-
pals competidors que operen en aquests mateixos mercats. Aquest exercici ens permet
obtenir informacié molt rellevant respecte al posicionament relatiu dels productes catalans
en la divisio internacional del treball i contribueix al diagnostic sobre la seva competitivitat
present i futura. De fet, alguns estudis del comerg de Catalunya presenten indicis clars que
I'especialitzacio de les empreses exportadores catalanes en béns de qualitat comparativa-
ment baixa, en qué la competencia dels nous paisos industrials és molt important, és un
factor que probablement ajuda a explicar, almenys en part, la progressiva perdua de com-
petitivitat.

Hi ha una literatura econdmica creixent en I’ambit internacional que aborda el tema de la
diferenciacié de les exportacions segons la qualitat. El treball fa una revisi¢ d’algunes apor-
tacions recents i especialment influents, i destaca sobretot les contribucions de tipus empi-
ric que se centren en la descripcio de la diferent qualitat de les exportacions dels diferents
paisos i I'estudi dels factors que la determinen. Aquests treballs posen I'emfasi, sobretot,
en I'existencia d’una divisio «vertical» intrasectorial del treball en que les exportacions de
determinats paisos (rics) guanyen pes a causa de I'especialitzacié en béns de qualitat més
elevada.

El principal indicador de qualitat que es considera en aquest treball és el valor unitari de les
exportacions. La definicié d’aquest indicador és el quocient entre el valor de les exporta-
cions en unitats monetaries i les seves unitats fisiques de mesura. La qualitat comparada
de les exportacions catalanes respecte de la dels seus competidors s’analitza mitjangant
el calcul del preu relatiu, el quocient entre el valor unitari dels productes catalans i el corres-
ponent als competidors. Els preus relatius calculats aixi s’agreguen després per mercats
de destinacio, paisos competidors i diverses classificacions segons la naturalesa dels pro-
ductes.

Una de les principals conclusions del treball és que I'economia catalana esta especialit-
zada, en termes globals, en I'exportacio de productes de qualitat mitjana. El que aixo vol
dir és que quan es miren les exportacions catalanes de diferents productes a diferents
paisos del mén i es comparen amb les exportacions de la resta de paisos que exporten
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els mateixos productes a les mateixes destinacions s’observen valors unitaris que, de
manera general, no son gaire diferents. Per tant, ni I'economia catalana ja esta especia-
litzada en la produccio de productes d’alta qualitat com segurament seria desitjable, ni
s’observa que estigui especialment esbiaixada cap a I'exportacié de béns de menys
qualitat. De fet, I'index global de preus relatius, que és la mesura més agregada de preus
relatius (i, per tant, de qualitat comparada), que es construeix en el treball presenta valors
lleugerament per sobre de la unitat, és a dir, assenyala qualitats comparades per sobre
de les dels competidors directes. No obstant aix0, també cal dir que s’apunta una lleuge-
ra tendencia decreixent d’aquest index, dada que, si es confirmés en el temps, seria pre-
ocupant.

Per mercats de destinacio, és evident que la forta especialitzacié de I'economia catala-
na cap als mercats europeus condiciona fortament els resultats agregats del nostre estudi.
El preu relatiu de les exportacions catalanes cap als paisos de la UE, que representen quasi
bé el 75% del total, també és proper a la unitat. Per tipologies de producte, cal destacar la
davallada evident del preu relatiu de les exportacions catalanes de productes d’alt contin-
gut tecnologic, la qual cosa sembla indicar una especialitzaci® més gran de les empreses
catalanes en el segment inferior d’aquesta categoria, que no obstant aix0 ha experimentat
un creixement dels valors exportats per sobre de la mitjana. Aquesta dada es compensa
amb els preus relatius superiors dels altres tipus de productes, entre els quals destaca I'e-
volucié positiva tant dels de contingut tecnologic mitja alt com dels de contingut tecnologic
mitja baix. També és una mica preocupant la disminucié del preu relatiu de les exportacions
de productes quimics, un dels sectors exportadors més importants en termes quantitatius
i que més de pressa ha crescut els darrers anys, tot i que en cap cas no s’allunyen exces-
sivament dels valors propers a la unitat. En canvi, sectors com els de vehicles de motor i
material electric i electronic, també de gran importancia, han mantingut una tonica de crei-
xement lleuger dels preus relatius.

D’altra banda, sembla clar que la qualitat comparada dels productes catalans és bastant
diferent segons els competidors amb que els contraposem. En general, tal com prediuen
les teories que destaquem en el treball, els preus relatius de les exportacions catalanes res-
pecte dels dels seus competidors son alts quan aquests sén paisos amb un grau baix de
desenvolupament econdomic i capacitaciod tecnologica, mentre que son inferiors quan el
pais competidor té nivells elevats de PIB per capita i despeses d’R+D.

11
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1. Introduccio

En el context dels diferents processos de globalitzacidé econdmica en que estem immer-
sos, el repte de qualsevol economia és la competitivitat. Tot i que hi ha moltes maneres de
definir la competitivitat, una possible manera de fer-ho és dir que un pais competitiu €s un
pais amb un nivell alt de productivitat, perd també amb un nivell alt de cohesié social i opor-
tunitats economiques i socials per a tots els ciutadans (educacio, accés a I'habitatge, pos-
sibilitat de crear empreses, etc.). En definitiva, un pais amb capacitat de prosperar.

L’economia catalana és relativament prospera i, a més, ha progressat de manera subs-
tancial en els darrers anys. Segons les dades publicades per I'ldescat, el diferencial del
PIB per capita entre Catalunya i els paisos de la Uni® Monetaria Europea (UME) ha cres-
cut de manera notable durant els anys del s. xxi, de manera que I'any 2007 un catala
era, com a minim, un 12% més ric que un habitant de la zona euro.” No obstant aixo,
aquest procés es pot desaccelerar o fins i tot invertir en els propers anys si no es posa
remei a un dels principals problemes que té la nostra economia actualment i que no és
altre que el creixement quasi zero de la productivitat. L’'economia catalana ha crescut
sobretot creant llocs de treball (i gracies a aixd s’ha pogut augmentar la taxa d’activitat i
reduir la taxa d’atur). Aquests llocs de treball, perd, sovint s’han caracteritzat per una
generacio escassa de valor afegit. Garantir la competitivitat i el creixement futurs passa per
millorar la qualitat de I'ocupacio, la qual cosa implica modificar I'especialitzacio de I'eco-
nomia catalana cap a sectors de valor afegit més gran. La creaci6 de llocs de treball més
productius és, sense cap mena de dubte, I'Unica porta d’entrada cap al creixement eco-
ndomic sostingut i la millora dels nivells de vida.?

Catalunya, com la majoria dels paisos de la Unié Europea, és un territori economic carac-
teritzat per I’existencia de nivells salarials relativament alts als quals cal sumar, a més, els
costos socials associats a I'estat del benestar (seguretat social, educacio, sanitat, etc.).
Els nivells més alts de productivitat que tenen els paisos de costos salarials alts son el
principal mecanisme que els permet competir amb paisos de costos baixos pero eficien-
cia productiva inferior. Tal com hem afirmat més amunt, el feble creixement de la produc-
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tivitat és precisament la causa principal de preocupacio respecte de I'economia catala-
nailes seves perspectives de futur. Des d’aquest punt de vista, sembla una tasca urgent
crear les condicions economiques que puguin afavorir la recuperacié de la competitivitat
del sistema productiu catala. Algunes estrategies per afavorir la competitivitat insisteixen,
sobretot, en la necessitat creixent d’especialitzar la nostra economia en la produccié de
béns de qualitat i valor afegit elevats. De manera creixent, els economistes parlen de I'e-
mergéncia d’una nova forma de divisié intrasectorial del treball que s’oposa a la especia-
litzacié tradicional de tipus intersectorial. En els models tradicionals de comer¢ internacio-
nal, la dotaci6 inicial de factors productius determina completament el patrd
d’especialitzacio i el comerg per sectors d’activitat, mentre que els models nous incidei-
xen en |'especialitzacid per varietats, definides en termes de diferents qualitats d’un
mateix producte.

La investigacié que teniu a les mans pretén dur a terme una avaluacié de la qualitat de les
principals exportacions catalanes als mercats de destinacié més importants, mitjangant la
comparacié amb la qualitat dels productes exportats pels principals competidors que
operen en aquests mateixos mercats. Aquest exercici ens permet obtenir informacié molt
rellevant respecte al posicionament relatiu dels productes catalans en la divisié internacio-
nal del treball. Aquesta informacié té molta importancia per entendre I'impacte de la glo-
balitzacié sobre I'economia catalana. Tal com assenyala Schott (2004), si la diferenciacio
de producte (en termes de qualitat, disseny, servei postvenda, etc.) és minima i els paisos
amb salaris baixos i amb salaris alts produeixen essencialment el mateix, els treballadors
d’un i de I'altre costat sdbn en competencia directa. Al contrari, si les diferéncies en el valor
afegit i la qualitat del producte son prou apreciades pels mercats internacionals, alesho-
res és possible que els paisos no s’especialitzin en productes sind en varietats de produc-
te diferenciats en qualitat. La contribucié que presentem en aquest treball aporta dades
que ajudaran a aclarir aquesta questio i és rellevant per poder fer una previsid de quina
pot ser la posicid competitiva de I'economia catalana en els propers anys.

L’objectiu especific de la nostra investigacié és el calcul de I'evolucié del valor unitari de
les exportacions catalanes al nivell més desagregat possible durant el periode 1999-2005
i la seva comparacié amb el valor unitari de les exportacions dels principals paisos com-
petidors, per tal d’establir la posicio relativa de les exportacions catalanes pel que fa a la
qualitat. L'estudi pretén determinar el preu relatiu de les exportacions catalanes classifica-
des segons els mercats de destinacio, la naturalesa econdmica dels productes en qlies-
ti¢ i els paisos competidors.

Pel que fa als resultats, la qualitat relativa global de les exportacions catalanes se situa
en valors mitjans, amb valors unitaris que no son excessivament allunyats dels dels seus
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competidors. No obstant aixd, no sembla que durant el periode es produeixi una millora
de la qualitat, com correspondria a una economia que cerca consolidar la seva posicid
competitiva en els mercats internacionals mitjancant la produccié i comercialitzacié de
productes de més qualitat i preu. De fet, s’observa una lleugera disminucié de la qualitat
global de les exportacions durant el periode, encara que noves investigacions hauran de
confirmar si aguesta és una tendencia que es consolida. Si que sembla clar, pero, que
aquest descens de la qualitat afecta el segment de les mercaderies amb un contingut
tecnologic més gran, un sector clau per al futur desenvolupament d’una economia cata-
lana més moderna.

La resta del treball s’estructura de la manera segUent. La secci6 2 fa una repassada de
I’evolucié de la competitivitat de I’'economia catalana a partir del comportament del seu
sector exterior, i incideix, especialment, en la questié de les exportacions i els estudis
existents sobre el seu grau de qualitat. La seccié 3 revisa les contribucions més relle-
vants de la literatura economica recent sobre la importancia de la qualitat de les expor-
tacions i aprofundeix en el tema de com cal definir la qualitat i quins sén els indicador
que cal fer servir per mesurar-la. La seccio 4 descriu les bases de dades que s’utilitzen
en aquesta investigacio i la metodologia de treball. Els resultats de la nostra investigacio
es presenten en detall en la seccid 5 i, finalment, la darrera secci¢ del treball recull les prin-
cipals conclusions que es poden extreure del nostre estudi.

17
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2. L’evolucio de la competitivitat de ’economia catalana a través
del comportament del seu sector exterior

2.1. El sector exterior de ’economia catalana: panoramica general (1999-2007)

Catalunya té una economia molt oberta en el context dels paisos europeus. Les dades
de la taula 2.1 confirmen que la taxa d’obertura (la suma de les exportacions més les
importacions com a percentatge del PIB) de I'economia catalana se situa molt a prop
del 62% I'any 2007. Aquest valor esta lleugerament per sobre de la mitjana per al peri-
ode 1999-2007, que se situa entorn del 61%. Tal com demostra I'estudi de Carreras i
altres (2007), aquesta és una xifra molt elevada quan es contraposa amb la d’altres
regions europees. Aixi, d’un total de 28 regions europees amb les quals es pot compa-
rar, Catalunya té la quarta taxa d’obertura més elevada, només superada per les
regions franceses d’Alsacia, Alta Normandia i Nord-Pas-de-Calais. Tot i que I'estudi s’e-
labora amb dades corresponents a I'any 2004 reflecteix una realitat estructural i, per
tant, es pot parlar clarament de Catalunya com un dels territoris europeus amb una pro-
jeccio internacional més gran en el terreny comercial.

Taula 2.1. El sector exterior catala (1999-2007)

Any Exp/PIB Imp/PIB  Taxa d’obertura  Saldo/PIB  Taxa de cobertura
2007 23,9 38,0 61,9 -14,0 63,0
2006 242 38,3 62,5 -14,1 63,1
2005 23,6 815 61,0 -13/9 63,0
2004 23,6 36,3 59,8 -12,7 65,0
2003 241 34,8 58,9 -10,7 69,3
2002 25,6 35,6 61,2 -10,0 71,8
2001 27,0 37,2 64,2 -10,2 72,7
2000 26,7 38,6 65,3 -11,8 69,3
1999 23,7 34,3 58,1 -10,6 69,2

Font: Taula A1 i elaboracié propia
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Aquestes dades, en principi molt positives, en cap cas no poden amagar el fet que les
importacions catalanes superen de llarg les exportacions (I'any 2007 representaven un 24%
i un 38% sobre el PIB, respectivament), amb la qual cosa el déficit comercial se situa entorn
del 14% del PIB i la taxa de cobertura amb prou feines supera el 63%. En I'estudi esmen-
tat anteriorment per a I'any 2004, Catalunya només se situa per darrere de les regions euro-
pees de la Comunitat de Madrid i el South East (Guilford) i East (Cambridge) d’Anglaterra pel
que fa a la magnitud del deficit comercial amb relacié al PIB. | és que Catalunya només
ocupa el tretze lloc pel que fa a la importancia de les exportacions respecte del PIB, men-
tre que és la tercera regid més importadora en termes relatius per darrere de les regions fran-
ceses d’Alsacia i Alta Normandia. El més preocupant del que ha passat els darrers anys és
que s’observa que I'economia catalana és deficitaria en les seves relacions amb els paisos
estrangers de manera estructural, de manera que el saldo comercial negatiu respecte del
PIB no ha estat mai inferior al 10% en valor absolut durant el periode 1999-2007; la mitjana
d’aquesta variable per a aquest periode és prop del 12%. Aguesta circumstancia es pot
interpretar com un simptoma d’un dels problemes més importants que I'economia catala-
na té plantejats en 'actualitat que no és altre que la progressiva perdua de competitivitat del
teixit productiu del pais en els darrers temps, sobretot quan ens referim als mercats exte-
riors. Des d’aquest punt de vista, no podem evitar fer una referéncia a dos fendmens que
poden contribuir a explicar el caracter estructural d’aquest problema. Per una part, cal con-
siderar I'adopcid de I'euro a partir de I'any 1999, que comporta la desaparicid de la possi-
bilitat de les devaluacions competitives, una via tradicional de la politica econdomica espa-
nyola per resoldre els problemes recurrents de perdua de competitivitat del teixit productiu.
En segon lloc, I'aparicié dels nous paisos emergents amb baixos costos de produccio i la
seva integracié en els mercats internacionals ha pogut accelerar al fenomen de la desloca-
litzacié d’activitats productives per part d’algunes empreses instal-lades al territori catala.
Aquest procés logicament pot haver contribuit a augmentar les importacions i disminuir les
exportacions. A aix0 se li ha d’afegir el fet que una part del deteriorament de la balanca
comercial catalana és degut a la pujada dels preus dels productes energétics durant el peri-
ode, cosa que té més a veure amb el nivell de dependéncia exterior del nostre pais en temes
energetics que no pas amb una manca de competitivitat del teixit productiu catala en aquest
tipus de produccio.

Si ens fixem en el periode 1999-2007 ens trobem que les exportacions catalanes han
crescut de manera notable si les comparem amb les exportacions dels paisos europeus
(taula 2.2). Aixi, la taxa acumulativa de creixement de les exportacions catalanes és del
7,28% anual, enfront del 6,96% corresponent al total dels 27 paisos de la Unié Europea.
Aquesta taxa ha estat superada de llarg pels 12 paisos que han accedit a la Unié Euro-
pea en les dues darreres ampliacions (UE-12) (taxa de creixement del 15,79%), que par-
tien de volums exportadors realment baixos, pero ha estat clarament per sobre del crei-
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xement de les exportacions dels

Taula 2.2. Creixement de les exportacions

paisos de la UE-15 (6,26%), on i les importacions (1999-2007).
només cinc paisos han aconseguit Taxes anuals de creixement
creixements de les exportacions Exportacions  Importacions
més accentuats durant el periode:

Luxemburg (9,43%), Alemanya Catalunya 7,28 8,44
7,99%), els Paisos Baixos (7,91%) eer 09 s

(7, 7o . N UE-15 6,26 6,78
Belgica (7,82%) i Espanya (7,31%). UE-12 15,79 14,44

Si ens fixem en el periode 1996-

2005, que constitueix I'abast de  gont: pataComex (Ministeri o Industria, Turisme
I'estudi de Carreras i altres (2007), i Comerg) i elaboracié propia

ens trobem que el ritme de creixe-

ment de les exportacions catalanes només ha estat superat a Europa per regions com
Madrid, i Baviera (cal tenir en compte que la disponibilitat de dades per al periode fa que
I’estudi referit només inclogui un nombre relativament petit de regions europees).

Aquest creixement de les exportacions, perd, no ha permes reduir el saldo negatiu de la
balanga comercial, pel fet que les importacions han tingut un comportament encara més
dinamic, amb taxes de creixement (8,44%) superiors a practicament les de tots els pai-
sos de la UE-15, amb I'excepcié d’Espanya (9,51%) i Finlandia (8,79%). En conseqén-
cia, la taxa de cobertura de les importacions catalanes (63%) s’ha deteriorat fins a arribar
als nivells més baixos registrats als paisos de la UE-27, amb I'excepcio de Xipre (16%),
Grecia (31%), Letonia (54%), Bulgaria (55%) i Romania (57 %).2 Per fer front a aquest des-
equilibri Catalunya compta amb I'avantatge de mantenir un saldo positiu en I'intercanvi
de béns amb Espanya i de serveis a escala global.

Finalment, per completar aquesta panoramica general del sector exterior catala és
important referir-se breument als fluxos d’inversi¢ directa que rep Catalunya procedents
de I'estranger i les inversions catalanes dirigides a I’estranger (més detalls sobre aques-
ta qUestid es poden consultar en 'estudi d’Amarelo i altres, 2008). Durant el periode
1999-2007, tant les inversions rebudes per Catalunya (taxa de creixement acumulativa
de 3,60%) com les inversions catalanes a I'exterior (4,39%) han crescut per sota del PIB
en termes nominals, amb la qual cosa el pes relatiu de les inversions respecte del PIB
ha disminuit durant el periode, fins a situar-se I'any 2007 en I'1,21% pel que fa a les
inversions atretes per I’economia catalana i un 3,18% pel que fa a les inversions a I'es-
tranger procedents del territori catala (vegeu la taula A1). Catalunya, per tant, és una
economia que ara mateix exporta més capital a I'estranger del que importa i, a més, ho
fa de manera creixent. Un aspecte que cal destacar és que aquesta caracteristica de
I’economia catalana és propia del periode que abraca el nostre estudi i que, justament
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fins 'any 1998, les dades indicaven la situacié contraria, és a dir, que Catalunya era un
pais receptor net d’inversions directes procedents de I'exterior. El creixement de les
inversions catalanes a I'exterior és un signe inqlestionable de maduresa de la nostra
economia i una aposta necessaria de les empreses catalanes per mantenir la seva
competitivitat i créixer als mercats internacionals. No obstant aixo, el creixement del
saldo de fluxos d’inversié directa també és indicatiu de les dificultats que la posicid
competitiva de I’economia catalana provoca a I’hora d’atraure inversions procedents de
I’exterior.

2.2. Catalunya, pais exportador. Panoramica general del sector exportador catala
i evolucio en el periode 1999-2007

Tot i la perdua de competitivitat de I'activitat comercial amb I'exterior de I’'economia cata-
lana que s’insinuen en els apartats anteriors, es pot afirmar sense temor a I’equivocacio
que Catalunya és un territori que té en I'activitat exportadora encara un dels seus punts
economics forts. Aixi, la quota de mercat de les exportacions catalanes al mén I'any
2006 era del 0,48% (COPCA, 2007), una quantitat clarament per sobre de la participa-
ci6 del PIB catala en el total mundial.*

Pel que fa a la destinacié geografica de les exportacions catalanes, cal remarcar que
aquestes estan molt concentrades als paisos europeus, especialment els que formen
part de la Unié Europea i, dins d’aquesta, als 15 paisos que la formaven abans de les
dues darreres ampliacions (taula 2.3). Aixi, I'any 2007 quasi bé el 80% de les exporta-
cions catalanes tenien com a destinacio els paisos europeus, i el volum de les exporta-
cions als paisos de la UE era proper al 72% del total. Aquesta dada es pot considerar
fruit d’'una evolucioé natural, pel fet que Europa s’ha convertit en el veritable mercat inte-
rior de moltes empreses catalanes. No obstant aixo, val la pena fer diversos comenta-
ris. En primer lloc, és destacable que les empreses catalanes s’hagin consolidat al mer-
cat europeu, de manera que van aconseguir I'any 2006 una quota de mercat de
I'1,13%° als paisos de la UE. Aquesta quota, pero, és molt diferent si considerem els
paisos de la UE-15 (1,21%) o els paisos de les dues darreres ampliacions (0,55%), de
manera que es demostra que, dins mateix de I’Europa comunitaria, hi ha oportunitats
que les empreses catalanes potser no estan aprofitant a fons (vegeu els detalls d’a-
quest tipus de consideracions a Cuadras Moraté, 2007a). Curiosament, la quota cata-
lana als nous paisos europeus ha seguit una tendéncia decreixent des de I'any 2004, el
moment de la primera i més important ampliacid, quan havia arribat a un nivell maxim
del 0,60%.
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Un segon aspecte que cal destacar és el fet que el sector exportador catala, en concentrar
les seves exportacions en una zona geografica molt concreta, desaprofita les grans oportu-
nitats que brinden alguns dels mercats més importants del mén, pel seu volum o la seva
taxa de creixement. Algunes de les assignatures pendents de les empreses catalanes son,
per exemple, els Estats Units, el principal pais importador del mén, on la quota de mercat
catalana és només del 0,09%, o la Xina, que s’ha convertit ja en el tercer pais importador
del planeta gracies a les seves altes taxes de creixement econdmic i on les exportacions
catalanes representen només el 0,07% de les mercaderies que entren al pais. Aquesta baixa
quota de mercat també és un tret generalitzat a la majoria dels paisos asiatics, on precisa-
ment se situen algunes de les economies més dinamiques a escala mundial.

No obstant aixo, la taula 2.3 ens ofereix dades que ens permeten detectar un cert alenti-
ment del procés de concentracid de les exportacions catalanes als paisos de la UE-15.

Taula 2.3. Exportacions catalanes per destinacié geografica

Percentatge Taxa de creixement Quota al pais de Taxa de cobertura

Pais 2007 anual (1999-2007) destinaci6 2006 2007
Moén 100,00 7,28 0,48 63,0
UE 71,58 6,90 1,13 73,2
UE-15 66,48 6,47 1,21 71,8
UE-12 5,10 14,71 0,55 98,5
Franga 19,22 8,33 2,13 113,9
Alemanya 10,49 3,17 0,70 35,4
[talia 10,04 6,86 1,32 55,2
Portugal 7,41 4,42 6,90 258,5
Regne Unit 7,16 7,83 0,72 142,9
Suissa 2,45 15,69 1,26 112,1
Turquia 1,66 8,83 0,72 82,1
Russia 1,23 22,12 0,37 43,7
Estats Units 2,82 3,18 0,09 54,2
Mexic 1,81 9,43 0,42 307,9
Marroc 1,23 7,54 2,76 109,5
Australia 1,01 19,04 0,30 1.206,4
Sud-africa 0,72 13,19 0,58 317,3
Brasil 0,71 0,75 0,40 32,7
ASEAN 0,75 5,80 0,08 20,2
Xina 0,97 17,25 0,07 8,6
Japo 1,26 8,46 0,10 13,4
india 0,42 15,37 0,10 26,9

Font: COPCA (2007), DataComex (Ministeri d’Industria, Turisme i Comerg) i elaboracio propia
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Aixi, per exemple, durant el periode 1999-2007 la taxa de creixement de les exporta-
cions amb destinacié a aquests paisos (6,47%) ha crescut més lentament que la taxa
mitjana (7,28%). En aquest sentit, és notable el creixement de les exportacions que es
dirigeixen als paisos de la UE-12 (14,71%), que ha permes que la quota catalana a
aquests paisos hagi passat del 0,43% al 0,55% durant el periode (malgrat que, com s’ha
dit, encara hi ha marge per a un aprofitament més gran de les oportunitats comercials).
També destaquen de manera important els creixements de les exportacions a Russia,
Australia, la Xina, Suissa, I'lndia i Sud-africa, tots molt per sobre de la mitjana. No obs-
tant aixo, i per donar una idea de les oportunitats que alguns d’aquests paisos represen-
ten, cal dir que malgrat les fortes taxes de creixement de les exportacions catalanes, la
quota de mercat catalana només hi ha augmentat de manera significativa, entre els anys
1999 i 2007, a Suissa, Australia, Russia i Sud-africa, mentre que es manté constant o
fins i tot disminueix a I'india i la Xina. En canvi, resulten especialment decebedors els crei-
xements baixos de les exportacions dirigides als Estats Units i, entre les economies
emergents, els paisos de '’ASEAN i, sobretot, el Brasil.

Taula 2.4. Exportacions catalanes segons la destinacié economica dels béns

Taxa de Taxa de Contribuci6 a
Tipus Percentatge = creixement  cobertura I'increment del
de béns 2007 1999-2007 2007 deficit (1999-2007)
Béns de consum 36,37 8,02 76,7 20,3
Aliments, begudes i tabac 8,09 8,15 98,0 -2,0
Altres béns de consum 28,27 7,98 72,2 22,3
Béns de capital 9,51 7,18 64,5 6,3
Maquinaria i altres béns
d’equipament 4,24 0,54 37,9 14,7
Material de transport
i altres béns de capital 5,27 17,58 147,5 -8,4
Béns intermedis 54,12 6,83 56,1 73,4
Productes d’agricultura,
silvicultura i pesca 0,47 13,08 11,2 &1
Productes energetics
i industrials 518}(618 6,79 58,1 70,3
Total 100,00 7,28 63,0 100,00

Font: Idescat i elaboracio propia
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L'analisi de les exportacions catalanes segons la destinacié econdmica dels béns (taula
2.4) ens indica que I’economia catalana esta especialitzada cada cop més en la produc-
ci6 de béns de consum que, tot i que només representen una mica meés de la tercera
part de les exportacions totals, presenten taxes de creixement superiors a la mitjana
durant el periode 1999-2007 i han assolit taxes de cobertura molt superiors a la mitjana
de I'economia catalana. Els béns de capital, per la seva part, representen un xic menys del
10% de les exportacions i la seva taxa de creixement ha estat lleugerament per sota de
la mitjana, mentre que la taxa de cobertura de les importacions és una mica per sobre
de la mitjana total. Cal destacar el diferent comportament de les dues subdivisions exis-
tents dins de la categoria béns de capital. Mentre que les exportacions agrupades sota
I'epigraf de Maquinaria i equipaments presenten una taxa de creixement molt propera a
zero, una taxa de cobertura inferior al 38% i sén contribuidores netes a I'increment del
deficit comercial del periode, les exportacions caracteritzades com a Material de trans-
port i la resta presenten una taxa de creixement comparativament molt alta, una taxa de
cobertura superior al 140% i sén de les poques categories d’exportacions que contri-
bueixen negativament a I'augment del deficit comercial catala durant aquest periode, ja
que l'increment de les exportacions que es produeix supera la pujada de les importa-
cions. Els béns intermedis, finalment, representen més de la meitat de les exportacions
catalanes, pero el seu pes ha anat disminuint atés que la seva taxa de creixement ha
estat quasi bé un punt i mig percentual inferior a la mitjana. A més, aquest tipus de béns
és el responsable del 70% de I'increment del deficit comercial de I’economia catalana,
sobretot, per I'important creixement de les importacions que ha provocat que la seva
taxa de cobertura hagi passat de ser del 64,1 I'any 1999 a representar el 56,1 el 2007.
Evidentment, aquesta dada és consequencia, en gran manera, de I'alt nivell de depen-
deéncia energetica exterior de I'economia catalana i de I'evolucio dels preus dels produc-
tes energetics importats. El patré que sembla dibuixar-se d’aquestes dades és el d’'un
sector industrial catala que progressivament s’especialitza en la produccié de béns de
consum acabats i una determinada classe de béns de capital (tot i que aixo no ha impe-
dit que els béns de consum també representin una cinquena part de I'increment del
deficit), cosa que redueix el pes de les exportacions de béns intermedis i augmenta
considerablement les importacions d’aquest tipus de productes. Aquestes dades serien
consistents amb la percepcié generalitzada que s’ha produit un augment de la desloca-
litzacié de processos industrials intermedis cap a paisos emergents per part d’'un nom-
bre creixent d’empreses catalanes i amb les dades sobre I'increment de les inversions
directes catalanes cap a I'exterior, que moltes vegades estan lligades a aquests proces-
sos de deslocalitzacié.

L'examen de les exportacions catalanes segons la branca d’activitat (taula 2.5) ens per-
met, també, fer unes quantes observacions rellevants. En primer lloc, hi ha dos sectors

27

10113)%3 10}23S Nas |ap jJuaweyiodwod 13p SARI) € BUR|R)RD BIUWIOU0II,] 3P JR}AI}IRdWO) ) 3P 01INY0AJ,] T



28

10119]X3 10123S N3S |ap Jusweliodwod }ap SARI) B BUR|R)RD BIUWOUO0I,] 3P Je}iA1}Iadwod B) 3p 01INJ0A3,] *C

QUADERNS ome 7 ACC10 CIDEM|COPCA

Taula 2.5. Exportacions catalanes segons la branca d’activitat

Taxa de Taxa de Contribucié

Branca Percentatge creixement  cobertura al'increment
d’activitat 2007 anual 2007 del déficit
(1999-2007) (1999-2007)

Agricultura, ramaderia,

caga, silvicultura i pesca 1,91 7,97 31,3 3,4
Productes energetics il 858 14,39 8,5 32,9
Alimentacio i begudes 8,64 7,93 89,7 0,2
Textil, confeccio, cuir i calgat 6,94 3,12 58,4 12,2
Industries quimiques 21,49 10,11 84,8 -6,2
Metal-lirgia i productes

metal-lics 6,43 10,74 51,7 10,2
Maquinaria i equips mecanics 7,36 4,93 56,1 6,3
Maquines d’oficina,

ordinadors i optica 1,98 -3,56 22,8 13,0
Equips electrics i electronics 10,54 7,49 67,5 12,6
Vehicles de motor i altres

materials de transport 20,16 7,38 82,2 12,6
Resta de branques d’activitat 11,95 6,27 78,4 2,8
No classificats 1,26 6,25 2443 0,0
Total 100,00 7,28 63,0 100,00

Font: Idescat i elaboracio propia

productius que, pel seu pes relatiu dins de les exportacions totals i pel bon comporta-
ment que han tingut durant el periode considerat, es revelen com a clau dins del pano-
rama exportador catala dels darrers temps. Aquestes dues branques son la d’Industries
quimiques i la de Vehicles de motor i altres materials de transport, que representen més
de dues cingquenes parts del total de les exportacions del pais. A més, el seu creixement
durant el periode 1999-2007 ha estat superior al de la mitjana, essent especialment des-
tacable el creixement del sector quimic, que I’ha permes situar-se com la principal branca
exportadora de I'economia catalana.

De totes les altres branques de més importancia exportadora (les que representen més
del 5% del total d’exportacions catalanes) destaca el comportament positiu de les bran-
ques Metal-lurgia i productes metal-lics, Alimentacio i begudes i Equips electrics i elec-
tronics, amb taxes de creixement superiors a la mitjana, tot el contrari del que succeeix
amb les branques Textil, confeccio, cuir i calgat, Maquinaria i equips mecanics i Resta
de les branques d’activitat que perden pes en la composicié de les exportacions de
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Catalunya durant el periode estudiat. La resta de les branques d’activitat representen un
volum exportador molt més baix (inferior, en tots els casos, al 2% del total).

També té interes examinar les exportacions catalanes classificades segons el contingut
tecnologic (taula 2.6), segons la metodologia elaborada per 'OCDE, que classifica els flu-
xos de productes industrials exportats segons la importancia del seu contingut tecnolo-
gic, mesurat per I'esfor¢ en R+D (detalls sobre la metodologia es poden consultar a I'an-
nex | d’OCDE, 2007). Les conclusions que es desprenen d’aquesta analisi combinen
elements que poden donar peu a I'optimisme i aspectes no tan positius. Aixi, més del
62% de les exportacions catalanes corresponen a nivells tecnologics qualificats com a
mitja alt i alt, encara que només una mica més del 13% pertanyen a aquest darrer grup.
El creixement conjunt de les exportacions d’aquests dos grups d’exportacions ha
estat practicament identic al de la mitjana total de les exportacions i, per tant, també al
de la resta de les exportacions, les classificades dins dels nivells mitja baix i baix. D’a-
quests dos grups, el darrer presenta taxes de creixement que son aproximadament la
meitat que el primer, amb la qual cosa perd pes relatiu en la composicié de les exporta-
cions. A tall de resum es podria dir que mentre que el pes de dos grans grups que es
podrien definir, respectivament, com les exportacions de nivell alt i mitja alt i les de nivell
baix i mitja baix no s’ha modificat durant el periode, la composicié d’aquests dos grups
si que ha variat de manera favorable als interessos de I'economia catalana, i ha guanyat
cert pes el nivell alt en el primer gran grup i, de manera més accentuada, el mitja baix en
el segon. No obstant aixo, el patrd exportador de I’'economia catalana no experimenta
canvis substancials en el periode que va de 1999 a 2007 pel que fa al contingut tecnolo-
gic de les vendes de les empreses catalanes a I'exterior. Des d’aquest punt de vista,
aquestes dades ens diuen, aproximadament, que la transformacié estructural de I'eco-
nomia catalana que hauria de permetre una especialitzacié més gran en béns de valor
afegit i contingut tecnologic més gran practicament encara ha de comencar.

Taula 2.6. Exportacions industrials catalanes segons el contingut tecnologic

Taxa de Taxa de Contribuci6 a
Nivell Percentatge creixement anual cobertura I'increment del
tecnologic 2007 (1999-2007) 2007 deficit (1999-2007)
Alt 13,25 7,70 52,5 26,0
Mitja alt 49,25 7,18 77,0 24,7
Mitja baix 15,44 10,65 55,4 29,1
Baix 22,06 5,36 71,6 20,1
Total 100,00 7,28 67,7 100,00

Font: Idescat i elaboracio propia

29

10113)%3 10}23S Nas |ap jJuaweyiodwod 13p SARI) € BUR|R)RD BIUWIOU0II,] 3P JR}AI}IRdWO) ) 3P 01INY0AJ,] T



30

10119]X3 10123S N3S |ap Jusweliodwod }ap SARI) B BUR|R)RD BIUWOUO0I,] 3P Je}iA1}Iadwod B) 3p 01INJ0A3,] *C

QUADERNS ome 7 ACC10 CIDEM|COPCA

Entrant en altres consideracions, cal dir que un punt fort de I'economia catalana és que
té una base empresarial exportadora solida. L'any 2005 un 34,7% de les empreses
industrials catalanes exportaven de manera regular (Generalitat de Catalunya, 2007). A
I'Estat espanyol aquest percentatge es reduia fins al 21,4%. De fet, el 35,5% del total de
les empreses exportadores de I'Estat espanyol eren catalanes, un percentatge molt sig-
nificatiu, tenint en compte que només el 22% de les empreses industrials de I'Estat sén
catalanes. A més, el nombre d’empreses catalanes que exporten ha crescut de manera
ininterrompuda aquests darrers anys. No obstant aixo, les exportacions mitjanes de les
empreses catalanes son relativament reduides, inferiors a les espanyoles. Ens trobem,
per tant, davant d’un sector exportador amb un nombre molt elevat de petites i mitjanes
empreses, tal com es correspon amb I’estructura empresarial existent a Catalunya.

Nogensmenys, hi ha dos factors de desequilibri que caldria mencionar. En primer lloc, és
molt més petit el percentatge de pimes catalanes que tenen activitat exportadora
(26,4%) que el corresponent a les grans empreses (73,9%) (dades corresponents a I'any
2005 i procedents de PIMEC, 2008). Sens dubte, el més aconsellable seria dirigir-se de
manera progressiva cap a una situacio més equilibrada com ara la del sector quimic, en
que els percentatges son, respectivament, del 53,2% i del 66,7%. En segon lloc, un
nombre relativament petit d’empreses concentra un volum elevat del total de les expor-
tacions catalanes. Tot i que el percentatge exacte depen de les fonts consultades (vegeu
Generalitat de Catalunya, 2007), entorn del 15% de les exportacions del pais son fetes
per les cinc principals empreses exportadores (aquest percentatge puja fins a prop del
22% quan considerem les deu principals empreses). Si considerem la concentracié de
les exportacions a escala sectorial (55 branques industrials) (vegeu I'estudi de Carreras i
altres, 2007) per a I'any 2005 ens trobem que algunes de les branques més exportadors,
tant en xifres absolutes com amb relacié al pes de les exportacions respecte del total de
les vendes, depenen d’un nombre molt petit d’empreses. Concretament, el principal
sector exportador de I'economia catalana (Vehicles de motor, carrosseries i remolcs),
que representa meés del 14% del total de les vendes a I'exterior (el 50% de la facturacio
total del sector son exportacions en aquest cas) té el 96,3% de les quantitats exporta-
des en mans de cinc empreses (de les quals dues, Seat i Nissan, sén molt importants).
De la mateixa manera, el sector amb més propensié exportadora (percentatge de les
vendes totals que van a I'exportacio) Radio, televisio, so i imatge, amb més del 64%, i
que alhora és el quart sector de més volum exportador del pais (un 5,44% del total) té
el 97,2% de les seves exportacions concentrades en les cinc principals empreses, entre
les quals destaquen per sobre de totes les multinacionals japoneses Sony i Sharp. En
contrast amb aquests dos sectors, la resta dels sectors exportadors importants (més del
4% del volum del total de vendes) de I'economia catalana (Productes quimics basics,
Peces i accessoris per a vehicles de motor, Productes farmaceutics, Maquines i equips
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mecanics i Aparells i equips electrics) presenten indexs de concentracid en les principals
cinc empreses del 50% o inferior. Es clar que la preséncia de sectors exportadors impor-
tants amb nivells de concentracié empresarial molt elevats és una amenaga important per
a I'economia catalana, especialment si es té en compte que algunes d’aquestes empre-
ses son empreses multinacionals amb centres de decisié molt allunyats del nostre pais i
son en sectors amb un risc de deslocalitzacié elevat, segons I'estudi de Gual i Torrens
(2004).

Un altre nivell d’amenaca, més generic i serids, té a veure amb la pérdua progressiva de
competitivitat del sistema productiu catala, als que ja ens hem referit amb anterioritat. Un
dels simptomes d’aquest punt feble de I'economia catalana durant el periode estudiat és
el creixement del déficit comercial, que evidentment ha comportat un deteriorament
important de la taxa de cobertura de les importacions. Aixi, de 1999 a 2007 el déficit
comercial ha augmentat en quasi bé 17.000 milions d’euros, passant de representar un
10,6% a un 14% de PIB catala, de manera que la taxa de cobertura ha disminuit en més
de sis punts (de 69,2% a 63%) (taula 2.1). Resulta interessant analitzar la tipologia de
productes que tenen una responsabilitat més gran en el creixement d’aquest déeficit
comercial. Si ho analitzem per branques d’activitat (taula 2.5), hi ha diversos aspectes
als quals val la pena fer referencia. En primer lloc, la branca Industries quimiques, la bran-
ca exportadora més important en volum absolut i una de les més dinamiques en el perio-
de 1999-2007 és I'linica que presenta millores en la taxa de cobertura i, per tant, con-
tribueix negativament a l'increment del deficit comercial. La resta de les branques
d’activitat, en major o menor mesura, contribueix de manera positiva a I'augment de la
diferencia entre importacions i exportacions, excepte pel que fa a Alimentacio i begudes,
la contribucié de la qual és practicament nul-la. Crida I'atencié que quasi bé un terc del
deteriorament de la balanca comercial catalana es deu al comportament de la branca
Productes energetics, extraccio i refinacio de petroli, per motius que, almenys en part,
han d’incloure la pujada dels preus dels productes energetics durant el periode. Cata-
lunya practicament no exporta aquest tipus de productes, per motius obvis relacionats
amb la inexistencia de recursos naturals i, de fet, el deteriorament de la balanga comer-
cial causat pel comportament d’aquesta branca és més preocupant pel que demostra
respecte del nivell de dependéncia exterior del nostre pais en temes energetics que pel
fet que suposi una manca de competitivitat del teixit productiu catala en aquest tipus de
produccié. No obstant aixo, la resta del creixement del deficit comercial catala si que és
més representatiu de la pérdua de competitivitat de les empreses catalanes, ja que és
a carrec de les branques d’activitat que tenen més impacte exportador, per volum o
taxes de creixement, perd que en qualsevol cas es demostra que han tingut un creixe-
ment de les importacions superior al de les exportacions. Concretament, el 13% del
creixement del déficit comercial es deu a la branca Maquines d’oficina, instruments de
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precisio i optica, tant pel creixement de les importacions com per la disminucié de les
exportacions, que representaven fins al 5% del total al comencament del segle i han
anat disminuint fins a representar menys del 2% I'any 2007. Una situacié similar es pro-
dueix amb la branca Textil, confeccid, cuir i calgat, que és responsable d’un 12,2% del
creixement del deficit, tot i que en aquest cas no és per la disminucid de les exporta-
cions, sind pel seu feble creixement comparat amb el que passa amb les importacions.
Aquesta situacio també afecta altres branques de potencia exportadora més gran com
Vehicles de motor i altres materials de transport (12,6% del creixement del déficit),
Equips eléctrics i electronics (12,6%) i Metal-lurgia i productes metal-lics (10,2%).

Si examinem el creixement del déficit comercial catala atenent al nivell tecnologic dels
productes intercanviats (taula 2.6) es poden fer diverses observacions. En primer lloc,
els quatre tipus de productes sén responsables d’un volum més o menys similar del
deficit comercial catala (entre el 20 i el 30% en cada cas), tot i que representen per-
centatges molt diferents del volum total d’exportacions del pais. De manera significa-
tiva, crida I’'atencié especialment que els productes de nivell tecnologic alt, que repre-
senten només el 13,25% de les exportacions catalanes, siguin responsables de quasi
bé una quarta part del creixement del desequilibri de la balanga comercial catalana.
En segon lloc, també és destacable que el tipus d’exportacions que creixen més rapi-
dament durant el periode (nivell tecnoldgic mitja baix) siguin els que representen una
aportacio superior al creixement del deficit. En qualsevol cas, aquestes dades vénen
a ser indicatives de que la perdua de competitivitat a la que ens hem referit afecten
un gran nombre de sectors de I'economia catalana, independentment del grau de
desenvolupament tecnologic.

Es ben sabut que dins del comerc exterior de les economies desenvolupades cada cop
hi té un protagonisme més gran el comer¢ intraindustrial, que es defineix com la presen-
cia simultania d’importacions i exportacions dels mateixos béns en les relacions comer-
cials entre diferents economies. Aixi, el patré del comerg internacional no és unidireccio-
nal, amb paisos que determinats productes i en compren d’altres completament
diferents. Cada vegada més, un pais, malgrat sigui un gran exportador d’un producte
determinat, també en pot ser un importador. Catalunya no és una excepcio pel que fa a
aquest fenomen i aixo es pot comprovar molt faciment analitzant les taxes de cobertura de
les importacions catalanes per branques d’activitat (taula 2.5) que sén en tots els casos infe-
riors a 100, fins i tot per als sectors de més incidencia exportadora com el d’Industries qui-
miques o Vehicles de motor i altres materials de transport. Un altre indici que confirma el
caracter intraindustrial del comerg exterior catala és la correlacio elevada i creixent entre les
importacions i les exportacions (sobre aixd es pot consultar I'estudi de Jorda i Pons, 2008).
El comerg intraindustrial habitualment es divideix entre comer¢ intraindustrial horitzontal
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(quan els fluxos comercials tenen una qualitat similar) i vertical (quan els béns comerciats son
de qualitats diferents).

La perdua de competitivitat del comerc exterior catala ja mencionada i el seu caracter
intraindustrial sén una bona manera de motivar I'interes d’un treball com el que el lector
té ales mans i que pretén respondre a preguntes sobre quin és el posicionament de I'e-
conomia catalana en la divisi¢ internacional del treball. Alguns estudis del comerc de
Catalunya (vegeu Fernandez, 2006 i Cuadras Morat¢ i Puig, 2007 i 2008) presenten indi-
cis clars que I'especialitzacié de les empreses exportadores catalanes en béns de qua-
litat comparativament baixa, en qué la competencia dels nous paisos industrials és
molt important, és un factor que probablement ajuda a explicar, almenys en part, aques-
ta perdua de competitivitat. L'economia catalana competia a Europa fins fa poc temps
segons salaris relativament baixos, que compensaven els nivells de productivitat més
baixos, perd en 'estat actual de desenvolupament aixo ja no és ni possible, ni desitjable,
atés que els salaris sén molt més baixos als nous paisos exportadors i, a més, nomeés
I’'ocupacio de qualitat, alta productivitat i bons nivells salarials pot garantir els estandards
de benestar als quals aspira la societat catalana. Per entendre els efectes actuals i futurs
del procés de globalitzacié a Catalunya és necessari tenir clar quin és el patrd d’espe-
cialitzacié de I'economia catalana. Si I'economia catalana tendeix a especialitzar-se en la
produccié de béns de qualitat i valor afegit baixos, no hi ha dubte que el protagonisme
més gran dels nous paisos industrials, especialitzats en aquest tipus de béns, tindra con-
sequencies funestes per a I'ocupacio, els salaris i el nivell de vida en general dels cata-
lans. Dit d’una altra manera, és necessari que Catalunya, com a pais europeu amb nivells
salarials relativament elevats que és, passi a competir en la produccié de béns de qua-
litat alta i més valor afegit (vegeu Aiginger, 2001 per a una analisi a escala europea), Unica
manera possible de recuperar competitivitat en un mén de comerg intraindustrial creixent
i on els paisos s’especialitzen en diferents varietats dels mateixos productes amb el patro
seglient: els paisos de salaris baixos produeixen béns més barats i de pitjor qualitat i els
paisos més desenvolupats es concentren en els segments de qualitat i preu més alts,
cosa que anomenariem especialitzacio intraindustrial vertical (Schott, 2004).

2.3. Qualitat de les exportacions i competitivitat

El valor de les exportacions d’un pais només pot créixer de dues maneres. D’una banda,
es poden exportar valors més grans d’aquells béns que ja s’estaven exportant, que és
el que anomenariem creixement en el marge intensiu. De I'altra, es pot comencar a
exportar béns que previament no s’havien exportat mai, que és el que coneixem amb el
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nom de creixement en el marge extensiu. A més, el creixement en el marge intensiu es
pot descompondre en dos elements, pel fet que el creixement del valor de les exporta-
cions es pot deure al creixement de les quantitats exportades o al fet que el preu dels
béns exportats és més alt. Ateés que, en el context del comerg internacional, preus més
alts volen dir molt sovint béns de més qualitat, aquesta darrera circumstancia I'anome-
narem el marge qualitatiu de les exportacions. En aquest treball, centrem la nostra aten-
Ci6 en el tercer dels marges exportadors per al cas catala, amb la intencié de fer un estu-
di detallat de la posicid, amb referéncia als principals competidors, de les exportacions
catalanes en els diferents segments de qualitat i preu.

Hi ha tota una linia de recerca molt recent en temes de comerg internacional que sug-
gereix que els marges extensiu i qualitatiu sén molt més importants en 'analisi dels flu-
x0s comercials del que tradicionalment s’havia pensat. Una contribucié cabdal en aquest
sentit és la de Hummels i Klenow (2005). Aquest treball descompon les exportacions
d’un nombre important de paisos entre les contribucions procedents dels marges exten-
siu, intensiu i qualitatiu amb dades corresponents a 126 paisos per a I'any 1995 i rela-
ciona cadascun d’aquests marges amb la dimensié de les economies (PIB) i els seus
components (nombre de treballadors ocupats i PIB per treballador). Els principals resul-
tats que s’obtenen son els seglients. En primer lloc, un 60% de les exportacions supe-
riors de les economies més grans es deuen a la contribucid del marge extensiu. Aixi
mateix, la contribucié del marge intensiu és dominada per les quantitats més grans de
cada bé per sobre dels preus unitaris més alts. No obstant aixo, els paisos més rics, en
termes de PIB per treballador més alt, efectivament si que exporten productes de més
qualitat i preu.

Schott (2004) és una de les principals referéncies sobre la importancia del creixement del
marge qualitatiu en el comerg internacional. Aquest treball documenta com els Estats
Units importen cada cop més els mateixos productes procedents de paisos desenvolu-
pats o en vies de desenvolupament, tot i que els preus unitaris d’aquests productes
(relacionats amb la qualitat) varien substancialment segons els paisos de procedencia.
Aixd evidencia I'existencia d’una divisid «vertical» intrasectorial del treball en que les
exportacions de determinats paisos (rics) guanyen pes a causa de I'especialitzacié en
béns de qualitat més elevada.

Pel que fa a I'economia catalana, cal destacar, en primer lloc, els estudis de Cuadras-
Moraté i Puig (2007, 2008), que apliquen la metodologia de Hummels i Klenow (2005) a
dades d’exportacions a tot el moén dels paisos europeus i les principals comunitats auto-
nomes espanyoles per a I'any 2005. Els resultats d’aquests estudis donen a entendre
que I'economia catalana té un volum exportador per sota del que li correspondria atesa
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la seva dimensié i que aixd es deu a un bon comportament relatiu del marge extensiu,
que és contrarestat per un marge intensiu relativament baix i, més important per al nos-
tre treball, per un marge qualitatiu que és clarament per sota del que li correspondria en
funcié dels seus nivells de PIB per empleat. Tenim, per tant, un primer indici d’especia-
litzacié de I'economia catalana en I'exportacié de productes corresponents a segments
de qualitat relativament baixos.

En segon lloc, també volem referir-nos a 'estudi de Fernandez (2006) sobre el quality
gap de les exportacions catalanes i la seva possible relacid amb la relativa perdua de
competitivitat de I’'economia catalana amb relacié als principals paisos europeus. El qua-
lity gap es pot definir com el diferencial entre el preu/qualitat (calculat a partir del valor
unitari) de les exportacions de Catalunya (i de cada pais europeu) respecte al preu/qua-
litat mitja de les exportacions comunitaries calculat de la mateixa manera. Lestudi de
Fernandez (2006) utilitza dades desagregades de comer¢ exterior per al periode 1999-
2004, perd Unicament i exclusiva per al comerc intracomunitari de manufactures. L'es-
tudi demostra que el quality gap constitueix un bon indicador de la competitivitat d’'una
economia, atés que esta significativament correlacionat amb la capacitat d’innovacio i la
seva productivitat. Pel que fa als resultats, Catalunya presenta el 2004 un quality gap
positiu, perod inferior a la majoria de paisos amb nivell de renda per habitant similar o
superior (només Grecia i alguns dels nous estats membres tenen valors negatius per al
quality gap). Aquest valor positiu del quality gap catala s’explica, sobretot, per la contri-
bucio de les exportacions menys intensives en tecnologia, que son les que tenen una
qualitat més alta amb relacié a la mitjana europea. Contrariament, les exportacions de
més contingut tecnologic i menys intensives en ma d’obra son les que hi contribueixen
en proporcid més baixa. Aixi doncs, sembla que Catalunya esta especialitzada en la
gamma més baixa dels productes de contingut tecnologic més alt i en la gamma més
alta de les exportacions de menys nivell tecnologic, la qual cosa planteja alguns dubtes
sobre la competitivitat futura de la nostra economia, sobretot davant de I'entrada en I'es-
cena internacional de nous paisos industrialitzats (cal fer notar, per exemple, el cas dels
nous paisos de la UE que presenten reduccions importants del seu quality gap negatiu
durant el periode de referencia). Durant el periode estudiat de 1999-2004, Catalunya
presenta un quality gap creixent en el seu conjunt.
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3. Antecedents

El descobriment de I'existéncia d’exportacions i importacions simultanies a industries
determinades (comerg intraindustrial) i entre paisos de nivells de desenvolupament simi-
lar és un dels resultats empirics més rellevants pel que fa a la teoria del comerg interna-
cional i les seves aplicacions. Inicialment, fou observat en la decada de 1960 per als pai-
sos del Benelux i els sis paisos fundadors de la Comunitat Econdmica Europea, pero la
seva importancia, lluny de disminuir, més aviat ha augmentat amb la irrupcié als mercats
internacionals dels anomenats paisos emergents. A tall d’exemple, Fontagné, Gaulier i
Zignago (2008) documenten que I'any 2004, dels 5.041 productes que es comerciaven
a escala internacional, 4.932 eren exportats per Alemanya i 4.898, per la Xina. Més
recentment, perod, hi ha diversos estudis,® alguns dels quals es revisen detalladament en
aquesta mateixa seccio del treball, que han demostrat que hi ha una variacié considera-
ble pel que fa als preus dins de les mateixes categories dels productes. Per exemple, el
valor unitari de les exportacions japoneses (nord-americanes) és 2,9 (2,4) vegades més
gran que el de les xineses, per als mateixos productes exportats als mateixos mercats
el mateix any (2004) (dades extretes de Fontagné, Gaulier i Zignago, 2008). En general,
els autors dels estudis que relacionem en aquesta seccié fan el suposit que, en nivells
molt desagregats de classificacio de productes com els que fan servir, les diferéncies en
preus equivalen a diferencies en qualitat dels béns exportats, tot i que aquesta hipotesi
esta subjecta a diverses consideracions que s’explicitaran més endavant. En altres
paraules, tot i que el Japd i la Xina exporten en molts casos els mateixos productes (d’a-
cord amb la classificacio estadistica de que disposem), en realitat no exporten les matei-
xes varietats d’aquests productes. Mentre que les varietats japoneses tendeixen a ser de
més qualitat i preu, les que exporta la Xina sén d’una gamma inferior.

D’aquest fet simple es desprenen implicacions de politica economica molt considera-
bles. En primer lloc, els paisos situats en diferents estadis de desenvolupament no esta-
rien competint directament perque, en general, no estarien posicionats en el mateix seg-
ment de mercat. En segon lloc, la percepcid popular que el pes dels nous paisos
exportadors creix de manera inexorable (Everything is Made in China) és precipitada i
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mereix puntualitzacions. Finalment, aquest fet refor¢a la importancia que té I'estratégia
d’especialitzacié de cada pais. Si, per exemple, Catalunya s’especialitza en la producciod
de béns que també fabriquen paisos emergents, aleshores una economia de salaris rela-
tivament alts com la catalana patira seriosos problemes de competitivitat, mentre que si
aconsegueix diferenciar suficientment la seva produccié aconseguira evitar la competéen-
cia directa dels paisos com la Xina, sempre que les diferents varietats dels productes no
siguin substitutius molt propers.

3.1. Revisio de la literatura

Cada cop hi ha més literatura econdomica en I’ambit internacional que aborda la questid
de la diferenciacio de les exportacions segons la seva qualitat. En aquesta seccié del tre-
ball, pretenem fer una revisid d’algunes aportacions recents i especialment influents, i
destaquen sobretot les contribucions de tipus empiric que se centren en la descripcio de
la diferent qualitat de les exportacions dels diferents paisos i I'estudi dels factors que la
determinen.

Schott (2004)

El punt de partida d’aquest treball és la constatacio que, cada cop més, els Estats Units
importen els mateixos productes procedents tant d’economies riques com d’economies
pobres, perd que el valor unitari d’aquests productes presenta variacions importants
que estan relacionades de manera sistematica amb el PIB per capita, les dotacions de
factors i les tecniques de produccié utilitzades pels exportadors. Aquest fet és consis-
tent amb una especialitzaci¢ productiva dels paisos segons els seus factors productius
pel que fa a varietats de productes i no pel que fa a sectors productius com considera
la teoria més estandard del comerg internacional. Logicament, en aquest context, varie-
tats d’un mateix producte es defineixen en termes de productes classificats dins de la
mateixa categoria perd que tenen valors unitaris diferents. En definitiva, I'evidencia que
proporciona I'article afavoreix la reinterpretacio de la «vella» teoria del comerg internacio-
nal en termes de varietats de productes (no de productes) i contradiu la «<nova» teoria
del comerg internacional que prediu que el preu de les varietats exportades varia inver-
sament a la productivitat de I'exportador.”

Les dades utilitzades en aquest estudi corresponen a les importacions efectuades pels
Estats Units amb relacié al producte i per al periode 1972-1994. Les dades inclouen
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informacié sobre quantitats i valors de les exportacions i, per tant, permeten calcular els
valors unitaris. L’evidéncia presentada demostra, en primer lloc, la manca d’especialitza-
Ci6 progressiva dels paisos en productes. Aixi, el percentatge de productes importats
simultaniament de paisos rics i pobres va passar del 30% I'any 1972 fins a suposar el
62% el 1994. En segon lloc, les dades mostren que els valors unitaris de les importa-
cions nord-americanes estan positivament correlacionades amb el PIB per capita dels
exportadors i amb variables representatives de la dotacio de factors productius del pais
productor (la ratio capital-treball i la proporcié de treballadors amb formacié secundaria
i superior).

La investigacié de Schott (2004) sobre I'existencia de I'especialitzacié intrasectorial obre
noves perspectives sobre la consideracié dels efectes de la globalitzacié i la competéen-
cia dels nous paisos industrials sobre empreses i treballadors dels paisos més desenvo-
lupats i la probabilitat de convergéncia de renda entre diferents paisos a llarg termini. Pel
que fa a aquest darrer aspecte, I'especialitzacio progressiva dels paisos desenvolupats
en varietats de més valor afegit i la seva capacitat d’'innovacié més gran poden suposar
un obstacle poderés cap a la convergencia de les economies en PIB per capita a mitja
termini.

Fontagné, Gaulier i Zignago (2008) (FGZ)

Prenent com a punt de partida alguns dels resultats obtinguts a Schott (2004), el treball de
Fontagné, Gaulier i Zignago (2008) analitza de manera sistematica les dades sobre el
comer¢ internacional a escala mundial amb la finalitat d’establir de manera precisa els
patrons d’especialitzacié entre varietats de producte dels paisos del Nord i el Sud i quins
son els factors que els determinen. La seva font estadistica principal és la base de dades
BACI, un recull exhaustiu de dades corresponents a més de 200 paisos i 5.000 productes
entre els anys 1995 i 2004 i que conté dades sobre valors i quantitats exportades i, per
tant, permet el calcul dels valors unitaris. L'estudi se centra en el comerg de productes
manufacturats.

El treball de FGZ demostra que I'especialitzacio internacional pel que fa a varietats de
diferent qualitat dels mateixos productes té un paper important en la dinamica de la com-
petencia entre els paisos del Nord i del Sud. A partir de I'estudi d’'un index de semblan-
ca entre les exportacions dels diferents paisos, FGZ arriben a la conclusié que, si bé és
cert que el Nord i el Sud estan competint cada cop més en sectors similars, de fet no
sembla que estiguin competint amb la mateixa intensitat quan centrem I'analisi en el
comerg respecte de productes o de varietats del mateix producte. Les conclusions que
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es desprenen de I'estudi és que els paisos estan especialitzats i posicionats de manera
molt diferent segons el seu grau de desenvolupament respecte de varietats de produc-
te i que, de fet, el Sud no guanya quota de mercat en els segments de mercat de més
qualitat a pesar del seu protagonisme més gran en el comerg mundial. Aixo significa que
els paisos de Nord i el Sud no necessariament competeixen de manera directa en gran
part dels segments dels mercats, la qual cosa canvia de manera substancial la percep-
Ci6 que es té de I'impacte de la globalitzacio sobre les economies més desenvolupades.

Pel que fa als factors determinants de I'especialitzaci¢ dels diferents paisos, FGZ obte-
nen resultats similars als de Schott (2004). Aixi, el preu de les varietats importades esta
relacionat positivament amb el nivell de desenvolupament de I'exportador.

Altres treballs

A part dels estudis citats, val la pena esmentar altres treballs, alguns d’ells molt recents,
que també estudien els determinants de la qualitat dels productes del comerg internacio-
nal. Des del punt de vista de la demanda, és a dir, analitzant la qliestié des del punt de vista
de l'importador, hi ha els treballs de Hallak (2006a) i Hallak (2006b) que estudien la relacié
entre la renda per capita i la demanda agregada per béns de qualitat superior. Aixi mateix,
Choi, Hummels i Xiang (2006) investiguen com la distribucié de la renda entre paisos i dins
dels mateixos determina els patrons de consum i de comerg internacional de varietats de
qualitat diferenciada de productes considerats a nivell de la maxima desagregacio.

En un altre ordre de coses completament diferent, Chen i Swenson (2006) estudien la
manera com la presencia d’empreses multinacionals afecta la qualitat i altres parame-
tres de les exportacions en el cas de la Xina per al periode 1997-2003. La principal con-
clusio del treball és que la proximitat a empreses multinacionals del mateix sector és
associada a una creacié més gran de relacions comercials que, a més, estan caracte-
ritzades per una qualitat més gran definida en termes de valors unitaris superiors. Fabri-
zio i altres (2007) estudien el paper de la millora de la qualitat de les exportacions en el
creixement de la quota de mercat en el comer¢ mundial dels vuit paisos de I'Europa de
I’Est que es van incorporar a la Uni6é Europea I'any 2004. Farug (2006) es pregunta per
que els paisos exporten productes de qualitat diferents i examina el paper que poden
tenir en la resposta la tecnologia i la inversié directa estrangera. Estudiant una mostra
de dades d’importacions nord-americanes provinents de 58 paisos diferents, arriba a la
conclusié que I'exportacié de béns d’alta qualitat esta relacionada amb estocs de capi-
tal fisic més grans, despeses d’R+D més elevades, i la presencia d’inversio estrangera
directa als paisos productors. Khandelwal (2007) analitza el grau de diferenciacio verti-
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cal dels productes exportats pels diferents paisos mesurant el rang de qualitats dife-
rents observades en els mercats. La variacié en la llargada d’aquestes «escales» de
qualitat demostra que I'especialitzacid en qualitat és més factible per a uns béns que
per a d’altres. El treball també determina que I'impacte en 'ocupacié industrial nord-
americana de la penetracié de les importacions dels paisos amb costos laborals baixos
és inferior en indUstries caracteritzades per una variacié més gran en la qualitat. Final-
ment, cal destacar el treball de Baldwin i Harrigan (2008), basat en I'analisi dels fluxos
comercials de I'economia nord-americana. La principal conclusid d’aquest treball és
que el valor unitari de les exportacions esta relacionat positivament amb la distancia
entre els paisos i negativament amb la dimensié del mercat de destinacio.

3.2. Definicio i indicadors de qualitat

Seguint Aiginger (2001), es defineix un producte d’alta qualitat com el producte que té
una caracteristica addicional o més que son valorades positivament pels compradors.
Aquestes caracteristiques que augmenten la disponibilitat a pagar pels productes poden
ser mesurables fisicament (velocitat, capacitat, dimensid, durada, etc.), poden ser intan-
gibles (disseny, fiabilitat, flexibilitat, compatibilitat, etc.) o poden estar relacionades amb
els serveis associats al producte (informacio, instal-lacioé, manteniment, etc.). La caracte-
ristica més oObvia, i decisiva des del punt de vista de la nostra investigacio, de la qualitat
superior d’un producte en mercats competitius és que permet que es vengui a preus més
alts sense perdre quota de mercat. Com es veura, el principal indicador de qualitat que
es proposa en aquest estudi es basa plenament en aquest fet.

El principal indicador de qualitat que es considera en aquest treball és el valor unitari de
les exportacions. La definicié d’aquest indicador és el quocient entre el valor de les
exportacions en unitats monetaries i les seves unitats fisiques de mesura. Aquest és,
sense dubte, 'indicador de qualitat de les exportacions més utilitzat a la literatura i la seva
validesa es fonamenta en el fet que en un context de comerg internacional i mercats
competitius, les diferéncies en el valor unitari de les exportacions reflecteixen diferencies
en la qualitat dels productes. Un dels principals avantatges d’aquest indicador és que pot
ser calculat a diferents nivells de desagregacio. De fet, tot i que el valor unitari de les
exportacions ha estat utilitzat en determinats estudis a nivell molt agregat (Aiginger,
2001), des del nostre punt de vista aporta informacié economica molt més rellevant quan
s’estudia de manera desagregada, especialment per a un estudi com el que es proposa,
que pretén oferir pautes Utils per a les empreses catalanes (un exemple especialment
rellevant per entendre aquest tipus de consideracions és I'estudi de Schott, 2004).
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Sobre la fiabilitat i el refinament del valor unitari de les exportacions com a mesura de la qua-
litat val la pena mencionar I'estudi de Hallak i Schott (2008).2 Aquest estudi desenvolupa un
metode per descompondre els preus observats de les exportacions dels diferents paisos
en dues parts: el component de qualitat i el component corresponent al preu ajustat per
qualitat, que correspondria a les variacions de preu justificades per altres raons que la
qualitat (costos de produccio, tipus de canvi, etc.). El treball demostra que tot i que els
canvis en qualitat (calculada segons el metode desenvolupat) i els preus de les exporta-
cions del principals paisos exportadors entre 1989 i 2003 estan correlacionats positiva-
ment, també s’observa que preus i qualitat es mouen en direccions oposades per a
alguns paisos de la mostra.



CAPITOL 4

Descripcié de les dades
I metodologia
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4. Descripcio de les dades i metodologia

4.1. Bases de dades originals

Les dades utilitzades en aquesta investigacid provenen de dues fonts diferents. D’una
banda, les dades corresponents a les exportacions catalanes provenen de les «Estadis-
ticas de Comercio Exterior de Espafna» que publica I’Agencia Tributaria del Ministeri d’E-
conomia i Hisenda del Govern espanyol (www.aeat.es). Aquesta base de dades permet
obtenir la desagregacié de les exportacions espanyoles per provincies, amb la qual cosa
és possible obtenir les dades corresponents a les exportacions catalanes. De I'altra, les
dades corresponents a les exportacions dels paisos competidors de Catalunya estan
incloses a la base de dades «Intra- and extra-EU trade» elaborada per Eurostat, I'oficina
estadistica de la Unid Europea. Les dades procedents d’aquesta base recullen totes les
importacions i exportacions que tenen com a origen o destinacio qualsevol pais de la UE.
Ates que la base de dades europea es construeix a partir de les dades obtingudes per
cada estat europeu aixod fa que es minimitzin els problemes de compatibilitat entre amb-
dues bases de dades.® En ambdos casos, la informacié que s’ha fet servir és de carac-
ter anual i esta desagregada per productes seguint la classificacio aranzelaria integrada
dels paisos comunitaris (TARIC). Per al nostre treball, hem considerat la maxima desagre-
gaci6 dels productes de la Nomenclatura combinada (vuit digits), que agrupa un maxim de
10.096 productes. Una caracteristica important d’aquestes dades és que es refereixen tant
a volums exportats en unitats monetaries com a quantitats exportades en unitats fisiques,
la qual cosa permet calcular els preus com a valors unitaris dels béns exportats.

Una limitacié important de la informacié disponible que acabem de descriure és que ens
obliga a diferenciar entre I'analisi que es pot fer per a les exportacions catalanes a la UE i
les exportacions catalanes a la resta del moén. Aixi, quan analitzem les exportacions cata-
lanes als paisos de la UE, la base de comparacié son les exportacions de tots els paisos
del moén, siguin de la UE o no. Per exemple, es compara la qualitat de les exportacions
catalanes a Holanda amb la de les exportacions franceses o argentines a Holanda. En
canvi, quan analitzem les exportacions catalanes a la resta del mén la base de compa-
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racié sén nomeés les exportacions dels altres paisos europeus. Per exemple, es pot com-
parar la qualitat de les exportacions catalanes a Argentina amb la de les exportacions
holandeses a Argentina, perd no amb les exportacions xilenes a Argentina, ates que
aquesta darrera dada no és recollida a les bases de dades que utilitzarem.

L’abast temporal de I'estudi és el periode 1999-2005, que son els anys per als quals
hi ha disponibles les dades per als 27 paisos de la UE, inclosos els entrants en les
dues darreres ampliacions dels anys 2004 i 2007.'° La major part de I'analisi s’ha fet
per als anys 1999, 2001, 20083 i 2005.

4.2. Descripcié i analisi de la informacio

Des del punt de vista de la nostra analisi disposem, formalment, d’una matriu de dades
de dimensié Q x D x C per a cada any, en que

Q és el nombre de productes (utilitzant la maxima desagregacié que correspon a vuit
digits de la Nomenclatura combinada);

D és el nombre de mercats de destinacié de les exportacions catalanes, i
C és el nombre de paisos competidors considerats.
Els elements de la matriu tenen la forma:

PR,Y(f), que representa el preu relatiu de les exportacions catalanes del producte i al pais
de destinacié j amb relacié a les exportacions del mateix producte cap al mateix mercat
efectuades pel pais competidor f. Formalment, la definicié del preu relatiu és

Vuij (1)

vit; (f)

en que vuy; és el valor unitari de les exportacions catalanes del producte i cap al mer-
cat de destinacio j i vu(f) és el valor unitari de les exportacions del pais f del produc-
te i cap al mercat de destinaci¢ j. El calcul dels valors unitaris és, senzillament, el
quocient entre el valor monetari de les exportacions i les seves quantitats en termes
fisics, dades que estan disponibles en les nostres bases.

PR(f)=



Evolucié de la qualitat comparada de les exportacions catalanes

La nostra intencié és fer una analisi dels diferents productes al nivell de desagregacio
més gran possible (vuit digits) de la Nomenclatura Combinada. El que aix0 permet és cal-
cular els elements de la matriu, PR,-]-(f), amb la seguretat que els termes de comparacio
s6n molt precisos i no s’incorre en cap biaix pel fet que els productes exportats per Cata-
lunya i els seus competidors puguin ser semblants pero diferents en algun aspecte
important, cosa que faciiment podria succeir si utilitzéssim un nivell de desagregacié més
baix (sis digits 0 menys).

Cal destacar dos problemes derivats d’una analisi amb aquest nivell maxim de des-
agregacio. D’'una banda, el volum de dades amb el que ens trobem és molt elevat,
de manera que és fa dificil transmetre aquesta informacié de manera que se’n
puguin extreure conclusions Utils i entenedores. D’una altra banda, hi ha el proble-
ma que estem abocats a trobar-nos, en qualsevol comparacio de serie temporal a
nivell de producte desagregat, amb un nombre elevat de zeros, ates que molts d’a-
quests productes individuals no s’exporten tots els anys de la nostra mostra. Davant
d’aix0, la nostra estrategia és que I'analisi de série temporal no es faci a pel que fa
a productes individuals siné a un nivell més agregat (més endavant, en aquest tre-
ball es discuteixen possibles criteris d’agregacio).

En resum, el nostre treball aprofita el fet que la informacio de partida permet saber si en
un any determinat Catalunya exporta productes més cars o més barats que els competi-
dors directes als diferents paisos de destinacié de la manera més desagregada possible.
Alhora, I'analisi sobre I'evolucié temporal del preu relatiu (qualitat relativa) dels productes
que Catalunya exporta es fa a un nivell més agregat a partir del desenvolupament dels cri-
teris d’agregacié que es proposen més endavant.

La dimensié de la nostra matriu de dades, que depen del nombre de productes expor-
tats, paisos de destinacio i paisos competidors és molt elevada i ens obliga a prendre
una serie de decisions que permetin reduir la complexitat del nostre treball sense que,
en la mesura del que sigui possible, es redueixi també la rellevancia de les conclusions
que se n’extreuen. La concrecioé dels criteris de seleccid de les dades es desenvolupa
en els apartats seguents.

Criteri de selecci6 dels paisos de destinaci6 (determinacié del parametre D)
El criteri fonamental és la importancia quantitativa del volum d’exportacions catalanes (dades

referides a I'any 2005). També s’atenen altres criteris, alguns relacionats amb l'interes que
alguns paisos poden tenir en el futur de les exportacions catalanes, tot i I'escas volum actual,
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i d’altres que pretenen oferir una mostra representativa de diverses arees geografiques.
Tenint en compte tots aquests criteris la lista de paisos de destinacio és la seglient:

a) «Grans clients europeus» (més del 5% de les exportacions catalanes totals, en
total 57,9%

m Franga (20,5%)

m Alemanya (11,8%)
m Italia (9,8%)

m Portugal (8,7%)

= Regne Unit (7,1%)

Alternativament, per a alguns calculs es fa servir la magnitud agregada UE-15 (70,2%),
de la qual formen part els paisos anteriors.

b) Altres paisos europeus

m UE-12 (4,1%), que es tracten sempre de manera agregada
m Suissa (3,3%)
m Turquia (1,7%)

c) Resta del mén

m Estats Units (2,8%)
m Mexic (1,9%)

m Marroc (1,1%)

m Russia (0,8%)

m Japo (0,9%)

m Xina (0,9%)

m Sud-africa (0,6%)
m Australia (0,6%)

m Brasil (0,6%)

m ASEAN-6'" (0,6%), que es tracten sempre de manera agregada
u india (0,3%)
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Aquests mercats suposen més del 90,5% del volum total de les exportacions catala-
nes. La resta dels mercats mundials no inclosos en aquest total suposa, individual-
ment considerats i amb I'excepcié d’Andorra (1,0%), menys del 0,6% del volum total
de les exportacions catalanes.

Criteri de selecci6 de productes (determinacié del parametre Q)

La pretensio de procedir a I'analisi de la forma més desagregada fa que la magnitud de
la matriu de dades esdevingui potencialment enorme. A tall d’exemple, el nombre de
productes catalans exportats, a nivell de vuit digits, a la UE fou I'any 2005 de 7.482.
Aix0 planteja dos problemes. En primer lloc, la complexitat que implica treballar amb
aquest ordre de magnitud de dades. En segon lloc, el risc que gran part de I'analisi
esdevingui del tot irrellevant pel fet d’ocupar-se de productes que s’exporten en quan-
titats quasi bé negligibles.

En consequencia, es delimita I'abast de I'analisi a una quantitat manejable de productes
seleccionats en funcié de la seva importancia quantitativa en el total de les exportacions
catalanes al moén. En aquest sentit, el nostre treball estudia tots els productes que supe-
rin el 0,1% de les exportacions

totals per a cada any de la serie. Taula 4.1. Nombre de partides i representativitat
La taula 4.1 recull el nombre de Partides amb %
productes que compleixen aquest > 0,1% % X recollit
criteri, i també el percentatge del

' P 9 1999 169 52,4
valor exportat que representen les 2001 166 53.4
partides considerades. 2003 190 532

2005 168 541

De la seleccié de productes ante-
rior, i en una segona fase de depu-
racid de les dades, s’han eliminat
un total de vuit partides per als anys 1999 i 2001 i de set per als anys 2003 i 2005. La per-
dua percentual que representen aquestes partides oscil-la entre I'1,6 i el 2,0%. En tots els
casos, la constatacié d’informacié erronia en la variable quantitat ha estat la rad que n’ha
justificat la supressio.

Font: Elaboracié propia

Amb I'exclusié de partides que exhibeixen problemes pel que fa a la informacié enre-
gistrada no s’aconsegueix, pero, reduir I'elevat grau de dispersio en els preus relatius
d’alguns productes entre diferents destinacions. Tal com queda recollit en el treball de
Fontagné i altres (2006), la preséncia d’una dispersio elevada és indicativa d’una alta
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probabilitat d’error de classificacié associable a I’heterogeneitat d’algunes partides, fins
i tot a nivell de vuit digits. En aquest sentit, ates que en la practica els resultats que
s’obtenen son molt sensibles a la inclusid o no de determinades partides a determina-
des destinacions s’ha optat per excloure tots els rangs corresponents a partides i des-
tinacions tals que el valor unitari catala sigui més de cinc vegades superior al del mén
0, equivalentment, 0,2 vegades inferior a la mesura relativa al mon. La pérdua que com-
porta I'exclusié d’aquest conjunt de cel-les (partida-destinacid) és minima tal com es
constata en la taula 4.2 en la qual es recull el percentatge que les partides finalment
considerades representen sobre el total de les exportacions catalanes a cada destina-
cio.

Es important destacar el grau de variabilitat que té la representativitat de la nostra mos-
tra respecte dels diferents paisos analitzats i per a cadascun dels anys considerats. La
mostra té un alt grau de representativitat per a tots els anys per a la major part dels pai-

Taula 4.2. Representativitat per paisos de la mostra de partides utilitzada

Pais de destinacié/any 1999 2001 2003

Alemanya 47,7 58,5 56,9 54,3
Franca 50,5 50,6 48,8 50,9
Gran Bretanya 58,7 52,7 55,6 59,0
[talia 32,0 51,8 52,5 54,2
Portugal 81,5 34,1 31,7 33,0
Uni6 Europea 15 54,6 52,7 51,6 52,0
Unioé Europea 12 45,2 57,6 61,6 55,1
ASEAN 48,5 49,0 48,7 40,6
Australia 47,8 49,3 52,1 67,6
Brasil 36,0 39,3 56,9 50,3
Suissa 53,0 39,6 38,1 14,4
Xina 35,9 42,6 56,2 46,6
india 31,2 41,7 27,7 27,1
Japo 19,0 27,1 31,1 26,9
Marroc 48,7 28,5 23,5 24,4
Mexic 47,7 55,4 54,3 49,3
Russia 56,9 34,7 37,5 41,5
Turquia 50,5 46,8 54,4 56,2
Estats Units 51,8 37,0 47,8 39,4
Sud-africa 51,8 55,4 48,8 59,4
Total 50,7 51,4 53,2 52,8

Font: Elaboracié propia
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S0S europeus que son molt importants com a clients per als exportadors catalans, amb
les possibles excepcions de Portugal, i especialment, Suissa, paisos per als quals la
mostra €s menys representativa per als tres darrers anys considerats. Pel que fa a les
destinacions no europees, destacariem sobretot els casos del Japd, el Marroc i I'india,
en els quals la nostra mostra apareix com a relativament poc representativa per a la
major part dels anys considerats en el treball. L'estudi dels valors unitaris relatius des
d’una perspectiva dinamica, és a dir, considerant la seva evoluci¢ temporal, pot presen-
tar problemes d’interpretacié quan en els distints periodes considerats el conjunt de pro-
ductes i de destinacions no és sempre el mateix.

En aquest sentit, es proposa una darrera fase de seleccié de dades que comporta el
manteniment d’aquells codis de partides que sén comunes en el temps i també d’aque-
lles destinacions d’exportacions que enregistren valors positius en els quatre anys consi-
derats. D’aquesta manera, aconseguim una matriu de dades que manté Unicament les

Taula 4.3. Representativitat per paisos de la mostra de partides comunes

Pais de destinacié/any 1999 2001 2003

Alemanya 31,9 30,6 2915 33,5
Franca 30,8 31,1 30,3 34,0
Gran Bretanya 27,3 31,7 27,8 30,3
talia 31,6 31,4 29,5 885
Portugal 17,7 18,2 16,5 17,1
Unioé Europea 15 29,3 30,7 29,5 32,6
Unié Europea 12 29,9 30,4 32,3 28,7
ASEAN 17,2 18,3 22,5 19,6
Australia 29,8 38,0 36,2 18,6
Brasil 14,0 24,3 22,4 30,4
Suissa 17,0 17,8 19,5 9,3
Xina 13,6 17,2 16,7 13,7
india 8,8 9,2 9,8 9,4
Japd 13,3 14,2 23,2 21,9
Marroc 9,3 8,1 8,6 10,8
Mexic 36,4 46,8 44,3 41,3
Russia 14,0 16,5 13,9 12,0
Turquia 38,0 31,1 26,7 31,2
Estats Units 18,5 17,6 20,6 20,8
Sud-africa 17,3 17,8 20,7 12,0
Total 30,3 31,3 31,1 34,9

Font: Elaboracié propia
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partides i les destinacions distintes de zero en tots els anys estudiats. El canvi constant de
codis amb I'aparicid, supressio i reenumeracio de partides, comporta una pérdua de rique-
sa significativa en la base de dades estudiades a canvi d’aconseguir una base de dades
que és comuna pel que fa a productes i destinacié a tots els anys estudiats. La taula 4.3
recull el percentatge que les partides considerades representen sobre el total de les expor-
tacions catalanes a cada destinacié.

Es evident que I'eliminacié de les partides que no s’exporten en tots els anys a cada des-
tinacié considerada afecta la representativitat de la nostra mostra de manera notable,
especialment pel que fa a les destinacions no europees consdiderades (amb les excep-
cions d’Australia, el Brasil, Mexic i Turquia). Pel que fa als paisos europeus, el grau de
representativitat és elevat amb les mateixes excepcions que hem vist en la taula anterior,
Portugal i Suissa.

4.3. Indicadors de sintesi (agregacio de preus relatius)

Davant del volum d’informacié que cal analitzar en aquest treball, és imprescindible defi-
nir indicadors de sintesi que permetin formular conclusions que siguin d’interés. Per
aconseguir aquest objectiu, es proposa el calcul de les mitjanes ponderades de preus
relatius de les exportacions catalanes (MPR), previament definides en I'expressio (1). La
ponderacio utilitzada logicament esta en funcié de la importancia del valor de la quanti-
tat exportada sobre el subtotal rellevant.

L'MPR es pot calcular per productes (i agrupacions). En aquest cas, la ponderacié que
es fa servir té a veure amb el pes de les exportacions del producte i per a cadascun dels
paisos destinacié considerats:

i

en que PR;(w) és el preu relatiu de les exportacions catalanes del producte i destinades al
mercat j respecte del preu de les importacions totals d’aquest producte que fa el pais de
destinacio en quiestio, ' X;; €s el valor de les exportacions catalanes del producte i al mer-
cat j i x;7 és el valor de les exportacions catalanes del producte i als mercats seleccionats
(dimensi6é D de la matriu de dades).
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L'MPR es pot calcular per mercats (i agrupacions). En aquest cas, la ponderaci¢ que es
fa servir t& a veure amb el pes de les exportacions al mercat de destinacio j per a cadas-
cun dels productes considerats:

Xjj
MPR,=X
J 1

X PR;= (w)

en que xg; es el valor de totes les exportacions catalanes dels productes seleccionats
cap al pais de destinacio j.

L'MPR també es pot calcular per competidors (i agrupacions). En aquest cas, la pondera-
cio cal fer-la en funcié de la quota de mercat de cada pais competidor per a cada produc-
te i pais de destinacio i la importancia relativa del pais de destinacié i el producte en les
exportacions catalanes totals. Aixi, I'MPR per al pais f es calcularia de la manera que
segueix

o
PR =¥ ——— PR, =
RIS > A v
Ji

en que x;; és el valor de les exportacions catalanes del producte i al mercat j, xy son
les exportacions totals de I'economia catalana m;; és el valor de les importacions del
pais j corresponents al producte i i procedents del pais f'i my;r és el valor del total de
les importacions del pais j de productes i procedents de tot el mon (si el pais de des-
tinacio fos extracomunitari serien només els productes i procedents dels paisos de la
UE-27).

L’agregaci6 de les anteriors MPR dona lloc a la creacid d’un index global de preus
relatius de les exportacions catalanes (IGPR) (variable resum que es fara servir com a
indicador de sintesi).

Els calculs descrits anteriorment per a les MPR per competidors ens suggereixen un tipus
d’exercici que, tot i ser una mica tangencial al principal objectiu d’aquest treball, creiem que
és d’un gran interes. Es tracta de I'elaboracio d’un ranquing de paisos competidors de les
exportacions catalanes. La motivacié d’aquest exercici és respondre a la pregunta de qui
son els paisos competidors de les exportacions catalanes. De fet, es parla molt habitual-
ment de la composicid de les exportacions catalanes i dels seus mercats de destinacio,
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perd no tenim un estudi sistematic de quins son els paisos amb els quals Catalunya com-
peteix ateses les seves exportacions i els mercats a les quals les dirigeix. A I'hora de fer
previsions sobre el possible comportament futur del sector exportador catala, una variable
clau és el coneixement sobre quins son els paisos amb els quals les empreses catalanes
competeixen, perque de I'evolucid economica d’aquests paisos en dependran, almenys en
part, les oportunitats comercials dels exportadors catalans. Per tant, és evident que aquest
calcul té un valor informatiu molt important per ell mateix.

Aquest ranquing es basa en la construccié d’'un index de competéncia de les exporta-
cions catalanes (ICE) per a cada pais competidor. Aquest index esta en funcié de les
exportacions catalanes i les exportacions dels paisos competidors. Caldria calcular-ne
dos d’aquests index, I'lCE referit a les exportacions catalanes als paisos europeus i I'ICE
referit a les exportacions catalanes a la resta dels paisos (aixo es fa per garantir la cohe-
rencia de I'index, ates que les nostres dades proporcionen dues mostres de competidors
diferents). Intuitivament, I'index es formula com el sumatori de les quotes de mercat de
cada pais competidor per a cada producte i pais de destinacio, ponderades per la impor-
tancia relativa del pais de destinacié en les exportacions catalanes del producte determi-
nat i del producte en les exportacions totals catalanes. Per construccié, el sumatori dels
ICE per a tots els paisos destinacio considerats és igual a 1. Formalment, I'ICE per al pais
S ICEy és:

ICE, = ZZ L2 ZZ s

iT ml]T

L'annex 2 presenta el ranquing de paisos competidors de les exportacions catalanes diri-
gides als cinc principals socis comercials de Catalunya (Franga, Alemanya, ltalia, Portu-
gal i el Regne Unit) per als anys 1999, 2001, 2003 i 2005.

Criteri d’agregacio segons productes

Es proposen les agrupacions de productes seguents:

a) Segons destinacié economica es classifiquen els productes en béns de consum, béns
de capital i béns intermedis, tal com es mostra en la taula 2.4.

b) Segons branques d’activitat corresponents a la Classificacié Catalana d’Activitats
Econdomiques (CCAE-93) i que correspon a una adaptacio de la classificacio Standard
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Industrial Classification of All Economic Activities (ISIC) usada a escala internacional. La
classificacio és la mateixa que es mostra en la taula 2.5.

c) Segons contingut tecnologic es classifiquen els productes en nivell tecnologic alt,
mitja alt, mitja baix i baix a partir de la classificacié que fa 'OCDE dels sectors manu-
facturers inclosos en la classificacié ISIC. Els detalls es poden consultar a
http://www.idescat.net/economia/inec?tc=3&id=5904 i la classificacioé que fa 'OCDE es
pot trobar en 'annex 1 d’OCDE (2007).

Les taules 4.4, 4.5 i 4.6 presenten la representativitat de la mostra de partides que es fa
servir en aquest treball per a cadascuna de les agrupacions de productes que s’acaben
de definir. A I’hora d’interpretar els resultats del nostre treball (seccié 5) sera molt impor-
tant tenir en compte les diferéncies en representativitat de la nostra mostra de les dife-

Taula 4.4. Representativitat de la mostra per productes classificats segons el contingut

tecnologic
1999 2001 2003 2005
Alt 68,46 67,43 69,43 66,80
Mitja alt 62,42 63,81 65,75 66,89
Mitja baix 25,81 25,72 30,12 25,17
Baix 28,59 27,80 27,37 25,48
Total 50,17 50,92 52,51 52,38

Font: Elaboracié propia

Taula 4.5. Representativitat de la mostra per productes classificats segons la branca
d’activitat

1999 2001 2003 2005

Agricultura, ramaderia, caca,

silvicultura i pesca 29,13 27,84 32,83 21,51
Extraccio i refinacio de petroli.

Extraccio de carbons 50,02 43,75 53,19 39,96
Productes alimentaris i begudes 29,58 32,18 34,10 35,25
IndUstries textils, cuir, calgat, vestit i altres 21,89 17,32 15888 7,19
Industries quimiques 52,18 583,65 67,33 68,34
Metal-lrgia i productes metal-lics 13,92 14,75 24,89 20,55
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Taula 4.5. Representativitat de la mostra per productes classificats segons la branca
d’activitat (cont.)

1999 2001 2003 2005

Construccié de maquinaria

i equips mecanics 35,70 30,88 32,30 25,75
Construccié de maquines d’oficina,
ordinadors i optica 70,46 63,30 37,31 32,99

Font: Elaboracié propia

Taula 4.6. Representativitat de la mostra per productes segons la destinacié economica

dels béns
1999 2001 2003 2005
Aliments, begudes i tabac 28,00 30,42 33,15 33,55
Altres béns de consum 68,35 71,17 69,60 70,84
Magquinaria i altres béns
d’equipament 37,01 31,34 17,70 10,23
Material de transport 15,18 17,60 33,27 61,62

Altres béns de capital - - - -
Productes intermedis d’agricultura,

silvicultura i pesca - 32,72 - -
Productes energetics intermedis 45,95 44,53 49,55 46,96
Productes industrials intermedis - - - -

Total'® 50,70 51,41 53,19 52,82

Font: Elaboracié propia

rents agrupacions de partides que analitzem. Per posar un exemple, la taula 4.4 ens
especifica que la mostra de productes amb un contingut tecnologic alt que fem servir
representa entorn d’un 68% del total de les exportacions catalanes equivalents (molt per
sobre de la mitjana, propera al 51%), perd només entorn del 27% de les exportacions
que estan classificades com de contingut tecnologic baix. Tenir en compte aquestes
dades és fonamental a I’hora d’avaluar la fiabilitat d’uns resultats que, tal com és el nos-
tre cas, es basen en I'analisi d’'una mostra seleccionada amb un procediment justifica-
ble (que és el de la importancia economica de les partides), perd que no necessariament
fan que aquesta sigui igualment representativa per a totes les possibles classificacions
de productes que es poden fer servir.
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Criteri d’agregaci6 segons paisos de destinacié (i paisos competidors)
Es proposen agrupacions de paisos de destinacié d’acord amb els criteris segUents:

a) Criteri geografic (Europa versus la resta del mén). S’inclouen dintre d’Europa els cinc
paisos de la UE-5, la UE-12 i Suiissa.

b) Criteri economic (paisos desenvolupats versus paisos emergents). Els paisos emer-
gents considerats son la UE-12, ASEAN, el Brasil, la Xina, I'india, el Marroc, Méxic, Rus-
sia, Turquia i Sud-africa, i els desenvolupats, Alemanya, Franca, el Regne Unit, Italia, Por-
tugal, Australia, Suissa, el Japod i els Estats Units.

4.4. Classificacié de les exportacions catalanes en tres segments de varietat segons
el seu preu relatiu

Amb I'objectiu d’aclarir quin és el patré d’especialitzacié de les exportacions catalanes, un
exercici interessant és la seva classificacié en productes de segment alt, mitja i baix
segons els preus relatius. L'enfocament que farem servir en aquest treball és de tipus rela-
tiu, en el sentit que permet resumir el posicionament de les exportacions catalanes partint
de les dades desagregades (per producte i pais de destinacid) de que disposem, usant la
referéncia dels valors unitaris de les exportacions equivalents (mateix producte i mercat de
destinacio) dels paisos competidors. Aquest enfocament és adequat perque respecta
I'aspecte bilateral del comerg, en el sentit que es compara el valor unitari de les exporta-
cions catalanes amb el de les exportacions dels paisos competidors als mateixos mercats
de destinacio. Per posar un exemple, Catalunya podria estar exportant un producte deter-
minat (automobils) a Alemanya i encara que el preu d’aquests vehicles fos relativament ele-
vat a escala del comer¢c mundial, aquest tipus d’exportacions es consideraria de segment
baix si els competidors de les empreses catalanes exportessin el mateix producte a preus
més alts en general. La lectura d’aix0 hauria de ser que els productes catalans sén de seg-
ment baix perque altres paisos estan exportant el mateix producte al mateix mercat a
preus més alts (la qual cosa vol dir nivells més alts de qualitat de I'exportacio). Alternativa-
ment, podriem fer una comparacié de tipus més absolut, i contrastar el valor unitari de les
exportacions catalanes d’un producte determinat amb el valor unitari de les importacions
fetes per tots els paisos on Catalunya exporta el producte en guestié. En aquest cas,
podria ser que les exportacions d’automobils a Alemanya mencionades abans fossin clas-
sificades com de segment alt per comparacio als preus de les importacions de vehicles de
tots els paisos als quals Catalunya exporta aquest producte.
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En termes més operatius, el criteri per decidir a quin dels tres grups pertanyen els dife-
rents fluxos exportadors catalans s’explica en els paragrafs que segueixen.'* En primer
lloc, definirem el parametre r;; de la manera seglent:

uy

i
Vi = —— <
y
uvi; ()
en qué el numerador uv;; és el valor unitari de les exportacions catalanes del producte i

al pais de destinacio j i el denominador és el valor unitari del total de totes les importa-
cions del producte i fetes pel pais j. Aixi,

PiirqiT
uvj; = —
i) =

El numerador d’aquest quocient és el valor total de totes les importacions del producte
i efectuades pel pais j i el denominador és la quantitat total (en unitats fisiques) importa-
da de producte i pel pais j.'°

Un cop calculat r;; aplicarem la regla segtent:

a) Sir;> 1,15 aleshores es considera que I'exportacio catalana del producte i al mer-
cat j és de segment alt;

b) Si r;j< 0,85 aleshores es considera que I'exportacié catalana del producte i al mer-
cat j és de segment baix;

¢) Si 0,85 < r;;< 1,15 aleshores es considera que I'exportacio catalana del producte i
al mercat j se situa al segment mitja.

El percentatge de les exportacions catalanes que pertanyen al segment de segment alt, SA,
és igual a (equivalent per a les exportacions de segment baix [SB] i segment mitja [SM]).

)ID I
ji U

SA = 5%

Per a totes les combinacions ij per a les quals r;; > 1,15.

Clarament, SA+SB+SM = 1.


https://segueixen.14

CAPITOL 5
Resultats
I
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5. Resultats

Lataula 5.1 presenta I'index global de preus relatius de les exportacions catalanes, que és
una xifra que, tal com s’ha explicat en la seccié anterior, resumeix la qualitat relativa de les
exportacions que fan les empreses del pais. Dues coses criden I'atencié de les dades pre-
sentades en la taula. En primer lloc, les exportacions catalanes es poden caracteritzar de
manera general com de segment mitja, amb valors lleugerament per sobre de la unitat per
a tots els anys estudiats. En segon lloc, la xifra presenta escasses variacions al llarg del
periode temporal estudiat. Tot i que no sembla que hi hagi una evolucié molt clara, sf que
€s un xic preocupant que el valor més baix de I'lGPR correspongui a I'any 2005, el més
recent dels estudiats. En aquest sentit, es podria parlar d’una lleugera davallada de la qua-
litat relativa mitjana de les exportacions, tot i que molt poc significativa. Seria important dis-
posar de noves investigacions en el futur que esbrinessin si es confirma aquesta davalla-
da que apunten les xifres corresponents al periode 1999-2005 o si 'economia catalana
aconsegueix millorar o, si més no, mantenir el nivell de qualitat de les seves exportacions,
objectiu clau per al seu esdeveni-
dor. En qualsevol cas, les xifres de
la taula 5.1 ens aboquen a la Any
necessitat d’analitzar amb més

Taula 5.1. IGPR agregat

deteni t el lati 1999 1,068

eteniment els preusl relatius agre 2001 1007
gats de les exportacions agrupats 2003 1059
segons els criteris definits en la 2005 1,004

seccio precedent. Com a primera

observacio, podem afirmar que les  Font: Elaboracio propia

dades agregades de la taula 5.1

s6n molt condicionades per les dades corresponents als paisos de la UE-15 (que, recor-
dem-ho, suposen bastant més del 70% de la mostra utilitzada de partides d’exportacio),
tal com es pot comprovar amb les dades disponibles en la taula 5.8.

La taula 5.2 presenta les MPR de les exportacions catalanes classificades segons el con-
tingut tecnologic dels productes per als quatre anys estudiats. Tal com es dedueix de la
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informacio presentada en la taula 4.4, la representativitat de la nostra mostra és molt ele-
vada quan ens referim als productes de contingut tecnologic alt i mitja alt i bastant més
reduida quan correspon a la resta de categories. Es important tenir en compte aquest fet
a I'hora d’avaluar la fiabilitat de les conclusions que es puguin evidenciar a partir de la
taula 5.2.

Taula 5.2. MPR per a productes segons el contingut tecnologic

Contingut tecnologic/any 1999 2001

Alt 1,44 0,99 1,09 0,86
% * 17,48 17,07 18,10 19,13
Mitja alt 0,95 0,98 1,04 1,02
% 61,79 63,38 62,17 63,97
Mitja baix 1,12 1,15 1,25 1,25
% 6,07 6,06 6,90 6,15
Baix 1,11 0,99 1,02 1,03
% 14,66 13,49 12,84 10,76

Font: Elaboracié propia

(*) Els percentatges corresponen a la proporcio que les partides definides a cada categoria
representen sobre el total de les partides incloses en la nostra mostra.

Un dels fets més destacables que es desprenen de I'analisi de la taula 5.2 és la consta-
tacié del que passa amb la qualitat comparada de les exportacions dels productes cata-
lans de contingut tecnologic alt. L'MPR corresponent a aquest tipus de béns experimen-
ta una forta davallada en el periode 1999-2005, que passa de ser el tipus d’exportacions
que tenen una qualitat comparada més alta a ser les que ocupen el darrer lloc en aques-
ta classificacié. Aquest fet planteja dubtes sobre la competitivitat futura de la nostra eco-
nomia, sobretot davant de I'entrada en I'escena internacional dels nous paisos industria-
litzats que, cada cop més, estan millorant el nivell tecnologic de les seves exportacions
(vegeu el treball de Fabrizio i altres (2007) per al cas dels nous paisos de la Uni6 Euro-
pea). Les exportacions corresponents a les categories de contingut tecnologic mitja alt i
mitja baix tenen, en canvi, una evolucid molt diferent, amb augments notables de la qua-
litat comparada mesurada mitjancant I'MPR (cal recordar que les primeres representen
aproximadament la meitat del valor total exportat pel pais). Es important remarcar que
les exportacions de contingut tecnologic mitja baix sén les exportacions que milloren de
manera mes evident la seva qualitat relativa i alhora presenten una taxa de creixement
més gran per al periode 1999-2007 (taula 2.6). Finalment, 'MPR de les exportacions de
contingut tecnologic baix també presenta una davallada durant el periode, fet que no pot
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ser alié a la constatacio, evident a partir de la taula 2.6, que és la categoria d’exporta-
cions que creix més lentament durant el periode 1999-2007.

En resum, I'analisi de la qualitat relativa de les exportacions catalanes classificades
segons el seu contingut tecnologic revela un problema important en la gamma alta, on
es perd terreny, any rere any, respecte als competidors. Aquesta evolucié adversa de la
franja tecnologicament superior es veu compensada per una tendencia lleu a la millora
en la franja de productes immediatament inferior —contingut tecnologic mitja alt—, que
té un pes més de quatre vegades superior al de contingut tecnologic alt en les expor-
tacions catalanes i també encara més per la de contingut tecnologic mitja baix. Aques-
ta darrera, tot i tenir una importancia inferior en termes quantitatius és la categoria que
presenta un creixement més gran. Finalment, també es pot observar en la franja de
contingut tecnologic baix una progressiva davallada de la qualitat comparada que, gens
sorprenentment, és acompanyada per un creixement lent de les exportacions. Una de
les llicons que es despren d’aquestes darreres xifres és que, sens dubte, és molt com-
plicat mantenir la quota de mercat a les indUstries de poc contingut tecnologic sense
apostar clarament per mantenir i augmentar els nivells de qualitat de la produccio i posi-
cionar-se als segments més alts del mercat.

Aquestes conclusions son, en gran manera, coincidents amb les de la investigacié men-
cionada de Fernandez (2006), que demostrava que Catalunya esta especialitzada en
gammes baixes dels productes de més contingut tecnologic i en gammes més altes de
les exportacions de menys nivell tecnologic.

La taula 5.3 presenta les MPR de les exportacions catalanes classificades segons la
branca d’activitat dels productes per als quatre anys estudiats. Tal com es dedueix de la
informacio presentada en la taula 4.5, la representativitat de la nostra mostra és molt
variable per a les diferents branques d’activitat.

Concretament, la representativitat és particularment baixa quan ens referim a les bran-
ques d’Agricultura, ramaderia, caga, silvicultura i pesca, Industries textils, cuir, calgat,
vestit i altres i Metal-ldrgia i productes metal-lics, mentre que les branques d’activitat
per a les quals la representativitat de la mostra és molt elevada en tots els anys consi-
derats son Vehicles de transport i altres materials de transport, Maquinaria i materials
electrics i electronics i Industries quimiques. Aquestes tres branques soén les que tenen
més importancia exportadora a Catalunya el 2007 (juntament amb la branca
miscel-lania de Resta de branques). Es important tenir en compte aquestes considera-
cions a I’hora d’avaluar la fiabilitat de les conclusions que es puguin evidenciar a partir
de la taula 5.3.
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Taula 5.3. MPR per a productes segons la branca d’activitat

Branca d’activitat/any 1999 2001 2003 2005
Agricultura, ramaderia, caca,

silvicultura i pesca 0,98 0,95 0,96 1,04
% * 1,04 0,98 1,29 0,79
Extraccio i refinacié de petroli.

Extraccio de carbons 1,16 0,98 1,11 0,89
% 0,74 0,80 0,95 0,84
Productes alimentaris i begudes 1,10 1,11 0,95 1,01
% 4,79 517 5,50 5,66
IndUstries textils, cuir, calcat,

vestit i altres 1,37 1,29 1,31 1,49
% 4,18 2,91 2,45 0,96
Industries quimiques 1,02 1,06 1,05 0,88
% 17,64 18,92 26,28 29,50
Metal-lUrgia i productes metal-lics 1,10 1,60 1,62 1,46
% 1,34 1,40 2,33 2,12
Construccié de maquinaria i equips

mecanics 1,21 1,04 1,70 1,10
% 6,26 4,86 4,64 3,31
Construccié de maquines d’oficina,

ordinadors i optica 2,27 1,05 1,07 1,58
% 6,56 4,58 1,95 1,73
Maquinaria i materials electrics

i electronics 0,87 1,04 1,05 1,12
% 13,62 15,09 13,05 12,32
Vehicles de motor i altres materials

de transport 0,89 0,90 0,96 0,98
% 34,37 36,22 518,62 35,57
Resta de branques 1,00 0,97 1,00 1,05
% 9,46 9,07 8,25 7,20

Font: Elaboracio propia

(*) Els percentatges corresponen a la proporcié que les partides definides a cada categoria
representen sobre el total de les partides incloses en la nostra mostra.

Les branques d’activitat amb més importancia quantitativa I'any 2007 (taula 2.5) presenten
MPR no molt allunyades de la unitat durant el periode, de manera consistent amb el que
s’ha vist en la taula 5.1. No obstant aix0, si que és clar que mentre que les branques de
Vehicles de transport i altres materials de transport i Maquinaria i materials electrics i elec-
tronics tenen una clara tendencia creixent durant el periode, la branca d’Industries quimi-
ques, ha mantingut una tendéncia a la baixa de les seves MPR. Dues branques que
semblen progressivament especialitzades en productes de més qualitat son Industries
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textils, cuir, calcat, vestit i altres i Metal-lurgia i productes metal-lics, tot i que amb resul-
tats, en termes de creixement de les exportacions durant el periode 1999-2007, molt
diferents (taula 2.5). Aixi, mentre que aquesta especialitzacié no ha pogut frenar I'estanca-
ment relatiu de la primera branca, que presenta un creixement equivalent al 3,12% que és
per sota de la mitjana, la segona d’aquestes branques és una de les més dinamiques del
periode amb un creixement del 10,74%. Pel que fa a les branques d’activitat Construccio
de maquinaria i equips mecanics i Construccio de maquines d’oficina, ordinadors i optica,
dues branques que presenten un nivell de dinamisme no gaire elevat (taula 2.5), és dificil arri-
bar a conclusions clares ates que sén sectors que presenten fluctuacions importants tant
de les MPR com de la representativitat de la nostra mostra. Finalment, la resta de branques
significatives quantitativament (Resta de branques i Productes alimentaris i begudes) tenen
en comu dos trets destacables: per una part, un dinamisme per sobre de la mitjana i, per
una altra part, valors MPR entorn de la unitat, tot i que difereixen en la tendéncia que s'in-
tueix dels valors, que és creixent en el primer dels casos i decreixent en el segon.

La taula 5.4 presenta les MPR de les exportacions catalanes classificades segons la des-
tinacid economica dels béns exportats per als quatre anys estudiats. Tal com es dedueix

Taula 5.4. MPR per a productes segons la destinacié economica

Destinacié economica dels béns/any 1999 2001

Aliments, begudes i tabac 1,11 1,13 0,94 1,03
% * 417 4,52 5,06 5,05
Altres béns de consum 0,91 0,93 0,97 0,88
% 36,05 41,75 38,93 41,67
Magquinaria i altres béns d’equipament 2,09 1,16 0,98 1,18
% 7,00 4,92 2,31 1,54
Material de transport 1,15 0,87 1,03 1,07
% 1,95 1,78 2,50 4,90
Altres béns de capital 1,66 1,59 1,98 -

% 0,23 0,25 0,19 -
Productes intermedis d’agricultura,

silvicultura i pesca - 0,99 - -

% = 0,28 - -
Productes energétics intermedis 1,16 1,03 1,15 0,89
% 0,74 0,55 0,75 0,84
Productes industrials intermedis 1,03 1,05 1,14 1,10
% 49,85 45,95 50,26 46,01

Font: Elaboracié propia

(*) Els percentatges corresponen a la proporciéd que les partides definides a cada categoria
representen sobre el total de les partides incloses en la nostra mostra.
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de la informacié presentada en la taula 4.6, la representativitat de la nostra mostra é€s molt
variable per a les diferents categories. En aquest sentit, el més destacable és I'alta repre-
sentativitat d’Altres béns de consum i la representativitat un xic per sota de la mitjana de
la categoria Productes intermedis energeétics i industrials, tenint en compte, a més, que
aquestes dues rubriques suposen el 80% de les exportacions catalanes. Des d’a-
quest punt de vista, la representativitat més petita de la resta de categories no és
excessivament preocupant perque es refereix a una part quantitativament poc important
del valor total exportat.

Hi ha difereéncies importants en el comportament de les MPR dels dos tipus de produc-
tes més importants, quantitativament parlant, en la taula 5.4. D’'una banda, els Altres
béns de consum presenten MPR lleugerament inferiors a la unitat, mentre que, de I'al-
tra, els Productes energetics i industrials intermedis tenen valors superiors a la unitat, a
més de mostrar una tendencia que sembla clarament creixent al llarg del periode consi-
derat. La rubrica Aliments, begudes i tabac presenta un comportament molt similar al de
la branca Productes alimentaris i begudes, fet que és explicat per la composicid similar
de les dues agrupacions de partides.

La taula 5.5 presenta les MPR de les exportacions catalanes als cinc principals paisos
compradors de les empreses catalanes (sota el nom d’UE-5, agregat que aplega Fran-
¢a, Alemanya, Italia, Portugal i el Regne Unit i que, recordem-ho, suposa quasi bé el 60%
del total de les exportacions del pais) classificats per competidors. Aquesta informacio
es pot complementar amb la continguda en les taules A2.1-A2.4, que presenten el ran-
quing de paisos competidors de les exportacions catalanes per als mateixos anys. La
interpretacio de les dades de la taula 5.5 es pot aclarir mitjiancant alguns exemples: I'any
2005 el valor unitari de les exportacions catalanes als paisos de la UE-5 era un 5% més
alt que el valor unitari de les mateixes exportacions a les mateixes destinacions efectua-
des per Austria, 0 un 230% més alt que les fetes per la Xina. Per a I'any 2005, per exem-
ple, les MPR corresponents als tres principals competidors (Alemanya, Bélgica i Franca,
responsables de més de la tercera part de la competencia) eren molt propers a la unitat,
cosa que vol dir que aquests paisos i Catalunya exportaven béns de qualitat virtualment
idéntica als paisos de la UE-5. La informacié que ens proporciona aquesta taula és inte-
ressant almenys des de dos punts de vista. En primer lloc, ens permet tenir una idea
clara del posicionament de les exportacions catalanes cap als principals clients amb rela-
ci6 a la dels paisos competidors. En tots els casos en qué els valors superen la unitat,
aixo vol dir que el valor unitari dels productes catalans supera el del pais competidor en
questio (la Xina en seria un cas paradigmatic). Al contrari, quan el valor de 'MPR és infe-
rior a la unitat, la qualitat relativa de les exportacions catalanes és inferior a la del pais
considerat (Suissa i els Estats Units son els casos més clars en aquest cas). En segon
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Taula 5.5. MPR de les exportacions a la UE-5 segons el pais competidor

Competidor/any 1999 2001 2003

Austria 0,85 1,00 1,09 1,05
Belgica 0,93 1,04 0,98 1,02
Brasil 1,42 1,05 1,55 1,46
Suissa 0,76 0,83 0,69 0,56
Xina 2,94 1,97 2,19 3,30
Alemanya 0,98 0,93 1,02 1,01
Franca 1,45 1,09 1,07 1,00
Gran Bretanya 1,31 1,24 0,92 1,03
Irlanda 1,00 1,24 1,17 1,50
india 2,03 1,53 1,88 2,01
[talia 1,18 1,29 1,17 1,20
Japo 1,22 0,79 0,97 0,95
Corea 1,36 1,23 1,17 1,34
Marroc 1,18 2,10 1,49 1,77
Holanda 1,47 1,09 1,18 1,16
Portugal 1,15 2,12 1,20 1,93
Singapur 4,02 0,76 0,54 0,96
Tailandia 2,77 1,58 1,26 1,25
Turquia 1,33 1,27 1,49 1,53
Uni6 Europea 12 1,50 1,19 1,24 1,16
Estats Units 0,77 0,68 0,82 0,85

Font: Elaboracié propia

lloc, aquesta informacio ens pot servir per intentar contrastar alguna de les teories que
hem analitzat en la seccié 3 respecte de quins son els patrons dominants d’especialit-
zacio en varietats diferents dels paisos que estan implicats en fluxos de comerg de tipus
intrasectorial. Tal com s’ha indicat amb anterioritat, la principal hipotesi que considerem
sosté que, de manera generica, es pot esperar que els paisos més desenvolupats s’es-
pecialitzin en la comercialitzacié de productes dels segments de més qualitat, de mane-
ra que els paisos de renda i productivitat més baixes tinguin un protagonisme més gran
en els segments de qualitat inferior.

El grafic 5.1 presenta la relacié entre 'MPR corresponent a cada pais competidor (taula
5.5) i la seva renda per capita, ajustada per la paritat del poder adquisitiu per a I'any
2005 (en valor logaritmic aquesta darrera dada).’® La lectura d’aquesta grafica sembla
donar a entendre una correlacié negativa clara entre el valor de I'MPR i la renda per capi-
ta de cada pais, justament el tipus de relacid que s’apunta als principals estudis men-
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Grafic 5.1. MPR a la UE-5 segons competidor i renda per capita PPA 2005
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i altres, 2008). Aquesta impressio a ull nu es confirma de manera més precisa amb I'e-
xamen de la taula 5.6 en qué es presenten els resultats d’un model de regressio en que
la variable explicada és 'MPR corresponent als diferents paisos competidors i la varia-
ble independent és la renda per capita.

Alguns dels resultats de la taula 5.6 mereixen un comentari especific. En primer lloc, el signe
del coeficient és, tal com seria esperable, negatiu i significatiu per als quatre anys (tot i que
per al 1999 només ho és a un nivell del 90%). En segon lloc, el valor absolut del coeficient és
creixent amb el pas dels anys, la qual cosa es podria interpretar en el sentit que el patrd d’es-
pecialitzacié apuntat anteriorment té una importancia creixent amb la intensificacié dels pro-
cessos de globalitzacio.

La taula presenta els resultats per als diferents anys amb una mostra de 20 observacions
que correspon als paisos competidors especificats en la taula 5.5, amb I'excepcié de
I'observacio agregada corresponent a la UE-12.

Alguns autors, com, per exemple, Farug (2006) o Fabrizio i altres (2007), posen de relleu
la importancia que tenen les inversions en tecnologia que fan els paisos a I'hora de deter-
minar quina és la seva posicio en la divisio del treball que s’estableix a escala internacio-



Evolucié de la qualitat comparada de les exportacions catalanes

Taula 5.6. Regressio MQO. Mostra de 20 observacions

Variable independent 1999 2001

Renda per capita -0,312 -0,298 -0,350 -0,466
(0,184) (0,074) (0,048) (0,103)

R? ajustada 0,09 0,44 0,73 0,50

Errors estandards entre parentesis.
Font: Elaboracié propia

nal entre paisos exportadors de béns de qualitat superior i inferior en termes relatius. La
taula 5.7 pretén contrastar aquest tipus d’hipotesi afegint a la regressié anterior una nova
variable independent (despesa en R+D, que es defineix com el percentatge de despesa
en R+D sobre PIB de cada pais). Aquesta regressio es fa segons una mostra formada
per les observacions per a les quals es disposa d’informacié en la variable despesa R+D,
que son Beélgica, Franca, Alemanya, Irlanda, Italia, el Japd, Corea, Holanda, el Regne
Unit i els Estats Units. El darrer any per al qual es disposa d’informacié sobre R+D és el
2004 i, per tant, s’opta per efectuar I'analisi per a I'any 2003.

Els resultats de la taula 5.7 confirmen la hipotesi apuntada, ates que el coeficient té el
signe negatiu que hauriem esperat i, a més, és estadisticament significatiu. En resum, els
resultats que presentem en la taula 5.5 apunten en la direccié assenyalada pels models
discutits en la seccio 3 i semblen

confirmar la importancia del nivell Taula 5.7. Regressié6 MQO. Mostra de 10

de desenvolupament i la inversio observacions

en tecnologia en la determinacio
dels patrons d’especialitzacié de

Variables independents

les economies a escala internacio- Renda per capita -0,472
nal.’” (0,183)
Despesa en R+D -0,158

(0,069)

La taula 5.8 presenta les MPR de
les exportacions catalanes classi- R? ajustada 0,41
ficades segons els seus mercats

de destinacio, per a totes les par-

tides de la nostra mostra. Per la

seva part, la taula 5.9 presenta

els mateixos resultats i restringeix el nombre de partides considerades amb I’'objectiu
d’incloure només les que sén comunes a tots els anys estudiats per a cada destina-
Cci6 concreta.

Errors estandards entre parentesis.
Font: Elaboracié propia
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Taula 5.8. MPR segons el mercat de destinacio

Pais de destinacié/any 1999

Alemanya 1,53 1,10 1,09 1,07
Franca 1,12 1,16 1,04 1,20
Gran Bretanya 1,25 1,13 1,26 1,18
[talia 0,94 0,97 0,98 1,00
Portugal 1,07 1,12 1,04 1,33
Uni6 Europea 15 1,07 1,08 1,08 1,02
Uni6 Europea 12 0,95 0,89 0,97 1,26
ASEAN 1,12 0,95 1,04 1,04
Australia 1,07 1,01 0,938 0,81
Brasil 1,08 0,91 1,06 1,07
Suissa 1,07 0,92 1,11 1,07
Xina 1,01 1,06 0,75 0,90
india 1,00 0,91 1,09 1,16
Japo 1,07 0,97 1,17 1,48
Marroc 1,01 1,04 1,02 1,00
Mexic 0,97 0,92 0,89 0,89
Russia 1,16 1,15 1,19 1,08
Turquia 1,19 1,03 1,10 0,96
Estats Units 1,07 0,92 1,14 1,14
Sud-africa 0,89 0,93 0,93 1,09
Europa 1,238 1,07 1,09 1,18
No Europa 1,07 0,96 1,09 1,11
Paisos desenvolupats 1,22 1,07 1,10 1,12
Paisos emergents 1,02 0,95 0,99 i@

Font: Elaboracié propia

Ambdues inclouen com a informacié complementaria les MPR per a les dues agrupacions
de paisos descrites en la seccié 4. Lobjectiu d’aquesta segona taula és permetre fer una
analisi de la dinamica de les MPR al llarg dels anys de manera que controli el fet que les par-
tides que integren la nostra mostra no son, en general, sempre les mateixes.

Les taules 5.10 1 5.11 presenten una informacio similar a la de les anteriors, perd des d’'un
punt de vista molt diferent, ja que ens donen indicacions respecte de la distribuci¢ dels
preus relatius de les exportacions catalanes cap als diferents paisos de destinacio. Aixi, les
dues taules expliciten quin és el percentatge de les exportacions catalanes dirigides cap a
cada pais dels inclosos en el nostre estudi, que es poden classificar com a pertanyents als
segments alt (preus relatius superiors a 1,15), mitja (preus relatius entorn de la unitat) o baix
(preus relatius entorn a 0,85), i ofereix aixi una informacié complementaria a la que es pre-
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Taula 5.9. MPR segons el mercat de destinacio6. Partides comunes

Pais de destinacié/any 1999 2001

Alemanya 0,93 1,02 1,03 1,03
Franca 1,02 1,04 1,08 1,09
Gran Bretanya 1,07 1,05 1,10 1,02
[talia 0,90 0,88 0,91 0,98
Portugal 0,98 1,07 1,04 1,07
Uni6 Europea 15 0,90 0,94 1,05 1,01
Uni6 Europea 12 0,98 0,89 0,94 1,16
ASEAN 1,22 0,90 0,92 1,00
Australia 1,17 0,98 1,14 0,98
Brasil 0,90 0,88 0,94 1,04
Suissa 0,93 0,94 0,99 0,90
Xina 1,10 0,86 0,66 0,76
india 1,19 1,12 1,32 1,13
Japo 1,20 0,92 1,07 1,47
Marroc 1,05 1,06 1,01 0,99
Mexic 0,93 0,88 0,87 0,85
Russia 1,29 1,09 1,20 1,27
Turquia 0,96 1,07 1,09 0,93
Estats Units 1,01 0,89 1,10 1,08
Sud-africa 0,69 0,98 0,84 0,87
Europa 0,98 1,00 1,02 1,05
No Europa 1,04 0,92 1,05 1,05
Paisos desenvolupats 0,99 0,99 1,03 1,04
Paisos emergents 1,00 0,93 0,96 1,08

Font: Elaboracié propia

senta en termes de mitjanes en les taules 5.8 i 5.9. Es important aqui recordar que quan
ens referim a destinacions europees, les dades disponibles ens permeten comparar el
valor unitari de les exportacions catalanes amb el valor unitari de les importacions del pais
procedents de tots els paisos del mén, mentre que quan I'analisi es refereix a destinacions
extracomunitaries només el podrem comparar amb el de les importacions procedents dels
paisos de la UE. Cal valorar aquest fet a I'hora d’analitzar les diferencies entre ambdds con-
junts de paisos.

En primer lloc, pel que fa als principals mercats de destinacié de les exportacions cata-
lanes, que son els cinc paisos de la UE considerats, juntament amb els agregats de la
UE-15 i la UE-12, s’observa que la qualitat relativa de les exportacions catalanes és
superior a la dels competidors en tots els anys i destinacions, llevat dels casos d’ltalia
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i la UE-12 (en aquest darrer cas amb I'excepcio de I'any 2005 en que si que les MPR
son superiors a la unitat). La dinamica de la qualitat comparada de les exportacions
catalanes als mercats europeus, a partir de la seleccié de partides comunes, és positi-
va, ja que I'MPR per la UE-15, la UE-12, Alemanya i Franca, presenta una tendéncia
creixent. En el cas del mercat britanic, I'evolucié de qualitat relativa de les exportacions
catalanes presenta alts i baixos. Aquest també és, en menor mesura, el cas de Portu-
gal. En el cas de les destinacions no europees, i atenent als resultats que provenen de
les partides comunes, es fa dificil trobar patrons ben definits. Per a la majoria de paisos
i zones geografiques, I'evolucié de la qualitat relativa de les exportacions catalanes no
té una trajectoria ascendent o descendent ben definida. En sintesi, amb les dades de
la taula 5.9 i si fem abstraccié dels dos anys intermedis (2001 i 2003), trobem que a 9
de les 13 destinacions no europees la qualitat relativa de les exportacions catalanes el
2005 és inferior a la qualitat relativa el 1999 i a les quatre destinacions restants és supe-
rior. El resultat final d’aix0 és que considerant en el seu conjunt tots els paisos no euro-
peus la mitjiana de MPR practicament no experimenta canvis del primer al darrer any
(passa d’1,04 a 1,05). Si no ens restringim a la seleccié comuna de les partides, la taula
5.8 aporta resultats interessants pel que fa a les destinacions no europees que comple-
menten, i en certa manera contrasten, amb els anteriors. En particular, I'any 2005 el
mercat en qué la qualitat relativa de les exportacions catalanes és més alta és el Japd
(per bé que cal matisar que la representativitat de les partides estudiades en aquest
pais és del 26,9% segons la taula 4.2).

En aquest mateix sentit, el segon mercat en que les exportacions catalanes tenen una qua-
litat relativa més alta els anys 2001 i 2003 tampoc no és europeu, sind que correspon a Rus-
sia (@mb una representativitat del 34,7 i 37,5%, respectivament).

La informacio que s’extreu de les taules 5.10 i 5.11 és molt rellevant perque mostra una
certa asimetria en la distribucié de les exportacions en segments de qualitat. Un simptoma
clar d’aquesta caracteristica del patrd exportador catala és el seglient: fins i tot per als pai-
s0s que presenten MPR superiors a un per a la major part dels anys amb els dos criteris de
seleccio de partides que hem fet servir (posem per cas Alemanya, Franga o la UE-15), ens
trobem que en la major part dels casos el percentatge d’exportacions que es classifica dins
del segment baix és bastant superior al segment considerat de qualitat més alta. D’altra
banda, a la majoria de destinacions no europees la major part de partides que exporta Cata-
lunya en els quatre anys es reparteixen entre les varietats mitjana i baixa, amb un avantatge
lleu per a la primera. No obstant aixo, si ens centrem en I'any 2005 i en la seleccié de par-
tides comunes, es pot observar que hi ha un seguit de paisos o arees en els quals la majo-
ria de les exportacions catalanes han anat evolucionant cap a les varietats més altes. Exem-
ples d’aixd en serien I'india (51,9%), Russia (62,2%) i Japo (66,8%).



75

Evolucié de la qualitat comparada de les exportacions catalanes

5. Resultats

Taula 5.10. Especialitzacié de les exportacions catalanes segons destinacié per varietat: alta, mitjana i baixa. Partides no comunes

Destinacié/any
Varietat

Alemanya
Franca

Gran Bretanya
[talia

Portugal

Uni6 Europea 15
Unié Europea 12
ASEAN
Australia

Brasil

Suissa

Xina

india

Japo

Marroc

Mexic

Russia

Turquia

Estats Units
Sud-africa

Font: Elaboracié propia

Alta

33,3%
29,3%
30,2%
13,8%
28,0%
24,4%
13,6%
49,8%
37,6%
15,1%
24,9%
13,1%
29,3%
27,6%

8,6%
27,1%
20,0%
27,9%
42,1%
10,2%

1999

Mitjana

31,5%
38,2%
31,7%
40,3%
31,7%
29,4%
42,6%
12,7%
43,8%
61,1%
36,2%
51,3%
50,7%
31,1%
62,6%
35,3%
73,0%
36,7%
34,4%
53,5%

Baixa

35,2%
32,4%
38,1%
45,9%
40,3%
46,2%
43,8%
37,6%
18,6%
23,8%
38,9%
35,6%
19,9%
41,3%
28,9%
37,6%

7,0%
35,4%
23,5%
36,3%

Alta

19,0%
28,5%
24,0%
17,7%
28,9%
25,7%
10,3%
26,9%

8,0%
22,3%

8,5%
29,4%
16,3%
12,9%
21,4%
14,4%
33,4%
15,3%

9,4%
18,1%

2001
Mitjana

48,1%
43,0%
41,2%
36,3%
45,5%
34,6%
21,4%
24,4%
67,6%
24,1%
44,9%
20,2%
13,7%
51,0%
60,0%
25,8%
38,6%
63,6%
46,5%
13,4%

Baixa

32,9%
28,6%
34,8%
46,1%
25,6%
39,7%
68,3%
48,7%
24,5%
53,7%
46,6%
50,4%
70,1%
36,1%
18,6%
59,8%
28,1%
21,1%
44,1%
68,5%

Alta

25,2%
21,6%
49,3%
19,2%
24,4%
21,4%
14,9%
34,3%

3,3%
13,3%
17,6%
14,5%
31,0%
19,7%
14,9%
15,9%
60,9%
28,4%
26,8%
18,6%

2003
Mitjana

44,8%
52,8%
29,5%
40,9%
37,8%
55,3%
29,6%
23,0%
68,8%
57,8%
55,4%
19,3%
16,6%
53,7%
64,7%
27,2%
21,6%
56,5%
46,3%
24,1%

Baixa

30,0%
25,5%
21,2%
39,8%
37,8%
23,3%
55,5%
42,7%
27,9%
28,9%
27,1%
66,2%
52,4%
26,6%
20,4%
56,9%
17,6%
15,0%
26,9%
57,5%

Alta

18,1%
32,1%
32,4%
17,9%
29,4%
15,7%
33,4%
22,4%

9,5%
19,6%
15,0%
15,6%
27,1%
62,3%
14,7%

6,9%
31,6%

7,5%
33,3%
32,7%

2005

Mitjana

49,8%
48,0%
28,1%
59,5%
47,1%
55,8%
35,3%
41,4%
15,3%
36,6%
52,3%
45,1%
46,6%
20,9%
63,1%
40,5%
51,3%
49,3%
31,6%
32,4%

Baixa

32,1%
19,8%
39,6%
22,6%
23,6%
28,5%
31,3%
36,1%
75,1%
43,8%
32,7%
39,3%
26,3%
16,8%
22,1%
52,7%
17,1%
43,3%
35,1%
34,9%
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Taula 5.11. Especialitzacié de les exportacions catalanes segons destinacio6 per varietat: al

Destinacié/any
Varietat

Alemanya
Franga

Gran Bretanya
[talia

Portugal

Unié Europea 15
Uni6é Europea 12
ASEAN
Australia

Brasil

Suissa

Xina

india

Japo

Marroc

Mexic

Russia

Turquia

Estats Units
Sud-africa

Font: Elaboracié propia

5. Resultats

Alta

17,7%
25,6%
22,5%

5,8%
21,7%
15,7%
16,0%
47,9%
52,0%

8,1%
14,7%
31,9%
79,7%
22,8%
14,1%
23,9%
41,7%
17,0%
14,7%
10,2%

1999

Mitjana

31,4%
43,6%
33,0%
41,4%
26,1%
27,5%
40,2%
24,5%
34,2%
23,6%
30,1%
47,2%

7,4%
47,2%
53,1%
39,3%
46,6%
37,6%
52,7%

9,7%

Baixa

50,9%
30,8%
44,5%
52,8%
52,2%
56,8%
43,8%
27,6%
13,8%
68,3%
55,2%
20,8%
12,9%
30,0%
32,8%
36,8%
11,8%
45,5%
32,6%
80,1%

Alta

22,5%
21,9%
16,6%
16,1%
27,4%
15,6%
10,6%

8,6%

4,3%
24,6%

7,9%
20,8%
57,1%

0,7%
28,3%
10,5%
19,3%
17,2%
12,4%
20,2%

2001
Mitjana

25,9%
45,3%
41,2%
32,9%
60,4%
25,8%
16,7%
57,8%
72,1%
11,7%
61,3%
30,5%
30,7%
81,7%
39,0%
24,2%
46,3%
65,0%
26,2%
21,2%

Baixa

51,6%
32,8%
42,2%
51,0%
12,2%
58,5%
72,8%
33,7%
23,6%
63,7%
30,8%
48,8%
12,2%
17,6%
32,7%
65,4%
34,4%
17,9%
61,4%
58,6%

Alta

26,4%
18,0%
42,7%
13,5%
19,5%
16,0%
13,5%
18,7%

0,0%

6,8%

7,8%
10,5%
63,6%

6,0%
13,3%
14,9%
61,6%
38,0%
37,6%
20,1%

2003
Mitjana

35,4%
56,1%
39,6%
41,8%
34,5%
56,9%

8,9%
27,3%
81,3%
33,5%
65,7%
17,1%
26,7%
67,3%
54,5%
25,3%
19,9%
43,5%
33,3%
33,5%

Baixa

38,2%
25,9%
17,7%
44,8%
46,1%
27,0%
77,6%
53,9%
18,6%
59,7%
26,5%
72,4%

9,6%
26,6%
32,2%
59,8%
18,4%
18,4%
29,1%
46,4%

Alta

16,6%
28,3%
27,4%

9,9%
22,6%
13,9%
30,5%
18,7%
24,3%
20,5%

6,4%
13,2%
51,9%
66,8%
12,8%

2,9%
62,2%

9,8%
26,1%

7,3%

2005

Mitjana

45,2%
54,4%
36,6%
71,8%
47,9%
53,8%
32,5%
44,3%
51,4%
35,1%
53,5%
25,5%
13,0%
19,5%
53,6%
39,0%
18,6%
26,0%
36,0%
63,6%

itjana i baixa. Partides comunes

Baixa

38,2%
17,4%
35,9%
18,3%
29,6%
32,3%
37,0%
37,0%
24,3%
44,4%
40,1%
61,3%
35,1%
13,7%
33,5%
58,1%
19,3%
64,2%
37,9%
29,1%
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Finalment, el grafic 5.2 presenta informacié sobre quin és el valor unitari de les expor-
tacions catalanes (Catalunya), el valor unitari de les exportacions totals procedents de
tot el mon (Mon) i el valor unitari dels cinc principals exportadors (Competidors) de cinc
productes (considerats, com sempre, al nivell maxim de desagregacio de vuit digits) per
a set mercats europeus importants per a I'economia catalana i per a cadascun dels
quatre anys que hem considerat en aquest estudi. Aquest exercici, que es fa sense cap
anim d’exhaustivitat, permet il-lustrar I'Us potencial del gran cabal de dades processa-
des en aquest treball, ocult en part per la necessitat de presentar resultats sintétics que
permetin tenir una visi¢ global de la qualitat relativa de les exportacions catalanes. Els
cinc productes seleccionats per fer el grafic ho han estat en funcié de la seva importan-
cia (son entre les més importants exportacions catalanes I'any 2005) i amb I’objectiu
d’oferir una certa varietat respecte del sector productiu del qual procedeixen. El tercer
panell del grafic presenta la informacio per a un producte que Catalunya no exportava
els anys 1999 i 2001. Aquests grafics tenen I'objectiu basic de descriure el tipus de
dades amb les quals s’ha elaborat aquest treball i ens ajuden a veure la variabilitat de
la posicié de les exportacions catalanes en diferents mercats i moments del temps.
Fora d’aix0, no seria adequat treure’n conclusions de tipus general, ates que només es
refereixen a una minima proporcié del total de fluxos exportadors de I’'economia cata-
lana.

Grafic 5.2. Valors unitaris de Catalunya, el mén i els cinc principals competidors

per mercat (1999, 2001, 2003, 2005)
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Grafic 5.2. Valors unitaris de Catalunya, el mén i els cinc principals competidors

per mercat (1999, 2001, 2003, 2005) (cont.)
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Grafic 5.2. Valors unitaris de Catalunya, el mén i els cinc principals competidors

per mercat (1999, 2001, 2003, 2005) (cont.)
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6. Conclusions

’economia catalana és una economia europea que ha prosperat de manera evident els
darrers anys, cosa que I’'ha permeés situar-se en una posicid que es caracteritza pels
nivells de benestar relativament alts dels seus ciutadans. No obstant aix0, la creixent
incidencia dels processos de globalitzacié a tot el mén fan témer una possible progres-
siva perdua de competitivitat de les empreses catalanes que, per una part, no estan
situades a I'avantguarda tecnologica més que en un nombre molt reduit de sectors i, per
I'altra, dificilment poden competir en costos laborals i d’altre tipus (ambientals, per
exemple) amb les empreses situades als paisos emergents. A més, sabem que el
comer¢ internacional es caracteritza cada cop més pel seu caracter intraindustrial, de
manera que paisos amb caracteristiques econdmiques molt diferents produeixen i
exporten béns dels mateixos sectors productius, per bé que diferenciats pel que fa al
segment de qualitat i, per tant, preu en que es troben posicionats. Des d’aquest punt de
vista, és molt important analitzar la qualitat comparada dels productes catalans i la seva
evolucio recent, ja que és un element que ens pot donar pistes sobre la possible trajec-
toria futura de la nostra economia i el seu posicionament relatiu en el context de la divi-
si6 internacional del treball.

El principal resultat d’aquesta investigacio és el calcul del valor unitari de les exporta-
cions catalanes amb relacié al producte i de la manera més desagregada possible
durant el periode 1999-2005, amb la finalitat de procedir a la seva comparacié amb el
valor unitari de les exportacions dels principals paisos competidors als mateixos mer-
cats de destinacio i I'estudi de la seva evolucié durant el periode. A partir d’aqui, es pre-
tén establir la posicié relativa de les exportacions catalanes pel que fa a la seva qualitat
en funcio dels diferents mercats de destinacio, els paisos competidors i diverses tipolo-
gies de productes.

Una de les principals conclusions del treball és que I’economia catalana esta especialit-
zada, en termes globals, en I'exportacio de productes de qualitat mitjana. Aixo vol dir
que quan es miren les exportacions catalanes de diferents productes a diferents paisos
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del mén i es comparen amb les exportacions de la resta de paisos que exporten els
mateixos productes a les mateixes destinacions s’observen valors unitaris que, de
manera general, no son gaire diferents. Per tant, ni I'economia catalana ja esta especia-
litzada en la produccié¢ de productes d’alta qualitat com segurament seria desitjable, ni
s’observa que estigui especialment esbiaixada cap a I'exportacié de béns de qualitat
més baixa. De fet, I'index global de preus relatius, que és la mesura més agregada de
preus relatius (i, per tant, de qualitat comparada) que es construeix en el treball, presen-
ta valors lleugerament per sobre de la unitat, és a dir, assenyala qualitats comparades
per sobre de les dels competidors directes. No obstant aixo, també cal dir que s’apun-
ta una lleugera tendencia decreixent d’aquest index, dada que, si es confirmés en el
temps, seria preocupant.

Per mercats de destinacio, és evident que la forta especialitzacié de I'economia catala-
na cap als mercats europeus condiciona fortament els resultats agregats del nostre estu-
di. El preu relatiu de les exportacions catalanes cap als paisos de la UE, que represen-
ten quasi bé el 75% del total, també és proper a la unitat. Per tipologies de producte, cal
destacar la davallada evident del preu relatiu de les exportacions catalanes de produc-
tes d’alt contingut tecnologic, la qual cosa sembla indicar una especialitzacié més gran
de les empreses catalanes en el segment inferior d’aquesta categoria, que no obstant
aixo ha experimentat un creixement dels valors exportats per sobre de la mitjana. Aques-
ta dada es compensa amb els preus relatius superiors dels altres tipus de productes,
entre els quals destaca I'evolucioé positiva tant dels de contingut tecnologic mitja alt com
els de contingut tecnologic mitja baix. També és una mica preocupant la disminucié del
preu relatiu de les exportacions de productes quimics, un dels sectors exportadors més
importants en termes quantitatius i que més de pressa ha crescut els darrers anys, tot i
que en cap cas no s'allunyen excessivament dels valors propers a la unitat. En canvi,
sectors com els de vehicles de motor i material electric i electronic, també de gran impor-
tancia, han mantingut una tonica de creixement lleuger dels preus relatius.

D’altra banda, sembla clar que la qualitat comparada dels productes catalans és bastant
diferent segons els competidors amb els quals els contraposem. En general, tal com pre-
diuen les teories que destaquem en el treball, els preus relatius de les exportacions cata-
lanes respecte dels dels seus competidors son alts quan aquests paisos tenen un grau
de desenvolupament econdmic i capacitacio tecnologica baix, mentre que sén inferiors
quan el pais competidor té nivells elevats de PIB per capita i despeses d’R+D.

Molts analistes de I'economia catalana coincideixen a assenyalar que aquesta es troba
en un moment decisiu que condicionara la seva trajectoria dels propers anys. El creixe-
ment econdmic ha estat molt important aquests darrers anys, perd aquest creixement
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ha estat caracteritzat per la creacié d’un gran nombre de llocs de treball, que en molts
€asos no eren ni gaire qualificats ni gaire productius. A aixo cal afegir que I'analisi de I'e-
conomia doéna a entendre certs simptomes d’esgotament d’aquest model de creixe-
ment, centrats sobretot en la perdua de competitivitat. No sén alienes a aquests proble-
mes les exigencies addicionals que la irrupcié dels nous paisos industrials planteja a una
economia com la catalana que encara no juga a la primera divisi6 mundial pel que fa a
capacitat innovadora i especialitzacié en sectors molt avangats tecnoldgicament. Situats
en aquest punt, cal fer un esfor¢ per canviar certs elements del model d’especialitzacid
productiva de I'economia catalana que permetin un creixement amb uns fonaments més
solids, que es basin en la creacié de llocs de treball de més capacitacio i productivitat i
en 'orientacié comercial cap als segments més exigents dels mercats, en que la com-
petencia dels paisos que basen els seus avantatges comparatius en els salaris baixos és
més baixa. Aquest estudi vol contribuir a fer-nos entendre en quin moment d’aquesta
fase de canvis ens trobem.
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Annexos

Taula

Taula A1. Fluxos comercials i d’inversio i PIB nominal a Catalunya (milions d’euros)

Inversié Inversié a
Any Exportacions Importacions PIB estrangera I’estranger
2007 49.951,6 79.229,8 208.627 2.521,42 6.634,91
2006 47.218,8 74.787,8 195.284 2.577,53 5.882,87
2005 42.703,4 67.813,3 181.029 2.211,41 2.863,28
2004 39.485,1 60.731,0 167.479 1.535,91 5.117,38
2003 37.648,5 54.344,7 166.272 1.305,74 4.649,10
2002 37.275,9 51.891,8 145.711 2.141,90 2.973,74
2001 36.694,5 50.497,9 135.709 3.336,61 2.290,65
2000 33.796,5 48.761,7 126.455 2.734,02 6.231,78
1999 27.890,6 40.316,5 117.480 1.889,86 4.668,85

Font: Idescat

Ranquing dels paisos competidors de les exportacions catalanes cap a Franca,
Alemanya, Italia, Portugal i la Gran Bretanya

Tal com ha quedat clar en el text principal del treball, I'explotacio de les dades que utilit-
zem en aquest estudi ens permeten I'elaboracié d’'un ranquing dels paisos amb que
competeixen les exportacions catalanes de manera directa, és a dir, als mateixos mer-
cats. A titol il-lustratiu, les quatre taules que segueixen presenten aquest ranquing per al
cas de les exportacions que es dirigeixen als cinc principals paisos compradors de pro-
ductes catalans (per ordre d’'importancia: Franga, Alemanya, ltalia, Portugal i el Regne
Unit, també anomenats de manera agregada, UE-5). La lectura d’aquestes taules es fa
com segueix. En la segona columna tenim els paisos competidors considerats, ordenats
per ordre d’importancia en funcié del grau de competencia que suposen per a les expor-
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tacions catalanes a la UE-5, resultat que figura en la tercera columna de cada taula. Aixi,
Alemanya és el principal competidor de Catalunya en tots els anys considerats (I'any
1999 representava un 14,32% de la competéncia que suportaven els exportadors
catalans, xifra que es veu augmentada fins al 17,65% I’any 2005). Els 21 paisos con-
siderats expliquen un total del 75,55% de la competéencia a la qual s’enfronta Cata-
lunya 'any 1999. La xifra presentada en la tercera columna és el resultat de la suma
de les que figuren en les columnes 4, 6, 8, 10 i 12 que s’ha d’interpretar com la con-
tribucié de cada mercat de destinacio dins de la UE-5 a I'index de competéncia glo-
bal. Aquestes contribucions parcials també poden ser ordenades de més grans a
més petites, evidentment. D’aquesta manera sabem, per exemple, que Alemanya és
el primer competidor de les exportacions catalanes a Franca, Italia, Portugal i el
Regne Unit per a tots els anys, mentre que Franca ho és en el cas del mercat ale-
many els anys 1999 i 2001 fins que els paisos de la UE-12 la desplacen d’aquesta
posicio els anys 2003 i 2005.

El contingut d’aquestes taules parla per si mateix. Els principals competidors de les
exportacions catalanes als UE-5 soén els paisos europeus, tot i que el Japd i els Estats
Units també sén entre els deu principals competidors per a tots els anys del periode. No
obstant aixo, el pes relatiu d’aquests dos paisos és clarament decreixent. Entre els prin-
cipals competidors, clarament es veu com Alemanya, el principal competidor cada
any, guanya pes, mentre que Franca veu reduida la seva importancia i fins i tot perd el
segon lloc I'any 2005 en benefici de Bélgica, que presenta un pes creixent durant el peri-
ode. També és destacable el creixement de la importancia com a competidors dels pai-
sos emergents a I'area europea, com els nous paisos de la UE (UE-12) o, en menor
escala, Turquia.

Finalment, cal destacar que els paisos emergents que han experimentat creixements
espectaculars de les seves exportacions (la Xina és el cas més paradigmatic) tenen un
pes relativament petit, tot i que creixent, com a competidors de les exportacions catala-
nes cap als paisos de la UE-5. Aquest fet, aparentment dificil d’explicar, es deu a la forma
com esta construit aquest index que dona lloc al ranquing. Aquest index ens informa de
quins son els paisos que competeixen amb les exportacions catalanes efectives cada
any i quin és el pes que tenen. Ara bé, la competencia xinesa, per exemple, de ben segur
que ha provocat que les empreses catalanes que tradicionalment exportaven als mercats
considerats determinats productes (textil, per posar un exemple) hagin deixat de fer-ho.
Des d’aquest punt de vista, aquesta competéncia de les exportacions xineses no s’in-
clouria dins del calcul de 'index tal com I’hem definit, la qual cosa explica la baixa posi-
Ci6 de la Xina en el ranquing dels paisos competidors. Per intentar corregir aquest pro-
blema, sense dubte, caldria dedicar més esforcos al calcul d’algun index més sofisticat
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que pogués relacionar, per exemple, les exportacions contemporanies de paisos com
la Xina amb les exportacions que feien les empreses catalanes en anys anteriors, per
intentar saber fins a quin punt la competéencia xinesa ha envait mercats als quals expor-
taven abans les nostres empreses. Aquest tipus d’exercici haura d’abordar-se en algun
proper treball de recerca.
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Taula A2.1. Ranquing de paisos competidors de les exportacions catalanes a la UE-5 segons competidor. Any 1999

Rq. Total UE-5 Alemanya Rg. Franca Ragq. Italia Rg. G. Bretanya Rq. Portugal
1 Alemanya 14,32% 0,00% 6,58% 1 3,79% 1 2,20% 1 1,76% 1
2 Franga 9,69% 4,07% 1 0,00% 2,60% 2 1,77% 2 1,23% 3
3 ltalia 7,52% 2,19% 4 3,20% 2 0,00% 0,78% 6 1,34% 2
4 Beélgica 6,36% 2,12% 6 2,04% 3 0,88% 6 0,96% 4 0,36% 7
5 Holanda 5,92% 2,63% 3 1,47% 5 0,70% 7 0,63% 7 0,49% 6
6 Japo 5,84% 2,16% B 1,11% 6 1,14% 3 0,93% 5 0,50% 5
7 Gran Bretanya 5,63% 2,01% 7 1,95% 4 0,98% 4 0,00% 0,69% 4
8 Unid Europea 12 5,05% 2,95% 2 0,76% 8 0,90% 5 0,35% 8 0,10% 10
9 Estats Units 3,43% 1,17% 9 0,80% 7 0,34% 11 0,97% 3 0,15% 8
10 Austria 2,38% 1,19% 8 0,38% 13 0,62% 8 0,12% 15 0,07% 12
11  Suissa 1,77% 0,63% 10 0,52% 9 0,37% 10 0,16% 12 0,08% 11
12 Xina 1,39% 0,42% 12 0,47% 10 0,17% 13 0,27% 10 0,06% 13
13 Corea 1,15% 0,25% 14 0,19% 16 0,40% 9 0,19% 11 0,12% 9
14  Portugal 1,09% 0,41% 13 0,42% 11 0,15% 14 0,11% 16 0,00%
15 Irlanda 0,94% 0,21% 16 0,24% 15 0,14% 16 0,28% 9 0,06% 14
16 Turquia 0,90% 0,22% 15 0,27% 14 0,26% 12 0,10% 17 0,04% 16
17  Singapur 0,76% 0,46% 11 0,14% 17 0,02% 20 0,15% 13 0,01% 19
18 Tailandia 0,52% 0,14% 17 0,10% 18 0,11% 17 0,14% 14 0,02% 17
19 Marroc 0,41% 0,00% 20 0,38% 12 0,02% 19 0,00% 20 0,00% 20
20 Brasil 0,31% 0,07% 18 0,03% 20 0,15% 15 0,01% 19 0,05% 15
21 india 0,22% 0,04% 19 0,04% 19 0,09% 18 0,04% 18 0,01% 18
Total 75,55%

Font: Elaboracié propia
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Taula A2.2. Ranquing de paisos competidors de les exportacions catalanes a la UE-5 segons competidor. Any 2001

Ra. Total UE-5 Alemanya Rgqg. Franca Raq. Italia Rg. G. Bretanya Rq. Portugal
1 Alemanya 16,23% 7,58% 1 4,03% 1 2,61% 1 2,01% 1
2 Franga 9,27% 3,56% 1 2,61% 2 1,89% 2 1,21% 2
3 Bélgica 8,21% 2,39% 3 2,82% 3 1,39% 3 1,27% 3 0,35% 6
4 Uni6 Europea 12 6,40% 3,30% 2 1,25% 6 1,22% 4 0,54% 8 0,09% 11
5 ltalia 6,14% 1,74% 5 3,15% 2 0,72% 5 0,53% 4
6 Holanda 5,47% 2,04% 4 1,63% B 0,55% 7 0,65% 6 0,60% 3
7 Gran Bretanya 4,80% 1,72% 6 1,84% 4 0,73% ® 0,51% ®
8 Estats Units 3,41% 1,12% 7 0,80% 8 0,41% 10 0,82% 4 0,25% 8
9 Japo 3,28% 0,93% 9 0,76% 9 0,68% 6 0,61% 7 0,31% 7
10 Suissa 2,15% 0,72% 10 0,83% 7 0,31% 12 0,20% 13 0,09% 13
11 Austria 2,03% 1,00% 8 0,35% 12 0,48% 8 0,11% 15 0,09% 12
12  Xina 1,72% 0,58% 12 0,61% 10 0,16% 13 0,30% 10 0,07% 14
13 Turquia 1,21% 0,23% 14 0,33% 113 0,42% 9 0,21% 12 0,02% 17
14 Corea 1,19% 0,20% 15 0,26% 16 0,39% 11 0,23% 11 0,12% 9
15 Irlanda 0,98% 0,18% 16 0,26% 15 0,09% 15 0,32% 9 0,12% 10
16 Portugal 0,95% 0,29% 13 0,44% 11 0,13% 14 0,09% 16
17  Singapur 0,71% 0,65% 11 0,02% 20 0,01% 20 0,03% 18 0,01% 20
18 Tailandia 0,60% 0,13% 17 0,25% 17 0,07% 16 0,13% 14 0,02% 18
19 Marroc 0,32% 0,00% 20 0,28% 14 0,02% e 0,00% 20 0,03% 16
20 Brasil 0,19% 0,04% 18 0,04% 18 0,05% 17 0,01% 19 0,04% 15
21 India 0,16% 0,04% 19 0,03% 19 0,04% 18 0,04% 17 0,01% 19
Total 75,44%

Font: Elaboracié propia
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Taula A2.3. Ranquing de paisos competidors de les exportacions catalanes a la UE-5 segons competidor. Any 2003

Rq. Total UE-5 Alemanya Rg. Franca Ragq. Italia Rg. G. Bretanya Rq. Portugal
1 Alemanya 15,73% 7,12% 1 3,78% 1 3,28% 1 1,54% 1
2 Franga 8,60% 3,12% 2 2,45% 2 1,92% 2 1,11% 2
3 Bélgica 8,25% 2,79% & 2,59% 8 1,04% 8 1,48% 3 0,36% 6
4 ltalia 6,42% 2,12% 4 2,96% 2 0,83% 6 0,51% 4
5 Uni6é Europea 12 6,39% 3,57% 1 0,98% 6 1,02% 4 0,71% 8 0,11% 10
6 Holanda 5,10% 1,57% B 1,30% B 0,75% 6 0,75% 7 0,73% 8
7 G. Bretanya 4,48% 1,39% 6 1,85% 4 0,77% 5 0,47% 5
8 Estats Units 2,99% 0,76% 9 0,54% 10 0,43% 10 1,11% 4 0,15% 8
9 Japo 2,89% 0,43% 11 0,62% 8 0,65% 7 0,98% 5 0,20% 7
10 Austria 2,25% 1,08% 7 0,27% 14 0,48% 9 0,29% 11 0,13% 9
11  Suissa 2,16% 0,86% 8 0,67% 7 0,36% 12 0,20% 14 0,07% 14
12 Xina 1,84% 0,50% 10 0,53% 11 0,26% 13 0,46% 10 0,08% 12
13 Turquia 1,55% 0,30% 12 0,42% 12 0,59% 8 0,20% 13 0,03% 16
14 Corea 1,24% 0,22% 14 0,30% 13 0,36% 11 0,26% 12 0,09% 11
15 Irlanda 1,13% 0,14% 15 0,16% 16 0,11% 15 0,65% 9 0,08% 13
16 Portugal 1,08% 0,26% 18 0,58% 9 0,11% 14 0,13% 15
17 Tailandia 0,28% 0,04% 19 0,10% 17 0,07% 16 0,05% 18 0,03% 17
18 Singapur 0,21% 0,06% 16 0,02% 20 0,01% 19 0,12% 16 0,00% 19
19 Marroc 0,20% 0,00% 20 0,19% 15 0,01% 20 0,00% 20 0,00% 20
20 india 0,19% 0,05% 17 0,03% 19 0,03% 18 0,06% 17 0,01% 18
21 Brasil 0,19% 0,05% 18 0,03% 18 0,04% 17 0,02% 19 0,056% 15
Total 73,16%

Font: Elaboracié propia
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Taula A2.4. Ranquing de paisos competidors de les exportacions catalanes a la UE-5 segons competidor. Any 2005

Ra. Total UE-5 Alemanya Rgqg. Franca Raq. Italia Rg. G. Bretanya Rq. Portugal
1 Alemanya 17,65% 8,93% 1 4.17% 1 3,14% 1 1,42% 1
2 Belgica 8,64% 2,88% 2 3,19% 2 1,16% 4 1,07% 3 0,34% 6
3 Franga 7,57% 2,62% 3 2,32% 2 1,52% 2 1,11% 2
4 Uni6 Europea 12 6,89% 3,11% 1 1,49% 6 1,40% 3 0,75% 5 0,13% 9
5 Holanda 6,04% 217% 4 1,71% 5 0,85% 5 0,78% 4 0,53% 3
6 ltalia 6,02% 1,78% 9 3,14% 3 0,68% 6 0,42% &)
7 Gran Bretanya 4,35% 1,39% 6 1,85% 4 0,64% 7 0,48% 4
8 Estats Units 2,33% 0,69% 9 0,51% 12 0,36% 9 0,67% 7 0,09% 11
9 Japo 2,15% 0,33% 11 0,63% 10 0,41% 8 0,58% 8 0,19% 7
10 Turquia 2,12% 0,27% 12 0,69% 8 0,81% 6 0,31% 11 0,05% 16
11  Suissa 2,00% 0,83% 8 0,72% 7 0,22% 13 0,18% 13 0,05% 15
12  Xina 1,96% 0,61% 10 0,60% 11 0,29% 12 0,34% © 0,13% 10
13 Austria 1,76% 0,95% 7 0,32% 14 0,31% 11 0,11% 1I5) 0,06% 13
14 Corea 1,19% 0,22% 13 0,35% 13 0,31% 10 0,24% 12 0,06% 14
15 Portugal 1,05% 0,14% 1® 0,64% 9 0,11% 14 0,16% 14
16 Irlanda 0,84% 0,14% 16 0,17% 15 0,08% 15 0,31% 10 0,14% 8
17 Brasil 0,35% 0,17% 14 0,03% 19 0,06% 16 0,02% 19 0,07% 12
18 Tailandia 0,26% 0,06% 17 0,03% 20 0,05% 17 0,10% 16 0,03% 17
19 india 0,25% 0,05% 18 0,05% 17 0,05% e 0,08% 17 0,02% 18
20 Marroc 0,14% 0,00% 20 0,08% 16 0,05% 18 0,00% 20 0,00% 20
21 Singapur 0,13% 0,04% 19 0,03% 18 0,00% 20 0,05% 18 0,01% 19
Total 73,69%

Font: Elaboracié propia
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Notes

1.

10.

Les dades corresponents als calculs del PIB harmonitzat per habitant i en paritat de poder de
compra indiquen que el valor corresponent a Catalunya va passar de ser un 4,4% a un 12%
més elevat respecte del valor corresponent als 13 paisos de la zona euro entre els anys 2000
i 2007. Si, en canvi, utilitzem el valor del PIB no harmonitzat els valors passen a ser de I'11,1%
i el 18,7% respectivament. Les dades han estat obtingudes de www.idescat.net.

Per a una explicacié més detallada podeu consultar Cuadras Moraté (2007b).

LLa comparacié de la taxa de cobertura de les importacions de Catalunya amb la dels estats de
la UE ha de ser interpretada amb cura, pel fet evident que obvia el saldo dels intercanvis de
Catalunya amb Espanya, que continua sent significativament positiu, encara que decreixent en
el temps, segons les darreres estimacions al nostre abast (Oliver i Alonso, 2007).

Les dades del Fons Monetari Internacional ens diuen que el PIB de I'economia espanyola
representava el 2006 un 1,82% del PIB mundial, aixi que podem considerar que el PIB catala
representava entorn del 0,36% del total planetari.

Les dades sobre la quota exportadora als diferents paisos provenen de COPCA (2007).

Els estudis d’aquest tipus més notables sén Schott (2004) i Fontagné, Gaulier i Zignago (2008).
La «vella» teoria del comerg internacional (el model de Heckscher-Ohlin, per exemple) preveu
I’especialitzacio dels paisos en diferents productes segons les seves dotacions de factors pro-
ductius. La «nova» teoria prediu que els patrons d’especialitzacié sén determinats per la com-
petencia imperfecta, les preferencies dels consumidors per la varietat i les diferéncies de pro-
ductivitat entre empreses dins d’'un mateix sector (Krugman, 1979 i 1980, i Melitz, 2003).

. Sobre aquesta questid també pot veure’s el treball ja citat anteriorment de Khandelwal (2007).
. Cal remarcar I'existéncia de la base de dades, a nivell de producte, de comerg internacional

BACI (Base pour I’Analyse du Commerce International), elaborada pel centre de recerca fran-
cés Centre d’Etudes Prospectives et d’Informations Internacionales (CEPIl, www.cepii.fr).
Aquesta base de dades, detalls de la qual poden ser consultats a Gaulier i altres (2008), pre-
tén proporcionar informacio a nivell desagregat per al major nombre possible de paisos i anys,
i dedica una atenci6 especial al tractament dels valors unitaris. La font original de les dades és
COMTRADE, la base de dades de les Nacions Unides. Aquesta base de dades desenvolupa
procediments originals per harmonitzar les dades proporcionades pels respectius paisos. El
seu Us en el nostre cas no és recomanable pel fet que el tractament de les dades fa que no
siguin directament comparables amb les dades de les exportacions catalanes proporcionades
per I’Agencia Tributaria espanyola.

El periode per al qual hi ha disponibles les dades per als 27 paisos de la UE és 1999-2006. No
obstant aix0, s’han detectat problemes amb la informacié presentada per a les exportacions
catalanes per al 2006 que ens obliguen a reduir I'abast temporal de I'estudi i no incloure-hi I'any
2006. Els problemes que s’han detectat per a I'any 2006 tenen a veure amb una informacio
deficient sobre les quantitats fisiques exportades i es tradueixen en el calcul d’'uns valors uni-
taris dels productes exportats que son del tot incoherents amb la resta dels anys per als quals
disposem de dades.
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11.

12.

13.

14,

15.

16.

17.

18.

ASEAN-6 es refereix a I'agregat que conté els sis principals paisos de '’ASEAN (Malaisia, Sin-
gapur, Tailandia, Filipines, Vietnam i Indonesia).

La limitacid de les nostre dades fa que per a tot els paisos de destinacid extracomunitaris
només puguem disposar de PR;; (ue27), que és el preu relatiu de les exportacions catalanes
del producte i al mercat j respecte de les importacions del mateix pais i del mateix producte
procedents de la totalitat dels paisos de la UE.

Els percentatges totals de les taules 4.4 i 4.7 son inferiors a la resta perque a la classificacio
per contingut tecnologic no hi figuren aquelles partides que no s’inclouen en els sectors manu-
facturers (basicament, alguns productes agricoles quantitativament molt poc importants).

Per analitzar criteris relativament semblants el lector pot consultar els treball de Fontagné i
Freudenberg (1997) i Fontagné i altres (2008).

La limitacié pel que fa a les nostres dades implica que per als paisos extracomunitaris només
estem considerant importacions procedents dels paisos comunitaris.

Les grafiques equivalents per a la resta dels anys inclosos en el nostre estudi sén molt similars
i No es presenten en aquest estudi per evitar arguments de tipus reiteratiu.

En la linia apuntada per Baldwin i Harrigan (2008), s’ha efectuat una regressio similar a la pre-
sentada en la taula 5.7 en la qual també s’incloia com a variable explicativa la distancia entre
paisos. Els resultats indiquen que no es tracta d’una variable significativa i, per aixo, s’ha deci-
dit no incloure-la en el treball.

El noms dels productes han estat abreujats respecte del nom sencer que consta en la classi-
ficacio TARIC.
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