




Des d’on parlem…



Infonomia,

a Barcelona des del 2000



10.000 pàgines originals



1.000 exemples d’innovació



10.000 persones/anys als nostres esdeveniments



50 llibres publicats



Xarxa d’innovadors



El nostre model d’innovació



explorar x dinamitzar = transformar



El món es fa co-



Exemples que m’inspiren més

Qué farè? Amb qui ho faré?



www.atlas.ch



www.avancar.es



www.avancar.com



www.zilok.com



www.taskrabbit.com



www.rodalia.info



www.microtasking.net



www.libredebarreras.es



www.Verkami.com



Imatge de la comunitat Med & Learn
creada per Julio Mayol i Jaime Oterowww.facebook.com/groups/medandlearn



bu.mp



www.steelcase.es



workatjelly.com



StartupBus: tres dies, 60 tècnics, un prototip desenvolupat



Xprize.org



Els negocis es fan co-

















lego.cuusoo.com



www.ucb.com
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Eficiència Diferència

- Co +Co

Eficiència

Diferència



Eficiència Diferència
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Suistenable Apparel Coallition
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Eficiència: Socis clau

88

Suistenable Apparel Coallition





Eficiència: Plataformes

27

Genivi





Eficiència: Plataformes

47

Kalundborgh





Problemes

Oportunitats

Clients sub-servits

Disfuncions

Canals

Prestacions

Eficiència Diferència



Problemes

Sub-servits

15

Skoda Imaginarium

Eficiència Diferència





Problemes

Disfuncions

42

Reebok

Circ du Solei

Eficiència Diferència







Oportunitats

Canals 106HarperCollins - MacDonalds

Eficiència Diferència



Eficiència Diferència



Oportunitats

Prestacions

116

Lego + Moleskine

Eficiència Diferència













Pectus Excavatum
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+La meva

empresa









Models de negoci i co-



Es més important

la reinvenció del model

de negoci que la innovació

en producte o servei



Què es un 

"model de negoci"







Business Model Generation (2009)



Quin valor donem?Quin valor donem?





A qui?





com?





amb/per quant?















Els actius invisibles







No ens preguntem

què fem bé



Sinó

que sabem fer bé



www.mequedouno.com



www.somenergia.cat



www.tuotrosuper.com



www.lletllet.com



Qué farè? Amb qui ho faré?

MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)

DISPOSO DE NECESSITO DE

+
×



MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)
DISPOSO DE NECESSITO DE

+
×

ELIMINAR
D’ESTOCS

COMERÇ
DIRECTE



MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)

+
×

ELIMINAR
D’ESTOCS

COMERÇ
DIRECTE



MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)
DISPOSO DE NECESSITO DE

+
×



MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)
DISPOSO DE NECESSITO DE

+
×



MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)

+
×



DISPOSO DE

NECESSITO DE

A

B



Conectar les necessitats d’uns 

amb els somnis dels altres



TALLER



Exemples que m’inspiren més

Qué farè? Amb qui ho faré?

MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)
DISPOSO DE NECESSITO DE

+
×



MERCAT



Exemples que m’inspiren més

Qué farè? Amb qui ho faré?

MEUS PROBLEMES

(avui)

MEUS SOMNIS

(demà)
DISPOSO DE NECESSITO DE

+
×



Reptes a resoldre



El projecte co-society



Estimular

interseccions

sistemàtiques





Equips intel.ligents

a sectors diferents

disposats a barrejar-se



sector

(clusters)



interseccions

sector

(clusters)



interseccions

sector

(clusters)

co-society





co-aprendre connexions co-projectes

Sessions
(n to n)

Accions

(1 to 1)



www.co-society.com





Systematic business intersections


