Avul
DILLUNS, 4 DE GENER DEL 2010

Corporacion.
Amplia

- -

Seur. Ha
contractat
500 persones

per Nadal, un
B

. In Situ

Economia ‘ 13

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, Xina. ‘
L'economia
d’Espanya. creixeraun
Observa 9,5% durant
Asepeyo. indicis de Alba. Elevaal el 2010
Destina1,7 recuperacio 23.4% laseva -
milions en participacio a Aita. Preveu
ajutssocials a ACS invertint Il
Catalunya 74milions ZQ botigues
al’Estat
espanyol

capital per -
o gia
5 milions s’'instal-len al
Centre
Europeu
Frases El sector
“Lagent podra Indiistria aeronautica

vendrel'energia
sobrantdeles
seves plaques so-
larsiel seu cotxe
electricaviat”

Francisco Belil
President de Siemens

“Caltenirfeenuna
joventut molt ben
formadaiunaem-
presa mitjana di-
namica que no viu
de I'ajut public”

Pere Puig
Professor d’Esade

“Unabonamanera
d’alleujar el déficit
@s crear creixe-
mentique labase
impositiva aug-
menti”

Pol Antras
Professor de Harvard

“Sabem que Renfe
és capagdedonar
unbonserveii
volem que ho de-
mostria Catalu-
nya”

JoaquimNadal
Conseller de PTOP
—

Catalunya pot ser seu d’un centre de ’EADS

Catalunya hareforcat la seva candidatura per allotjar el Cen-
tre d’Excel-léncia d’Avions no Tripulats (UAS) del consorci ae-
ronautic europeu EADS, alhora que ha obert la porta a col-la-
borar amb altres comunitats autonomes que també opten a
aquest projecte, com Andalusia, Madrid i Galicia. A ’'UAS es
desenvoluparien naus capacitades per volar per control
remot, per a aplicacions civils i militars, com ara la vigilancia
de fronteres i mars, la deteccio de vessaments i incendis o el
control del desplegament d’exércits. Catalunya va presentar

la candidatura per tirar endavant aqu

el 2007, i ara ’EADS sembla disposat a rellancar-lo. El nou
centre es podria ubicar al Parc Aeroespacial de Viladecans o

al Campus de la Universitat Politécnic

de Castelldefels. Empreses com Indra, Sener, Serra Soldadu-
ra, Cimsa o GTD ja tenen experiéncia en aquest camp.

est projecte tecnologic
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L’'empresa Lluis Balliis

Elmob

e hade

ser cosa d'especialistes

CATALEG - El fabricant de La Garriga ha reorientat el seu cataleg des de I'estiu
passat i aixo li ha fet guanyar comandes SEGMENTS - A banda de treballar per
a botigues i I'hostaleria, també ho fa per a grans grups multinacionals

NOM DE UEMPRESA:
Lluis Ballus

FORMA JURIDICA:
Societat anénima

DATA DE NAIXEMENT: 1998
ESPECIALITAT:

Disseny de mobles

SEU: La Garriga (Valles Or.)

NOMBRE DE TREBALLADORS:
Sis

XIFRA DE NEGOCI:

560.000 euros

MERCAT:
Espanya

Jordi Garriga
LA GARRIGA

0 és pas senzill per a
una empresa rein-
vertar-se, un cop el
mercat I’ha encase-
llada en una deter-

--":,é‘. )

Lluis Balltis, a les instal-lacions de la s

i ens havia encasellat”, explica
i Lluis Ballis. Amb constancia, la

i firma va aconseguir noves especi- |
i mida, amb qualsevol tipus de
xapa o lacat”, com remarca Lluis |
. Balltis. Aral’empresa treballa

- qualsevol tipus de fusta.

! alitzacions, primer en taules de

| centre i després en taules de men- :

i jador, amés amés derebedors.
i “Tot el que és peca auxiliar”, se-
i gons aclareix Ballus.

minada especialitat. Es el cas de |

Lluis Ballus, fabricant de mobles

de La Garriga (Vallés Oriental),
que va adquirir notorietat fa
anys al mercat en el disseny de
rebedors murals, pero que les
modes van anar deixant de
banda de mica en mica.

“Vam voler anar cap a una altra !

mena de productes, pero el client

Tomb radical

i Amb el suport d’Acci6 10, el

i 2008 aquest fabricant de La

i Garriga, empés per la critica si-

| tuaci6 general del mercat, va de- |
| | pogut assolir la contractacié de
! la gran cadena de mobles Kibuc
i perfer elmodel de taula Copen-
i hague. Segons assegura Ballus,

i cidir “donar un cop d’efecte da-

! vant dels clients potencials, i
vam invertir en maquinaria i un
i nou cataleg (250.000 euros) per

eva empresa M CRISTINA FORES

| estar capacitats per satisfer
| qualsevol necessitat en taules de
| presa també ha transformat to-

| talment la seva xarxa comercial:

menjador, poder fer el vestit a

Elnou cataleg de Lluis Ballus,

i alabast del mercat des de I'estiu !
| passat, ja comenca a donar els

i seus fruits, un cop ha pogut fer |
i tot el recorregut pel canal distri- |
i buidor. Fins al punt que aquesta
petita empresa de La Garrigaha
| tant, com explica Ballus, “no

! descartem pas anar a mitja ter-

! mini a aquest mercatia d’altres
i dela Unié Europea”. @

“si que voliem ampliar la nostra,
clientela, pero més que col-labo-
rar amb grans grups, la nostra
estratégia passava més aviat per
col-laborar amb dissenyadors
que ens permetessin entrar en
ambits com el d’hotelsialtres
instal-lacions col-lectives”. Al
final ha primat el fet que els
grans fabricants que ofereixen
tot el conjunt de menjador, no
acostumen a dissenyar les tau-
les, sin6 que les subcontracten.
Aixi, 'empresa també col-la-
bora amb Muebles La Fabrica i
ha entrat en contacte amb al-

| tres grups de renom al sector. El
i cataleg de Lluis Ballus s’adreca

i fonamentalment a un segment
 de mercat mitja o mitja-alt, el

| que el director d’aquesta empre-
! sa considera que “nota menysla
| retraccié a comprar que imposa
i la crisi”. El cert és que 'empresa
| esta treballant a plena capacitat
' en les darreres setmanes, iel

! seu director ja es planteja ampli-
{ arla plantilla a curt termini.

| Nou cataleg

i Després de tancar el 2009 amb

@ . unaxifra de negoci d’'uns

d ' 560.000 euros, la previsio de

! Lluis Ballus és doblar aquesta

| facturaci6 durant aquest any.

i Lluis Ballts destaca el paper que
i hatingut en aquest redreca-

i ment de 'empresa la reorganit-

i zacio del cataleg amb un ric ven-
. tall de nous models, a carrec del

dissenyador Josep Torell. L’em-

“ara tenim menys represen-

| tants, pero tenen més incentius,
' iaix0 ha suposat que ens hagin
i entrat més clients”.

La intenci6 de Lluis Ballus és

! cenyir-se fonamentalment en el
! mercat espanyol, tot i que la pu-

blicitat per Internet ha provocat

que hagi aparegut algun client

interessat des de Franca. Per




