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PROBLEMA

L’EMPRESA S’ADAPTA A L’APLICACIO

% EXCEL
Com a eina de control i d’organitzacié

G EXCES DE DADES
-@ Duplicitat, dispersio de la informacio

G\ PERDUA DE TEMPS
‘ ®
| O Importacid, exportacio, repeticio de tasques

CAOS / DUBTES
Errors! Inseguretat! Dubtes! Falta de fiabilitat!



SOLUCIO

L’APLICACIO S’ADAPTA A L'EMPRESA

Hem creat un software (algoritme)

”
o Per integrar multiples bases de dades
~

% | organitzar tota la informacio

Personalitzant aplicacions al nuvol




SOLUCIO

MODULS DE TREBALL INTEGRATS EN UNA UNICA APLICACIO DE GESTIO

MARKETPLACE

Moduls




SOLUCIO

MODULS DE TREBALL INTEGRATS EN UNA UNICA APLICACIO DE GESTIO

MARKETPLACE KNOW-HOW

Moduls Propi

Crear Bases de Dades
Disseny Personalitzat

Integracio

Necessitats existents Necessitats particulars




SOLUCIO

MODULS DE TREBALL INTEGRATS EN UNA UNICA APLICACIO DE GESTIO
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Moduls Propi
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Necessitats existents Construccions Necessitats particulars




MERCAT

ENTRE L' EXCEL I L' ERP
FASE 1: CATALUNYA

Autonoms, empresaris
Pimes, entitats

Que facturen entre
50.000€ i 500.000€ any

400.000
Empreses a Catalunya

OO0

T FASE 2: ESPANYA
FASE 3: BRASIL
FASE 4: EUROPA




3PP Origen

COMPETENCIA

FACTURACIO ALTRES

& APLICACIONS
CONTABILITAT DIVERSES

PERSONALITZACIO

EXPANSIO

SEGONS
NECESSITATS



ROADMAP

2019

Auditories seguretat
Campanyes comercials
Marketing & difusid
40 nous clients

Ago 2017

Constitucio
Testelg prototip

Des 2018

Validacio PMV
10 clients

20.000€ facturacio
Ampliacio equip

(Forum 15 Anys Banc)

.V , &

! ! 2020

i i 2021

i Inici recerca inversio i 2023



MODEL DE NEGOCI

MARKETPLACE
Quota d’alta

_|_
Llicéencia d’Us i
manteniment

Aplicacio
ADAPTADA

Integracido moduls
Marketplace

Incorporacio
plataforma Base

©



MODEL DE NEGOCI

PERSONALITZAT
Quota d’alta

_|_

e Llicencia d’us i
manteniment
+
Aplicacié ) | Hores
PERSONALITZADA desenvolupament

Desenvolupament moduls

personalitzats

Incorporacio
plataforma Base

O

Integracido moduls
Marketplace

©



MODEL DE NEGOCI

PRINCIPALS PRODUCTES

ALTA QUOTA DESENVOLUPAMENT
(Marketplace) PERSONALITZAT

a0.Inicia a0.Concept a0.Develop

249€ a 489€ any 100€ a 300€ wmes 600€ a 10.000€ rrosecte

Marge Marge
20% - 50% 30% - 60%




3 CASOS D’EXIT

Un canvi de concepfe!

L'aplicacié s’adapta a I'empresa.

Libreria Sanchez
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Barcelona 2017
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Contrasenya 1
Aczace

Has oblidat la contrasenya?
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Llibreria

D Cataleg web
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CASOS D’EXIT

HOSPEA

Forums InduUstria Sanitaria
Reunions One to One

0 Barcelona 2018
Seguiment clients

-0 (CRM personalitzat)

‘ o Generador Reunions

LIBRERIA SANCHEZ

Compra i venda de llibres usats i
antics

0 Barcelona 2017

Llibreria

a0

@ Cataleg web

a0




KUMI WELLNESS

Rehabilitacio vivendes
Construccio

CASOS D’EXIT

0 Girona 2018
E Pressupostos d’Obra
Productes i catalegs de
-0 proveidor

HOSPEA

Forums Industria Sanitaria
Reunions One to One

0 Barcelona 2018

Seguiment clients
-0 (CRM personalitzat)
‘ o Generador Reunions

LIBRERIA SANCHEZ

Compra i venda de llibres usats i
antics

0 Barcelona 2017

Llibreria

a0

‘ Cataleg web

a0




» 300.000 €

PROJECCIONS FINANCERES

150000 ¢

Inversio sol-licitada

ocls 2 0 000 €
50 . '
’ -000 € Facturacio firmada a
Credit 01/01/2019 (20%) 2
|:‘J> 200k
400K |
150k
300k EBITDA ‘
100k
100k -
O | 202 | 202 | 202 _5Ok
100k - I I [
200k -

2019 2020 2021 2022

CASH FLOW

Suport a Clients
Ampliar Mercat

2018 . - 2021

2019 2020

Seguretat Marketing

Millora Producte Difusio

Proteccio o
Comercialitzacio

Propietat intel-lectual Expansio




ROGER

FARSSAC
CEO / CTO

Tecnologia & Desarrollo
Xarxa professional

PABLO

Disseny marca

BARBARA

TRINDADE
coo

Organitzacio i Processos
Xarxa professional
+Brasil

BRUNA

Contingut

BEATRIX

HASSE
CMO

Organitzacio i Processos
Xarxa professional
AENERNE

BRASIL

Estudis de mercat

VICTOR

SANCHEZ
XS

Social Media
Xarxa professional
+Portugal

ALEMANIA

Estudis de Mercat
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GRACIES






