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La firma d’implantologia dental
Avinent obre filial a Portugal

DIVISIO. 1.’ empresa filial del grup fabricant de components mecanics Vilardell Purt{ esta a punt d’iniciar el seu
procés d’internacionalitzaci6. INNOVAR. La nova linia Protech s’erigeix en la base de creixement futur de la firma

JORDI GARRIGA
BARCELONA

Avinent, la divisié d'im-
plantologia dental del grup
Vilardell Purti, fabricantde
components mecanics de
precisio, té molt clar que la
seva projeccio en el futur
dependra en bona part del
seu comportament als
mereatsinternacionals, iés
peraixd que enels proxims
mesos vol fer un salt en
aquesta estratégia, obrint
una filial a Portugal.

L'empresa de Santpedor
(Bages), que ha comptat en
el seu projecte d'interna
cionalitzacio amb el suport
d'ACC10, creu, com expli-
ca Albert Giralt, que assu-
meix la direccio general a
Vilardell Purti i a Avinent:
“Hem de comengar en
aquells mercats en que ja
tenim una posicié, com &s
ara Portugal, perd aquesta
filial pot obrir ¢l cami pera
d’altres”. La intencié de
I'empresa bagenca ésasso-
lir aviat una quota de mer-
cat significativa a mercats
com el Regne Unit, Alema
nya, Franga, Polonia, Ro
mania, Hongria. els EUA,
Meéxie, la Xina o I'india.
Ateés que els productes
d’implantologia dental s6n
molt técnics, com assegura
Giralt, “laseva venda tam-
bé t¢ un caricter eminent-
ment técnic, i per aixd és
convenient obrir filials per
donar una seguretat més
gran als laboratoris prote-
tics que son els nostres
clients”.

NOVA LINIA. Aquest impuls
al recorregut internacional
que pugui tenir la divisio
d'implantologia de Vilar

dell Purti ve acompanyat
per I'aparicid, fa pocs me-
S0S, de Pru:t‘ch‘ una nova
linia d’activitat, de creacio
d'estructures fresades per

sonalitzades sobre im-
plants, tot utilitzant com a
material el crom cobalt.
Avinent dedica actual-
ment, a les instal-lacions de
Vilardell Purtia Santpedor,
1.000 metres quadrats a
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@ El llancament de
Protech ha suposat tota
una revolucid a tot el grup
Vilardell Purti, que ha
hagut de dedicar 1.000 m’,
dels 2.000 de qué disposa
I'empresa, a I'equipament
de les maquines
fresadores i escaners
d'dltima generacié amb
tecnologia CAD-CAM i
fresat HM.

I"'equipament d’aquest sis-
tema innovador de meca-
nitzacié de protesis den-
tals. Avinent es va dedicar
de bon principi, dins del
sector de la implantologia
dental, al vessant quirir-
gic, i ara, dins d’un gir co-
pernici, s'endinsa en la Li-
nia de les solucions per a
protesis, on aplica els co-
neixements de 'empresa
en enginyeria inversa. L'is
detecnologia CAD-CAM de
mecanitzat de precisié per
dissenyar |'estructura me-
tal-lica de crom cobalt su-
posa “passar de métodes
que podriem considerar
artesanals i guanyaren efi-
cacia i precisié™. I caldria
afegir que de temps, ja que
Avinent estd en disposicié
de servir als seus clients
I'estructura a partir de la
qualesrealitza la protesien
Lerminis molt curts, queen
tot cas no superen els cinc
dies. Lis del ¢rom cobalt,
que no s'utilitza tant en
implantologia dental com
el titani, permet que la pro

tesi guanyi en duresa, per
suportar la masticacio, ien
capacitat d'adhesida la ce-
ramica amb qué es realitza

Ala foto, drea on es desenvolupen les tasques d'R+D a la firma Avinent P

L’empresa ha
passat de treballar
en implants a
entrar en I'area
de protesis

"acabat de la protesi.
L'aparicid de Protech su-
posa per a Avinent “com-
pletar un cataleg que jasu-
pera els 700 productes”,
com diu Giralt. L'empresa,
des que fou creada per Vi-

lardell Purti ara fa cosa de
cine anys, ha tingut molt
boncomportament al mer-
cat amb la linia d'implants
dentals Biomimetic Ad-
vanced Surface, i "aparicio
de la solucid per a protesis
pot. permetre mantenir,
dins del context de reces-
sid, les taxes de creixement
per damunt del 30% que
s'han experimentat en els
darrers anys. Avinent va
aconseguir |'any passat un
volum de negocide 4,2 mi-
lions d'eures, i I'abjectiu
per a aquest any ¢s assolir

els sis milions d'euros, una
participacié  important
dins de la facturacié global
de Vilardell Purti, que el
2010 s'elevard fins als 17
milions d’euros. A banda
de créixer en negoci, Avi
nent hacreat enaquestsul-
tims anys, els de la crisi, 65
llocs de treball.

Els bons averanys per al
nou any es fonamenten ba
sicament en la bona accep-
tacié que estd tenint entre
els laboratoris la solucié
Protech, perd també en el
nou impuls que l'empresa
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Un 2010 per recuperar-se

Vilardell Purti pensa
tancar I'any amb 17
milions d’euros de
facturacié, una xifra
que testimonia que s'ha
superat el trasbals de
I'any 2009, “graciesa
I"aportacié del sector
exterior, un 40% del
negoci, i la tascaen
diversificacio

sectorial”, com
assenyala Giralt. El
fabricant de
components
mecanitzats té un ampli
ventall d'ambits
d’actuacié:
aeroespacial, medic,
electromecinic,
conduccid de fluids o
gas. El pla estrategic

preveu que la divisié
industrial continuara
sent important, tot
aprofitant la important
inversid en tecnologia
que es va realitzar
abans de la crisi (sales
blanques, visié
artificial), que “fan
adaptable l'empresaa
nous reptes”.

ha donat a la seva xarxa de
distribucio, als mercats de
Madrid, el Pais Basc, Anda

lusia, Castellai Lled i lazona
compresa entre Alacant,
Mircia i Albacete, Albert
Giralt té plena confianga en
I"assalt als mercats interna

cionals que es disposa a fer
I'empresa a mitja termini,
després d'haver d'haver fet

A Taiwan, el
Regne Uniti
Turquia ha assajat
les possibilitats
d’exportacié

un assaig al Regne Unit,
Turquia i Taiwan, on I'em-
presano s'ha limitat a ven
dre, sind que també hi ha
desenvolupat activitats de
formacid, investigacio i in
tercanvi de concixement
medic,

Albert Giralt assenyala la
importancia que ¢ per a
I'empresa disposar de 1'aval
clentifie, iaixis’explica que
hagi col-laborat en el des
envolupament dels seus
productes amb investiga
dors del Centre Tecnologic
de Manresa, la Universitat
Politéenica de Catalunya,
I'area d’odontologia de la
Universitat de Barcelona o
la Universitat Internacional
de Catalunya, a més de la
Complutense de Madrid, la
Universital de Saragossa i
centres académics interna--
cionals. “Si vas a un mercat
determinat, ha de col-labo-
rar amb cientifics, que a
més de proporcionar ba
galge deconeixement, ava-
len el producte davant els
laboratoris”

Aixi mateix, el nou salt
tecnologic que hasuposat la
solucid Protech, “ens ha
abert finestres d'aire fresc,
ja que podem explorar el
proces per detectar aplica
cions per a altres tipus de
protesi, en camps com la
traumatologia o 'ortope
diax» avancael director ge
neral d"Avinent.



