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RMT: llana per a aillants

NITA WOOL - RMT aprofita la seva experiencia en la manipulacio de la llana per oferir a la construccio
aillants ecoeficients RECICLADORS - E| 1979 ja aprofitava les restes de llana de la industria adobera

Jordi Garriga
BARCELONA

Inou paradigma sostenibi- -

lista obre camins de rein-

vencio per a sectors indus- |

trials tradicionals que pa-

teixen amb les noves
regles de joc que imposa la globalit-
zacio. RMT, empresa de Santa Eula-
lia de Rongana (Vallés Oriental) de-
dicada al comerg ila manipulaci6 de
llana, ha trobat en els nous requeri-
ments de la construcci6 ecoeficient

una sortida amb bones perspectives. |

Fundada el 1979, RMT (Recupera- | e,

cién de Materiales Textiles) va iniciar §

les seves activitats com a reciclador
de lallana procedent de les restes de
pell de les adoberies, i va evolucionar

cap alallana d’esquila i de les adoberi-

esiaanar a desllanar ales adoberies.
Malauradament, es lamenta el ge-
rent de 'empresa, Jordi Iglesias,

“Padoberia del Vallés ha desaparegut,

se n’ha anat cap a altres paisos”. Ac-
tualment, classifica, renta i estanda-
ritzales llanes amb la barreja de di-
versos tipus, segons els metodes que

ha desenvolupat al llarg dels anys. En

la seva tasca, RMT millora el grau de
blancor de les llanes blanques, per
donar-los una millor sortida al mer-
cat, i decolorales llanes grises, per-

usades per ala industria de la catifa i
lamoqueta. En aquesta tasca, com
diu Iglesias, “cal procurar tenir lots
de produccié perque el client trobi en

noves comandes de llana les mateixes !

qualitats, i aixi nosaltres podem fide-
litzar les compres”. Fent “vestits a
mida”, els clients naturals de RMT
son fabricants de catifes, moquetes i
filatures de carda; farcits; napa i tei-
xits a pel (peluix). En aquests mo-
ments, el tractament d’entre dos i
tres milions de quilos de llana li gene-
ra un negoci de 2,5 milions.

En un context en que la Xina esta
envaint els mercats amb llana a preu
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| Un dels treballadors de RMT en la cadena de tractament de la pell per ser adobada M CRISTINA FORES
que esdevinguin marrons i puguin ser |

i molt baix, calia cercar alternatives,

| en aquests moments en queé a Europa
| s'estan desmantellant les industries

i de tractament de primeres materies.
Com explica Iglesias, “davant

i d’aquest problema, haviem de cercar
i mercats al marge de la filatura, com

i les fibres per elaborar aillaments tér-

| micsiacustics dels edificis”. Amb el

i suport del CIDEM, l'empresa de

i Santa Eulalia ha dissenyat unanova

| estrateégia, que passa per la creacié

! d’'una nova marca, Nita-Wool, de llana
i natural que es converteix en aillant

! termiciacustic d’edificis fets sota els
i parametres de la construccio6 sosteni-

WY o bural com

- ble. “En construccid, la llana pot fer
i valdre virtuts, com la seva capacitat

| higroscopica perla seva qualitat d’au- |
| obté anualment la
{ companyiaamb el
| tractament de tres
© milions de quilos

i caloriel fred”. Com diu Jordi Iglesias, !
| adoberia de Santa

Eulalia de Roncana.

| toregulacio de la humitat, evitar

| Telectricitat estatica, retardar el foc

i en cas d’incendi, les seves propietats
i fungicides ila bona gestio que fa de la

| “ara es tracta de vestirles cases”. Ara,

i RMT esta enllestint el procés de certi- |

: ficaci6 del producte, que culminara

- amb I'obtenci6 del document d’idone- |

| itat técnica (DITE).

i Gracies alegislacions com l'estatal
i Codi Tecnic de I'Edificacio o la llei ca-
i talana de construcci6 ecoeficient, el

“Porien [esc

a nulions de cases
| AAX! ’;Wro'ba. a ymilevs ’96 PWJO’MC

25

milions d’euros

dellanaalaseva

Qe fambe (@ necessilen

Amhb Gas Natural, alguna cosa canvia a la vida de milers de persones. Pergua sabem
gue tenim un compromis amb |a sociatat, | par aixd, recolrem pro@ctes Socials que tanan
com & objectiv ajudar els més necassitats. Ens preccupa fa qualitat da vida de totas las
persones | graces al nostra ashre;., estem aconseguint que la nostra ascallor ambi ben lumy

i mercat esta cercant nous productes

| alternatius als aillaments classics, de

| fibra de vidre o escuma, productes

| que, a diferéncia de la llana natural,

| no sén renovables i causen una impor-
i tant emissi6 de CO9 en el seu procés

i de fabricacié. “A Europa ja es palesa

| que esta funcionant molt bé la fibra de
| llana per insuflar”. De fet, algunes em-
| preses, en fires com Construmat, ja

i han presentat amb altres marques els
i aillants de Nita Wool que elabora

i RMT. De cara al futur, el proposit de

| Pempresa és vendre al'engros, tant a

{ Espanya com ala UE, pero amb certi-

i ficaci6 de producte propia. M
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