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Marc Blasi, gerent del grup familiar Rovasi, amb algun dels llums que dissenya i fabrica la seva empresa B CRISTINA FORES

Rovasi il-luminaels
mercats d’arreu del mon

SEIXANTA-DOS PAISOS - 'empresa familiar ubicada a Centelles desenvolupa el
85% del seu negoci als mercats d’arreu del mon AMPLIA GAMMA - Un dels punts
forts és el seu extens cataleg, que conté a hores d’ara unes 3.000 referencies

Jordi Garriga
CENTELLES

labona evoluci6 del ne-
goci, sin6 que de vega-
des son el fet causal de

firma de Centelles dedicada ala

del moment de la seva fundacié
s’ha dedicat ferventment a conre-
ar els mercats exteriors. Com re-

miliar ubicada a Centelles
(Osona), Marc Blasi, “quan ens
vam constituir, el 1992, vam
veure que una de les maneres de
fugir de la crisi era precisament
treballar 'exportacid, que durant
molts anys va ser el 100 per cent
delnostre negoci”.

La firma, que I'any passat va
facturar tres milions d’euros, no
ha estat fins als ultims sis anys
que s’ha dedicat al mercat do-
mestic, que ara suposa el 15 per
cent del negoci. Com afirma

mandes eren prou importants i
ens permetien reinvertir en el

40 per cent del seu negoci als di-
ferents mercats de la Uni6 Euro-
pea (UE) iel 30 per cent al Pro-
xim Orient, una area geografica
que, des del punt de vista del ne-

| goci, en els ultims anys ha supo-

| sat una auteéntica “bogeria”, com
i diu eloqlient Blasi.

es exportacions no sem- :
pre s6n conseqiiéncia de |
! al sud-est asiatic i Australia, va
i fer que 'empresa pogués adoptar |
i uns habits que li han permeés en-
Iempresa, com passa amb Rovasi, !
i com ara el subministrament
il-luminaci6 arquitectural que des !
| litat per assumir tant encarrecs
! de grans dimensions com altres
i de més petits, cosa que ha supo-
corda el gerent d’aquesta firma fa- ;
i anys, s’hagi enganxat alboom de
| la construccié.

Aquesta dedicaci6 plena al’ex-
portacid, de Franga i Regne Unit

fortir la seva posici6 al mercat,

rapid iel fet de tenir prou flexibi-

sat que Rovasi, en els darrers

i Atotel mén

i Westminster Building, a Lon-

i dres; Maybank, a Malaisia; cen-
i tre comercial del metro d’Oslo;
| terminal internacional de 'aero- |
i port d’Abu Dhabi; River Tower

i de Moscou; sala vip del Camp

i Nou, a Barcelona, entre d’altres.
i Els sistemes d’il-luminaci6 de

: Rovasi, després de tots aquests

| anys de recorregut, es troben
Blasi, “exportavem perqué les co- |
i d’'una altra de les virtuts de I’em-
| presa que assenyala Blasi, 'am-
producte”. L’empresa localitza el :
i presents els acabats, la firma

i compta amb 3.000 referéncies
! per dissenyarla il-luminaci6 d’un |
| espai determinat. Aquestarique- |
i sa d’oferta permet al’empresa

arreu (62 Estats) i donen fe

plitud de gamma. Sense tenir

| treballar amida, a partir del re-
i queriment de I'arquitecte o del
i dissenyador, ja que no podem
i oblidar que es tracta d’un pro-
! ducte de prescripei6. De fet, si
! Pempresa ha assolit una certa

i aquesta disponibilitat per disse-
i nyar una lluminaria funcional

! per a qualsevol tipus d’espai,

! “tant habitatge com terminals

! d’aeroport, mesquites, hotels,

! torres d’oficines...”.

- Elmercat domeéstic ha

- crescuten elsdarrers sis

- anys, iarajasuposa el 15%
- delnegoci de 'empresa

| que també puntualitza que enca-
i ramantenen un bon diferencial

i de preus respecte de les grans

! marques amb queé competeixen

| alsmercats internacionals.

! vasi, gracies en bona part ala di-

anomenada al mercat és per

Rovasi situala seva oferta de

Totiel context de crisi, 'any
2008 va ser un bon any per a Ro-

| versificaci6 geografica del seune-
| goci. Amb tot, larecessio ja es

| nota, pero aixo vol dir, segons afir-
i ma Blasi, que “quan acabi la crisi

| cal estar amatents per aprofitar

i les prescripcions fetes durant tot

| aquest temps”. Per al 2009, 'em-

| presa es proposa per damunt de

i tot ampliarla ja extensa gamma

i dels seus productes i enfortirla

| imatge de qualitat amb noves cer-
! tificacions ihomologacions.

‘ . Noves tendéncies
i producte en una gamma mitjana- |
. alta, iaix0 ha estat aixi gracies a
i la competéncia asiatica: “Ensva
! ajudar a anar cap amunt, a re-

| nunciar a anar a preu i apostar

i perla qualitat, a treballar amb |
i moltes referéncies, enllocde 130
i 14 d’estandards”, assegura Blasi,

Rovasi també s’ha embarcat,

! com gairebé totes les empreses

i del sector, en lanova era dels

i LED, una tendéncia que, tanma-
| teix, “ha crescut tant que molts

i instal-ladors els fan servir de

qualsevol manera”, com diu

i Blasi, que recorda que “malgrat

| que sém valuosos per la seva efici-
| éncia, no es poden utilitzar per

i feril-luminacio general, sind més
| aviat en un sentit decoratiu, per

| accentuar racons”.

Totique el sector esta immers

| enun procés de reconversio, que

i ha deixat en Pabsoluta decadéncia
i lalampada incasdescent, el gerent
i de Rovasiadverteix que no és un

i fenomen d’ara mateix, sin6 que ja
© fauns quinze anys que es dona:

| “Leficiéncia energética finsitotla
i podem trobar al Proxim Orient,

| on en principi no es plantegen pro-
i blemes de crisi energética”. M
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Preacord
economic
aEsteban
Ikeda

Redaccid
BARCELONA

Nissan es quedara els actius
del seu proveidor de seients
Esteban Ikeda, que esta en
concurs de creditors. Els
sindicats exigien que Nissan
també es fes carrec de la
plantilla, perd finalment
I'empresano ha ceditiel co-
mite d'Ikedaha acceptat un
preacord d’indemnitzacions
per als 260 treballadors de la,
fabrica del Prat de Llobre-
gat, que rebran 28 dies per
any treballat, fins a un
maxim de quinze anys.

Segons un portaveu del
fabricant automobilistic,
Nissan ha arribat a un pacte
amb el seu proveidor per
comprar-li actius per valor
de 3,13 milions d’euros. La
companyia es queda amb
els estris, la maquinaria, la
propietat intel-lectual, I'es-
toc existent en fabrica i
unes 1.000 estructures de
seients. També ha aconse-
guit que els treballadors
d’Esteban Ikeda es compro-
metin a servir-lila setmana,
que ve uns 2.250 seients en-
darrerits, de manera que
Nissan ja ha previst tres jor-
nades productives en les li-
nies de totterrenys.

A canvi, 'empresa ha
ofert una quantitat “a de-
terminar” com a comple-
ment per als treballadors,
que hauran de mantenir
“en perfecte estat” tant les
instal-lacions com la maqui-
naria fins que aquesta sigui
traslladada a la fabrica de
Nissan a la Zona Franca.
Sera llavors quan el grup
decidira a qui encarrega
aquesta fabricaci6.

L'OPEP, llesta
per rebaixar
les quotes

Redaccio
VIENA

L’Organitzaci6 de Paisos
Exportadors de Petroli
(OPEP) es reuneix avui a
Viena per complir amb el
que ja havia pactat i reta-
llar la seva oferta en
800.000 barrils diaris. Els
dotze paisos que formen el
cartel petrolier van bombe-
jar al mes de febrer 28 mili-
ons de barrils al dia.

Amb les seves rebaixes,
els productors esperen
aturar la caiguda dels
preus del cru, que després
de fregar els 150 dolars el
juliol de I’any passat van
caure amenys de 35 dolars
al desembre. B




