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Indastria Laposta pels nivells d’exigencia del mercat

W

La directora de I’empresa, Anna Serra, damunt de les bales del suro amb qué s’elaboren els taps B ALBERT LABERT/CLICK ART FOTO

Manuel Serra, el valor
aregit del tap de suro

SELECCIONAR - La firma de Cassa de la Selva es proposa donar preferencia al
segment d’empreses mitjanes que requereixen alta qualitat EXTERIOR - U'empresa
vol potenciar les exportacions, que ja representen el 40 per cent de les vendes

Jordi Garriga
CASSA DE LA SELVA

n dels ambits d’acti-
vitat que sense sor-
tir de la tradicié no
renuncia a sotme-
tre’s als reptes del
futur és el de la fabricaci6 de
taps de suro, que configura un
autentic claster a les comarques
gironines. La firma Manuel
Serra, de Cassa de la Selva, n’és
un dels noms més distingits,
contempla el futur amb I'ambi-
ci6 d’ampliar el seu recorregut
comercial als mercats internaci-
onalsiimpulsar el segment de
petits i mitjans cellers que de-
manen tap d’alta qualitat.
Manuel Serra, que enfonsales
seves arrels en 'any 1927, va
prendre el nom definitiu, el del
pare de 'actual directora gene-

I’empresa va decidir “adrecar-se
llers, després d’haver estat molt
exportadors”. Es en aquell mo-

ta, quan el grup va integrar tot el
procés de fabricaci6: comprar el

litatsitractar la superficie. En

aquesta integraci6 convé desta-
car que Manuel Serra és soci de
I’empresa Corchos Talavera, de

i Talavera de la Reina (Toledo),

i que planta sureres d’alta quali-

| tat. Aquesta empresa castellana
! prepara el suroien fabales de

! les quals es proveeix Manuel

! Serra, que amb aquesta associa-
| ci6 amb la plantaci6 ha aconse-

| guit “la maxima tragabilitat”,

i com diu Anna Serra. Manuel

! Serratambé adquireix la prime-
| ramatéria a plantacions d’Ex-

| tremadura, Andalusia, el Pais

! ValenciaiCatalunya.

. Posici6 solida

. En tots aquests anys Manuel

i Serra ha consolidat una posicié

| solida, tant al mercat estatal

i com als mercats exteriors. D’'una
i produccio de 30 milions de taps

i en sorgeix unvolum de vendes

i de 5,4 milions d’euros el 2008; el :
! 40% va correspondre al negoci

| realitzat arreu del mén. Amb tot,
ral, Anna Serra, 'any 1958, quan
i Anna Serra: “El nostre objectiu
directament al client final, els ce- !
' nalment, un repte ara molt més
de temps servint a distribuidorsi
| presenten els taps sintéticside
ment, les darreries dels cinquan- |
i joves, ens ha fet recular en mer-
i cats on haviem tingut una pre-
suro, fer-lo cilindric, escollir qua- !
! lia 0 Nova Zelanda”. Si més no,
! com assenyala Serra, de mo-

| ment elsvins de criangano s’han |
. vist afectats per aquesta recon-

immediat és créixer internacio-
dificil, ja que la competéncia que

rosca, que es fan servir en vins

sencia remarcable, com Austra-

| versio. La gerent de 'empresa de
i Cassa delaSelva assenyala que

| en aquesta competéncia entre

: producte naturali sintetic, que

! s’intensificara en els anys a

| venir, caldria que “cellers i con-

i sumidors tinguessin en compte

i el cost ambiental més baix que

i suposa el tap de suro, contra el

i que ha estat elaborat amb plastic
i 0 alumini”. Manuel Serra, davant '
! aquesta competéncia, també es

! planteja diversificar producte i

i fabricar a curt termini, a banda

i deltap de vi natural, un tap téc-

' nic de microgranulats de suro o

| 'anomenat umés u, per a pro-

! ductes de rotacio6 rapida, com els
! vins joves esmentats.

Lacompanyiano
- descarta diversificar el
- producte a curt termini

cal anar més lluny, segons afirma |

~amb taps tecnics

! En tot cas, val a dir que Manuel
- Serra té preséncia a mercats

i com Franca, Austria, Sud-afri-
| ca, ’Argentina, Xileiel Canada, |
i on ha aterrat no fa gaire temps,
i 1vol explorar aviat les oportuni-
' tats de negoci que poden oferir

| els mercats de 'Est d’Europa,

i com Hongria, amb forta tradi-

ci6 en la cultura del vi. Al mer-

i cat estatal encara hiha recorre-

| gut a fer, i Manuel Serra, que és
i molt present a regions vinicoles
i com la Rioja, la Ribera del

i Duero, el Penedés i Galiciaiha

! fet alguna incursi6 a Aragoila

i Manxa, preveu baixar aviat a

i Andalusia.

D’uns anys enc¢a, Manuel

i Serra ha redefinit la seva estra-
! tégia comercial. L’empresa, que

compta amb clients que dema-

! nen grans volums i requereixen
! taps de qualitats mitjanes, té

| interes a potenciar el segment

i de mercat que millor pot apreci-
. arla qualitat dels taps de gam-

| ma alta, el valor afegit, i que és

! el que configuren els cellers pe-

! tits i mitjans. Actualment un

1 70% dels clients de Manuel

i Serra son cellers que responen

- aaquest perfil.

En analitzar la situaci6 del

| sector a Catalunya, Anna Serra
| pensa que el procés de concen-

| tracio d’empreses que hi esta

. tenint lloc “cal fer-lo per poder

i competir amb Portugal, on les

| empreses transformadores del
| suro s6n molt més grans”. En el

seu cas particular, Anna Serra

| reconeix que la seva empresa

. “no descarta fer alguna mena

i d’alianga amb plantadors de su-
| reres, cellers o fabricants com-

! plementaris de taps técnics o de
| cava, pero aixo si, mai a qualse-

i volpreu”. ™
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Panorama
economic: Xxoc
de dostrens

9 economia mundial
L és enuna cruilla. O
més ben dit, és al
bell mig dun gran xoc de
dos trens. Per un canto, el
xocnegatiu prové dela
crisi economica global. El
xo¢ positiu el proporciona
I’enorme liquiditat provi-
nent de governsibancs
centrals d’arreu.

I’opini6 dels economis-
tes sobre quin dels dos
trens prevaldra divergeix
radicalment en molts
casos. Uns pensen que la
recessié ens mena auna
conjuntura deflacionaria.
D’altres, entre els quals
ensincloem, pensen que
estem abocats a un esce-
nari d’altainflacié. Elmon
esta canviant arran
d’aquesta crisii és clar que
els governs tindran un
paper molt més rellevant
d’ara en endavant.

L'alta inflacio afavoreix
el pagament de l'alt
deute enque han
incorregut els governs

I és precisament
aquest protagonisme go-
vernamental el que ens
indueix a apostar per una
situacio inflacionista. Els
governs s’han endeutat
d’una manera extraordi-
naria per intentar revifar
I’economiai aixo els dona
un clarincentiu per afa-
vorir una conjuntura
daltainflacio: s’afavoreix
aixi el repagament del
deute en rebaixar-ne el
valorreal, en detriment
del creixementreal de
I’economia.

També el sector finan-
cer sofrira un canvi subs-
tancial: hi haura menys
presa derisc, menys en-
deutament, menys hedge
Jundsimésregulacio. El
pes del sector enl’econo-
miaienlesborsess’ha
alleugerit dramaticament
durantla crisiiaquest con-
tinuara sent el cas en els
propers anys.

Com que en els darrers
temps el sector financer
és el que ha proporcionat
els guanys borsaris més
alts, els rendiments fu-
turs amitja termini seran
inferiors.
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