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Presentacio d’'Oriol Juncosa

« Co-Fundadori Managing Partner d’Encomenda Smart Capital, un fons de seed capital enfocat
en tecnologia

- Assessor d'empreses de tecnologia com GTMotive, Fintonic, iContainers, ABA English, Blueliyv,...
« Business angeliinversor en més de 20 empreses de tecnologia
* Anteriorment:

« ChiefFinancial Officer de Carto, una de les principals empreses de software del sur

d’Europa

- Directord’inversions de Nauta Capital, el principal fons de capital risc del sur d’Europa

- Directiua BNP Paribasi Merrill Lynch en banca d’inversio a Londres durant 8 anys
Llicenciat per ESADE, MIM per Thunderbird (USA) i MBA per London Business School
=>Les empreses que ha recolzat han aconseguit més de $100m de financiacio internacional, creat més

de $350m de valor pels seus emprenedors i inversors i contractat meés de 1,000 persones en els ultims
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Per que aixecar capital risc internacional?

Col.laboracié en la internacionalitzacié de la
empresa

Més capital disponible

Valoracié més elevada en la inversioienla
sortida/ venda de 'empresa

Accés a experts de primer nivell internacional

Habitualment el capital risc internacional requereix que

inversors locals amb visio internacional hagin entrat en etapes

Les empreses amb
sortides més
elevades
habitualment reben
capital internacional

En4 deles5
principals vendes
d’empreses
tecnologiques
espanyolesdels
ultims 3 anys hi havia
inversors
internacionals



Dimensio i sectors target del capital risc internacional

El venture capital internacional representa entre el 30% i el 60% de venture capital a Catalunya en els ultims 3
anys (entre 50m€ i 150m<€ per any)
Fase de
Tamanyde la Estructurade la
. .. desenvolupment . . .
Inversio . - inversio
de la inversio

Sectors principals Origendel capital

Desenvolupament Participacio
inicial minoritaria

Tecnologia

: Growth: 5ME€ - :
Biotech Y EME Alt creixement

- Sectors amb més creixement de financiacid internacional

Sectors amb menys creixement de financiacié internacional
&
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Import (EURmM)

Quan aixecar capital risc internacional?

Fase inicial (0 - 5M€)

Capital nacional >>> Capital
internacional

* Producte
desenvolupat i primers
ingressos

Consolidacio (>25M¢€)

Capital nacional < < < Capital
internacional

Creixement (5 - 25M¢€) ;

Ingressos en creixement i
tendencia clara a beneficis
Capital nacional < Capital * |nversorsd Eyro.pa,USAo Asia
* Exemples: Privalia, Scytl, Letgo,
Userzoom o Stat Diagnostica

internacional

* Ingressosen gran
creixement

* Inversorsd’Europa

* Exemples: ABA English,
Carto o Glovo
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Com preparar-se per aixecar capital risc internacional?

Principals problemes de les empreses per aconseguir capital risc internacional

Idioma i
plantilla local

Por a perdre
control +
Preferéncia per
vendre

Clientela local i
poca ambicid

Baix control
operatiu:
finances,
metriques

operatives, pla
de negoci,..

...Pero...

encomenba

Els productes i la tecnologia
acostuma a ser competitiva a nivell
global

Els emprenedors “coneixen i
llegeixen” el que passa fora

En el mercat local ja han prés
riscos considerables



Com preparar-se per aixecar capital risc internacional?

Presencia
internacional

Estructura Recursos
corporativa humans
clara internacionals

Procesde 6 a
12 mesos

Lideratge/
diferenciacid Estrategiai
de model de pla de negoci
negoci o internacional
tecnologia

Indicadors
operatiusi
financers
estandard
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Com executar una ronda de financament?

Business plan * Nou :
management
Indicadors de « Preséncia o
performance internacional
* Processos .
Estructura estandaritzats
corporativa « Redomesticaci .
0

Contactes
Roadshow
Termsheet
Due diligence

Contracte

Aconsellable dotar-se d'assessors legals i / o financers amb experiencia
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Com executar una ronda de financament?

Classificacio d’inversors

+ Tech: Accel, Atomico, Balderton, Index,..
Top Bio: Medicxi, Woodford, Sofinnova, Abingworth,..
Tech: Parthec, Earlybird, Notion,..
Pan European Bio: Forbion, Wellington,..
“Campions” nacionals Tech: Otium, Creandum, Octopus,..
Bio: Sunstone, HBM, TVM,..
Corporates/ grans empreses
French, Belgium, German, UK
Grans family offices and Asian families

Conversio a inversio
Sortides exitoses

Tech: Intel, Deutsche Telecom, AXA,..
Bio: Johnson & Johnson, Pfizer Ventures,..
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Es un moment magnific per fer el salt al capital
internacional:

els inversors internacionals ja han fet diners amb les empreses locals

la qualitat dels products i dels professionals locals esta contrastada
internacionalment

hi ha gran oferta de capital internacional disponible per invertir
localment

Gracies per la vostra atencio
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