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50 empreses emergents amb impacte per transformar un mon en canvi

Catalunya és avui un territori d’innovacio viva, diversa i en constant evolucio. El nostre ecosistema emprenedor, format ja per més de 2.300
empreses emergents, s’ha consolidat com a un dels motors de creixement economic i transformacio tecnologica del pais. Aquesta comunitat
creativa, valenta i orientada a la solucié de reptes reals és el reflex d’'un pais que aposta per la innovacio i la tecnologia com a peca clau per
reforgar-ne la competitivitat i el benestar.

Cal posar en relleu, tambe, I'impuls creixent de I'emprenedoria basada en ciéncia i tecnologia. Catalunya compta actualment amb 374 empreses
emergents de tecnologia profunda, un 10% més que 'any anterior. Aquest creixement és un indicador clar de la maduresa i la complexitat del
nostre ecosistema, i evidencia I’'aposta per models d’innovacié que combinen coneixement cientific, talent especialitzat i visio empresarial, models
que, en definitiva, permeten que la recerca feta a Catalunya tingui un impacte a la vida de les persones.

L’edicié d’enguany d’aquest cataleg presenta 50 empreses emergents que destaquen pel seu potencial de creixement i la seva capacitat per
generar impacte en un mon en canvi. SOn iniciatives que s’agrupen en tres ambits estrategics per al desenvolupament economic de Catalunya: la
salut, I'economia digital i la tecnologia industrial, tres ambits que concentren algunes de les oportunitats de transformacio principals i que compten
amb una forta connexid amb els reptes socials i ambientals actuals.

D’entre les empreses emergents seleccionades, 24 participaran a la Catalan Pitch Competition, el punt de trobada anual entre emprenedors,
inversors i agents de I'ecosistema. Aquest espai no només dona visibilitat a solucions noves, sinG que impulsa connexions, col-laboracions i
oportunitats de financament que poden convertir bones idees en projectes d’escala mundial.

Us convidem a explorar aquest cataleg amb interes i amb voluntat de descobrir oportunitats noves. Darrere de cada projecte hi ha persones que
hi creuen, que assumeixen riscos i que treballen per fer avancar el teixit empresarial del nostre pais. Acompanyar-les és apostar per un futur mes
innovador, meés sostenible i més competitiu i per la creacid d’ocupacio de qualitat.

Jaume Baré Torres
Secretari d’Empresa i Competitivitat i conseller delegat d’ACCIO
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OBJECTIUS DE DESENVOLUPAMENT SOSTENIBLE (ODS)

ODS 1. Erradicar la pobresa a tot
el mon en totes les seves formes.

ODS 2. Posar fi a la fam, assolir la
seguretat alimentaria i la millora de
la nutricid, i promoure I'agricultura
sostenible.

ODS 3. Garantir una vida sana i
promoure el benestar per a totes
les persones de totes les edats.

ODS 4. Garantir una educacio
inclusiva, equitativa i de

qualitat i promoure oportunitats
d’aprenentatge durant tota la vida
per a tothom.

ODS 5. Aconseguir la igualtat
de genere i empoderar totes les
dones i nenes.

ODS 6. Garantir la disponibilitat i
una gestio sostenible de I'aigua
i el sanejament per a totes les
persones.

ODS 7. Garantir I'accés a una
energia assequible, segura,
sostenible i moderna per a totes
les persones.

ODS 8. Promoure el creixement
econdmic sostingut, inclusiu

i sostenible, I'ocupacio plena

i productiva i el treball digne per
a tothom.

ODS 9. Construir infraestructures
resilients, promoure la
industrialitzacio inclusiva i
sostenible i fomentar la innovacio.

ODS 10. Reduir la desigualtat
en i entre els paisos.

ODS 11. Aconseguir que les
ciutats i els assentaments humans
siguin inclusius, segurs, resilients i
sostenibles.

ODS 12. Garantir modalitats de
consum i produccié sostenibles.

ODS 13. Adoptar mesures
urgents per combatre el canvi
climatic i els efectes d’aquest.

ODS 14. Conservar i utilitzar de
forma sostenible els oceans, els
mars i els recursos marins per al
desenvolupament sostenible.

ODS 15. Protegir, restaurar i
promoure I'Us sostenible dels
ecosistemes terrestres.

ODS 16. Promoure societats
pacifiques i desenvolupar
institucions eficaces, responsables
i inclusives a tots els nivells.

ODS 17. Enfortir els mitjans per
implementar i revitalitzar I’Alianca
Mundial per al Desenvolupament
Sostenible.
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Salut digital a Catalunya

A Catalunya, la salut digital Cm 386

. - ] ; 0" empreses
segueix sent un ambit a I'alca, 633ME >
amb creixements destacats o e facturacio
durant I'dltim any. C& treballadors

Catalunya, 2a regidé mundial en
o 63% captacio d'inversio estrangera
fmb't,"?er cf m e e i0ams ' tecnologica vinculada a la salut en el
ecosisiema - -

darrer quinguenni (2020-2024) per valor
emprenedor: el 5% o 6?32 |\§|]|€ (2020-2024) per valo
16,1% de les 2.235 | |
startups catalanes % 15,5%
es dediquen a son exportadores. 160 empreses (41,5%) desenvolupen
tecnologies de - B solucions d’intel-ligéncia artificial
la salut. fctren més 1M gplicada a la salut.

= Tornar a'index
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Desevolupem tecnologies que amplien el potencial huma i transformen la manera com les persones interactuen amb el mon digital.

( PROBLEMA | SOLUCIO ( MERCAT ( NECESSITAT DE FINANCAMENT

PERSONA DE CONTACTE

Milions de persones amb discapacitat als bracos o
mans no poden utilitzar amb autonomia dispositius
digitals, fet que limita la seva participacié social i
professional. MouthX és el primer comandament
intraoral de mans lliures que converteix moviments
de llengua, mandibula i cap en ordres digitals
precises per controlar ordinadors, telefons

o tauletes. Amb un disseny patentat, ofereix
independéncia, confort i discrecio, amb la qual
cosa millora la inclusié digital i la qualitat de vida
dels seus usuaris.

( MODEL DE NEGOCI

Model de negoci hibrid que combina la venda
directa als usuaris finals a través del comerg
electronic (B2C) amb acords de distribucié amb
empreses especialitzades en tecnologia de suport
(B2B2C). Hospitals i centres de rehabilitacio
actuen com a prescriptors estrategics i faciliten

la recomanacioé i adopcioé del dispositiu entre els
usuaris.

09/2024

Desenvolupament del primer prototip

funcional de MouthX (EVT-1)

FITES ASSOLIDES

El nostre mercat potencial principal son persones
amb discapacitat motriu als bragcos o0 mans que
busquen recuperar autonomia digital. Per arribar-hi,
col-laborem amb institucions cliniques, centres de
rehabilitacio i associacions del sector, i impulsem

la difusi6 a través dels canals digitals, els mitjans
tradicionals i la preséncia en fires tecnologiques y
mediques.

( COMPETENCIA

Tobii Dynavox és el sistema d’""eye tracking
(seguiment d'ulls) de referencia, perd requereix
condicions optimes de llum i genera una alta
carrega cognitiva. QuadStick és un comandament
bucal fix amb alta corba d’aprenentatge i Us limitat.
MouthX suposa un canvi de paradigma: és el primer
dispositiu intraoral capag d’oferir un control total,
d'alta precisi6 i natural de multiples dispositius.

C PROPIETAT INTEL-LECTUAL

MouthX esta protegit per la patent internacional
PCT/ES2023/070400, que cobreix el seu sistema
de control intraoral multieix basat en moviments de
llengua i mandibula.

12/2024
Tancament de la primera ronda
de finangament d'1,05 M€

3,8 M K € ronda de finangament >

Hem dividit la ronda Série A en dues fases: una
ronda pont de 1.500.000 € per al Q4 de 2025
(actualment, compromesos 1,2 M € + 324 K €
de Neotec + 300 K € d'ENISA), que ens portaran
al mercat amb la versié no médica de MouthX; i
3.500.000 de la Serie A per financar la certificacio
cap a "medical device" i I'obertura de nous
mercats.

( ¢¢¢ 95 K € consum mensual caixa

03/2025
Llancament pilot en prevenda
per validar el "market fit"

02/2026

Certificacié CE per a la
comercialitzacio de MouthX

04/2026
Llancament comercial a Europa i
inici de I'expansi6 internacional

09/2026
Tancament de la ronda Seérie A per comengar el
desenvolupament cap a la certificacié medica

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

Victor Julia
& victor.julia@auraxtechnology.com
. 620 686 441

Q Avinguda Santa Rosa dels Pins, 99
08358 Arenys de Munt

-

\_

EQUIP

Narcis Codina Candel
Co-fundador & co-CEQ /in

Victor Julia Dot
Co-fundador & co-CEO /in

é’ 14 treballadors

es 200 K € aportacié de I'equip

@ 1.100 K € capital aixecat
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AVAMOTION

www www.avamotion.net | 15/03/2024
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Transformem I'odontologia digital creant un avatar en moviment del pacient que redefineix la manera d’analitzar, diagnosticar i planificar

els tractaments dentals.

< PROBLEMA | SOLUCIO

L’odontologia digital ha avangat molt en imatge
3D, perd continua diagnosticant com el pacient
mastega amb informacio estatica. Els registres
actuals de la mossegada son imprecisos, lents i
incomodes, i aixd es tradueix en diagnostics menys
fiables i tractaments incorrectes.

A Avamotion transformem dades cliniques
avancades en una nova manera d’analitzar,
diagnosticar i planificar els tractaments. Combinem
dades 3D, 4D i IA per generar un Digital Twin en
moviment del pacient, transformant I’odontologia
estatica en odontologia dinamica. La nostra
solucio integra una plataforma SaaS i un dispositiu
meédic que permeten un diagnostic funcional més
precis, una simulacio realista i una planificacio de
tractaments més rapida, comoda, intuitiva i fiable.

MODEL DE NEGOCI

El nostre principal model de negoci és B2B i
combina una plataforma SaaS i un dispositiu meédic
per a cliniques i grups dentals. A aix0 s’hi afegeixen
serveis avancgats i integracions amb la industria
dental, que permeten potenciar productes existents i

obrir noves linies de valor dins de I'ecosistema digital.

Aquesta estructura ens dona escalabilitat i
recurrencia, i ens posiciona com la capa funcional
que complementa i potencia el flux digital dental,
operant tant de manera independent com en
col-laboracié amb els principals actors del sector.

09/2024

FITES ASSOLIDES

11/2025
Inici Ronda finangament 400,000

C MERCAT

Avamotion s’adreca als dos segments clau del
mercat dental B2B: grups i cadenes de cliniques,
franquicies i hospitals que busquen més precisid
diagnostica, menys re-tractaments i fluxos digitals
meés eficients; i empreses de la industria dental —
protesis, alineadors, CAD/CAM i software— que
busquen elevar els seus productes incorporant
informacio funcional real i processos més eficients
dins les seves solucions digitals.

Avamotion resol el buit tecnoldgic més critic del
sector, aportant capacitats funcionals avancades
s’integren de manera natural en I’ecosistema digital
dental i obren la porta a una nova generacié de
practica clinica i productes digitals.

( COMPETENCIA

Programes d’acceleracio i ajuda publica.

Les solucions actuals del mercat —escaners
intraorals, sistemes CAD/CAM, softwares de
planificacié | fabricants d’alineadors i protesis—
treballen amb informacio estatica. Tot i incorporar
models 3D de qualitat, no integren el moviment
real de la mandibula ni permeten analitzar la funcid
en temps dinamic, un element clau per entendre,
diagnosticar i planificar correctament.

Avamotion no només complementa aquest
ecosistema: hi incorpora una capa funcional
essencial que eleva el flux digital dental. Fem visible
una informacio critica de manera més rapida,
intuitiva, precisa i accessible, potenciant la precisio
diagnostica, la simulacion i la planificacio de

tractaments tant per a clinics com per a la industria.

06/2025
Assoliment MVP

12/2025
Inici pilot clinic

C NECESSITAT DE FINANCAMENT

400 K € ronda de finangament >

Ronda oberta de 400.000 €, amb objectiu de lead
investor >200.000 €.
Distribucio prevista dels fons: 40% R+D i evolucio
de I'MVP a producte, 20% propietat intel-lectual i
proteccid, 15% pilots clinics, 15% activacio de go-
to-market i 10% regulatori.

Actualment en converses amb business angels i
micro-VC especialitzats en salut, interés de 70.000
€ en fase avancada.

< ¢¢¢ 10 K € consum mensual caixa

( FITES A FUTUR

= Tornar a'index

09/2025
Integracié Parc Cientific Madrid

06/2026
Llangament comercial inicial amb primers
clients B2B i partners estrategics

PERSONA DE CONTACTE
Guillem Farrés Bau

&) gfarres@avamotion.net
@, 653044 856

@ Ronda Francesc Camprodon, 40
08500 Vic

-

\_

EQUIP

Guillem Farrés Bau
CEO/in

Hridaya Sagar
CTO/in

é’ 4 treballadors

£$ 90 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

/



http://www.avamotion.net
https://www.linkedin.com/in/guillem-farres-bau/
https://www.linkedin.com/in/hridayasagarsubedi/

www www.cell-flow.com | 11/10/2023
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Democratitzar I'accés a la medicina regenerativa mitjiancant tecnologia intel-ligent sense centrifugacio.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els sistemes actuals basats en centrifugues
danyen entre el 40 i el 60 per cent de les cel-lules
regeneratives, reduint la qualitat i la consistencia
del tractament. A més, son cars, complexos i
inaccessibles per a les cliniques més petites.
CellFlow substitueix la centrifugacioé per una
tecnologia patentada de xip microfluidic que
preserva més del 95 per cent de la viabilitat cel-lular
tot mantenint la integritat de les plaquetes. El
dispositiu d’un sol Us, de la mida del palmell de la
ma, separa les cel-lules regeneratives en menys
de quinze minuts sense necessitat d’electricitat ni
formacio, oferint resultats més segurs i de major
qualitat.

( MODEL DE NEGOCI

CellFlow opera amb un model B2B de consumibles
dins d’una cadena de valor amb multiples actors.
Les cliniques compren els dispositius d’un sol

Us, amb un preu entre 120 €i 200 €, els metges
apliquen els tractaments, i els pacients en obtenen
directament els beneficis gracies a uns resultats
millorats. Amb un marge brut superior al 90 % i
una estructura de costos lleugera, I'escalabilitat
s’assoleix mitjiancant xarxes de distribuidors i una
demanda clinica recurrent.

06/2024

Concessiod de I'ajut Startup Capital
d’ACCIO per al desenvolupament
deep-tech

FITES ASSOLIDES

( MERCAT

CellFlow s’adreca al segment d’injeccions
regeneratives de 3.500 milions d’euros dins del
mercat global de separacio cel-lular, valorat en
9.000 milions d’euros. El mercat inicial accessible
(SOM) s’estima en 140 milions d’euros. Centrats
en més de 40.000 cliniques europees en ortopedia,
estetica i medicina esportiva, accedirem al mercat
a través de 80 cliniques pilot i ens expandirem
mitjancant xarxes de distribuidors arreu d’Europa.

( COMPETENCIA

Els principals competidors sén Arthrex, Zimmer
Biomet, Regenlab, MyCells i Glo, tots ells utilitzen
centrifugues que poden danyar fins al 60 % de les
cel-lules. El xip microfluidic patentat de CellFlow
preserva més del 95 % de la viabilitat cel-lular,
garanteix la puresa i funciona sense centrifuga ni
electricitat, oferint tractaments regeneratius més
segurs, rapids i assequibles.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Sollicitud de patent presentada a I'Oficina
Europea de Patents per protegir el disseny del xip
microfluidic i el mecanisme de separacié sense
centrifuga. Es preveuen proteccions addicionals de
disseny durant el procés de marcatge CE.

01/2025

Seleccionada per al programa i ajut
Women TechEU de I'EIT/UE (taxa
d’acceptacié <5 %)

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

500 K € ronda de financament >

La ronda de finangament de 500.000 € combina
una inversié privada de 250.000 € i una co-inversiod
publica de 250.000 € a través dels programes
d’ACCIO i ENISA a Catalunya i Espanya. Els

fons es destinaran al marcatge CE, a I'escalat

de la producci¢ i al llangament pilot al mercat.
Actualment s’estan tramitant subvencions
publiques addicionals, inclosa NEOTEC.

< Q*,;, 9 K € consum mensual caixa

05/2025

Guardonada com a “Innovacié de
I’Any” per StartUB! Universitat de
Barcelona

03/2026

Tancament d’una ronda de finangament amb
250.000 € de capital privat + 250.000 € de co-inversio

03/2027
Aprovacio del marcatge CE
(dispositiu medic de Classe

06/2027
Llangament pilot al mercat i primeres
lla) vendes en 80 cliniques

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Yonca Belce

& yoncabelce@cell-flow.com
% 638035 567

@ Carrer Pascual i Vila
08028, Les Corts

/ EQUIP

Yonca Belce, PhD
CTO/in

Bekir BELCE
CEO/in

\_

é’ 3 treballadors

890 3 K € aportacio de I'equip

@ 175 K € capital aixecat

~
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http://www.cell-flow.com
https://www.linkedin.com/in/yonca-belce-phd-51605622/
https://www.linkedin.com/in/bekir-belce-cellflow/

EQUANIMA VENTURES

www Wwww.equanima.io ' 21/09/2023
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Fem que la intel-ligéncia emocional sigui senzilla.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els clients no tenen claredat emocional i s'enfronten

a sistemes sanitaris desbordats (llargues esperes,
sessions ineficients). Les eines digitals actuals son
superficials (trackers, xatbots).

Equanima, una plataforma ""deep-tech"" de
BCN, ofereix un ecosistema (app, web, eines)
basat en la nostra metodologia EAS. Estem en
col-laboracio cientifica amb I'lNAB per validar-ne
I'eficacia.

Els nostres avantatges estan provats: retencio
d'usuaris 3 vegades superior a la mitjana i 70%
de conversiod de professionals a Oxford. El nostre
model d'|A fomenta I'autonomia de 'usuari i
optimitza tot el cicle.

C MODEL DE NEGOCI

Ecosistema hibrid d'alt marge.

Prioritat (formacio B2B): El nostre curs de
certificacio professional de 600 € (acreditat CPD i
ICF) crea un canal d'experts fidelitzat.

Escala (""SaaS"" B2C): Usuaris individuals se
subscriuen a l'app premium (6,99 €/mes).

Comerg electronic: Eines fisiques rendibles (35-
89 €) venudes a Amazon i al nostre web.

La formacié i I'app sén embuts d'alt marge.

10/2025

Acord cientific amb I'INAB per validar

la nostra metodologia EAS

University de la ronda).
FITES ASSOLIDES
03/2026 03/2026

Tancament de la ronda de finangament
inicial: obtencié de 950.000 € per a

I'expansio global

( MERCAT

El nostre mercat és un ""doble flywheel"":

1) B2B2C (defensabilitat): Professionals de la

salut mental. Hi arribem amb credibilitat cientifica
(col-laboracio amb I'INAB ) i validacié de mercat,
amb un 70% de conversio a Oxford.

2) B2C (escala): ""Auto-exploradors"" (83% dels
usuaris ). Hi arribem amb la nostra app ""freemium
amb un CAC baix provat. Aquesta estrategia dual

assegura un ""'moat"" defensable i creixement.

( COMPETENCIA

Els competidors estan fragmentats. Els trackers
(Daylio, VOS) registren el "que”, no el "per que". Els
xatbots (Wysa) creen dillament. Les biblioteques de
contingut (Calm) sén passives.

Equanima és un ecosistema integrat. La nostra
metodologia propia EAS, explica el 2per que"
i construeix I'autonomia de I'usuari. La nostra
retencié 3 vegades superior a la mitjana prova la
nostra superioritat.

09/2025 08/2025
Validacié de mercat: 70%

de conversid B2B a Oxford

Llancament de I’Academia B2B:
primera promocié de professionals
certificats en B2B (CPD i ICF)

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

470 K € ronda de financament >

Estem tancant la nostra ronda ""seed"" de 950.000
€ i busquem els 470.000 € restants. Ja tenim més
del 50% (480.000 €) compromes i rebut, estructurat
amb notes convertibles.

- Els fons sén per a 3 prioritats estrategiques:
Llancament B2B: Capitalitzar I'exit d'Oxford
(70% de conversio) per llangar el nostre curs
professional B2B d'alt marge i acreditat.

- Creixement B2C: Millorar la UX/UI de I'app per
augmentar la nostra ratio de conversio.

-"Moat" defensable: Contractar un enginyer de
ML per construir el nostre model d'|A predictiu
propi basat en el nostre "emotion graph".

C ¢*¢ 40 K € consum mensual caixa

( FITES A FUTUR

= Tornar a'index

Financament "seed" assegurat:
480.000 € rebuts (més del 50%

09/2026

Desenvolupament d’lA propia: creacio
d’un model d’lA predictiu, basat en les
nostres dades EAS

PERSONA DE CONTACTE
Juan Carlos Garnica Loayza

& jcgarnica@eqguanima.io
. 682 922 669

@ Carrer Marqués de Mulhacén, 35
08034 Barcelona

-

\_

EQUIP

Morgane Borzee
Dissenyador d'UX

i professional amb
coneixements de trauma / in

Juan Carlos Garnica
Enginyer, amb MBA i
especialista en Finances,
estratégia i sostenibilitat / in

é 9 treballadors

83 345 K € aportacio de I'equip

@ 480 K € capital aixecat

11



http://www.equanima.io
https://www.linkedin.com/in/morganeborzee/
https://www.linkedin.com/in/juancarlosgarnica/

NATALY

www www.natalylife.com | 01/22/2025
< - Vi - ceed’

£ B K

Innovacio per a un postpart segur i accessible arreu del mon.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La principal causa de mortalitat materna al mén

és I’lhemorragia postpart, sovint detectada massa
tard per falta d’eines objectives per quantificar el
sagnat. Nataly és la primera compresa postpart no
electronica que mesura i quantifica en temps real la
pérdua de sang mitjancant enginyeria de materials
i dinamica de fluids. Permet una deteccio precog i
precisa i redueix complicacions, costos i mortalitat.
Es una solucié accessible, assequible i sostenible,
adaptable a hospitals, cliniques i entorns amb
recursos limitats, la qual cosa millora la seguretat i
I'eficiencia del postpart.

( MODEL DE NEGOCI

Model B2B i B2G, amb venda directa a hospitals
i centres de maternitat publics i privats. Nataly
redueix els costos hospitalaris més del 50 % per
cas d’hemorragia gracies a la deteccid precog.
D’un sol Us, s’utilitza en tots els parts (7 per
pacient). Cost de 0,5 €, preu d'1,5 €, amb un
marge brut del 65 %. Ingressos recurrents per
Us hospitalari i acords amb ONG per a mercats
emergents.

03/2024

Validacio de la solucié proposada amb

llevadores de I'Hospital Clinic

( MERCAT

El nostre mercat és el de la salut materna global,
valorat en 31.300 M $ i amb un CAGR del 14,6 %.
Els nostres clients son hospitals amb maternitat,
tant publics com privats. L’entrada inicial sera

al mercat espanyol i europeu, amb expansio a
paisos en desenvolupament en un futur proxim.
Mercat secundari: venda online i farmacies per al
monitoratge postpart i menstrual a casa.

( COMPETENCIA

L’estandard actual és I'estimacio visual del sagnat,
poc precisa. Les solucions electroniques com Triton
System o Hemorai sén precises perd costoses i
poc accessibles en paisos en desenvolupament

(95 % de les morts maternes). Altres opcions com
BRASS-V Drape o MaternaWell Tray quantifiquen
perd No absorbeixen i només serveixen a la sala de
parts. Nataly és precisa i accessible globalment.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Tenim una estrategia de propietat intel-lectual
establerta per a la sol-licitud de patent internacional
que garantira I’'exclusivitat tecnologica.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

500 K € ronda de financament )

Primera ronda pre-seed de 500.000 € per financar
I'activitat del 2026. Els fons es destinaran al
desenvolupament del prototip funcional i als estudis
preclinics, aixi com a la protecci6 de la propietat
intel-lectual europea, al compliment de la regulacioé
MDR Classe I(m) i als costos de personal. Es
preveu complementar la ronda amb un préstec
ENISA per ampliar la capacitat de validacio i
produccio.

C ¢¢£¢ 17,604 K € consum mensual caixa

08/2024 06/2025
Prova de concepte validada Guanyadors del premi
amb sang de porc Santander X Startups

FITES ASSOLIDES

03/2026

Desenvolupament i test del MVP

09/2027
Inici de I'estudi clinic amb 500

funcional per validacio preclinica pacients

09/2027
Obtencié del marcatge CE com a
dispositiu medic classe Im

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Olivia Génova Blanch

) oliviagenova@natalylife.com
% 622321 000

@ Carrer Pau Gargallo, 30
08028, Barcelona

/ EQUIP

Olivia Genova
CEO/in

Berni Beneria
CO0/in

\_

é’ 6 treballadors

es 3 K € aportacio de I'equip

@ 6 K € capital aixecat

/
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http://www.natalylife.com
http://www.linkedin.com/in/oliviagenova
http://www.linkedin.com/in/bernibeneria

www www.neuhera.com | 17/03/2025
< - - ceed’

Primera neuroterapia immersiva que combina BCI, realitat virtual i IA per personalitzar i transformar el tractament del TDAH.

( PROBLEMA | SOLUCIO

El TDAH continua sent un dels trastorns del
neurodesenvolupament més freqlients, pero el
tractament encara depén principalment de la
farmacologia. Els medicaments poden provocar
insomni, perdua de gana, ansietat o dependéncia,
amb efectes temporals i simptomes de rebot.
Neuhera ofereix la primera terapia clinica no
farmacologica per a infants amb TDAH, combinant
interficie cervell-ordinador, realitat virtual i
intelligencia artificial. Proporciona una alternativa
segura, motivadora i personalitzada que millora
I'atenci6 i redueix la impulsivitat sense efectes
secundaris.

( MODEL DE NEGOCI

Neuhera opera amb un model B2B dirigit a
clinigues, hospitals i professionals de la salut mental
en psicologia i psiquiatria. Inicialment entrarem al
sector privat d’Espanya, que representa més del 70
% del mercat. El nostre model d’ingressos es basa
en llicencies per pacient cada cicle de 3 mesos,
amb preus escalables segons el volum, oferint una
alternativa rendible i flexible.

05/2025
MVP completat

( MERCAT

El nostre mercat inicial és el tractament del TDAH
infantil, que afecta prop del 5 % dels infants: més
de 7 milions als EUA i més de 500.000 a Espanya.
El mercat global del TDAH es va valorar en 15,82
mil milions de ddlars el 2025 i arribara als 23,65

mil milions el 2035. La nostra solucié s’adreca a
cliniques, hospitals i professionals de la salut mental
en psicologia i psiquiatria.

( COMPETENCIA

Neuhera és I'Unica terapia digital clinica que

integra completament BCI, realitat virtual i IA en

una plataforma adaptativa per a nens amb TDAH,
oferint modulacioé cerebral en temps real, immersio i
personalitzacio profunda. Els competidors principals
son XRHealth (VR, sense BCI), Akili Interactive (jocs
ADHD sense BCI ni VR) i CogniFit (jocs cognitius).

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

El nostre producte esta actualment en procés de
patent.

07/2025
Cartes d'interes de 3 hospitals i
2 associacions de pacients

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

300 K € ronda de financament )

Primera ronda de 300.000 € que ofereixi un runway
de 18 mesos. Es prioritzen business angels amb
vehicles en salut, projectes socials o d'impacte.

El capital s'utilitzara per validar el producte, dur a
terme proves pilot, captar els primers clients/usuaris
i obtenir les primeres dades cliniques.

( ¢¢£¢ 5 K € consum mensual caixa

10/2025
Inici de I'estudi pilot clinic i de
validacio del producte

PERSONA DE CONTACTE
Beatriz Fagundo Morales

& beatriz.fagundo@neuhera.com
% 686 193 803

@ Carrer Rivera Sans, 5. Pol Ind. Les Tapies
43890 I'Hospitalet de I'Infant

~

J

/ EQUIP

Beatriz Fagundo
CEO/in

Dayris Rapado
CTO/in

é’ 3 treballadors

es 65 K € aportacié de I'equip

FITES ASSOLIDES

01/2026 06/2026 09/2026
Tancar ronda de financament de Marcatge CE i FDA a organisme Llancament del producte
300.000 notificat

( FITES A FUTUR

= Tornar a 'index 13


http://www.neuhera.com
https://www.linkedin.com/in/beatrizfagundo/
https://www.linkedin.com/in/dayrisrapado17/

ONECAREAI

AT ) (
www Www.onecareai.com e 23/04/2025

Reduir I'impacte de l'ictus a la meitat.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els sistemes actuals de valoracié del risc d’ictus
fallen perque no integren dades genétiques ni
moleculars, la qual cosa fa que el 80 % dels ictus
afectin persones considerades de risc baix o
moderat. OneCareAl soluciona aquest problema
amb INNOSTROKE, una plataforma d’lA que,

( MERCAT

El mercat potencial inclou hospitals, asseguradores,
fabricants d’ECG i operadors de telemedicina

que busquen reduir costos i millorar la prevencio
de lictus. Hi arribem mitjancant proves cliniques,
aliances estrategiques, programes de validacio
digital i acords amb centres sanitaris.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

PERSONA DE CONTACTE
Xavier Guillem Molté

£ xguillemmolto@gmail.com
. 656 602 943

9 Gran Via Carles Ill, 98, 10
08028 Barcelona

a partir d’'un simple ECG, infereix biomarcadors
moleculars i ofereix una avaluacio precisa i no

invasiva del risc, la qual cosa millora la prevencio,

/ EQUIP

salva vides i redueix costos sanitaris.
N Xavier Guillem
( COMPETENCIA CEO /in
Competidors com MeThinks, Viz.ai, TimelsBrain 850 K € ronda de financament > Danicle Lezzi
(imatges) o Qardiglogs, Idoven,./,A\popIex (I,ECG) se 680.000 ja compromesos amb capital no dilutiu, es CTO/in
C MODEL DE NEGOCI ceni[ren en dlagnos\tlc .O deteccio de nom,es AF busquen fins a 200.000 de capital privat. ‘ -
Model BoB ———— 00 €/ , perd sense dades omiques. OneCareAl és I'Unica Davide Cirillo
odel B2B per subscripcio anual (20 €/usuari) per que combina ECG i dades omiques per predir CSO/In
a hospitals, asseguradores i telemedicina. Costos

el risc genetic d’ictus de manera no invasiva, K

dominats per personal (70 %) i validacions cliniques.
Marge operatiu estimat del 95 % i EBITDA del 65

% gracies a I'escalabilitat cloud i I's de tecnologia
propia.

economica i escalable. ( ¢¢* 1 K € consum mensual caixa

é 7 treballadors

£$ 10 K € aportacio de I'equip

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Estem preparant una patent sobre el modelatge de
biomarcadors subrogats (ECG-0miques), tot i que

@ 680 K € capital aixecat

som conscients que la proteccid dels algoritmes és /
un tema forga complicat.

12/2024

680.000 € en ajuts publics per
a desenvolupament i validacio
clinica

09/2025
Acord amb I'Hospital de

Sant Pau per a assaig clinic
multicentric

01/2024

Validacio tecnologica del model d’lA
amb precisio del 95 % en deteccid
d’AF

CRAASH OSPEDALE NIGUARDA
BARCELONA CA’ GRAN

+ Hospital de
I_." la Santa Creu i
I Sant Pau

INTO HEALTH SOLUTIONS

FITES ASSOLIDES

03/2028
Llancament comercial i primers
acords amb asseguradores

12/2026
Assolir marcatge CE i validacio
clinica europea

12/2025
Finalitzar el desenvolupament de biomarcadors
subrogats amb dades omiques

Mobile
.‘ ‘. WorldCapital
Barcelona

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.onecareai.com
https://www.linkedin.com/in/xavierguillem/
https://www.linkedin.com/in/davide-cirillo-97492921/
https://www.linkedin.com/in/danielelezzi/

POLAR NANOPHARMA

AT (
www Wwww.polarnanopharma.com R 05/04/2024

Transformem la nanomedicina en tractaments més sequrs i eficacos contra el cancer.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Molts tractaments oncoldgics provoguen una
elevada toxicitat i eficacia limitada per la manca

de selectivitat dels farmacs, i afecten greument la
qualitat de vida dels pacients. A més, la toxicitat
és una de les principals causes de fallada en el
desenvolupament clinic de nous compostos. Polar
NanoPharma ofereix nanocapsules de polimers
intel-ligents que milloren I'estabilitat, el lliurament
selectiu i la seguretat, redueixen els efectes
adversos i augmenten |'eficacia terapeutica.

( MODEL DE NEGOCI

El nostre model de negoci combina els ingressos
per acords de llicencia i el codesenvolupament
amb empreses farmaceutiques, els serveis
d’encapsulacié personalitzats i la comercialitzacio
de productes per a Us en recerca (RUQ). Els costos
principals provenen de R+D, validacio preclinica

i produccio6 pilot. El marge augmenta amb la
maduresa tecnologica i la signatura de nous acords
de llicencia.

( MERCAT

El mercat potencial inclou empreses farmaceutiques
i biotecnologiques dedicades al desenvolupament
de nous tractaments oncologics. Hi arribarem
mitjancant acords de col-laboracio, llicencies

de la nostra tecnologia i serveis d’encapsulacio
personalitzats, i també identificant, en centres de
recerca, processos d’innovacio per codesenvolupar
noves nanomedicines.

( COMPETENCIA

Competim amb empreses com Nanoligent,
Divincell, Ellipses Pharma o Sirnaomics, que
utilitzen lipids, péptids o polimers convencionals
amb limitacions d’estabilitat i especificitat. La
nostra tecnologia Ecostratar, basada en polimers
de policarbamat-poliurea (PCPU), ofereix més
estabilitat a mida reduida, control d’alliberament i
versatilitat d'actius i funcionalitzacio.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Si, Polar NanoPharma té una llicéncia exclusiva
en oncologia de la patent W02022253483, que
protegeix sistemes d’encapsulacio basats en
polimers de policarbamat-poliurea.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

400 K € ronda de financament )

La ronda pre "seed", prevista per al 1T de 2026,
busca captar 400.000 € per ampliar I'equip cientific,
reforcar la capacitat técnica i realitzar proves de
concepte comparatives amb |'"standard of care"

en models TNBC i NSCLC. S’estructurara amb
inversors privats i cofinangament public (CDTI,
ACCIO, ENISA). Actualment, comptem amb dos
LOI de family offices.

( ¢¢£¢ 300 € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Ivan Ramos Tomillero

& ivan.ramos@polarnanopharma.com
% 6799085 50

@ Carrer Tallers, 13
43720 L'Arborg

/ EQUIP

[van Ramos Tomillero
CEO/in

Josep Rocas Sorolla
CSO/in

\_

é’ 2 treballadors

es 20 K € aportacié de I'equip

@ 35 K € capital aixecat

/

10/2025
Ajut atorgat pel Campus Clinic Innova
NanoLynch de 15.000 €

09/2025
Inici del codesenvolupament amb

I'Hospital Clinic. Ajut Agaur - Llavor de
20.000 €

12/2024
Aportacié de 20.000 € dels fundadors
per aplicacié del NEOTEC

FITES ASSOLIDES

12/2026
Proves de concepte precliniques en
models TNBC i NSCLC

04/2026
NanoLynch: validacié d’eficacia in
vitro en cél-lules de pacients

02/2026
Ronda pre "seed" de 400.000 € per ampliar
I'equip i la capacitat técnica

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.polarnanopharma.com
https://www.linkedin.com/in/ivan-ramos-t/
https://www.linkedin.com/in/josep-rocas-12453b42/

TOLEMY BIO

www www.tolemy.bio ' 01/04/2024
<t - Y. oo’

The Al Control Panel for the Cell

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els fabricants de terapies cel-lulars i géeniques
perden mesos i milions optimitzant el medi de cultiu
cel-lular mitiancant prova i error. La plataforma de
Tolemy Bio uneix dades experimentals, modelatge
impulsat per IA i optimitzacié predictiva per
dissenyar medis que maximitzen el creixement,

la funcid i el rendiment. Transformem dades
fragmentades de laboratori en informacio
metabdlica accionable—reduint els cicles d’R+D
fins a un 70% i permetent una fabricacié cel-lular
més rapida i fiable.

( MODEL DE NEGOCI

Model hibrid SaaS i de bioproduccid: quotes de
subscripcio i serveis per accedir a la plataforma
Orbit, més ingressos amb alt marge procedents
de formulacions de medis personalitzats i llicencies
de propietat intel-lectual. Baixos costos variables
gracies al disseny computacional i la validacio
modular al laboratori, que generen marges
escalables i ingressos recurrents a mesura que els
clients creixen.

-] < Jeo

( MERCAT

Ens dirigim a desenvolupadors de terapies cel-lulars
i genigues, CDMO i empreses de tecnologia de
plataforma—segments que gasten milers de milions
anualment en una optimitzacié de processos
ineficient. La nostra estrategia de comercialitzacio
comencga amb col-laboracions i proves pilot amb
primers adoptants, ampliant-se a través de la
nostra plataforma Orbit SaaS per al disseny de
medis basat en dades.

( COMPETENCIA

Competidors com Metalytics i Nucleus Biologics
confien en metabolomica limitada o en optimitzacié
manual. L’avantatge de Tolemy Bio és una
plataforma integrada i basada en dades que
combina mesura, modelatge i optimitzacio.

Oferim informacio predictiva més rapida sobre el
comportament cel-lular—reduint els cicles d’R+D
fins a un 70% i permetent una millora continua més
enlla de les formulacions estatiques.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Principalment confiem en secrets comercials per
als nostres models, algoritmes i formulacions.
Perd també considerarem patentar ingredients i
productes nous de cultiu cel-lular en el futur.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

1.000 K € ronda de financament >

Estem aixecant una ronda pre-seed d’uns

1 M € per escalar la nostra plataforma Orbit i
ampliar el desplegament de clients en terapies
cel-lulars i geniques. El financament accelerara el
desenvolupament del programari, la validacio al
laboratori i les contractacions comercials clau. La
ronda es estructurara com un SAFE/convertible,
sobre la base dels compromisos actuals d’inversors
inicials. Ja hi ha converses en marxa amb socis
estrategics i fons de capital risc.

< ¢¢£¢ 10 K € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Alex Ward

) alex@tolemy.bio
605 894 826

@ Carrer de Roc Boronat, 31
08005 Barcelona

-

\_

EQUIP

Alex Ward
Co-founder & CEO /in

Caelan Anderson
Co-founder & CTO /in

é 2 treballadors

£$ 40 K € aportacié de I'equip

@ 200 K € capital aixecat

11/2025 11/2025 03/2025

Pre-waitlist, 15 beta testers inscrits Tancant acord amb fabricant 200k€ en financament d’angels

per incorporar-se a la plataforma EUA valorat en 8M$ durant 5 inversors

anys
FITES ASSOLIDES

03/2026 03/2026 12/2026
Llancament de la beta d’Orbit SaaS amb els Assegurar una ronda seed d’uns Tancar més de 10 contractes comercials
primers 5 usuaris empresarials 1 M € per escalar R+D i vendes amb socis CGT/CDMO

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.tolemy.bio
https://www.linkedin.com/in/alex-ward-463041a0/
https://www.linkedin.com/in/caelan-anderson-539547154/

VIOLET PHARMACEUTICALS

www www.violet-pharmaceuticals.com B 25/07/2025

-] & Jeo

VIOLET Pharmaceuticals és una empresa biofarmaceutica en fase preclinica que desenvolupa una terapia d'ARN missatger (ARNm)
contra els cancers metastatics. K

PERSONA DE CONTACTE
Jean-Michel Terme

& contact@violet-pharmaceuticals.com
. 601215 187

@ Carrer Doctor Aiguader, 88
08003 Barcelona

( PROBLEMA | SOLUCIO

El cancer de mama (CM) és el tipus de cancer
meés comu en les dones (2,26 milions de casos) i
és la segona causa principal de morts per cancer
en aquesta poblacié. VIOLET Pharmaceuticals
desenvolupa nanoterapies que milloren I'eficacia
de les immunoterapies aprovades en augmentar
tota la maquinaria de presentacio d'antigens (APM)
en les cel-lules tumorals. Per tant, la nostra terapia

( MERCAT

El mercat mundial d'immunoterapies va assolir
els 101.000 milions d'euros i s'espera que
continui creixent rapidament. Amb la necessitat
desesperada de millorar I'eficiencia de les seves
immunoterapies, les grans farmacéutiques estan
buscant ampliament terapies combinades per
augmentar les seves eficacies.

C NECESSITAT DE FINANCAMENT

patentada emergeix com un soci terapéutic critic
per fer que les cél-lules tumorals siguin visibles i
vulnerables en les immunoterapies.

/ EQUIP

Jean-Michel Terme
CEO/in

< COMPETENCIA

Actualment no hi ha al mercat terapies combinades
que modulin especificament I'APM. Altres
mecanismes que intenten millorar |'eficiencia dels

800 K € ronda de finangament > Antoni Celia Terrasa

CSO/in

Amb aquesta ronda de finangament de 800.000

€ ens centrarem principalment en finalitzar el

( MODEL DE NEGOCI Joan Albanell Mestres

VIOLET Pharmaceuticals ja ha aconseguit 1 milio
d'euros en subvencions de recerca no dilutives
per avancar en el desenvolupament de la seva
innovadora terapia, amb el suport de la Fundacio
La Caixa, una institucié destacada en innovacio
sanitaria. Aquest finangament substancial destaca
el fort mérit cientific del projecte i proporciona una
base solida per a fites cliniques i técniques.

03/2022
Ciencia de primer nivell publicada en

i Nature Cancer

FITES ASSOLIDES

09/2026

Optimitzar la nostra tecnologia per
obtenir el nostre candidat clinic definitiu

tractaments amb IC| estan sent investigats per
la competeéncia, pero tots son indirectes (menys

nostre candidat clinic optimitzant tant la sequéncia
d'ARNm com els LNP. Les formulacions

revistes liders com Nature Cell Biology

eficients i amb molt més efectes secundaris). optimitzades d'ARNM | LNP es dissenyaran per

maximitzar 'activacié immunitaria i els efectes
anticancerigens en models de cancer de mama,
aixi com en altres models de cancer. Aquesta
inversio millorara |'estabilitat, I'eficacia i I'eficiencia
translacional del nostre candidat clinic.

C PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Comptem amb tres families de patents que
protegeixen de manera complementaria la
tecnologia principal de VIOLET Pharmaceuticals i
garantint una cobertura en diferents jurisdiccions
clau.

< Q’% 500 € consum mensual caixa

03/2024
Forta posicié de propietat
intel-lectual, 3 patents

03/2025

Ja hem recaptat 1 milié d'euros en
subvencions no dilutives per desenvolupar
la nostra tecnologia

12/2026
Validar |'eficacia en models de cancer
més enlla del cancer de mama

12/2027
Obtenir I'aprovacio reguladora per iniciar el
nostre primer assaig clinic de fase | en humans

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

\_

CMO/in

é 3 treballadors

83 3 K € aportacio de I'equip

@ 1.000 K € capital aixecat

17



http://www.violet-pharmaceuticals.com
https://www.linkedin.com/in/jeanmichelterme/
https://www.linkedin.com/in/joan-albanell-1140848/
https://www.linkedin.com/in/toni-celi%C3%A0-terrassa-7479746b/
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L’economia digital a Catalunya

El volum de negoci de les G*D 24.878
il empreses
empreses catalanes del 646 ME >
sector de I'economia digital de facturacio
198.462
creix un 140/0, C&%ﬁ treballadors

9%
son startups.

Catalunya és la
tercera regio
d'Europa Occidental
gue mes projectes
d'inversio tecnologica
na captat durant el
2024,

50%
de les empreses tenen
menys de 10 anys.

98,9%

s6n pirmes. Catalunya ha assolit la categoria
7.6% strong innovator al ranguing

son exportadores

roquiars. d'innovacio europeu.

= Tornar al'index



AIMA BEYOND Al

www \Wwww.aima.chat | 02/02/2021
w - - ool

Humanitzem la tecnologia per cuidar millor les persones grans.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Les persones grans i els seus cuidadors s’enfronten

a la soledat, I'estres i la manca de seguiment
continu. AIMA és un assistent digital empatic
que combina veu, visio i intel-ligéncia emocional
per detectar canvis fisics 0 emocionals, oferir

recordatoris i avisos, i millorar el benestar. Funciona

en local per garantir la privacitat i la seguretat.
Redueix costos assistencials, descarrega els
cuidadors i aporta una atencio continua, humana i
personalitzada.

< MODEL DE NEGOCI

Model SaaS amb llicencies mensuals per a
institucions i families. Ingressos per subscripcio i
serveis personalitzats. Costos centrats en R+D,
manteniment i hardware local. Marge operatiu
estimat del 45 %, amb escalabilitat alta gracies a
la distribucio digital i aliances estrategiques en el
sector salut.

< MERCAT

El nostre mercat potencial sén institucions
sociosanitaries, residéncies, hospitals i families
que cuiden persones grans o dependents. Ens hi
adrecem mitjancant acords amb entitats publiques
i privades, distribuidors de salut digital i programes
pilot amb governs locals, potenciant la confianca i
I'impacte social d’AIMA.

( COMPETENCIA

Competidors: ElliQ, care.coach, Alexa/Google
assistents, Kompai i plataformes de teleassistencia
classica. Sovint ofereixen recordatoris i xat basic al
nuvol. Diferencies d’AiIMA: veu-+visio+emocional en
un sol sistema, processament en edge (privacitat),
integracio clinica, baix lindar d’Us, alertes
proactives i escalabilitat modular.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

3 patents sol-licitades.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

5.000 K € ronda de financament >

Necessitem fitxar 20 enginyers sénior d'lA, so,
diaritzacio i sensorica per portar I'acompanyament i
el monitoratge d'elements clinics a edge computing
al seglient nivell. Busquem diners privats i publics
que complementin la ronda. A més dels enginyers,
necessitem 4 gerents de vendes i adquirir
equipament. L'estructura de la ronda encara s'ha
de decidir.

PERSONA DE CONTACTE
Alex Izquierdo

) alex@aima.chat
‘. 672 040 890

@ Passeig Valldaura, 250, ent 2 izq
08016 Barcelona

EQUIP

Alex Izquierdo
CEO/in

é’ 9 treballadors

85 750 K € aportacio de I'equip

@ 2.000 K € capital aixecat

< ,&% 80 K € consum mensual caixa

12/2023 05/2025 10/2025

Primer test funcional Tres proves en llars reals amb 2 M € de finangament public
complet en un sol ordinador usuaris reals

amb visid per computador

FITES ASSOLIDES

12/2025 03/2026 09/2026
Correr el model complet en edge Aconseguir el finangament de 5 milions Millorar la identificacio de
computing en produccié en entorn real d'euros que necessitem per seguir endavant I'usuari i els torns de paraula

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.aima.chat
lhttps://www.linkedin.com/in/alexizquierdo/

BETHER TALENT

WY www.bether.ai il 15/04/2025 i B 4

Plataforma SaaS per a liders d’empreses que volen fidelitzar, fer créixer i cuidar el seu equip — EARN, LEARN & CARE.

( PROBLEMA | SOLUCIO ( NECESSITAT DE FINANCAMENT

El repte: moltes decisions de talent es prenen amb
informacio parcial i sense marcs clars. Aixo té
impacte en el rendiment, i augmenten la rotacié no
desitjada i els costos per cobrir vacants.

La proposta: avaluacié objectiva i integral; plans
personalitzats amb accions simples; amb itineraris
EARN, LEARN & CARE per a liders i equips; dades
normalitzades i quadres per decidir amb evidencia

< MERCAT

Empreses de 50-750 empleats en sectors en

que la selecci¢ de talent és/sera tensionada per
'impacte de la |A (tech, serveis digitals i industries
del coneixement). GTM: Outbound com a palanca
principal; també esdeveniments del sector i acords
estrategics. A mitja termini, contingut online per
crear autoritat i demanda.

PERSONA DE CONTACTE
Francesc Bordonau i Colldecarrera

) francescboco@bether.ai
. 611885 750

@ Marques de Sentmenat, 26, 1r 1a
08014 Barcelona

Impacte: menys “Regrettable turnover”, “Time-to-
fill” i “Time-to-performance”; estalvi mitja +30K€ (en
empreses de 100 empleats) i +20% d’'RPE.

/ EQUIP

Francesc Bordonau i
Colldecarrera

CEO/in

C COMPETENCIA

Competencia: (1) No digitalitzada (Korn Ferry).
Ofereixen marcs solids, pero I'aplicacio és costosa
i lenta per manca de digitalitzacio. (2) Digitalitzada
(HRider, Fresh People). Se centren sobretot en
I’analisi; mangquen d’itineraris i accions concretes

295 K € ronda de financament >

Ronda prevista amb business angels alineats
amb la nostra proposta de valor. L’operacié ens
donara 18-24 mesos de runway. Us dels fons: 65

( MODEL DE NEGOCI

Model SaaS B2B. Ingressos per subscripcio anual:
preu segons nombre d’usuaris (seats) i add-ons

Jaime Uciel Cohen
CTO/in

de configuraci¢. Pagament per avancat abans de
I'Us i permanencia minima de 12 mesos. Costos:

que facin evolucionar empleat, lider i organitzacio.

% vendes i marqueting (outbound, esdeveniments,
partners, contingut) i 35 % plataforma i

Bernat Clapés Sancho
CCO/in

desenvolupament de producte, infra al nGvol | mfraestruc,t ura (producte, dades, seggretat). \
o . Compromis actual: 25 % de la ronda ja assegurat.
customer success; distribucio via inside sales i , ,
Estructura: notes convertibles o equity segons

artners. Elevat marge brut (tipic SaaS).
P v 9 ut (tip! ) tancament.

& 3 treballadors

£$ 80 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

( ¢¢¢ 12 K € consum mensual caixa

06/2025 07/2025 09/2025
Framework de Desenvolupament Pilots amb grans corporacions, amb Plataforma Live (MVP en produccio)
(100 % IP) molt bons resultats
FITES ASSOLIDES
02/2026 04/2026 05/2026
Tancament ronda Team scalability: contractacio Validacié PMF
pre-seed 445.000 € clau i processos (75.000 € d’'ARR)

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.bether.ai
https://www.linkedin.com/in/francescboco/
https://www.linkedin.com/in/jaimeucielcohen/
https://www.linkedin.com/in/bernat-clapés-28330921/

BUILDLOVERS TECHNOLOGY

www buildl |
www.buildlovers.com R

02/2/2022

Una plataforma integral que acompanya els nostres clients en el proces d’autopromocio, fent que I'experiencia sigui transparent, segura

i gestionada des d’un unic ecosistema.

PROBLEMA |1 SOLUCIO

El nostre client es troba amb tres problemes
principals a I'hora d’iniciar el procés
d’autopromocio: manca de transparéncia en
costos i terminis, molta desinformacié i manca de
coneixement, i el gran repte de gestionar i coordinar
més de 22 entitats diferents.

BuildLovers ofereix un métode integral que defineix
I’encaix, els rangs de cost i el calendari, oferint un
Control Total, acompanyat de guia humana i digital,
i que maximitza la inversioé i minimitza les friccions
mitjancant la innovacio digital

( MODEL DE NEGOCI

Opera com una plataforma tecnologica integral i de
serveis de marqueting que orquestra el procés de
construccio.

El model es basa en ingressos per fees (s0l,
hipoteca, arquitecte i construccid). L'ingrés mitja
per projecte és de 24.500€.

L’estructura de costos inclou un cost d’adquisicio
de client de 4.200€, cosa que projecta un marge
brut del 79,8% i un LTV/CAC de 6.

2024
15 cases construides +
facturacio de 300 K €

< MERCAT

El mercat objectiu de BuildLovers es composa de

dos segments clau: particulars i professionals.

El client principal busca construir la casa familiar
perfecta des d’una perspectiva de llar saludable,

sostenible i eficient, amb un pressupost que se
situa entre els 300.000€ i els 500.000¢€.

D’altra banda, hi ha inversors que veuen en

la combinacié de terreny + construccié una
oportunitat per obtenir un marge de benefici
rendible.

( COMPETENCIA

Les solucions actuals formen part d’'un mercat
fragmentat, que obliga el client a coordinar més
de 22 entitats perqué no existeix una solucid
integral com BuildLovers.

BuildLovers és una plataforma tecnologica
integral que elimina aquesta friccié. Orquestra
tot el procés, oferint visualitzacié instantania

i pressupostos en temps real, assegurant
transparéncia i control de costos.

05/2024

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

2.500 K € ronda de financament >

Estem tancant una ronda pont prévia i el 2026
procedirem amb una ronda de 2.500.000€. Per
aquesta Ultima, a data d’avui, ja comptem amb un
follow-on de 500.000USD d’un dels inversors de la
primera ronda (ronda 2T 2024).

S’utilitzara per a: 50% en vendes i expansio,

25% en marqueting i captacio de leads, 10% en
adquisicio de talent, 15% en desenvolupament de
la plataforma.

( Qx:* 15 K € consum mensual caixa

Ronda de finangament de 650.000€, alianga estrategica amb Aqui tu
reforma per a una expansié nacional i internacional de punts de venda

FITES ASSOLIDES

10/2025

Ronda d’inversié de 300.000€

i revenue 450 K €

01/2026
Expansio a 2 nous paisos

06/26

Desenvolupament d’un
configurador amb 1A

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Jose Manuel Martinez Vazquez

& josem.martinez@buildlovers.com
‘. 650181 728

@ Carrer d'Aribau 168, 6¢ 1a
08031 Barcelona

/

/

-

EQUIP

Jose Manuel Martinez Vazquez
CEO/in

Francisco Moran Prieto
Chairman /in

é 6 treballadors

85 125 K € aportacio de 'equip

@ 650 K € capital aixecat
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http://www.buildlovers.com
https://www.linkedin.com/in/josemanuelmartinezvazquez/
https://www.linkedin.com/in/franciscomoranprieto/

CENTRICA

www Wwww.centrica.a | 26/08/2024
w - .appP ool

Centrica, la primera plataforma que digitalitza de manera integral la col-laboracio entre cliniques i laboratoris dentals.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els laboratoris i cliniques dentals encara treballen
amb processos manuals, trucades i errors que
provoquen pérdues de temps i retards en els
pagaments. Centrica és la primera plataforma B2B
que digitalitza tota la col-laboracio entre cliniques i
laboratoris dentals. Permet prescripcions digitals,
seguiment d’encarrecs en temps real i facturacio
instantania. Aixi, elimina errors i retards, millora
I'eficiencia i dona visibilitat als laboratoris amb un
mercat web obert.

( MODEL DE NEGOCI

El model es basa en una comissio de I'1,5% al

5% per transacci¢ processada als laboratoris.

Les cliniques utilitzen I'app gratuitament per
afavorir la seva adopcid. Els costos principals

son la infraestructura digital i les passarel-les de
pagament, i es mantenen alts marges i escalabilitat
amb baix cost fix.

04/2025 -
Reconeixement com a "startup”

innovadora al Barcelona Dental Show i als

Premis Fundacion Repsol

C MERCAT

El mercat potencial sén cliniques i laboratoris
dentals d’Espanya, amb expansio prevista

a Llatinoamerica, Portugal i resta d'Europa.
Creixem de forma organica gracies al network
dels fundadors i recomanacions de clients, amb
"onboarding" massiu per grups de cliniques.
Escalarem amb canals digitals quan el producte
estigui plenament automatitzat.

C COMPETENCIA

Hi ha competidors com MyLabDental, VeviDental o
Klinikare, pero tots se centren en la gestio interna
del laboratori. Centrica és I'Unica plataforma oberta
per a dentistes que connecta amb laboratoris,
digitalitza tot el procés i integra el pagament, amb la
qual cosa ofereix una solucié realment col-laborativa
i completa.

09/25

Assoliment de 4 clients de pagament

i més de 15 usuaris (cliniques i
laboratoris) que utilitzen I'app.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

350 K € ronda de financament >

Disposem de 20.000 € de capital propi i busquem
una ronda pre "seed" de 350.000 € per ampliar
I'equip, impulsar vendes i desenvolupar la nova
versié amb mercat web i pagaments integrats. La
ronda s’adreca a capitals de risc, angels inversors
i inversors particulars interessats en "healthtech"

i digitalitzacio dental. Actualment, no hi ha
compromisos tancats.

( ,&*,3 500 € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Kyrenia Medina Machuca

£ relations@centrica.app
‘. 653175 367

£ Carrer Vidal i Ribas, 15, local
08980 Sant Feliu de Llobregat

-

-

EQUIP

Kyrenia Medina Machuca
CEO/in

Nuria Olivares Royo
CTO/in

é@; 2 treballadors

£$ 20 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

FITES ASSOLIDES

03/2026
Llangament de la nova versio amb
mercat web i pagaments integrats

12/2026
20 laboratoris i 30 cliniques actives,
1 M€ transaccionats

12/2025
Tancament de la ronda
pre "seed" de 350.000 €

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.centrica.app
https://www.linkedin.com/in/kyrenia-medina-1a49b9170/
https://www.linkedin.com/in/nuria-olivares-royo/

CHATTY INSIGHTS

www www.chattyinsights.ai e 04/09/2023

Chatty Insights permet a les marques globals recopilar, analitzar i informar rapidament sobre les opinions dels consumidors.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La investigacio qualitativa és lenta, cara i dependent
d’agencies. Les entrevistes triguen setmanes,
I’analisi és manual i el coneixement queda
compartimentat. Chatty Insights és una plataforma
d’entrevistes moderades per IA amb veu, video

i imatges que pregunta, repregunta i recorda el
context. Reclutem o utilitzem panells del client,
executem en questid d’hores i lliurem panells,
transcripcions, temes i resums accionables. Hibrid
qual-cuanti, multilingte i amb compliment del
RGPD. Amb Talk to Your Data es pot consultar i
compartir tot en menys de 48 hores.

( MODEL DE NEGOCI

SaaS anual amb paquets de crédits d’entrevistes

i moduls extres. Entrada mitjangant pilot

de pagament (1.000 €-5.000 €) que valida

I'Us i es descompta si es firma la llicencia

(18.000 €-70.000 €). Preus per estudi i per
paquets, amb el cost del panell repercutit. Add-ons:
marca blanca, Talk to Your Data, suport enterprise.
Alt marge de software i recurréncia amb equips que
realitzen 5 o més estudis a I'any.

08/2025

C MERCAT

Obijectiu: directors d’Insights, Marqueting i
Experiencia de Client (CX) en FMCG, moda i esport,
alimentacio i begudes, i retail. També agéncies que
volen moderacié amb IA.

Regions: Europa, Estats Units i Ameérica Llatina.

Go to market amb pilots de pagament que es
converteixen en llicencies anuals, presencia a lIEX i
ESOMAR, partners, contingut i demos.

ICP: equips que busquen velocitat i escalar qualitat
sense augmentar costos.

( COMPETENCIA

Alternatives: agéncies tradicionals, plataformes de
test d'usuari i d’insights rapids, panells quantitatius
i altres entrevistes amb IA. Ens diferenciem per un
moderador amb IA realment conversacional que
repregunta amb criteri, admet veu, video i imatges,
guia flexible creada pel client, analisi automatica
fiable i informes editables. Cicle de 48 hores, cost
eficient, multilingUe.

10/2025 10/2025

( NECESITAT DE FINANCCAMENT

2.000 K ronda de finangament >

Farem servir els 2M€ per ampliar I'equip |
escalar el Go-To-Market. Contractarem 1 CTO,
1 investigador/a, 1 responsable de marqueting,
2 comercials i 1 Head of Sales. Augmentarem
la preséncia en conferéncies clau a Europa i als
Estats Units, i reforcarem I’'entrenament de la
IA, les dades i la infraestructura. El burn actual
és d’aproximadament 13.000€ al mes, dels
quals 7.000€ corresponen a 'equip. L’objectiu
de runway és de 18 a 24 mesos. Ja hem
aixecat 200.000€ d'inversors angels i d’una
acceleradora.

< ¢*¢ 13 K € consum mensual caixa

@ Chatty Insights

PERSONA DE CONTACTE
Pietro Ferracini

1 pietro@chattyinsights.com
‘. 56199 580

@ Carrer de Pallars, 108
08018 Barcelona

-

-

EQUIP

Pietro Ferracini
CEO/in

Valentino Majdandijic
COO/in

é@’ 4 treballadors

£$ 2 K € aportacio de I’'equip

@ 200 K € capital aixecat

Producte estable: des del
reclutament fins a presentacions
automatiques en PowerPoint

FITES ASSOLIDES

Campari i Flowers Foods signats
com a clients

Demo a ESOMAR Praga, el
congrés més gran d’Europa

12/2025 03/2026 06/2026
Assolir 100.000 € d’ingressos Tancar una ronda de finangament Assolir 500.000 € d’ingressos
abans de Nadal de 2M€ acumulats

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.chattyinsights.ai
https://www.linkedin.com/in/pietro-ferracini/
https://www.linkedin.com/in/vmajdan/

DROYZ TOYS

16/03/2023 i

Sow droyzt |
WWW.Aroyzioys.com toees

On la cultura pop es troba amb la revolucio digital.

C MERCAT

El nostre mercat sén col-leccionistes, fans de la
cultura pop i urbana i amants de la tecnologia. Ens
dirigim a un public mundial d'entre 18 i 45 anys. Hi
arribem a través de col-laboracions amb llicéncies
oficials, presencia en esdeveniments (Comic-Con,
BLE) i estratégies digitals que uneixen comunitat,
experiencia i storytelling.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els col-leccionistes busquen experiencies uniques,
perd el mercat tradicional ofereix productes estatics
i poc connectats amb el mén digital. Droyz Toys
trenca aguest model amb figures figitals que
uneixen |'objecte fisic amb el seu besso digital
interactiu. Cada figura cobra vida a través d'IA,
realitat augmentada i blockchain, i ofereix una nova
manera de col-leccionar, jugar i connectar amb la
cultura pop i urbana.

C COMPETENCIA

Competidors: Funko, Hasbro/Mattel, McFarlane,
Hot Toys i Super7; i figitals/digitals com Mighty
Jaxx, VeVe, Quidd. La majoria sdn estatics 0 només
digitals. Droyz destaca per figures figitals amb
IA+AR i certificats blockchain, produccié sostenible
a demanda, tiratges limitats i storytelling de cultura
urbana que connecta comunitat i marca.

C MODEL DE NEGOCI

Model basat en la venda directa de figures figitals
(web, comercos minoristes i esdeveniments)

i llicencies oficials amb royalties compartits.
Ingressos recurrents via col-leccions digitals

i experiencies premium. Costos principals:
produccio, disseny i llicencies. Marge mitja per

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

100 K ronda de financament >

Busguem 100.000 € per a escalar la produccio,
reforcar el marqueting i tancar noves llicencies
internacionals. La ronda es planteja com a una
ronda seed amb participacions minoritaries per
inversors estrategics. Part dels fons es destinaran

a la fabricacio, el desenvolupament de I'aplicacio i
I'expansié comercial. Actualment hi ha interés inicial

PERSONA DE CONTACTE
Max Piedra Garcia

1 max@droyztoys.com
‘. 674 752 556

@ Carrer Concepcion Arenal, 56, Bxs. 1a
08027 Barcelona

-

figura: 50-60 %. d’inversors del sector creatiu i tecnologic.

( Q*(, 500 € consum mensual caixa

10/2025

Produccié propia de 6.000 figures
figitals i aplicacié Droyzverse
operativa

07/2025
Llancament de la col-lecci¢ “A Jugar!
Amb en Tito i els Fa La La” amb TV3
i Abacus

FITES ASSOLIDES

01/2026
Adquisici6 de la llicencia amb Warner
Bros per a la nova col-lecci6

07/2025
Llicencia oficial Original
Stormtroopers aconseguida

10/2026
Expansié internacional amb distribucio
a Europa i América Llatina

03/2026
Ronda d’inversié de 100.000 € per a
escalar la produccio i el marqueting

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

-

EQUIP

Max Piedra Garcia
CEO & FOUNDER /in

Alvaro Gamiz Sanfeliu
CBO & FOUNDER / in

é@; 2 treballadors

£$ 3 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat
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http://www.droyztoys.com
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ESCRIBAI SOLUTIONS

5

w WWW.escribai.com | T 23/07/2025

Transformem la manera com els advocats treballen i convertim hores de paperassa en minuts de coneixement.

( PROBLEMA | SOLUCIO ( NECESSITAT DE FINANCAMENT

Els advocats europeus dediguen massa temps a
tasques manuals com revisar contractes o cercar
jurisprudencia, i assumeixen riscos d’error i pérdua
de coneixement intern. eScribAl és una plataforma
d’lA legal dissenyada per al marc europeu que
automatitza processos, analitza documents, fa
recerca juridica i organitza el saber del despatx.
Amb models entrenats per a cada jurisdiccio i
compliment total del RGPD, permet guanyar temps,
precisio i rendibilitat.

< MERCAT

El mercat objectiu son despatxos d’advocats

i departaments legals europeus que busquen
digitalitzar processos i complir el RGPD. Hi arribem
amb un model freemium, aliances estratégiques
amb empreses legals i venda directa reforgada amb
marqueting digital i SEO.

< COMPETENCIA

Competidors com Legora, Harvey Al o Luminance
ofereixen solucions mundials perd generiques.
eScribAl és I'lnica enfocada al mercat europeu,
amb |A entrenada per a jurisdiccio, compliment del

50 K € ronda de finangament >

( MODEL DE NEGOCI

Model SaaS per subscripcid amb plans freemium,
premium i enterprise. INngressos recurrents per
usuari i vendes B2B. Costos centrats en el
desenvolupament d’lA, la infraestructura propia

i I'equip técnic. Marge brut previst del 34 % i
rendibilitat al segon any.

RGPD i la llei d’IA, infraestructura propia de la UE i
workflows creats amb experts legals.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

En procés de registre de marca i proteccié del

La ronda es planteja per impulsar €l
desenvolupament del producte, ampliar I'equip
tecnic i comercial, i accelerar el creixement a
Europa. Es preveu una combinacié de finangament
no dilutiu (subvencions i préstecs tous) i capital
estrategic privat. Actualment hi ha contactes
avancgats amb inversors i fons publics.

f eScribAl

PERSONA DE CONTACTE
Oriol Caseny

) oriol@escribai.com
‘. 655361 348

£ Placa del Dr. Letamendi, 7, planta 3
08007 Barcelona

-

codi font. Arquitectura propia basada en models
d’lA entrenats amb dades legals validades i
infraestructura sota control europeu.

( ,g** 700 € consum mensual caixa

06/2026
Superats 1.000 usuaris actius i 30 %
de marge brut

01/2026 -
Primeres aliances amb despatxos a
Espanya i ltalia

12/2025 -
Llangament MVP funcional amb
models d’IA legals europeus

FITES ASSOLIDES

12/2027
Aconseguir 10.000 usuaris recurrents i
40 % de marge brut

03/2027
Llangament de la versio 2.0 amb
|IA multijurisdiccional UE

09/2026
Ronda de finangament per
escalar al mercat europeu

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

-

EQUIP

@ Albert Schonhofer
' CEO/in

Roman Alonso
CTO/in

Oriol Caseny
COO0/in

é 4 treballadors

Bs 6 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat
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http://www.escribai.com
https://www.linkedin.com/in/albert-schonhofer/
https://www.linkedin.com/in/romanalonso/
https://www.linkedin.com/in/oriol-caseny/

FABBRIC

www fabbric.com |
WWW., iC. e

18/02/2021

Empoderem emprenedors i empreses per a donar vida a les seves col-leccions de roba, de manera sostenible i digital.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Molts emprenedors i empreses volen

crear la seva propia roba, pero es troben
amb barreres com les comandes minimes
elevades, processos lents i falta d’accés

a fabricants de qualitat. Fabbric elimina
aquests obstacles amb una plataforma
digital que permet dissenyar, personalitzar i
produir col-leccions de roba a demanda, a
partir d’'una sola unitat, amb mostres en 48
h i produccio6 local. Aixi, fem possible crear
roba d’alta qualitat sense estoc, riscos ni
complexitat.

( MODEL DE NEGOCI

El nostre model és transaccional, amb
comissio per cada comanda gestionada

a traves de la plataforma. A mig termini
inclourem un model de subscripcio (SaaS)
per a fabricants. El marge brut actual és del
25 % i preveiem arribar al 30 % amb més
volum i eficiencia operativa.

< MERCAT

Ens dirigim a emprenedors que fins ara no tenien
accés a fabricar roba propia i a empreses que
volen evolucionar el seu marxandatge amb
productes més cuidats i sostenibles. Operem a
Espanya amb I'objectiu d’expandir-nos a escala
europea i mundial, a través de produccions locals,
campanyes digitals, col-laboracions i comunitats
de creadors.

C COMPETENCIA

Existeixen plataformes com Printful, Printify o
Gelato, enfocades al B2C i a qualsevol producte
personalitzat, perd sense especialitzacid en
roba. Fabbric és una solucié B2B amb software
propi, centrada en col-leccions de roba curades,
produccio local i una experiencia professional,
sostenible i d’alta qualitat.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Tot el software de Fabbric és de desenvolupament
propi i un actiu tecnologic clau. La marca esta
registrada i protegida a escala europea, i estem
treballant per a protegir el nostre software.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

3.000 K ronda de finangament >

Actualment estem tancant una ronda convertible,
amb més de 400.000 € ja compromesos.
Aquesta fase ens permetra accelerar el producte,
la tecnologia i el creixement al mercat espanyol.
A finals de 2026 / inicis de 2027, planifiqguem una
ronda serie A per a impulsar I'expansio europea i
escalar el model.

( *¢* 40 K € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Alba Rocafort Marco

) alba@fabbric.com
‘. 689 296 678

@ Travessera de Gracia, 62, 1r 5a
08006 Barcelona

-

-

EQUIP

Alba Rocafort Marco
CEO/in

Hugo Cuesta Martinez
CMO/in

é@; 6 treballadors

8$ 6 K € aportaci6 de I'equip

@ 1.500 K € capital aixecat

06/2024 12/2024 - 2025
Ronda de finangament de Superats 1.000.000 € Clients destacats: King’s League,
1.250.000 € en vendes anuals Airbus, Soénar, Deleito, Talent Arena
FITES ASSOLIDES
2026 2027 2027

Ronda de
finangament série A

Consolidacié del software al
mercat espanyol

Expansié internacional a
mercats europeus

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.fabbric.com
https://www.linkedin.com/in/albarocafort/
https://www.linkedin.com/in/hugocuesta/

GET PIZZA

www \Www.get-pizza.com | 15/05/2023
w §e| p : ool

ol e

Plataforma de neodelivery que connecta pizzeries locals amb usuaris mundials per a una experiencia sostenible.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Les plataformes generalistes redueixen els marges
de les pizzeries locals, generen precarietat entre
els repartidors i converteixen I'experiencia del
client en una transaccio sense emocié ni connexio.
Les pizzeries perden rendibilitat i visibilitat, els
repartidors se senten reemplacgables i els clients
desconfien. GET-PIZZA dona resposta creant

un ecosistema just i sostenible que impulsa els
marges locals, dignifica el repartiment i ofereix una
experiencia autentica i propera.

C MODEL DE NEGOCI

El nostre model és marketplace especialitzat en
pizzes: iNgressos per comissions sobre comandes
i lliuraments, subscripcions i promocions.
Considerem el delivery com a cost operatiu, i
garantim marges justos per a pizzeries i rendibilitat
creixent amb escalabilitat ciutat a ciutat. | treballem
amb un marge de contribucié superior al 90 % i un
marge brut > 80 %.

07/2023
Seleccionat per INNOFOOD

C MERCAT

El nostre mercat sén els amants de la pizza (public

digital d’entre 25 i 55 anys) i les pizzeries locals que

busquen alternatives sostenibles amb experiencies
autéentiques a les grans plataformes. Hi arribarem
a través d’una estrategia de llangcament local,
col-laboracions amb pizzeries, campanyes digitals
geolocalitzades i una comunitat activa que impulsi
recomanacions i la fidelitzacio.

C COMPETENCIA

Competencia: Just-Eat, Uber-Eats i Glovo,
dominades per cadenes grans, impersonals i
centrades en la logistica. Les comissions altes i els
repartidors poc valorats redueixen la rendibilitat.
GET-PIZZA: especialitzacio en pizzeries artesanals,
experiencia propera, comissions competitives

i marca que reforga la identitat local amb una

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

400 K € ronda de financament >

Els 400.000 € de la ronda pre-seed s’utilitzaran
per portar GET-PIZZA al market fit i garantir
caixa operativa per un any. El 40 % anira a
desenvolupament tecnoldgic i operatiu, el 22 %
a inversions estrategiques, el 15 % a marqueting

i creixement d’usuaris, el 15 % a onboarding de
noves pizzeries, i el 8 % a logistica de delivery
(repartidors, vehicles i operacions), per assegurar
un llangament eficient i escalable.

logistica de valor sostenible.

( ,3** 10 K € consum mensual caixa

03/2024 11/2025

MVP Beta amb 18 pizzeries amb una Soft Launch (Market fit) producte
comunitat B2B de >2000 pizzeries final V1.0 a Barcelona AMB
actives

FITES ASSOLIDES

01/2026

Ronda Pre-seed 400.000 €

06/2026 03/2027
Expansi6 nacional Expansi6 internacional a Franca i Italia

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Ivan Suarez Diaz

1 ivans@get-pizza.com
. 600 873 742

@ Carrer de la Rosella, 17, 3r 3a
08035 Barcelona

/ EQUIP

lvan Suarez Diaz
CEO/in

Victor Guasch Alberti
CFO/in

Stephanie Pommares
CGO/in

Daniel Tapasco Salinas

CTO/in

-

é@; 7 treballadors

8$ 80 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

-~
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http://www.get-pizza.com
https://www.linkedin.com/in/ivansuarezz
https://www.linkedin.com/in/stephanie-pommares/
https://www.linkedin.com/in/victorguasch/
https://www.linkedin.com/in/daniel-tapasco/

HAVE IT SUST.

5

www www.haveitsust.com [Tl 25/08/2025

< i,

ofeo)

Fer que la moda sostenible sigui transparent, fiable i accessible perque consumir amb consciencia esdevingui una segona natura.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La moda afronta una creixent pressio per la
transparéncia, perd la majoria de marques no
tenen eines per demostrar la seva sostenibilitat i
els consumidors no poden confiar en afirmacions
vagues. Have it SUST. ho resol amb puntuacions
verificades de sostenibilitat en cinc pilars,
"Persones", "Planeta”, "Animals", "Circularitat"

i "Transparéencia", alineades amb la normativa
europea. Les marques guanyen credibilitat i
compliment; els consumidors, claredat i confianca
per comprar amb consciéncia.

( MODEL DE NEGOCI

Have it SUST. segueix un model B2B amb
ingressos provinents de subscripcions mensuals

de marques per a la verificacié de sostenibilitat,

una quota d’incorporacié mitjangant el sistema
SUST Ray i una comissio del 12% sobre les vendes
verificades. L’estructura de costos se centra en el
desenvolupament tecnologic, la validacié de dades i
el marqueting, i es mantenen marges escalables.

C MERCAT

El nostre mercat objectiu inclou marques de
moda sostenibles i emergents que busquen
transparencia verificada, i consumidors
conscients que volen informacio fiable. Hi
arribarem mitjancant col-laboracions amb
marques, campanyes amb influenciadors, xarxes
de sostenibilitat europees i una plataforma de
descobriment amb compra verificada.

C COMPETENCIA

Els nostres principals competidors sén Good On
You, Renoon i Project Cece. Tot i que se centren
en puntuacions o agregacioé de productes, Have it
SUST. es diferencia per la verificacié de dades de
sostenibilitat mitjangant un sistema de puntuacio
alineat amb la normativa europea, amb la qual cosa
garanteix credibilitat, transparéncia i confianca per
al consumidor.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

250 K € ronda de finangcament >

Estem aixecant 250.000 per finalitzar el
desenvolupament del producte, reforcar el nostre
motor de puntuacié de sostenibilitat i executar
I'estrategia de llangament al mercat europeu. La
ronda s’estructurara com a capital propi, dirigida a
inversors d’'impacte i "early stage" alineats amb la
nostra missié. Hem sol-licitat una subvencid ENISA
de 150.000 i estem en converses amb angels
inversors.

PERSONA DE CONTACTE
Bhavishya Ramchander

£ bhavishya@haveitsust.com
‘. 638161 188

@ Carrer Nou de la Rambla, 154, Baixos 2
08004 Barcelona

/

/

-

EQUIP

Bhavishya Ramchander
CEO/in

Charlotte De Fraye
Chief Impact and Sustainability
Officer /in

é 4 treballadors

83 35 K € aportacio de I'equip

@ 35 K € capital aixecat

\

C ,;?* 20 K € consum mensual caixa /
04/2025 06/2025 09/2025
Prototip desenvolupat en 8 Més de 500 preregistres i primers Acord estrategic signat amb Lone
setmanes i testat amb més de 200 acords amb marques pilot Design Club
consumidors
FITES ASSOLIDES
01/2026 03/2026 06/2026

Tancar la ronda pre "seed" de 250.000 $
i ampliar aliances a la UE

Arribar a 1.500 usuaris actius i
recollir "feedback" per iterar

Llancament de la versio beta amb 50
marques pioneres incorporades

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index 29


http://www.haveitsust.com
https://www.linkedin.com/in/bhavishyaramchander/
https://www.linkedin.com/in/charlotte-de-fraye-265679147/

5

www \Www.keonus.com 721 01/03/2025

< i,

o

Transformem dades obertes en avantatge competitiu, amb la qual cosa ajudem les empreses a prosperar en entorns complexos amb

confianca, agilitat i innovacio.

PROBLEMA | SOLUCIO

L’analisi de dades externes és essencial en la
majoria dels processos empresarials, perd continua
sent lenta, tradicional i ineficient. Les empreses
afronten un excés d’informacid, manca de dades
fiables i pérdua de temps: fins al 80% del procés
estrategic es dedica a recopilar i analitzar. A més
d’aix0, és estatic i limitat pel factor huma. KEONUS
ho resol amb una plataforma d’analisi predictiva
que processa grans volums de dades de manera
simultania, que permet detectar riscos i oportunitats
en temps real, amb informacié actual, rellevant i
fiable, basada en fonts verificades.

< MODEL DE NEGOCI

Model de negoci basat en subscripcio ("SaaS")

i solucions corporatives a mida. Plans de 1.000
€/mes i 2.000 €/mes, amb moduls addicionals.
Projectes hiperpersonalitzats sobre una base
tecnologica comuna. Estructura de costos lleugera
—centrada en desenvolupament, manteniment

i marqueting- i alt marge, gracies a un model
modular i escalable basat en una metodologia
propia.

( MERCAT

"El client principal sén pimes en creixement

que necessiten dades fiables per prendre
decisions estratégiques; també oferim solucions
hiperpersonalitzades a empreses grans.

El mercat objectiu és global: el mercat total (TAM)
estimat només a Europa és de 140.000 M€ i a
Espanya de 3.070 ME.

El mercat disponible (SAM) a Espanya és de 2.150
ME€; el mercat assolible (SOM) a Espanya és de
32,6 M€

Hi arribem mitjancant aliances empresarials i canals
B2B, tant digitals com presencials."

( COMPETENCIA

Consultoria tradicional. Essencial per als

negocis, pero limitada: processos lents, dades
desactualitzades i analisi poc agil. Una eina com la
nostra pot millorar-ne I'eficiencia i la precisio.
Solucions a mida complexes: costoses i poc
adaptades a la realitat empresarial.

Avantatges de KEONUS. Dades fiables i actuals,
escalabilitat, adaptacio a cada negoci i corba
d’aprenentatge minima.

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

500 K € ronda de finangament )

Estem buscant una ronda de 500.000 € que
proporcioni un "runway" de 12 mesos i asseguri

el creixement sostingut de KEONUS. Els fons es
destinaran principalment a marqueting i I'expansié de
I'equip comercial, perd també al desenvolupament
de noves funcionalitats que incrementin I'ingrés mitja
per client i a la creacié del modul de sentiment del
mercat, amb models predictius de demanda i preus
basats en la nostra metodologia propia. Actualment,
mantenim converses actives amb diversos actors de
I'ecosistema inversor, que han manifestat interes real
en el projecte.

( Q*,& 20 K € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Julia Belaya

() julia.belaya@keonus.com
. 613059 027

) Plaga de Pau Vila, 1
08039 Barcelona

/

-

EQUIP

Julia Belaya
CEO/in

Kyrylo Kravchenko
CTO/in

Ernesto Bernal
CBDO/in

é’ 7 treballadors

8$ 9 K € aportacio de I’'equip

@ 0 K € capital aixecat

-~

09/2025
Producte sectorial testat amb
usuaris reals

06/2025
EAE Entrepreneurship &
Innovation Hub

05/2025
MVP operatiu i primer contracte
amb una empresa client

FITES ASSOLIDES \

03/2026 12/2028 03/2029
Llangament comercial dels dos 1700 subscriptors recurrents i 10 projectes Segona ronda de financament i
productes "SaaS" sectorials amb clients estratégics globalitzacié

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.keonus.com
http://linkedin.com/in/julia-belaya/
http://linkedin.com/in/kyrylo-kravchenko-89b48922
http://linkedin.com/in/ernestobu

KOMSAI BCN

www Wwww.komsai.com | 21/03/2025
<ty - : ool

o
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Komsai és una plataforma d’Al que analitza totes les converses amb clients, detecta els problemes reals i desplega accions

automatiques que milloren costos, servei i experiencia.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Les empreses només analitzen <5% de converses
(veu, email, chat, IM) i perden informacio critica.
Komsai ingesta i analitza el 100% de les converses,
detecta arrels dels problemes, quantifica I'impacte i
desplega accions automatiques que milloren NPS,
costos i operacions.

MODEL DE NEGOCI

SaaS basat en kPU (kPU = 1000xProcessing Units)
amb quotes mensuals i consum variable. Marges
>80% i creixement recurrent. Model d’AlaaS
escalable amb pilots rapids, plataforma self-service

( MERCAT

TAM de 700-900ME entre Europa, EUA i LATAM.
La demanda creix amb I'adopcié massiva de
GenAl i la necessitat d’analitica avancada que els
CRMs no cobreixen. Komsai ataca el segment
SME-midmarket amb rapid time-to-value. Més de
15 clients ja confien en Komsai amb una facturacio
actual de 100k€ en 7 mesos.

( COMPETENCIA

CRMs i plataformes GenAl no fan RCA (Root Cause
Analysis) ni tanquen el loop. Komsai combina LLMs
+ graphs per detectar causes, prioritzar per KPI
i desplegar millores i agents. Dades + accions =

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

i ingressos recurrents en expansio. diferenciacio clara i sostenible

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Tecnologia hibrida propia (LLM + property graphs),
orquestracié d’agents, MCPs i moduls d’insights.
Core propietari, capitalitzat i escalable. Arquitectura
cloud-native amb avantatge tecnic dificil de replicar.

04/2025 06/2025 09/2025
Tancada la ronda inicial Llancament de la versio 1 i
de 200.000 € integracions de Zendesk i WhatsApp

FITES ASSOLIDES

11/2025 03/2026

Ronda d'1.000.000 € (200.000 € de préstec Llangament editor d’agents amb accions

participatiu + 800.000 € de capital) automatiques

1.000 K ronda de finangament >

Cerquem 1ME€ per accelerar R+D, reforcar GTM

i escalar la plataforma. Ja hem invertit +250kE.
Projeccio: 13.6M€ ingressos i 5.4M€ benefici en 6
anys, amb caixa positiva des del primer any.

( é’* 25 K € consum mensual caixa

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

15 clients de pagament en produccio

09/2026
Mercat d’agents i connectors sense codi

PERSONA DE CONTACTE
Albert Llongueras Clotet

) albert@komsai.com
‘. 666 160 121

£ Avinguda Diagonal, 640
08028 Barcelona

EQUIP

Albert Llongueras Clotet
CEO CTO/in

é’ 7 treballadors

83 50 K € aportacio de I'equip

@ 200 K € capital aixecat
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http://www.komsai.com
https://www.linkedin.com/in/albert-llongueras-clotet/

LIZARD CLIMBING TECHNOLO¢

5

www Wwww.lizcore.com [Tl 08/11/2022

<ty i,

You climb we track and safe you progress

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els nostres clients (les instal-lacions esportives B2B)
tenen molt poca retencio de clients i un alt risc
d'accidents.

( MERCAT

El mercat de Lizcore és tot el mén. Estem arribant
a tots els mercats gracies a bons contactes i
distribuidors locals en cada pais. Actualment ja

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

PERSONA DE CONTACTE
Edgar Casanovas Lorente

£ edgar@lizcore.com

. 605 382 956

@ Carrer Figuera, 16
08458 Sant Pere de Vilamajor

tenim distribuidors a Méxic, els EUA, Italia, Franca,
el Regne Unit i Polonia.

Lizcore crea un sistema de ludificacio i d'analisi

de dades nou per a generar més retencio en els
negocis esportius. A meés, el nostre sistema de
seguretat amb IA ajudara a reduir els accidents que
hi ha cada any a les instal-lacions esportives.

C COMPETENCIA

/ EQUIP

Actualment estan sortint competidors, pero fins a
I'Ultim any no teniem cap competidor. Ara ja tenim
una empresa francesa i una altra petita empresa
que volen fer el mateix que nosaltres.

Edgar Casanovas Lorente

C MODEL DE NEGOCI (
) CEO/in

El model de negoci de Lizcore és B2B SaaS i el
lloguer (renting) o la venda dels nostres productes, i
per al B2C, una aplicacié freemium.

1,500 K ronda de finangament

Marcal Juan Llad

Financament per al marqueting, abaixar el cost cTO /in

de produccio, expansio a tots els mercats
internacionals i fer R+D per a millorar el nostre \

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Tenim una PCT concedida sobre el nostre primer
hardware de ludificacio per a I'escalada indoor.

ecosistema.

éé’ 7 treballadors

( *:::* 12 K € consum mensual caixa
85 10 K € aportacio de I'equip

@ 560 K € capital aixecat

01/10/2025
Sortida al mercat amb 10 clients.
Fires internacionals al Regne Unit,
EUA, Mexic i Alemanya

29/12/2024
Ronda de financament amb 400.000

FITES ASSOLIDES

= Tornar al'index


http://www.lizcore.com
https://www.linkedin.com/in/edgar-casanovas
https://www.linkedin.com/in/marcalj

METASCAN

www www.metascan.es ' 06/03/2024
w - - ool
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Metascan escaneja persones en 3D per oferir identitats humanes sintetiques destinades a I'entrenament d’intel-ligéncia artificial.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La IA necessita grans volums de dades humanes
diverses per funcionar bé, perd obtenir-les és car,
lent i comporta riscos de privadesa i de biaixos.
Metascan resol aquest problema creant identitats
humanes sintétiques a partir d’escaneigs 3D reals,
generant dades il-limitades, étiques, diverses

i preparades per entrenar models d’lA sense
problemes legals ni de privadesa.

( MODEL DE NEGOCI

Metascan ven models humans 3D d’alta fidelitat i
col-leccions de dades per a I’'entrenament d’lA. A
curt termini genera ingressos mitjangant vendes
B2B d’escaneigs i conjunts de dades; a llarg termini
oferira una plataforma per subscripcio i llicencies
basades en models fundacionals humans per
generar humans digitals personalitzats a escala.

12/2024

Escaner 3D de caps operatiu:
finalitzacio i posada en marxa del
nostre escaner 3D d’alta fidelitat

C MERCAT

El mercado de datos sintéticos esta creciendo
rapidamente, impulsado por la necesidad de
privacidad, diversidad y escalabilidad en IA.
Valorado en ~$ 300 M en 2024 y proyectado a

$ 13 B en 2034, el segmento de datos humanos
superara $ 1 B para 2030, con demanda en salud,
moda, robdtica y seguridad.

< COMPETENCIA

Avui dia, competidors com 3D Scan Store o
RenderPeople ofereixen models 3D per al cinema
i els videojocs, perd no dades optimitzades

per a la IA. Metascan es diferencia en crear
identitats humanes sintetiques preparades

per a I’entrenament, amb control de diversitat,
metadades i compliment legal, oferint conjunts de
dades funcionals i escalables, no nomeés actius
visuals.

06/2025 12/2025
10 K € ingressos anuals procedents
de conjunts de dades

Col-laboracié amb la UOB amb
una beca publica (70.000 €) per a
recerca

FITES ASSOLIDES

01/2026

Obtencid del NEOTEC

09/2026
Finangcament de 2 M €: tancament d’una
ronda d’inversio de 2 milions d’euros

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

2.000 K € ronda de finangcament >

Estem iniciant el procés de ronda de finangament
per accelerar el desenvolupament dels nostres
models fundacionals humans, ampliar la capacitat
de captura 3D i consolidar la plataforma SaaS

de generaci6 d’identitats sintéetiques. La ronda
s’estructurara com una inversio seed amb
participacié de fons deep-tech i business angels
especialitzats. Actualment ja tenim compromesos
50.000 € de business angels i estem comengant
les converses amb nous inversors per completar la
ronda.

( ¢*¢ 6,5 K € consum mensual caixa

12/2026
10.000 € MRR + venda del tercer
escaner

PERSONA DE CONTACTE
Dirk Hornung

) dirk@metascan.es
‘. 786 278 640

@ Passatge de Coll, 5
08019, Barcelona

/ EQUIP

Dirk Hornung
CEO/in

Nikita Nikiforov
CTO/in

-

é@’ 5 treballadors

£$ 75 K € aportacié de I'equip

@ 30 K € capital aixecat

/
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http://www.metascan.es
https://linkedin.es/in/drdirk
https://www.linkedin.com/in/n-sergeevich/

NABLA EDUCATION

5

www www.nablaeducation.com [Tl 26/03/2025

< i,

Tecnologia que suma, educacio que inclou.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La demanda d’EdTech per a K-12 a Espanya és
alta, pero hi persisteixen problemes clau: la manca
de suport al professorat (el 74 % pateix burnout)

i I'absencia d’eines per a I'atenci6 a la diversitat.
Nabla resol aguestes urgencies amb una plataforma
que permet crear, adaptar i corregir materials
personalitzats, combinant eficiéncia digital amb
treball manuscrit. Redueix fins a un 60 % la carrega
docent i facilita I'aprenentatge inclusiu, cosa que
millora la motivacioé i I'equitat educativa.

C MODEL DE NEGOCI

Nabla opera amb el model SaaS B2B i ven llicencies
a escoles. Preus escalonats: 30 € (1-100), 25 € (100-
300), 20 € (+300). Cada llicencia cobreix un alumne
per assignatura i curs. Marge mitja: 77 %.

C MERCAT

El nostre mercat sén centres d’ESO, Batxillerat
i FP (2,5 milions d'alumnes, 15.000 centres).
Comencem a Catalunya (25 % del mercat),
prioritzant privats/concertats (40 %) per agilitat,
escalabilitat i voluntat d’innovacio.

C COMPETENCIA

El principal competidor és el metode tradicional
(>90 % del mercat). Nabla automatitza correccions
mantenint el valor del manuscrit i afegeix
personalitzacié amb base psicoeducativa. A
diferencia d’Innovamat (només matematiques) i
Mathew, Nabla és multimatéria i aborda la diversitat
amb una eina practica i potent, creant un avantatge
critic.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Protegim la nostra IP amb secrets comercials |
algorismes d’lA propis, segurs i dificils de replicar.
La seva complexitat crea una barrera técnica i és el
nostre avantatge competitiu.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

250 K € ronda de finangament >

La inversid de 250.000 € cobrira pérdues operatives
i impulsara el creixement. La major part es destina a
salaris (equip fundador, desenvolupament i vendes),
seguit de marqueting per a la sortida al mercat i
costos d’infraestructura i IA. Aquesta assignacio
garanteix operacions fins a assolir rendibilitat.

( ,3** 18 K € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Gerard Solanes Hernandez

£ gerard.solanes@nablaeducation.com
‘. 619 052 834

@ Carrer Ginesta, 31, 2n 1a
08290 Cerdanyola del Valles

-

-

EQUIP

Gerard Solanes Hernandez
CEO/in

Eric Terrisse Bordas
CTO/in

é@; 3 treballadors

£$ 3 K € aportacio de I'equip

@ 100 K € capital aixecat

06/2025 07/2025 09/2025
Ronda finangament 85.000 € Launch MVP 2 escoles clients + 15 escoles en
prova pilot
FITES ASSOLIDES

03/2026
Tancar 10 escoles més per al curs 26/27

02/2026
Conversio de les proves pilot

01/2026
Ronda de finangcament 250.000 €

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.nablaeducation.com
https://www.linkedin.com/in/gerard-solanes-hernandez/
https://www.linkedin.com/in/%C3%A8ric-terrisse-bordas-48a4a9230/

\[e]:]:7.\e

www \Wwww.nobrac.tech | 12/03/2024
w - - ool

A Nobrac treballem per assegurar que cada hectarea de bosc i cada credit de carboni reflecteixin un impacte climatic real i verificable.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els projectes forestals que generen credits de
carboni pateixen manca de transparéncia i
verificacio fiable. NOBRAC ofereix una plataforma
de certificacié remota basada en imatges satel-litals,
intel-ligencia artificial i blockchain, que monitoritza
boscos de forma automatica i continua. La nostra
solucio redueix costos, garanteix dades objectives

i escalables, i assegura la credibilitat dels credits

de carboni d’acord amb els nous estandards
europeus.

( MODEL DE NEGOCI

NOBRAC és un B2B Saas per empreses
encarregades de certificar i auditar processos de
verificacio de carboni aixi com ajudar als plantadors
i compradors, sobre quins son els millors credits
per ells. Els principals costos provenen del
processament d'imatges satel-litaries, arquitectura
de dades i certificacio aixi com dels serveis
postvenda.

03/2024
Constitucioé de I'empresa

FITES ASSOLIDES

03/2026
Certificar primer projecte
sota marc europeu CRCF

C MERCAT

El nostre mercat de més de €100billion 'any 2024
inclou des de promotors de projectes forestals,
certificadors, auditors i empreses amb objectius net
zero. Hi arribem mitjangant vendre tecnologia, en
primer lloc, a auditors i certificadors, per després
anar a organismes publics i clients finals.

C COMPETENCIA

Els principals competidors sén Pachama o Space
Intelligence, que ofereixen solucions de monitoratge
forestal amb tecnologia IA. NOBRAC es diferéncia
per la pressio tecnologica de la seva solucio i per
oferir una certificacio 100 % remota, continua i
estandarditzada, amb més transparéncia, menor
cost i plena alineacié amb el marc regulador
europeu.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

05/2025
Validacio pilot de certificacié remota
amb IA i satel-lit

NOBRAC protegeix la seva tecnologia mitjancant
know-how propi i algoritmes d’lA desenvolupats
internament, i esta en estudi de registre de patents.

09/2025

12/2026
Expansi6 a Llatinoamerica amb 10
projectes forestals monitorats remotament

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

500 K € ronda de finangament >

Des de la nostra constitucié hem rebut més de
500.000 € en ajudes publiques amb el suport del
CDTl amb NEOTEC, d’Accid i de I'’Agéncia Espacial
Europea.

Amb aquests recursos estem construint la nostra
solucio tecnologica i ara estem buscant una ronda
Seed de 500.000 € per poder anar a vendre a tot
el mén les nostres solucions ampliant I'equip técnic
i comercial.

< Q"’* 20 K € consum mensual caixa

Llangcament plataforma v1.0 i primeres
aliances amb verificadors europeus

12/2027
Ronda A per créixer
comercialment a altres mercats

PERSONA DE CONTACTE
Albert Aguado Renter

) albert@nobrac.tech
‘. 609 032 578

@ Carrer Sant Joan de la Salle, 42
08022 Barcelona

/ EQUIP

Albert Aguado-Renter
Co-Fundador i CEO / in

Jordi Planelles Cortés
Co-Fundador i CTO /in

-

é@; 5 treballadors

£$ 30 K € aportacio de I'equip

@ 100 K € capital aixecat

/
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http://www.nobrac.tech
https://es.linkedin.com/in/albertaguadorenter
https://es.linkedin.com/in/jordi-planelles-cort%C3%A9s-390b27134

OCEANDEX LABS

www theoceandex.com '
WWW. X. T

03/09/2025

ols

Convertir el bussejador recreatiu en un agent de conservacio marina a traves de la ludificacio.

( PROBLEMA | SOLUCIO

"El bussejador recreatiu no recorda ni és capac
d'identificar la vida marina que ha vist durant una
immersio. Aquesta falta de consciencia dona lloc
a accions que, per falta de coneixement, poden
desencadenar un comportament de risc per a la
biodiversitat marina i el seu ecosistema.

Amb Thalio creem una experiencia ludificada de
busseig amb |A. Cada animal es converteix en un
coleccionable que es pot desbloquejar, de manera
que s'educa el bussejador i el connecta amb la vida
marina, a la vegada que es registra QUE s'ha vist,
QUAN s'ha vist, ON s'ha vist i una foto, dades clau
per a la ciencia ciutadana i la conservacié marina.

( MODEL DE NEGOCI

Tenim dos models de negoci: per una banda,

un model B2C freemium amb subscripcié per a
desbloquejar les funcionalitats premium; per altra
banda, a la linia B2B (Pay per User), treballem amb
centres de busseig i viatges per a oferir Thalio com
a part de I'experiencia.

C MERCAT

Segons PADI, el mercat del busseig té set milions
de bussejadors actius anuals (TAM), dels quals
aproximadament la metiat (tres milions) es troben
als destins de busseig on Thalio sera present
(SAM). El nostre objectiu és capturar un 10 %
d'aquest mercat (SOM) a través de col-laboracions
amb centres de busseig (clients B2B) i creadors de
contingut.

C COMPETENCIA

MySSI i PADI: tenen la seva aplicacié i canal de
distribucio potent. Ens diferenciem gracies al fet
que no ens centrem ni en el registre d'immersions
ni en la certificacio.

Seabook: existents al mercat abans que Thalio.
Estil enciclopedia. No hi ha experiencia ludificada

iNaturalist: principal plataforma de ciencia
ciutadana; se centren en tota la biodiversitat,

mentre que nosaltres, en el ninxol de la vida marina.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Patent de metode sol-licitada

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

130 K € ronda de finangament >

Ronda estructurada en dues parts consecutives: la
primera per a la validacié de metriques, i la segona
per a escalar i millorar resultats. El captial i els
esforcos es dedicaran a la millora de I'algoritme

de Machine Learning per a la identificacio de

vida marina, a la cerca del Product-Market Fit i

al creixement a destins de busseig, aixi com a
I'exploracié de nous canals de captacio.

< ¢*¢ 20 K € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Sergi Laurent Sala

£ sergilaurent@theoceandex.com
. 620 175 290

@ Carrer Oriol Martorell i Codina
17003 Girona

/ EQUIP

Sergi Laurent Sala
CEO/in

Stormur Bjdérn
CTO/in

-

é@’ 2 treballadors

£$ 5 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

/

26/06/2025 27/09/2025 06/11/2025
Waitlist organica de 1.800 correus Creixement organic fins a assolir Llancament de la versié movil K
electronics 5.000 usuaris a la versié web per aiOS a I'App Store.
app
FITES ASSOLIDES
11/2025 12/2025 01/2025

Llancament de la versié Android Expansié a Indonésia i Egipte 10.000 usuaris recurrents

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.theoceandex.com
https://www.linkedin.com/in/sergilaurent/
https://www.linkedin.com/in/stormbjorn/

OPENTECA

A
www \Wwww.openteca.es ';5;;: 08/10/2021

Intermediacio hipotecaria gratuita, rapida i transparent.

(' PROBLEMA I SOLUCIO (' MERCAT (" NECESSITAT DE FINANGAMENT ™
El sector hipotegari pateix manca de transparencia, A IEspanyg es formalitzen cada any centenarsl de ZE:ISS :lrf;III) ;g&’::ACTE
processos lents i costos elevats. A Openteca milers d’hipoteques, amb un volum de negoci o
oferim una soluci6 digital que simplifica I'accés a la de milers de milions d’euros. La digitalitzacio del ~ ononell@openteca.es
hipoteca. Els clients poden registrar-se en linia en 5 sector encara és incipient, fet que obre una gran ‘- 633403 159
minuts, rebre ofertes personalitzades en menys de oportunitat per a solucions innovadores. Openteca @ Carrer Vallespir, 19, planta 5, modul 2
24 h i comptar amb assessorament gratuit fins a la prepara I'expansio internacional amb tecnologia 08173 Sant Cugat del Valles
signatura. d’extraccié automatica adaptada a Portugal, Franca
i Italia per escalar el model a Europa. J
/ EQUIP
(' MODEL DE NEGOCI ( COMPETENCIA 82% honell Mendez
Servei gratuit per al client. Ingressos mitjancant Els comparadors i ""brokers"" digitals actuals 800 K € ronda de financament ) G )
comissions d’exit abonades per bancs i entitats depenen de processos lents i tradicionals. La Augmentar I'equipament de Tl i invertir en éagé) /oir:ez Alvarez
financeres. Ingressos addicionals d'uns 200 € per nostra tecnologia predictiva de I'oferta que cada marqueting i captacié de clients. Actualment, tenim
client gracies a productes complementaris com banc oferira a cada client ens diferencia, ja que 450.000 € de compromisos, Julio Alvarez Martin
la taxacio, els préstecs addicionals, |'estalvi o les oferim una velocitat, una precisio i una eficiencia CTO/in
assegurances. que cap competidor pot igualar avui dia.

-

( 3*0 40 K € consum mensual caixa \

é 11 treballadors

85 45 K € aportacio de I'equip

@ 530 K € capital aixecat

12/2024 2/2025 9/2025
Ronda de finangament de 2.000 registres en un mes 300 hipoteques signades
450.000

FITES ASSOLIDES

12/2025 3/2026 4/2026
Ronda de finangament de 800.000 "Breakeven" (punt mort) 100 hipoteques signades mensualment

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index 37


http://www.openteca.es
https://www.linkedin.com/in/oriol-nonell-mendez-/
https://www.linkedin.com/in/xavi-g%C3%B3mez-927a622a4/
https://www.linkedin.com/in/julioalvarezmartin/

ROLLDBOX GAMES

5

www www.rolldbox.com R
< cose

30/11/2020

o

En un mon on hi ha massa armes, fem videojocs d'accio-aventura sense elles. Positive Gaming. Juga amb proposit. Sent-te millor, no a disgust.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Abordem la toxicitat existent i reconeguda al moén
del videojoc. Estudis fets diuen que un 74 % dels
jugadors han tingut alguna experiéncia toxica en
videojocs.

La nostra proposta de valor se centra a passar
de la toxicitat a la positivitat: creiem que ha de ser
un entreteniment de manera que quan acabis de
jugar tinguis un estat d’anim positiu, no acabar
pitjor que quan vas comencar. Creem histories i
mecaniques diferents de les actuals, provoquem
una oportunitat de dialeg diferent. Fem aventures
d'accio on no hi hagi armes, que no sigui allo tipic
de disparar i matar.

( MODEL DE NEGOCI

Venem els videojocs a plataformes digitals, en
autopublicacio o bé via publisher. L’estructura de
costos és I'equip per al desenvolupament (actiu) i

el minim en serveis de gesti® subcontractats. Baix
cost de manteniment (videojocs de molta qualitat).
Els marges, un cop trets els marges de plataformes
i engine, son del 60 % de marge brut versus preu
de venda, i després cal tenir en compte el marge
per al publisher.

07/2022
Llancament de la 1a IP i
premi SAGA del public

C MERCAT

Jugadors de PC, consoles i cloud gaming, en

dues linies, ambdues basades en RPG (Role Play
Gaming): aventures i roguelite.

Amb dades del 2023, el total de volum de
facturacio del mercat de PC i consoles és de
93.500 milions de dolars americans, segons
NewZoo. El subconjunt dels géneres que treballem,
i sense incloure Asia, és d’un total de 5.200 milions
a 7.500 milions de dolars americans. (SAM)

Hi arribem ara mateix via publisher.

( COMPETENCIA

Cada videojoc requereix la seva propia analisi de
mercat. Estudis que ens mirem: Shiro Games,
SuperGiant Games, Piccolo, The Game Kitchen.
Ens caracteritzem per: 1) desafiem les mecaniques
dins de cada génere, de manera que el resultat
que veus de I'accid mecanica és diferent d'alld que
és habitual, 2) IPs escalables i amb mecaniques
unigques, i 3) estil d'art estilitzat i colors que ens
identifiquen.

06/2025 -
1.300.000 € entre rondes i
ajudes publiques varies

FITES ASSOLIDES

03/2026
Llancament de la 32 IP

12/2026
Facturacié 2025 x 3

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

10/2025
Llangament de la 2a IP

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

250 K € ronda de finangament >

La ronda ens permetra tenir suport economic

per a poder fer totes les accions de marqueting
necessaries pel seu llancament, i en funcié de I'éxit,
activar la linia de marxandatge. Una part menor per
a ideacio de Game 4, on volem aplicar elements
més innovadors d'lA.

120.000 € aconseguits.

< ,;?* 22 K € consum mensual caixa

06/2027
Ronda >500.000 € per al segUent salt

PERSONA DE CONTACTE
Conxi Perez Andreu

£ conxi.perez@rolldbox.com
- 616 996 899

) Carrer Aragé, 180, 5¢ 2a
08011 Barcelona

/

-

EQUIP

Conxi Perez Andreu
CEO & co-founder /in

Ferran Perez Perez

CCO & co-Founder (Chief
Creative Officer & Game
Design) /in

é’ 6 treballadors

85 524 K € aportacio de I'equip

@ 624 K € capital aixecat

38



http://www.rolldbox.com
https://www.linkedin.com/in/conxiperezandreu/
https://www.linkedin.com/in/ferranperezperez/

A .
www Wwww.safetroop.com e 27/03/2023

Treballem per fer del mon un lloc més segur.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Les policies locals sovint afronten la manca
d’efectius i I'absencia d’'un canal estable de
col-laboracié supramunicipal. Connectpol neix
com una solucié tecnologica que permet la
reaccio immediata davant del delicte en calent,
amb la qual cosa es garanteix que el conjunt
d’agents rebi informacié en temps real, estiguin
0 no de servei. Els incidents amb vehicles
s’integren automaticament a la xarxa de més de
250 municipis amb lectors de matricules. Inclou
Proximity Horus, eina de comunicacié amb la
ciutadania, i el sistema SOS per a la proteccio de
persones vulnerables.

( MODEL DE NEGOCI

Model "SaaS" (programari com a servei) amb
llicencia anual segons habitants. Municipis fins
a 10.000 hab.: 0,36 €/hab; de 10.001 a 20.000
hab.: 0,33 €/hab, i aixi successivament. Amb la
inversio inicial ja realitzada, el cost operatiu és
minim i els marges son alts, gracies a un flux i
emmagatzematge de dades reduit i a la seva
naturalesa no publica.

SAFETROOP TECHNOLOGIES

C MERCAT

El nostre "target" principal sén les policies locals
de Catalunya, d'Espanya i d'Europa. Actualment,
ja hem finalitzat una prova pilot amb més de 40
municipis de Catalunya amb éxit. En aquests
moments, tenim dos canals de distribucio, que sén
actors molt implicats dins del sector i ja tenen com
a clients la majoria de les policies locals del territori.

( COMPETENCIA

Actualment, som I'Unica companyia que ofereix una
funcionalitat tan concreta. L'Unica companyia que
ofereix un servei lleugerament similar, EINSMER,

no esta certificada per I'ENS (Esquema Nacional

de Seguridad) del Ministeri de I'Interior, requisit
indispensable per treballar amb I'administracio
publica.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

150 K € ronda de financament )

L'objectiu principal d'aquesta ronda és continuar
programant eines que incorporin 1A al sector

policial i que siguin integrables amb la nostra eina
principal, Connectpol. Part d'aquests fons aniran
destinats a I'estructura logistica de la companyia i a
la solvencia economica. Actualment, necessitem els
nostres "partners" per tal d'accedir a concursos i
licitacions, ja que, per concursar, s'ha de demostrar
solvéncia. Dedicariem una part a aquesta finalitat
per ser completament independents. Ara mateix, la
companyia té un deute d'uns 20.000 amb socis i
programacio.

PERSONA DE CONTACTE
Carlos Miguel Martinez

£ c.martinez@safetroop.com
‘o 625246 734

@ Carrer d'Espinoi, 8-10, local 1,
08024 Barcelona

EQUIP

Carlos Miguel Martinez Reyes
Soci/in

éé’s 1 treballadors

83 6.500 € aportacio de I'equip

@ 120 K € capital aixecat

C QQ(, 1.200 € consum mensual caixa

2023 2025 2025
Ronda d'inversi¢ de 120.000 Inici de la prova pilot i la validacio per Alianga amb la companyia Alphanet
assolida part de més de 40 municipis en 3 Solutions per a la integracié i comercialitzacio
mesos bidireccional dels sistemes
FITES ASSOLIDES
06/26 06/26 10/2026

Triplicar la xarxa clientelar Llangament de la nova interficie (Pocket

Police Station): el RP de Safetroop

Sortida al mercat espanyol

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.safetroop.com
https://www.linkedin.com/in/safetroop-technologies/

SHARETOGO

www Wwww.sharetogo.es | 13/10/2025
w - go. ool

Impulsem la mobilitat sostenible en empreses i esdeveniments compartint cotxe.

( PROBLEMA | SOLUCIO

El 80 % de les persones viatgen soles cada dia en
cotxe, fet que genera estrés, embussos i emissions
elevades. SharetoGo resol aquest problema amb
una app de carpooling que connecta conductors

i passatgers amb trajectes comuns, tant per a
empreses com per a esdeveniments (universitats,
congressos, fires, estadis...). Les empreses i els
esdeveniments poden mesurar I'estalvi de CO? amb
un dashboard corporatiu sostenible. Una solucié
sostenible, eficient i col-laborativa que millora la
mobilitat diaria.

( MODEL DE NEGOCI

El principal model de negoci de SharetoGo és
SaaS B2B, centrat en subscripcions corporatives
per a empreses i esdeveniments. També genera
ingressos per comissions per trajecte. Els principals
costos son de personal, desenvolupament
tecnologic i marqueting. Model digital i escalable
amb marges creixents.

< MERCAT

El mercat potencial de SharetoGo se centra
inicialment en empreses ubicades en parcs
industrials i en organitzadors d’esdeveniments,
universitats, congressos, fires, estadis... Hi
arribarem mitjancant aliances estrategiques, equip
de vendes, campanyes digitals, LinkedIn i presencia
directa en esdeveniments per captar usuaris i
clients corporatius.

( COMPETENCIA

Els principals competidors sén BlaBlaCar i Tribbu,
enfocats a particulars, i Joinup o BusUp, orientats
a grans empreses. SharetoGo es diferencia oferint
un servei directe i personalitzat a empreses |
esdeveniments, amb un espai especific dins la
plataforma per a cada client, combinant carpooling,
sostenibilitat i dades d’estalvi de COX en un
dashboard corporatiu.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

60 K € ronda de finangcament >

La ronda de finangament FFF de 60.000 € es
destinara a impulsar el llangament comercial,
marqueting i ampliacié de I'equip. Aquesta
inversio permetra validar el model i accedir al
préstec participatiu ENISA (efecte 1:1). La ronda
s’estructura com una ampliacié de capital inicial
sense diners compromesos encara, perdo amb
potencial interés d’inversors privats.

PERSONA DE CONTACTE
Mario Levy Jiménez de Parga

2 mlevyjdp@gmail.com
. 608 057 220

@ Carrer de les Ones, 4
00860 Castelldefels

/

-

EQUIP

Mario Levy Jiménez de Parga
CEO/in

Blanca Sibecas Hernandez
CTO/in

é 3treballadors

8$ 13.500 € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

( **,3 14 K € consum mensual caixa

09/2024 03/2025 10/2025
Validacio de 'app a App Store i Entrada a la incubadora EAE x Tech Constitucié de la societat |
Google Play Barcelona guanyadors del Demoday
FITES ASSOLIDES
11-12/2025 04/2026 09/2026

Ronda FFF de 60.000 € per impulsar €l
llancament comercial

15-20 empreses subscrites i 5-10 esdeveniments
de pagament fix abans de la ronda de 300.000 €

Préstec participatiu ENISA per
continuar el creixement

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.sharetogo.es
https://www.linkedin.com/in/mario-levy-jiménez-de-parga-286990235/
https://www.linkedin.com/in/blancasibecas/

SOMIA SOLUTIONS

www Wwww.somiasolutions.com | 24/01/2024 &
w - u : cees’,

Plataforma d’IA no-code per crear i governar agents intel-ligents que s’automilloren amb feedback real.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La IA és clau per a la competitivitat, perd les pimes
no hi poden accedir: projectes cars, dependéncia
de proveidors i manca d’expertesa. Somia neix

per democratitzar la IA amb una plataforma no-
code que permet crear, validar, monitoritzar i
millorar agents d’lA de manera governable i segura.
Complint I'Al' Act des del disseny, Somia garanteix
tragabilitat, supervisié humana i automillora amb
feedback real, i fa que la A sigui assequible, fiable i
sostenible per a qualsevol empresa.

MODEL DE NEGOCI

Somia opera amb un model SaaS per subscripcio,
complementat amb serveis pay-as-you-go i
solucions verticals preempaquetades. Els ingressos
provenen de diferents plans (Explore, Grow,

Scale i Enterprise) segons Us i funcionalitats. El
model és escalable i recurrent, amb alts marges
digitals i costos centrats en desenvolupament i
infraestructura al navol. El canal de distribucié sén
integradors, consultores i software vendors.

]

< MERCAT

El nostre mercat potencial sén les pimes europees
que busquen solucions d’lA assequibles i
governables. Comencem pel sector industrial, on
ja validem casos d’Us reals. Hi arribem mitjancant
partnerships locals, programes d’innovacioé i canals
digitals, dins d’'un mercat global d’agents d’lIA
valorat en més de 50.000 M € el 2030.

C COMPETENCIA

La majoria de solucions del mercat se centren
només en la fase de Build, creant agents d’lA
sense mecanismes de governanga ni millora.
Somia destaca per integrar validacié, monitoratge
i automillora continua amb feedback real, fet que
permet controlar i evolucionar els agents. A més,
s’integra amb eines existents, potenciant el nostre

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

500 K € ronda de financament >

Fins ara, Somia s’ha autofinancat i acaba de tancar
una primera ronda d’inversio privada de 275.000 €,
que ens permetra ampliar I’equip técnic i comercial
durant els proxims mesos.

De cara a I'any vinent, planifiguem una nova

PERSONA DE CONTACTE
Albert Punti Turull

£ albert.punti@somiasolutions.com
‘. 619 334 304

@ Carrer Llacuna, 162
08026 Barcelona

-

ronda de 500.000 € orientada a I'escalabilitat
de la plataforma, el desplegament internacional
i el desenvolupament de noves funcionalitats
d’autoaprenentatge.

know-how en governanca d’lA.

( Q‘:’* 15 K € consum mensual caixa

09/2024 09/2025 10/2025
Llangcament de la Tancament de la primera ronda +10 pilots actius i col-laboracié amb
plataforma Somia en d’inversio el BSC (Al Factories)

produccio

FITES ASSOLIDES

12/2025

5 noves empreses actives i tancar
100.000 € de facturacié de la plataforma

12/2026
Expansid en clusters espanyols i
creixement de vendes automatiques

06/2026
Obertura de 2 nous canals de
venda: consultors i integradors

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

-

EQUIP

Tetiana Klymchuk
Co-founder / in

Albert Punti Turull
Co-founder /in

é& 6 treballadors

£$ 3 K € aportacio de I'equip

@ 275 K € capital aixecat

-~
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http://www.somiasolutions.com
https://www.linkedin.com/in/tania-klymchuk/
https://www.linkedin.com/in/apunti/

AT .
ay Www.somnigamestudios.com il 01/06/2025 4

SOMNI GAME STUDIOS

of

Millorar la vida de les persones a traveés de la creacio de videojocs amb impacte positiu.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Quantes vegades has sentit o dit allo d""El dilluns
comenco” o "Al gener, any nou, vida nova" i al
final... res?

El 92 % de les persones que comenga o vol
comencar un nou habit, no I'acaba o no el comenca.
| els mals habits porten a empitjorar algun tipus de
sobrepés, que avui dia afecta el 30 % de la poblacid
mundial. | el 2050 afectara el 50 %.

A través de STEPLAND millorem |'adheréncia als
nous habits saludables, fent que sigui divertit, social
i mesurable visualment (progrés al mon virtual).

< MODEL DE NEGOCI

Ingressem per model de subscripcio (5 €/mes/
usuari), comu a apps de salut gamificades com
FinchApp (facturen 2 M €/mes).

També per publicitat (0,03 €/usuari/dia) i
microtransaccions (compres de contingut digital)
dintre del joc (ARPU 5 €/anual).

Els costos sén 70 % desenvolupament (personal) i
operacions + 30 % marqueting.

Marge brut = 90 % (ingressos - comissio app
stores, cost servidors).

10/2025

60 % de la ronda
finangament tancada
(de 200.000 €)

C MERCAT

El mercat objectiu és: Lifestyle App. Ha crescut
x2 en 5 anys (11.000 M €) i fara x2,5 en 5 anys
(26.000 M €). Té 250 M d'usuaris actius. Amb
STEPLAND posem el focus en el sector femeni
de 15-35 anys (~60 % d'aquest mercat ~150 M
d'usuaries).

A més, creuarem usuaries actives del sector

Videojocs Mobils (~1.500 M usuaries i ~50.000 M €).

( COMPETENCIA

9/2025

Llangament demo al mercat amb
Retencio D1 de +40 % i +400
usuaris organics

Dotzenes d'apps gamifiquen els habits saludables
amb ""un llistat de tasques"" gamificada -->
introduccié manual, no fan seguiment de res, és
['usuari que ho introdueix manual. Nosaltres som el
primer Videojoc estil mascota virtual (tamagotchi)
que gamifica els habits saludables, fent seguiment.
Principals competidors: FinchApp (24 M €/any),

Habitica (5 M €), Habitify (10 M €) o Stepn (15 M €).

10/2025

FITES ASSOLIDES

01/2026
Llangament del model

subscripcid en ple Soft Launch

02/2026
+10.000 usuaris recurrents
mensuals (MAU)

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

200 K ronda de finangcament >

Tenim 110.500 € compromesos i 89.500 €
desemborsats (notes convertibles).

Ho farem servir per aconseguir les 3 fites a futur:
soft launch amb exit (10.000 MAU), model de
subscripcidé implementat i inicis de col-laboracio
amb publisher. Representara aproximadament el
30 % de la inversio, la resta és desenvolupament i
operacions.

Complementem la ronda amb finangament no
dilutiu: préstecs participatius d'ENISA i ICF de
150.000 € cadascun.

A més de 52.000 € que hem invertit els socis
fundadors en la constitucié de I'empresa.

A més de la subvenci6 del Fons de Transicié
Nuclear de +120.000 €.

C ¢¢¢ 15 K € consum mensual caixa

Premiats a PGC i a Madrid in Game

03/2026
Inici de partnership amb un publisher rellevant que
escali els resultats a través de Revenue Share

PERSONA DE CONTACTE
Karim Casado Martinez

' karim.casado@somnigamestudios.com
‘. 677 429 878

@ Carrer Rivera Sans, 5
43890, Vandellos i I'Hospitalet de I'Infant

~

J

/ EQUIP

Karim Casado Martinez
CEOQO & Lead Game Designer
/in

Sergi Perell6 Campmany
CTO & Lead Programmer / in

-

é’ 7 treballadors

8$ 52 K € aportacio de I'equip

@ 89 K € capital aixecat

/
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http://www.somnigamestudios.com
http://www.linkedin.com/in/karim-casado
https://www.linkedin.com/in/sergi-perello/

STORYLINE

www www.thestoryline.ai | 01/01/2025
w - ry . ool

Han

El motor d’lA mes avancat per a crear presentacions a escala corporativa per a empreses de la Global 2000, pimes, empreses de

consultoria, recerca i publicitat

( PROBLEMA | SOLUCIO

Crear presentacions és lent, car i ineficient: 800
milions de professionals arreu del mén fan més de
40 milions de presentacions cada dia, fet que costa
milions d’euros en hores de treball i productivitat
perduda. Les eines d’lA actuals s6n massa visuals i
poc intel-ligents per a generar contingut corporatiu
amb dades, histories i grafics rellevants. Storyline
combina IA agent amb una interficie intuitiva per a
crear en minuts presentacions de nivell consulting-
grade, i reduir temps i costos fins a un 70 %.

C MODEL DE NEGOCI

Model SaaS freemium amb subscripcions mensuals
per a usuaris individuals i plans corporatius (Pro

i Enterprise). Ingressos recurrents, alts marges

i costos centrats en el desenvolupament, les
infraestructures al navol i IA. Escalabilitat elevada
amb model B2B i B2C2B per a arribar a pimes i
grans empreses.

( MERCAT

Mercat mundial amb 800 milions de professionals
que fan més de 40 milions de presentacions diaries.
Obijectiu principal: pimes i empreses de consultoria,
recerca i publicitat que utilitzen PowerPoint com a
eina clau. Les pimes busquen la mateixa qualitat
corporativa que les grans empreses, perd amb
solucions més rapides i assequibles. Storyline
redueix els costos i el temps fins a un 70 %.

C COMPETENCIA

Els competidors actuals (Copilot, Gamma) sén poc
rellevants en entorns corporatius, centrats només
en l'aspecte visual. Storyline, creada per un equip
fundador amb experiéncia com a managing director
a Accenture, entén perfectament les expectatives
executives i ofereix la qualitat i la precisid que les
empreses requereixen.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Algoritmes i dades propietaries amb orquestracio
d’lA, interficie intuitiva i contingut hiperpersonalitzat
per a generar presentacions adaptades i coherents
amb la marca.

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

2.000 K € ronda de finangament >

Busguem una ronda pre-seed de 2.000.000 €

per completar el desenvolupament del producte,
reforcar I'equip técnic i comercial, i escalar la
infraestructura d’lA i dades. L’objectiu és arribar a
1.000.000 € ARR en 12 mesos i preparar la série

A. La ronda es distribuira entre tecnologia (50 %),
equip (30 %) i marqueting/partnerships (20 %).
Actualment tenim converses amb diversos inversors
i tenim interés preliminar confirmat.

PERSONA DE CONTACTE
Thomas Gandolfi

1 thomas@thestoryline.ai
. 666 749 872

@ Carrer Taquigraf Marti, 6, 1r 2a
08028 Barcelona

/

-

EQUIP

Thomas Gandolfi
co-CEO and CSO /in

Rami Saab
co-CEO and CCO /in

Alexandre Curtelin
CTO/in

& 3 treballadors

£$ 35 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

( ,;?* 5 K € consum mensual caixa

11/2025
Desenvolupament d’un pipeline
comercial de 2.000.000 de dolars

09/2025
Publicacié de la versio 2.0 comercial
disponible per a clients

04/2025
Llangcament de la
versio MVP funcional

de Storyline americans amb empreses B2B
FITES ASSOLIDES
01/2026 06/2026 12/2026

Arribar a 1.000.000 € ARR i preparar la
ronda serie A internacional

Assolir 10 clients B2B actius i
consolidar la traccié comercial

Llangcament de la versio 3 amb
motor avancat de storytelling

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.thestoryline.ai
https://www.linkedin.com/in/thomas-gandolfi-224a441/
https://www.linkedin.com/in/ramisaab/
https://www.linkedin.com/in/alexandrecurtelin/

TRENDIA PLATFORMS

lm www.trendia.ai | 01/07/2023
<ty a : ot

No treballis dur, treballa de forma intel-ligent.

( PROBLEMA | SOLUCIO

En un entorn digital saturat, marques i creadors
lluiten per destacar. Trendia resol la bretxa entre
dades i creativitat amb una plataforma d’lA

que analitza, crea i publica contingut, i detecta
tendéencies reals a Instagram i TikTok per generar
idees efectives.

( MODEL DE NEGOCI

Trendia segueix un model "SaaS" amb
subscripcions anuals entre 3.000 €i 15.000 €, que
inclouen accés, actualitzacions i suport. Genera
iNgressos recurrents i escalables, amb serveis extra
de formacio i integracions. Els costos principals sén
desenvolupament, equip i marqueting. El marge
brut supera el 70%, propi de plataformes "SaaS".

03/2024
Llangament de la versio beta de la

creacio amb IA

FITES ASSOLIDES

Q1/2026

Ronda de finangament de 200.000 €

plataforma amb funcionalitats d’analisi i

( MERCAT

Els principals segments sén: marques B2C i de
comerg electronic, agencies de marqueting |
comunicacio, creadors de contingut i equips de
marqueting d’empreses mitjanes i grans. El mercat
del marqueting de continguts supera els 30.000
ME€ anuals i creix més del 25%. Trendia creix amb
un model ""SaaS"" (programari com a servei) B2B
basat en captaci¢ digital, aliances, vendes directes i
model "freemium".

< COMPETENCIA

El mercat de I'analisi i la gesti® de xarxes és
competitiu: Brandwatch, Metricool, Hootsuite,
YouScan o Digimind cobreixen escolta i
programacio, perd cap analitza el contingut
audiovisual. Trendia és I'Unica que estudia "reels"
amb detall, detecta patrons visuals i genera guions
amb IA, i integra analisi, creativitat i publicacio en un
sol flux.

07/2025
Acords amb 5 clients pilot per validar
el model WSaaS

Q4/2026
100 usuaris recurrents

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

200 K € ronda de financament >

60% tecnologia, 40% marqueting.
Ja tenim inversors interessats.

( ¢*¢ 8 K € consum mensual caixa

09/2025
Primera versi6 de pagament

PERSONA DE CONTACTE
David Villarreal

' david@trendia.ai
L 627041176

@ Carrer Diputacio, 14
08270 Navarcles

/

-

EQUIP

David Villarreal
CEO/in

Pol Guasch
CTO/in

é& 3 treballadors

£$ 100 K € aportacié de I'equip

@ 0 € capital aixecat



http://www.trendia.ai
https://www.linkedin.com/in/davidbahstudios/
https://www.linkedin.com/in/polguaschromero/

TRIVITY TECH

5

www www.trivityapp.com 7ol 01/05/2024

< i,

o

e

La infraestructura tecnologica que interconnecta I'ecosistema turistic local.

( PROBLEMA | SOLUCIO

El turisme local continua operant de forma
fragmentada i analogica: allotiaments i proveidors
d’experiencies treballen desconnectats i sense
canals digitals comuns, amb la qual cosa perden
vendes i oportunitats de diferenciacio.

Trivity resol aquest repte amb una infraestructura
digital integral que connecta proveidors,
allotjaments i viatgers dins d’un mateix ecosistema.
Digitalitza la gestio i la distribucié d’experiencies
locals, explota les sinergies entre els diferents
actors del territori i genera més ingressos i una
experiencia cohesionada i fluida per al viatger.

( MODEL DE NEGOCI

Trivity combina un model ""SaaS"" (programari com
a servei) amb comissions variables per transaccio:

- Quota ""SaaS"" per a proveidors: 19,99 €/mes
durant els mesos d’activitat; 4,99 €/mes durant
els mesos d’inactivitat.

- Quota ""SaaS"" per a allotjaments: model basat
en capacitat (1,5 €/habitacio).

- Comissi¢ en forma de despesa de gestié sobre
cada reserva transaccionada, pagada pel viatger
a través de la plataforma (2,5% + 0,50 €).

07/2024

Validacio d'un primer
MVP a través d'un pla
pilot al Pallars Sobira

FITES ASSOLIDES

01/2026

Tancar la ronda pre "seed" (250.000 €)

< MERCAT

Trivity es dirigeix a proveidors d'activitats que volen
ampliar la seva visibilitat cap als viatgers allotjats a
la destinacio, aixi com a allotjaments que busquen
oferir experiencies acurades als seus hostes,
potenciar la marca de |'establiment i generar
ingressos addicionals.

Activem destinacions a través d'"anchor
partners” locals: allotiaments i proveidors
consolidats i organismes institucionals.

C COMPETENCIA

10/2024

Guanyadors del DemoDay organitzat
pel Barcelona Travel Hub i el Gremi
d'Hotels de Barcelona

Trivity es diferencia d’altres gestors de reserves
perqué no nomes digitalitza I'operativa dels
proveidors d’activitats, sind que els connecta amb
els allotiaments del seu entorn i obre un nou canal
de venda local.

Alhora, permet als allotiaments recomanar i vendre
experiencies de proximitat, amb una oferta acurada
i integrada dins del propi establiment, que I’hoste
percep Com un servei propi.

06/2025

processades)

12/2026
Trivity present a 8 destinacions

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

250 K € ronda de financament >

Ronda pre "seed" de 250.000 € per assegurar

18 mesos de "runway". Els fons s'utilitzaran per
ampliar I'equip amb un perfil t&cnic i un comercial,
amb I'objectiu d'accelerar el procés d'activacié de
destinacions i explorar oportunitats de col-laboracid
amb organismes publics i privats destacats del
sector.

( ,;?* 300 € consum mensual caixa

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

Pla pilot de Tossa de Mar (més de
20 participants, 2.300 reserves

12/2027
Trivity present a 32 destinacions

PERSONA DE CONTACTE
Ignasi Sans Campos

£ ignasi@trivityapp.com
‘. 681278 113

) Carrer Finlandia, 9
08014 Barcelona

-

-

EQUIP

Ignasi Sans Campos
CEO & CTO/iIn

Pau Colomé Permanyer
COO & CPO/in

é& 2 treballadors

£$ 3 K€ aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

45


http://www.trivityapp.com
https://www.linkedin.com/in/ignasi-sans-campos/
https://www.linkedin.com/in/paucolomepermanyer/

@ WVA°

PN , .
Uy www.vaib.es il 14/10/2024 ﬁEéﬁ ﬁ/" ' ‘

ConSuma Conciencia

(' PROBLEMA | SOLUCIO (" MERCAT (" NECESSITAT DE FINANGAMENT
Molts comercos locals sostenibles tenen dificultats El nostre mercat potencial son persones urbanes ::f:rsoo aﬁ‘;ﬁlggNTACTE
per destacar i arribar a nous clients, mentre que d'entre 25 i 45 anys amb interes per la sostenibilitat s ,
els consumidors que volen comprar de manera i el consum responsable, aixi com comercos ~ minguilan@vaib.es
responsable no disposen d’informacio fiable sobre locals amb valors socials i ambientals. Hi arribem - 629494 168
quins establiments realment ho sén. Vaib neix mitjancant campanyes digitals geolocalitzades, @ Carrer Bailen, 149, 3 - 1
per connectar persones conscients amb negocis col-laboracions amb entitats locals i esdeveniments 08009 Barcelona
compromesos amb el medi ambient i la comunitat. que connecten comunitats conscients i negocis
A través d’una plataforma digital i una avaluacio sostenibles.
de sostenibilitat transparent, fem visible I'impacte /

EQUIP

positiu del comerg local i facilitem que cada compra < COMPETENCIA

tingui fect | i coherent Is val i T
l;n%gaw un efecte real i coherent amb els valors de qui Al mercat hi ha iniciatives com Too Good To Go, Alvaro Minguillan .
' Go Zero Waste o Ganddee, que promouen el CoCEO - Operations /1IN
consum responsable, perd sense una avaluacio 300 K € ronda de finangament > Adria Serrano Sanahuia
lcompleta cielj (Torr'wer(;c?s.lvi;b ©s ctjlfe'rs?tc If ?er La ronda seed de 300.000 € esta pensada per CoCEO - Sales / in
< MODEL DE NEGOCI a seva .me .O ologia propia .e .SOS en'. rat, a. accelerar el creixement de Vaib, reforcar I'equip
connexio directa entre usuaris i negocis locals i la ¢ ogic i de ma " .”' | oroduct \
El model d’ingressos de Vaib es basa en una combinacié d'impacte ambiental, social i economic 1eenologic | e marqueiing, miiorar €1 procucte
comissio del 5 % sobre les transaccions generades en un sol espai, | expandir-nos. Es planteja estructurar-la amb
a través de la plataforma i en quotes anuals dels inversors d'impacte i business angels, oferint é@’ 6 treballadors
comercos per a I'avaluacié de sostenibilitat. Els participacions del 15-20 %. Actualment ja comptem
principals costos provenen del desenvolupament amp interessos preliminars i contactes oberts amb £$ 90 K € aportacio de I'equip
tecnoldgic, marqueting i equip. El marge augmenta inversors potencials del sector de la sostenibilitat i
amb I'escala i la fidelitzacid de comercos i usuaris. lainnovacio social. cgsg 28 K € capital aixecat
%, 10Ke | ca
o consum mensual caixa
01/2025 09/2025 10/2025
Seleccionats per Barcelona Llangament de I'MVP de Vaib a Superats els 400 usuaris actius
Activa per al programa de Barcelona amb els primers 40 consolidant la primera comunitat
preincubacio comercos sostenibles adherits
FITES ASSOLIDES
01/2026 10/2026 12/2026
Ronda seed de 300.000 € per 3.000 usuaris actius i 350 Expansié de Vaib a tot Catalunya i inici del
escalar i ampliar equip comergos adherits desenvolupament de la versié nacional de I'app

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.vaib.es
https://www.linkedin.com/in/agminguillan/
https://www.linkedin.com/in/adriaserrano/

www Www.app.vocdoni.io | 20/01/2025
w -.app. - ool

Votacions digitals segures i amb garanties.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Les organitzacions necessiten votacions fiables,
auditables, privades i accessibles. El vot en

paper és lent i costds, i moltes solucions digitals
no asseguren privacitat ni verificabilitat. Vocdoni
Global és un "SaaS" (programari com a servei) de
vot digital amb vot secret, tracabilitat auditable,
panell intuitiu i integracions amb altres plataformes
i sistemes, que augmenta la participacio i estalvia
fins a un 90% dels costos logistics.

( MODEL DE NEGOCI

El "SaaS" escalable per subscripcio és la base
del negoci i generara la major part dels ingressos
recurrents a llarg termini. Paral-lelament, projectes
d’alt impacte i reputacié aporten ingressos amb
"tickets" elevats i reforcen la marca. Integradors,
revenedors i supernodes amplien abast i
escalabilitat.

08/2025
Programa de "partners”
GovTech actiu amb 6

consultores

FITES ASSOLIDES

12/2025

At

< MERCAT

El mercat inclou administracions, col-legis
professionals, cooperatives, associacions i
empreses. Vocdoni arriba a través de "SaaS"
escalable, projectes d’alt impacte i partners, amb
integracions nadiues amb altres plataformes, i
ofereix desplegament rapid i replicable a nivell
geografic i sectorial.

C COMPETENCIA

Competim amb plataformes centralitzades i
proveidors tradicionals. Vocdoni destaca per
privacitat i verificabilitat garantides, accessibilitat
multidispositiu, cost inferior, integracié amb
partners i altres plataformes, i desplegament
replicable i escalable tant geograficament com en
diferents verticals.

10/2024
Llancament "SaaS" public amb plans
escalables

06/2026

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

240 K € ronda de financament >

Ronda "seed" de 240.000 € per: (i) ampliar la xarxa
d’integradors i supernodes (formacid, comarqueting
i suport comercial); (i) impulsar marqueting i vendes
en verticals prioritaris; (i) certificar i millorar el
producte a nivell enterprise (ISO 27001, ENS); (iv)
accelerar la internacionalitzacio EU/LATAM; i (v)
reforcar I'equip comercial.

Producte i mercat validat, clients recurrents i
acords actius amb "partners" en fase d’expansio i
creixement.

( Q’% 18 K € consum mensual caixa

11/2025
Més de 70.000 € de facturacié amb
projectes el primer any

03/2027

s vocdoni

PERSONA DE CONTACTE
Ferran Reyes

. info@vocdoni.org
o 621501 155

@ Calle Jaume |, 65 - Loc esq,
08470 Sant Celoni, Barcelona

-

-

EQUIP

Emmanouil Dimogerontakis
CEO & Tech Lead /in

Ferran Reyes
Product Manager &
Marqueting / in

Jordi P. Aulet
PM & BizDev / in

é& 6 treballadors

8$ 200 K € aportacié de I'equip

@ 0 € capital aixecat

Més de 200.000 € de facturacio el 2026
i "break-even point" (punt mort) assolit

Expansié internacional EU/
LATAM amb acords marc

Llancament de plans per
integradors i supernodes

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.app.vocdoni.io
https://www.linkedin.com/in/emmdim
https://www.linkedin.com/in/ferranrg/
https://www.linkedin.com/in/jpaulet/

www i |
«r Www.youcardscollection.net R

YOUCARDS COLLECTION

25/11/2022 ]

Mostrem el que t’agrada. Col-lecciona i obté nomes allo que t’importa.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Problemes: Els creadors busquen diversificar
la monetitzacio (dependencia de la publicitat),
fidelitzar i connectar millor amb el fan. Els fans
busquen contingut exclusiu, connexiod intima i una
experiencia de col-leccionisme innovadora.
Producte/Servei: Plataforma de Cromos Digitals
(YOUCards) per a influenciadors i actors de mercat.
App i gestor integrats.
Avantatges: Rendibilitzem el contingut
(monetitzacio directa) i personalitzem/ludifiqguem
el material, i I'oferim com a producte exclusiu i
de valor al fan. Generem noves dades (Big data) i
comunitat.”

( MODEL DE NEGOCI

Diversificacié d'ingressos/escalabilitat (“freemium”,
ludificacid, blockchain). Ingressos: Venda de
sobres (cromos, tiquets, monedes). "Freemium":
Visualitzacio d'anuncis per accions (obtencio "free").
Mercat/Intercanvi de cromos. Altres: Big Data
anonim. Blockchain. Anuncis per jugar/accions.
Creacio de cromos per a tercers.

Estructura: Costos de tecnologia (app/gestor/
blockchain), marqueting i ""revenue share"" amb
creadors.

04/2023

per a la construccié i el llancament

FITES ASSOLIDES

02/2026

Obijectiu de captacié de 380.000
€ (més finangcament public) per a
despeses operatives

Financament inicial de 288.000 € (AGAUR/FFF)

C MERCAT

Target (SOM): Persones influenciades per
creadors digitals, afinitat pel col-leccionisme
("fandoms", esports, cultura). Inici: mercats hispa i
angles (SOM: 650 M de persones / 65 M usuaris).
Mercat total (TAM): Més de 2.500 M de persones

Estrategia de traccio: Model exponencial i
global. Transformar qualsevol comunitat en una
col-leccio. Captem creadors (B2B) per atraure els
fans (B2C).

( COMPETENCIA

Competidors: Streamloots (directes), Famosos.com

(accés VIP), KeyDrop (risc/recompensa).
Limitacions: Linealitat, manca d'escalabilitat

i absencia de col-leccionisme real/interaccio
profunda amb creadors.

Diferencial de YOUCards: Unim el millor d'ells. Hi
afegim: Col-leccionisme real, ludificacio profunda
(sobres/marketplace) i integracié OBS. Som

un ecosistema complet, escalable i amb més
monetitzacio.

01/2025
Portal de creacié de contingut propi
(web)

06/2026
Tancament del primer any fiscal
complet (objectiu rendibilitat)

C FITES A FUTUR

= Tornar al'index

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

400 K € ronda de financament )

Necessitats de finangament: S'estableix amb un
objectiu de 400.000 € per impulsar el creixement.
Els fons es destinen principalment a marqueting
(60%), per a I'adquisicié massiva de creadors de
contingut, i al desenvolupament (25%) de I'app/

web. El 15% restant és per a qUestions operativess.

L'estructura de la ronda compta amb 110.000 € ja
compromesos. La valoracié actual és de 3,5 ME.
S'espera cobrir amb finangament public (ENISA/
CDTI) com a fons addicionals.

( *Q,:, 7 K € consum mensual caixa

04/2025
Aplicacié al mercat (Google play,
apple Store)

10/2026
Consolidacioé de la marca i dels
creadors principals

PERSONA DE CONTACTE
Miquel Bernet

& youcardscollection@gmail.com
‘. 697 223 840

) Avinguda Tarragona, 97-99, 4t 2a
08720 Vilafranca del Penedés

/ EQUIP

Sergi Jarque Garriga
CEO/in

Miquel Bernet
CDO disseny /in

Joan Marti
CMO/in

é’ 5 treballadors

83 30 K € aportacio de I'equip

@ 308 K € capital aixecat

t
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http://www.youcardscollection.net
https://www.linkedin.com/in/sergijarque/
https://www.linkedin.com/in/miquel-bernet-montane-619579143/
https://www.linkedin.com/in/joan-mart%C3%AD-mitjans-20399b24/

DEEP TECH -

ALTRES TECNOLOGIES




Les startups ‘deep tech’ a Catalunya

_es deep tech sOn empreses gue
fan servir tecnologies disruptives
Dasades en recerca cientifica |
enginyeria avancada, 1 gue tenen un
impacte potencial alt en la resolucio
de reptes globals i la creacid de nous
mercats.

L 'ecosistema deep
tech catala treballa
sobretot en els ambits
de la biotecnologia,

la intel-ligencia
artificial, I els materials
sostenibles | de
frontera.

16,4%
de I'ecosistema de
startups catala.

34%
dels fundadors son
estrangers.

57,0%
tenen una patent.

ao0

= Tornar al'index

m 374
b empreses

167 M€
de facturacio

& 2.846
llocs de treball

En el periode 2020-2024
s'han captat 610 M€ en
capital risc.

Barcelona se situa com
el primer hub del sud
d'Europa en financament
captat per startups deep
tech en capital risc.

El 20,6% de les startups
deep tech té& una dona com
a CEQ, les dones formen
part del 32% dels equips
fundadors de startups deep
tech i el 42,3% de les
empreses té almenys una
dona fundadora o que forma
part de I'equip directiu.
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ADDITIVE SPACES

www it |
< www.additivespaces.com EEEEY

21/03/2022

De residu a producte d’alt valor: una nova generacio de solucions constructives circulars i personalitzades.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Les terres d’excavacio i les minves ceramiques
representen prop del 20% dels residus de
construccié i demoalicié a la UE, i generen
sobrecostos per als promotors, saturacio
d’abocadors i impacte ambiental per I’'extracciod

i les emissions associades. A Additive Spaces,
impulsem una nova generacio de solucions
constructives amb la transformacié d'aquests
residus en productes d’alt valor per a edificis |
espais urbans. Fabricats amb impressio 3D, sense
motlles i totalment a mida, combinem circularitat,
adaptabilitat i confort.

C MODEL DE NEGOCI

B2B inicialment amb venda directa (panells de
revestiment, mobiliari i solucions d’exterior) a
empreses de "fit-out" integral, fabricants del

sector i promotores/constructores, amb ingressos
per m2/m3 fabricat i marges entorn del 55-

60%. Posteriorment, escalabilitat mitjangant
llicencies industrials (“Smart Factories”) perquée
clients/"partners" estrategics operin localment amb
la tecnologia.

06/2024

150.000 de finangament public

( MERCAT

Mercat dels revestiments, mobiliari i faganes "eco-
friendly" que viu un fort creixement, impulsat per
la regulacié ambiental i la demanda de materials
naturals de baix impacte en els segments
"hospitality”, residencial i comercial de gamma
mitjana-alta. El mercat total (TAM) estimat és de
20.000 M€ i el mercat disponible (SAM) és d’uns
5.000 M€ a Europa, GCC i LATAM.

< COMPETENCIA

Les alternatives actuals inclouen impressié 3D
amb ciment (Vertico), ceramica cuita (Studio Rap) i
solucions de terra semiindustrialitzada (Erden, Fet
de Terra). La nostra proposta destaca per oferir
productes amb una petjada de CO2 fins a un
90% inferior, lliures de toxics i 100% reciclables;
producci6 industrialitzada a mida, viable des del
primer m2; i velocitat de fabricacio.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Patent sol-licitada que protegeix la formulacio del
material i les teécniques de fabricacio i enduriment

accelerat, que ens fan fins a 20 vegades més rapids

i 10 vegades més lleugers que la tecnologia més
recent.

03/2025

MVP amb tecnologia propia i sol-licitud

de patent

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

500 K € ronda de financament >

Busquem una ronda "seed" de 500.000 € per
consolidar i ampliar I'equip i I'espai industrial

de fabricacio, realitzar assaigs i certificacions
clau de producte i realitzar desenvolupament
comercial (Espanya/Europa i LATAM). L’objectiu
és consolidar operativa, vendes i marges i
activar les primeres llicencies industrials.

< ¢*¢ 10 K € consum mensual caixa

06/2025

Facturaci6 dels primers pilots
comercials del producte amb tecnologia
propia

FITES ASSOLIDES

12/2026
Facturaci6 superior a
300.000 €

12/2026
20 t de residus valoritzats i
18 t de Co2 evitat

06/2027
Primera llicencia industrial
integrada a client

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

\_

Additive Spaces J‘-ﬂ

PERSONA DE CONTACTE
Jesus Subirana Prados

& jsubirana@additivespaces.com
. 619683 799

@ Carrer Llacuna, 162
08018 Barcelona

-

\_

EQUIP

Jesus Subirana Prados
Co-CEO /in

Alejandro Cavazos Sanchez
Co-CEO /in

Jaume Saura Torres
COO/in

Dnyaneshwari Mete
CTO/in

é’ 3 treballadors

£$ 35 K € aportacio de I'equip

@ 300 K € capital aixecat

-~

\
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http://www.additivespaces.com
https://www.linkedin.com/in/jes%C3%BAs-subirana-prados-822b2498/
https://www.linkedin.com/in/alejandr0cavazos/
https://www.linkedin.com/in/jaume-saura-torres-a6327b23a/
https://www.linkedin.com/in/ar-dnyaneshwari-mete-54465524/

ARIDDITIVE

www www.aridditive.com | 30/06/2023
< - . ceed”

Imprimir el futur de la construccio sostenible.

( PROBLEMA | SOLUCIO

El sector de la construccio¢ afronta una greu manca
de ma d’obra especialitzada, terminis de fabricacio
llargs i uns costos i emissions de CO? molt elevats.
Aridditive ofereix una solucié basada en impressio
3D en formigd que automatitza la produccio,

( MERCAT

El nostre mercat potencial inclou empreses de
construccio, fabricants d’elements urbans i estudis
d’arquitectura que busquen solucions sostenibles i
personalitzades. Hi arribem mitjancant programes
d’adopcid tecnologica, col-laboracions amb

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

PERSONA DE CONTACTE
Roger Uceda

) ruceda@aridditive.com
& 660 582 562
@ Carretera de Torrelles, 42

redueix fins a un 70% el consum de material i grans fabricants de ciment i presencia en fires 08620 Sant Viceng dels Horts

accelera els terminis de fabricacio. A més, la seva internacionals.

tecnologia permet fabricar peces complexes sense

motlles, amb la qual cosa es minimitzen els costos i ( COMPETENCIA /
I'impacte ambiental. EQUIP

Competidors com COBOD o ICON desenvolupen
impressores 3D per a construccio, pero se
centren en habitatges "in situ". Aridditive aposta
per la fabricacio "offsite" amb tecnologia propia
ISCEX, que permet major precisio, sostenibilitat i

Roger Uceda
CEO/in

C MODEL DE NEGOCI

El nostre model es basa en "Manufacturing as

3.000 K € ronda de financament >

Arnau Cumelles

a Service" (Maas), amb un marge brut del 75%. tragabilitat, amb la qual cosa es redueixen costos | La ronda es planteja per escalar la capacitat COO/In
Operlerrj Illocs d © pro,d”“?'f’,am? magquines es facilita I'escalabilitat industrial. productiva i iniciar I'expansi¢ internacional. Esta
propietaries d’amortitzacio inferior a 6 mesos. El estructurada amb la participacio dels inversors Laura Calvo

model és altament escalable mitjancant I’'obertura Compliance Advisor / in

o ) actuals (500.000 € ja compromesos), I'entrada
de nous centres de produccié arreu del mon.

d’un "lead investor" i el complement amb

financament public i bancari per valor d’1 ME. Louison Poudelet

Technological Advisor / in

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL
Si, Aridditive disposa de la llicencia exclusiva de K

la tecnologia patentada ISCEX (Instant Setting
Concrete Extrusion), desenvolupada a la UPC i
transferida a I'empresa per a la seva explotacio.

< é&* 15 K € consum mensual caixa

é’ 9 treballadors

£$ 3 K € aportacio de I'equip

@ 920 K € capital aixecat

12/2024
Inauguracioé de planta pilot

10/2024
Ronda de 500 K €

05/2025 /

Facturacié 250 K € en 6 mesos

FITES ASSOLIDES

Q1/2026 Q2/2026 QB3/2026
Nou lloc de produccié a Catalunya per augmentar la 1 M € de facturacio total Ronda de 3 M€ per impulsar I'expansio
capacitat i donar resposta a la demanda creixent internacional

FITES A FUTUR
( &

= Tornar al'index


http://www.aridditive.com
https://www.linkedin.com/in/rogeruceda/
https://www.linkedin.com/in/arnaucumelles/
https://www.linkedin.com/in/laucalvoduarte/
https://www.linkedin.com/in/louison-poudelet/

FOLGRID TECHNOLOGIES

www www.folgrid.com | 02/08/2023
< 10Igrial. SR

Recol-lectant energia, sembrant consens.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els agricultors necessiten augmentar la rendibilitat
sense perdre la productivitat ni I'accés a ajudes.
L’energia solar convencional els obliga a triar entre
aliments o electricitat. Folgrid ofereix una solucié
agrivoltaica amb lents optiques que reparteixen

L] e

( MERCAT

Ens dirigim a cooperatives agricoles, agroindustries
i comunitats energétigues rurals que volen produir
aliments i energia alhora. Hi arribem mitjangant
estudis de viabilitat, pilots demostratius i aliances
amb EPC i centres de recerca.

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

PERSONA DE CONTACTE
Oriol Sanchez Garcia

%) oriol.sanchez@folgrid.com
620927 636
£ Doctor Zamenhoff, 12, 2n

millor la llum i que generen energia i cultius alhora. 08191 Rubi
Redueix costos, millora el rendiment i impulsa les

comunitats energéetiques rurals sostenibles.

( COMPETENCIA

Competeix amb Sun’Agri, BayWa r.e., PowerfulTree

/ EQUIP

i Next2Sun. A diferéncia seva, Folgrid ofereix una

solucioé passiva i modular, amb lents Optiques

patentades que milloren la llum sobre els cultius,

redueixen costos i faciliten 'adopcio per petites i >

C MODEL DE NEGOCI

Ingressos per projectes clau en ma, venda de lents
Optiques i serveis d’assessorament i monitoratge.
Costos basats en R+D, produccio i instal-lacio.
Marge alt per I'Gs de tecnologia propia escalable.

Oriol Sanchez Garcia
CEO/in

mitjanes explotacions agricoles. 500 K € ronda de finangament

Magali Paramio Luque
Experta en energia / in

Busquem una ronda pre-seed de 500.000 €
per reforcar la subvencid IDAE i aixi executar K

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

els primers pilots agrivoltaics, fabricar la
primera série de lents oOptiques i ampliar
I'equip per iniciar I'activitat comercial. La ronda
s’estructurara amb business angels estrategics

Si, disposem d’un model d’utilitat concedit a
Espanya (ES1311908U) per a una lent optica
agrivoltaica, i preparem I'extensio internacional via

é’ 4 treballadors

sol-icitud PCT. i fons d’impacte del sector energia-clima. es 7 K € aportaci6 de 'equip
Actualment ja hi ha contactes i interés preliminar
d’inversors europeus. QS 43 K € capital aixecat
< ,c?,:, 200 € consum mensual caixa
07/2024 02/2025 06/2025

Concessid del model
d’utilitat ES1311908U

Signatura de diversos MoUs
amb centres i clients a ES/
DE

FITES ASSOLIDES

09/2026
Primera serie comercial de lents
integrades en pilots a DE/IT

Ajut IDAE de 231.000 € per
a dos pilots agrivoltaics

12/2025
Ronda de finangament pre-
seed de 500.000 €

06/2026
Posada en marxa dels dos
pilots agrivoltaics

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.folgrid.com
https://www.linkedin.com/in/0riol-sanchez-garcia/
https://www.linkedin.com/in/qumag/

www Wwww.glassear.com | 05/09/2025
< -9 : SR

ST:]

Fer accessible la realitat augmentada amb un casc assequible impulsat pel telefon mobil.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La realitat augmentada actual és cara, complexa
i reservada a grans corporacions. Les ulleres
existents utilitzen pantalles opaques o cameres,
que creen una visio artificial del mén. Glassear és
un casc de realitat augmentada purament optic

( MERCAT

Mercat inicial en musica, educacio i salut, amb
potencial d’expansio a esports, disseny i industria
4.0. L’estratégia de creixement combina pilots amb
institucions, vendes directes i col-laboracions amb
empreses que vulguin adaptar Glassear al seu propi

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

PERSONA DE CONTACTE
Bruno Moya Ruiz

£ bruno.moya@glassear.com
% 633 860 821
@ Carrer Enric Prat de la Riba, 5

que aprofita qualsevol telefon com a pantalla i sector. 08251 Santpedor
processador, la qual cosa permet veure la realitat

directa i afegir-hi elements digitals amb precisio i

comoditat. La seva primera aplicacio, GlassMusic,
ja ha estat validada amb musics i escoles com

a eina d’aprenentatge immersiu. Una plataforma
transversal per portar la RA a qualsevol ambit.

( COMPETENCIA

Dispositius com Apple Vision Pro o Meta Quest

son de realitat mixta, amb pantalles opaques i

imatge artificial del moén real. Glassear és realitat ,

augmentada pura: el mén es veu directament, amb 150 K € ronda de finangament >
elements digitals flotant al seu damunt. A un cost

EQUIP

Bruno Moya Ruiz
CEO/in

( MODEL DE NEGOCI

Venda del casc Glassear i llicencies de software per
a aplicacions sectorials. Model B2C i B2B2C amb
subscripcions i SDK obert per a desenvolupadors.

Escalable a nous verticals i aliances amb marques o ( PROPIETAT INTEL-LECTUAL
institucions.

Estem tancant una ronda inicial de 150.000 €
combinant capital privat i ajuts publics (ACCIO,
ENISA, NEOTEC). Els fons es destinaran al
desenvolupament industrial del casc Glassear,
validacié d’usabilitat de GlassMusic i GlassPlay,
i produccio de les primeres unitats per a pilots
en escoles i cliniques. L’'objectiu és arribar a
vendes i facturacio a finals del 2026.

20x inferior i obert a qualsevol ambit.

é 1 treballadors

83 3 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

Patent en tramit sobre el sistema optic modular i el
disseny del casc de realitat augmentada compatible
amb smartphones.

C ¢¢¢ 500 € consum mensual caixa

06/2015 10/2018 09/2024
Inici del desenvolupament de Glassear i Premi al Maker Faire Galicia amb Validacio de GlassMusic amb
primer prototip. Glassear v2 suport de la Catedra UAB-Cruilla

FITES ASSOLIDES

03/2026 06/2026 12/2026
Rebre ajuts publics d’l+D i obrir ronda Desenvolupament industrial del cords B2B amb escoles, cliniques i institucions
privada en 6 mesos casc Glassear. educatives

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index


http://www.glassear.com
https://www.linkedin.com/in/glassear-bruno/

www www.grasshopperairmobility.com RE

GRASSHOPPER AIR MOBILITY

23/11/2023

Desenvolupem drons eV TOL sostenibles amb capacitats de vol, conduccio i carrega autonomes per a carrega industrial.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els sistemes logistics tradicionals depenen de
multiples modes de transport, processos manuals
i liuraments, cosa que genera un augment

dels costos, la complexitat i les emissions de
carboni. Els nostres drons totalment autonoms
("Flying Cargo Vans") revolucionen aquest procés
combinant el transport aeri i terrestre en un sol
sistema, amb la qual cosa resolen eficagment el
problema de I'Ultima milla i I'Gitim metre, ja que
integren els drons de carrega amb els processos
logistics terrestres alhora que ofereixen una solucié
integral de llarga distancia.

( MODEL DE NEGOCI

Operem com a fabricants d'equips originals (OEM)

i venem el Grasshopper €350 per 1,5 milions
d'euros a companyies aeries de carrega, proveidors
3PL i empreses de logistica exprés. Aixo inclou
llicencies per a I'Us del nostre programari, aixi com
contractes de manteniment.

04/25
Tres cartes d'intenci6 per a 15 unitats

( MERCAT

El nostre mercat és el segment de carrega de la
industria d'"Advanced Air Mobility" (AAM), que es
preveu que arribi als 517.000 milions de dolars a
nivell mundial el 2040. Dins d'aquest segment, el
nostre Mercat disponible (Serviceable Available
Market - SAM) és de 50.000 milions de dolars
(logistica industrial i de cadena de fred). El nostre
Mercat assolible (Serviceable Obtainable Market -
SOM) s'estima en 2.500 milions de dolars.

( COMPETENCIA

Els competidors directes sén Elroy Air i CargoTron,
que també estan desenvolupant drons de carrega
autonoms basats en contenidors amb capacitat
de conduccié. Destaguem per una capacitat de
carrega util superior, un enfocament en palets i la
conduccié més llunyana.

A més, altres actors, com ara Traverse Aero,
Pipistrel, Sabrewing i FlyNow, se centren en el
transport de palets perd no condueixen.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Tenim drets d'autor de disseny i protegim les
marques de I'empresa i els models de drons.
Actualment, estem preparant les primeres patents
per a mecanismes clau.

06/25
Inversié de 40.000 € de "business angels" i
construccié del primer prototip

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

4.500 K € ronda de financament >

Prototipatge i certificacio: 1.883 milions;
Contractacions clau: 1.516 milions;
Desenvolupament de negoci i marqueting:
800.000; Propietats, planta i equipament:
24.000; Despeses generals: 220.000;
Comptem amb un compromis preliminar del
70% per part d'un fons de cofinangament i ara
busquem un inversor estrategic de capital de
risc com a lider de la ronda.

( ¢¢¢ 1 K € consum mensual caixa

07/25
Memorandum d'entesa amb Jetpak
(logistica exprés sueca)

FITES ASSOLIDES

26/02
Tancament de la ronda de

finangament de 4,5 milions d'euros

26/07
inalitzacié de la construccio
d'un prototip a escala del 25%

30/01
Certificacio i produccioé en
serie del vehicle comercial

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Jakob Saalfrank

~

£ jakob.saalfrank@grasshopperairmobility.com

. 644 661 687

@ Rambla de la Marina, 456, 2
08907 L'Hospitalet de Llobregat

/

/ EQUIP

Jakob Saalfrank
CEO/in

Brian Ross
Cap de Producte i
Sostenibilitat / in

Miguel Haza
Cap de Gestio de Programes
/in

\_

é’ 14 treballadors

£$ 25 K € aportacio de I'equip

@ 40 K € capital aixecat

/
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http://www.grasshopperairmobility.com
https://www.linkedin.com/in/jakob-saalfrank/
https://www.linkedin.com/in/brian-ross-29047a7/
https://www.linkedin.com/in/miguelhaza/

www www.kimedes.ai | 16/12/2024
< - - ceed”

Transformem la gestio de I'aigua mitiancant intel-ligencia artificial per preservar cada gota i protegir el futur hidric del planeta. Deep Tech

for a Blue Planet.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els municipis perden el 30 % de l'aigua per

fuites no detectades, la qual cosa genera costos
milionaris, mentre que els métodes tradicionals son
imprecisos. Kimedes ofereix una plataforma SaaS
amb IA (AlphalLeak) i Digital Twins que detecta i
localitza fuites amb alta precisio, integrant sensors
loT per monitoritzacio 24/7 i alertes intel-ligents.

Els avantatges inclouen la reduccié del 70 % de
péerdues d'aigua, la localitzacid precisa en mapes, la
prioritzacié automatica de reparacions i la integracio
sense obres.

( MODEL DE NEGOCI

Model SaaS amb dos components: preu fix

baix d'implementacio6 i digitalitzacié de la xarxa
(pagament Unic) més subscripcié mensual recurrent
pel software. Marges del 60 % inicials optimitzant
fins al 80 %. Costos principals: desenvolupament
tecnologic, sensors loT i equip téecnic. Model
escalable amb alta recurréncia que genera
predictibilitat d'ingressos i ROI rapid per als clients.

2024
2 proves pilot amb municipis catalans
(Arenys de Munt + 1)

(' MERCAT

El nostre mercat inclou B2G (municipis i gestors
d'aigua), B2B (industries i agricultura amb alt
consum hidric) i B2C (residéencies i comunitats).
Comencem per Catalunya amb 947 municipis,
expandint-nos a Espanya i Europa.

( COMPETENCIA

Competidors principals: Hulo.ai (Holanda-B2G),
Watergate Al (UK-B2C), Aventec i Idrica (Espanya-
B2G/B2B). Tots ofereixen deteccid perd amb
limitacions: Hulo només deteccid sense localitzacio
precisa, Watergate centrat en domestic, Idrica
preus elevats. Kimedes destaca per la localitzacio
exacta de fuites, integracio universal amb qualsevol
infraestructura i millor relacié qualitat-preu.

C NECESSITAT DE FINANCAMENT

350 K € ronda de finangament >

Busguem 350.000 € per als proxims

18 mesos per consolidar I'equip amb 6
contractacions clau: 3 experts del sector de
I'aigua per a customer success i operacions
(implementacié en municipis i gestio clients) i 3
desenvolupadors tecnologics especialitzats en

full stack i deep learning per escalar Alphaleak.

Estructurem la ronda combinant finangament
public (ENISA 75.000 € en procés, i busquem
inversors privats per 275.000 €. Tenim
compromesos 37.500 € de capital propi dels
fundadors).

( ¢¢¢ 2 K € consum mensual caixa

2024/2025 2025
Multiples premis: 1r Premi Emprenedoria + Acceptats a Wayra Telefonica i BSC per
Finalista Creatic acceleracio/incubacio

FITES ASSOLIDES

2025
Primers clients B2B: contractes
amb campings catalans

12/2025
B2C v0 desplegat en +50 habitatges
amb monitoritzacio activa

12/2026
20 % quota mercat catala B2G
municipis sense Agbar (95 municipis)

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
David Mora Gandarillas

) david@kimedes.ai
. 644 586 621

@ Carrer Tramuntana, 92A
08358 Arenys de Munt

-

\_

EQUIP

David Mora Gandarillas
CEO/in

Jaume Miré Ramos
COO/in

Joan Pera
Strategic Advisor / in

é 3 treballadors

83 37.500 € aportacio de I'equip

3 0 € capital aixecat
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http://www.kimedes.ai
https://www.linkedin.com/in/davidmorigan/
https://www.linkedin.com/in/joanpera/
https://www.linkedin.com/in/jaumemiroramos/

METHANOL REFORMER

AT\ .
www www.methanolreformer.com R

15/09/2022

Generar hidrogen de manera neta, eficient | descentralitzada a partir de metanol renovable per impulsar la descarbonitzacio de la

industria i de la transicio energetica.

( PROBLEMA | SOLUCIO

La nostra cartera de productes dona soluci¢ a la
problematica existent de tenir hidrogen a un preu
competitiu, poder transportar i emmagatzemar
la molecula d'hidrogen en condicions de molt
poca inversié i molt ROl de la inversid. A més,
contribueix a accelerar la descarbonitzacié de

la indUstria, del sector maritim, del sector de la
mineria i dels sistemes de back-up energétics i a
la mobilitat a través de I'Us de metanol renovable
com a vector energéetic de I'hidrogen verd
subministrant hidrogen Unicament en el moment
de la necessitat.

( MODEL DE NEGOCI

a) Solucions estandard o tailored per a clients:
producte de la linia de produccié d'hidrogen

i d’energia eléctrica, enginyeria d’integracio i
disseny, reduccio d’emissions de CO2, etc.

b) Serveis relacionats amb els productes:
monitoritzacié 24/7 a través de plataforma al
ndvol, manteniment, assessorament, etc.

¢) Solucions Renting End to End: lloguer
d’equips de generacio eléctrica.

02/2023

Ronda de
finangcament 1,3
M €

FITES ASSOLIDES

2025

Tancament ronda Serie A

valorde 4 M €

( MERCAT

Enfocat en el mercat de la descarbonitzacio de la
industria, el sector maritim, el sector heavy duty
mining. Mobilitat i back-up systems. TAM 2023
$6.3 bn con CAGR 24.7 %.

Actualment hi ha 4 projectes implementats i
funcionant, 3 en fase d'implementacio durant Q4
del 2025 i durant el 2026, més de 34 productes per
ser fabricats durant el 2026.

( COMPETENCIA

Les tecnologies de generacié d'hidrogen utilitzen
altres tecnologies com ara electrolitzadors, cracking
d'amoniac, CH4 plasma o especialistes en gas

i els competidors amb la tecnologia de reformat
amb tecnologia similar perd amb necessitat d'espai
molt més elevat a causa de la falta de la tecnologia
compacta de purificacid com la nostra i sistemes
completament off-grid.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

04/2023

Primer projecte amb una de les
empreses mineres més gran
del moén

El nostre actiu principal sén les patents en el
sistema de purificacio, les patents sobre les
solucions contenitzades i de la unitat base |
proteccio del disseny industrial dels sistemes
contenitzats.

2025

2026 2026

Fabricacié de més de 30 unitats

C NECESSITAT DE FINANCAMENT

4.000 K € ronda de finangament >

L'estructura de la ronda esta constituida per

invertir 0,8 M € en marqueting i equip comercial,

1,2 M € en desenvolupament del producte, 1

M € en manufacturing automationi 1 M € en un

producte com a expositor i per llogar.
Actualment hi ha compromes 1 M € del

total, esperant decisions de la resta d'inversors

potencials.

< é’* 135 K € consum mensual caixa

Consolidacié de 3.6 Mioe en
Revenue i contractes per més
de 16 M € per al 2026

Obertura d'una planta o JV al Japd

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Javier Torres

) jtorres@methanolreformer.es
& 673573378

@ Carrer Miquel Torell6 i Pagés, 25
08750, Molins de Rei

EQUIP

Jordi Priu
CEO/in

é 24 treballadors

83 640 K € aportacio de I'equip

@ 2.890 K € capital aixecat
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http://www.methanolreformer.com
https://es.linkedin.com/in/jordipriu

POSEIDONA

www id |
WWW.poseldona.eu sl

Nourishing people, healing the ocean

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els nostres clients sén empreses d'ingredients o
formuladores de productes finals (de la industria
alimentaria) que necessiten ingredients clean label,
funcionals i nutricionals. La nostra solucio és proveir
extractes d'algues, amb propietats tecnofuncionals
(espumant, gelificant, emulsionant) i amb alt valor
nutricional (alt contingut de proteina). A més,

el nostre model de produccié és sostenible, ja

que utilitzem subproductes de la industria dels
hidrocol-loides com a materia prima.

( MODEL DE NEGOCI

El nostre model és B2B quant als ingredients de la
industria alimentaria. Els marges i costos son els
tipics i competatius amb el mercat.

03/2024
Primera ronda (1.100.000 €)

25/2/2022

12/2024
Inversio publica (300.000 €)

((¢ oo

( MERCAT

El mercat potencial son tant empreses que
venen ingredients alimentaris de consum huma
com empreses que desenvolupen formulacions
funcionals o sostenibles per a la produccio i la
fabricaci6é d’aliments.

C COMPETENCIA

La nostra competencia és la industria dels
hidrocol-loides com I'agar, el carragenat i I'alginat.
També seria el mercat de les proteines vegetals.
Nosaltres ens posicionem com a una alternativa
més sostenible, ja que la nostra matéria prima son
prinicipalment subproductes d'algues. Per tant, no
cultivem la matéria prima i el cost és baix.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Actualment Poseidona té una patent en
I'extraccié enzimatica de proteines d'algues (WO
2025/153737 A1), que és la tecnologia utilitzada
per a produir els ingredients proteics.

04/2025
LOI (409.000 €)

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

3.000 K € ronda de financament >

Els diners de la ronda s'utilitzaran per a
escalar i la industrialitzacié. Tenim 300.000 €
compromesos del principal inversor.

( ¢** 45 K € consum mensual caixa

FITES ASSOLIDES

09/2026
Ronda de finangament prevista de
3.000.000 €

12/2026
5 LOI

12/2026
20 clients

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Sonia Hurtado

£ sonia@poseidona.eu
% 659738843

@ Carrer Gaspar Fabregas i Roses, 81
08950 Esplugues de Llobregat

/

\_

EQUIP

Sonia Hurtado Pinol
CEO/in

Maria Cermefno Ainsa
CSO/in

é’ 5 treballadors

8$ 3 K € aportacio de I'equip

@ 1.100.000 € capital aixecat

-~

SPROUT & ABOUT

VENTURES

<>

CUATRECASAS

ACELERA

WAGENINGEN

UNIVERSITY & RESEARCH



http://www.poseidona.eu
https://www.linkedin.com/in/soniahurtado/
https://www.linkedin.com/in/mariacermeno/

www www.shinephitech [
www.shinephi.tech e 29/07/2025

Fem visible I'invisible en temps real per a la industria.

( PROBLEMA | SOLUCIO ( MERCAT ( NECESSITAT DE FINANCAMENT

PERSONA DE CONTACTE

En la industria dels semiconductors, el control de la
fabricacio és essencial. Els metodes estandard son
lents, dificils d'integrar i limitats a poques mostres.
Aix0 significa que els defectes només es detecten
després de processos costosos. El nostre imager
ofereix una imatge rapida i precisa que s'integra
facilment, com una camera, a la linia de produccio.
La nostra tecnologia transforma qualsevol sistema
d'imatge en una eina de metrologia amb sensibilitat
subnanometrica, superant les eines optiques
actuals que no proporcionen dades quantitatives de
manera rentable.

( MODEL DE NEGOCI

Estratégia de doble canal:
- Vendes B2B: el nostre enfocament inicial
son les vendes directes d'imagers i solucions
personalitzades a empreses i institucions de
recerca.
- NRE per a OEM: estem establint associacions
comercials amb fabricants liders d'equips de
microscopia i semiconductors.

7/2025
Col-laboracié amb Park
Systems

clients

FITES ASSOLIDES

4/2026
Llangcament del nostre producte

El mercat inicial és la metrologia per a la produccio
de semiconductors i circuits integrats fotonics (un
mercat global multimilionari amb una necessitat
urgent de noves solucions). La European Chips Act
i la creixent demanda estan impulsant inversions
sense precedents en fabricacio avangada. Es
preveu una futura expansio a la instrumentacio de
les ciencies de la vida (cél-lules mare, cancer).

( COMPETENCIA

Entre els nostres competidors hi ha proveidors

de tecnologia metroldgica d'alta gamma (com

ara Zygo i Sensofar) i complements com ara
Phasics. Superem les limitacions de totes aquestes
solucions oferint una alternativa que combina la
sensibilitat subnanometrica d'un AFM amb ['alta
velocitat de la inspeccio optica, en un format molt
més assequible i faciiment integrable.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

8/2025 -
Prototip validat per

La tecnologia LIM esta protegida per dues
families de patents i per algorismes de programari
propietaris i know-how.

9/2025
Tancament de la ronda
de finangament privat

d1ME€

05/2026
Inici de validacions amb socis OEM

11/2027
Ronda de finangament Série A

3.000 K € ronda de financament >

Acabem d'assegurar 1 M € d'inversi6 privada,
la qual cosa ens proporciona 2 anys de
runway per dur a terme validacions i fabricar
dispositius pilot, i ens permet demostrar
traccié de mercat amb la primera generacio
d'imagers. La companyia esta en cami de
generar els seus primers ingressos el Q1

2026 mitjancant la venda a early adopters
mentre en paral-lel desenvolupa a través de
projectes NRE per a solucions personalitzades.
Aquestes fites ens posicionaran per a una Serie
A d'aproximadament 3 M € a finals de 2027,
destinada a escalar la produccié i accelerar la
nostra expansioé de mercat.

( ¢¢¢ 40 K € consum mensual caixa

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

Roland Terborg
) roland@shinephi.tech
692 444 378

@ Carrer Valéncia, 359
08009 Barcelona

-

\_

EQUIP

Roland Terborg
CEO/in

Iris Cusini
CTO/in

Valerio Pruneri
Assessor /1IN

é 2 treballadors

gs 10 K € aportacio de I'equip

@ 1.000 K € capital aixecat

59



http://www.shinephi.tech
https://www.linkedin.com/in/roland-terborg-585964168
https://www.linkedin.com/in/iris-cusini-0b4976118 
https://www.linkedin.com/in/valerio-pruneri-5b94266?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_profile_view_base_contact_details%3BnY%2BEo5wDRmuboK6n3JhiuQ%3D%3D

AT (
www www.torchurbansmart.com R 29/02/2024

TORCH SMART URBAN SOLUTIC

Semafors 100% solars, autonoms i intel-ligents per a una infraestructura viaria sostenible, mes segura i resilient.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Els semafors actuals depenen de la xarxa

electrica, que genera emissions i €s vulnerable

a les apagades. Aixo afecta la seguretat vial i

la sostenibilitat urbana. Torch introdueix una
tecnologia patentada de semafors 100% solars,
intel-ligents i desconnectats de la xarxa, que elimina
el cost eléctric i les emissions de GEH, i reduex fins
al 90% I’obra civil, també en zones rurals o aillades.
Incorporen IA per prevenir accidents i falles en
temps real i generen dades verdes per decisions de
mobilitat informades, amb la qual cosa garanteixen
una infraestructura més segura, sostenible i
resilient.

( MODEL DE NEGOCI

Model B2B2G lleuger i escalable basat en llicencies
de propietat industrial a fabricants i integradors

de senyalitzacio vial. No competim amb el sector

ni participem en licitacions publiques, sind que
col-laborem amb els actors que ja operen a les
ciutats. Sense infraestructura industrial propia,
minimitzem costos fixos i podem desplegar la
solucié de manera rapida i simultania a tot el
territori.

06/2024
Integracié del model d’utilitat de
semafor solar intelligent a Torch

FITES ASSOLIDES

06/2026

Ronda de financament de

100.000 €

( MERCAT

- Client directe: fabricants i integradors de
senyalitzacio vial publica.

- Client indirecte: administracions publiques
responsables de seguretat vial.

- Activacio de mercat: pilots municipals que
demostren els beneficis economics i 'impacte
en els ODS, i que generen demanda institucional
i donen visibilitat als municipis en innovacio i
sostenibilitat.

- Mercat inicial: Espanya amb projeccio
internacional.

( COMPETENCIA

Tres dels principals actors del sector:

- EYSA: serveis urbans i senyalitzacio

- ACISA: sistemes de transit i ITS

- ETRA: manteniment semaforic
No existeixen altres solucions capaces d’alimentar
semafors només amb energia renovable i
desconnectats de la xarxa, més enlla de la patent
de Torch. Gracies al model col-laboratiu, Torch
té pilots en marxa i en preparacié amb aquestes |
altres empreses.

C PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Model d'utilitat concedit que protegeix semafors
100% solars i desconnectats de la xarxa. Dossier
de 12 patents i dissenys industrials complementaris
vinculats, 6 concedits i 6 sol-licitats.

04/2025 09/2025
Primer contracte public
amb Sant Feliu de

Llobregat

12/2026
Implementacié en 10
ciutats d’Espanya

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

100 K € ronda de finangament >

Es planteja una ronda per homologar i
certificar components patentats, fet que
permetra produir i subministrar versions
propies del regulador semaforic solar, optiques
led i carcasses optimitzades. Tot i basar
el model en llicéncies, aquesta capacitat
facilitara un desplegament més rapid amb
integradors que no desenvolupin versié propia,
diversificara ingressos i augmentara el valor per
implementacio.

- Valor de la ronda: 100k €

- Tipus: equity (10 %)

- Traccio: >10 implementacions en 12 mesos

- Ingressos per implementacio: 10k—20k €

- Recuperacio estimada: 12 mesos

( ,:?,3 1.500 € consum mensual caixa

Primera interseccio
semaforitzada 100%
solar operativa del pais

06/2027
100 llicencies del dossier
subministrades

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Javier Pena Pérez

& jpena@torchurbansmart.com
. 616 091 881

@ Carretera Sanson, 39, baixos 4a
08980 Sant Feliu de Llobregat

/ EQUIP

Javier Pena Pérez
CEO/in

Walter Galvez Rendd
CTO/in

\_

é 2 treballadors

83 3 K € aportacio de I'equip

@ 14 K € capital aixecat

-
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http://www.torchurbansmart.com
LinkedIn: www.linkedin.com/in/javier-peña-pérez-ba721757
LinkedIn: www.linkedin.com/in/walter-galvez-549281113

AT (
w www.whaledock.com sl 09/04/2025 a

Nova solucio per a I'elevacio de vaixells: respectuosa amb el medi ambient, redueix costos i optimitza I'operativitat de la teva drassana.

( PROBLEMA | SOLUCIO

El nou sistema d’elevacio de vaixells per al carenat,
que permet la construccio, reparacio i manteniment
de vaixells pesants d’una manera més sostenible.
Segur, eficient i 100% eléectric, redueix els costos,
millora la gesti® operativa i redueix la petjada de
carboni en un 78%. Dissenyat per a drassanes
modernes amb una visié de futur.
Problemes resolts:

- Costos elevats: 30% menys de CAPEX i 50%

menys d’OPEX/manteniment.

- Sostenibilitat: 78% menys emissions de CO?,

sense greix mari, zero residus materials.

- Eficiencia operativa: Sense limits de

capacitat d’elevacio, reparacions simultanies

d’embarcacions, mecanisme simplificat.

C MODEL DE NEGOCI

COSTOS
Fixos: Espais de fabrica i oficines, salaris de
I'estructura de 'empresa
Variables: Especifics per projecte, materials,
subcontractacié de serveis especialitzats,
consum energeétic per projecte
Crtics actuals: 3 M€ per al desenvolupament de
maquinari/programari distribuits en els propers 3 anys
INGRESSOS
Subministrament: Venda Unica del sistema
d’elevacio de vaixells
Serveis:
i. Contractes anuals de manteniment
ii. Subscripcions d’analisi de dades

04/2025
Acord de col-laboracié & +27 LOI

( MERCAT

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Whale Dock pretén abordar el desajust entre I'oferta Patent europea.
i la demanda causat pel creixement del nombre i
la mida dels vaixells, combinat amb la capacitat
limitada de les tecnologies actuals de carenat.
Mercat total (TAM) 40.000 M$
Mercat disponible (SAM) 30.000 M$
Mercat assolible (SOM) 1.000 M$
Drassanes de construccio i reparacié de vaixells
de més de 3.000 tones (per sobre dels 50 metres
d’eslora).

1. Drassanes

2. Marines de superiots

3. Autoritats portuaries

4. Bases navals

( NECESSITAT DE FINANCAMENT

( COMPETENCIA

Competidors a vigilar:

500 K € ronda de finangament >
Pearlson shiplift

Per portar Whale Dock al segUent nivell i validar-

SYNCROLIFT . _ .

DRY DOCK lo en I'entorn real, necessitem una inversié de

FLOATING DOCK 500.000 €. Aguests fons serviran per cobrir sous
Competéncia: clau de 2 cofundadors i fabricar un prototip a escala

real, amb el qual assolirem un TRL7 i demostrarem
la capacitat del sistema per aixecar embarcacions
de fins a 20 tones (15 metres d’eslora).
Comptarem també amb una subvencio de
300.000 €, pero, per mantenir el ritme del projecte i
garantir el ""cash flow"" necessari fins a la validacio
del prototip, cal complementar aquest financament.

Tecnologies obsoletes (p. ex., syncrolifts,
drassanes tradicionals)
Impacte ambiental:
Syncrolift: Us de lubricants toxics i greix marf
(contaminacidé marina).
Drassanes fixes/flotants: Alt consum energetic
(bombament d’aigua); la vida marina i
els peixos sovint moren després d’entrar
accidentalment a la drassana.

< QQ,;, 1 K € consum mensual caixa

11/2025
Finangament de 50.000 €

08/2025
Prototip TRL3

FITES ASSOLIDES

Financament de 500.000 €

{ 03/2026

11/2026 12/2026
{ Prototip TRL7 { Prevenda 1 M€

( FITES A FUTUR

= Tornar al'index

PERSONA DE CONTACTE
Sergi Rivera Morcillo

) sergi@whaledock.com
646 489 602

@ Carrer Verge dels Dolors, 6, 2 1
08960 Sant Just Desvern

/

\_

EQUIP

Sergi Rivera Morcillo
CEO/in

Xavier Gracia
CTO/in

Jaume Boldu
CO0O/in

é@; 5 treballadors

83 30 K € aportacio de I'equip

@ 100 K € capital aixecat

61



http://www.whaledock.com
https://www.linkedin.com/in/riveramorcillosergi/
https://www.linkedin.com/in/xavier-gracia-a12438161/
https://www.linkedin.com/in/jaume-bold%C3%BA-sardans/
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